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Agenda
Kje najti partnerje

Elementi Partner programa

Partner program in morebitne ovire

Partner Marketing
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Koliko vas že danes prodaja 

prek partnerjev (vsaj delno)?

Kdo o tem aktivno razmišlja za 

prihodnost?
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Kaj sploh je partner program?
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Elementi partner programa

Nivoji partnerjev

Program zavezniških partnerjev
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Drugi primeri

Atlassian SAP AWS



#making our marketing.

Marže (popusti)

Loftware 
Cloud 
Designer 

10% 15% 25% 30% 35%
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Partner 
portal
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Izobraževanja in certifikati
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Potencialne težave pri implementaciji partner programa

Nejasen value 
proposition

Konflikt: 
partnerska / direktna 

prodaja

Preveč kompleksen 
partner program

Slaba oz. premalo 
komunikacije

Premalo marketinške 
podpore

Kvantiteta > kvaliteta 
partnerjev
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Kje najti nove partnerje?
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Strani komplementarnih podjetij
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(LinkedIn) oglasi
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Prek distributerjev
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Prek sejmov
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Oni najdejo vas – sami se prijavijo
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Agenda
Globalni partner ekosistem

Kje najti partnerje

Elementi Partner programa

Partner program in morebitne ovire

Elementi uspešnega partner marketinga

Primer partner marketing kampanje
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Kako 
partnerjem 
pomagamo 
ustvarjati 
povpraševanje?
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100
Top

150

Aktivni

1000

Manj aktivni

Naš globalni partner ekosistem 

Največ podpore in aktivnosti

Manjša podpora

Osnovna 

prisotnost

Partner 

ekipa

12 x

prodajna 

ekipa 

4 x

partner 

marketing
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Uspešen Partner Marketing

Co-marketing

Website vsebine 

Video vsebine

Ostali materiali

Digitalne vsebine

Email vsebina Social media Vsebine za 

spletno stran

Bannerji Video vsebina Ostali materiali
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UID = Unique Identifier = Cookie 

UID ali Kako partnerjem pomagamo generirati leade

Primer: www.loftware.com?uid=00066

Obisk 

partnerjeve 

spletne strani

Klik na 

Loftware 

banner

Download

dokumenta

Takojšnje 

obvestilo
Lead določen 

partnerju
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Uspešen Partner Marketing

Co-marketing

Website vsebine 

Brošure

Video vsebine

Newsletter 

Webinarji 

Prodajne vsebine

Dogodki v živo

Partner Portal

Dogodki za stranke

Sejmi 

Digitalne kampanje

Webinar promocija

Digitalne vsebine Izobraževalne 

vsebine

Sofinanciranje
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Uspešna celovita partnerska kampanja

83 

leadov za Loftware

15-20% 

letnega prometa partnerja

250
osebno 

povabljenih

1000
ciljanih 
podjetij

150
udeleženih 

podjetij
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Učinek snežne kepe v praksi - Win-Win-Win Partnerstvo

Nadaljevanje zgodbe …
Na dogodku je bil tudi skupni partner.

Rezultat? 

6 novih projektov za vse 

vpletene
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Angažiran partner

Sposobna ekipa

Prava vsebina
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Povzetek ali 3 nasveti za uspeh s partnerji 

Kdo je idealen partner1

2
Pripravite partner program in začnite 

rekrutirati

3 Pripravite 2 skupni marketinški kampanji
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