
Sales Manager/ Account Manager (m/w/d) 

Hochleistungstextilien 

Kontaktieren Sie mich 

Technische Textilien 

schnellstmöglich 

Projektnummer 1226005HP 

Tobias Rodat 

RECRUITER 

 

+49 (0)9221 / 9573-12 

info@krueger-headhunting.de 

krueger-headhunting.de 

 

Lassen Sie uns gerne Ihre  

Unterlagen zukommen. 

 

Bitte immer die Projektnummer  

angeben: 1226005HP 

Unsere Mandantin ist ein erfolgreiches Textilunternehmen im Raum    

Baden-Württemberg. Sie produziert in enger Zusammenarbeit mit ihren 

Kunden Textilien für den Bereich Arbeitsschutz, PSA und Workwear. Die 

Produkte kommen in Anwendung bei Behörden, Polizei, Feuerwehren und 

Militär.  

Das Unternehmen zeichnet sich durch Innovation und gelebtes Team-

work aus. Wir bieten einer textilaffinen und sich für textile Lösungen  

begeisternden Persönlichkeit eine spannende Position im Vertrieb. 

Region Tübingen / Reutlingen 

Vollzeit 

Ihre Aufgaben 

 Strategischer und operativer Vertrieb von Spezialtextilien im  

B2B-Bereich, insbesondere an Industriekunden, Behörden und  

Sicherheitskräften, z.B. Militär 

 Neugewinnung und Ausbau von Kundenbeziehungen, sowie der  

Pflege von Bestandskunden 

 Technische Beratung und Präsentation komplexer Produktspezifikatio-

nen gegenüber dem Einkauf, Produktmanagern und –entwicklern der 

Kunden 

 Technisches Verständnis von Kundenanforderungen und –wünschen 

und Gewinnung von Informationen  

 Einbringen der Kundenwünsche und enge Zusammenarbeit mit der 

Produktentwicklung und Produktion 

 Mitarbeit im Tender– und Vergabemanagement 

Ihr Profil 

 Ausbildung oder Studium, fundierte Erfahrung aus dem textilen  

Bereich, idealerweise technische Textilien, PSA, Workwear 

 Gutes Produktwissen über Fasern, Gestricke und textile  

Verarbeitungstechnologien 

 Teamplayer, nachweisbare Erfolge im B2B-Vertrieb oder als  

Projektmanager und vielleicht sogar Erfahrung im Tender– und  

Vergabemanagement 

 Sprachen: Deutsch und Englisch verhandlungssicher 

 Selbständige, ausdauernde, lösungsorientierte Arbeitsweise mit  

hoher Eigenmotivation  

 Verbindliche, klare und zielgruppengerechte Kommunikation und  

gutes Gespür für Kundenwünsche und –anforderungen 

Wir bieten 

 Ein motiviertes, tolles Team, Raum für eigene Ideen und  

aktiven Marktausbau 

 Remote Work  

 Attraktive Vergütung plus PKW 

Bewerben Sie sich jetzt! 

mailto:info@krueger-headhunting.de
https://www.krueger-headhunting.de/

