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Guida per gli insegnanti – Invitare un imprenditore o
un'imprenditrice al myidea Inspiration Day

Scopo della visita dell’imprenditore o dell’imprenditrice
L’obiettivo dell’invito a un imprenditore o a un’imprenditrice è quello di ispirare le persone in formazione e avvicinarle al pensiero e all’azione imprenditoriale. Non ci si aspetta che l’imprenditore o l’imprenditrice esponga nozioni teoriche o illustri passo dopo passo il processo myidea, ma piuttosto che condivida esperienze personali attinenti alle fasi principali del programma. Le storie più significative nascono spesso dagli errori, da svolte inaspettate durante il processo di costituzione dell’impresa e dalle lezioni apprese.

Trovare e selezionare un imprenditore o un’imprenditrice
La Svizzera vanta uno degli ecosistemi più solidi al mondo per l’imprenditorialità e l’innovazione. Numerose organizzazioni sostengono gli imprenditori e le imprenditrici e possono aiutare a stringere contatti preziosi. Un buon primo passo è rivolgersi alle organizzazioni di sostegno locali (ad es. incubatori d’impresa, Camere di commercio e dell’industria). Inoltre, su myidea è disponibile un elenco dettagliato delle organizzazioni di sostegno: Risorse e servizi di contatto.
Per quanto riguarda la selezione degli ospiti da invitare, non ci sono restrizioni riguardo al tipo di idee presentate dagli imprenditori e dalle imprenditrici. Tuttavia, i loro interventi risultano spesso più interessanti quando le persone in formazione riescono a stabilire un legame con il relatore o la relatrice – ad esempio attraverso gli argomenti di cui si occupano, il loro background o la loro età. Pertanto, può risultare più efficace invitare un imprenditore o un’imprenditrice che abbia prima completato una formazione professionale, piuttosto che una persona con un background esclusivamente accademico universitario, che ora lavora in una start-up biotecnologica. Inoltre, può essere molto motivante se l’imprenditore o l’imprenditrice invitato/a è un/una diplomato/a della scuola professionale presso la quale si svolge l’evento.

Indicazioni importanti per l’imprenditore o l’imprenditrice
Quando si prende contatto con l’imprenditore o l’imprenditrice:
· spiegate che non si tratta di una conferenza formale, ma di una conversazione personale e informale con le persone in formazione del [indicare il settore professionale degli allievi];
· sottolineate che le persone in formazione sono all’inizio del loro percorso imprenditoriale e apprezzano storie sincere, non storie di successo perfette;
· proponete un intervento di 20-30 minuti, seguito da una discussione di 10-15 minuti;
· è importante che emerga chiaramente cosa offre esattamente l’imprenditrice o l’imprenditore: qual è esattamente il prodotto? Oppure in cosa consiste esattamente il servizio?




Di cosa potrebbe parlare l’imprenditore o l’imprenditrice
Incoraggiate l’imprenditore o l’imprenditrice ad affrontare i seguenti argomenti:
	Moduli myidea
	Domande guida

	Modulo 1: Individuare un problema che valga la pena risolvere
	Come ha individuato un’esigenza o un problema reale? Ha parlato con potenziali clienti sin dalle prime fasi?

	Modulo 2: Sviluppare una
soluzione adeguata
	Come ha verificato se la sua idea ha effettivamente risolto il problema? Quale feedback ha modificato il suo percorso?

	Modulo 3: Sviluppare un 
modello di business solido
	Può descrivere il suo modello di business? Come ha trovato il modo per rendere la sua idea finanziariamente sostenibile?

	Modulo 4: Garantire la sostenibilità finanziaria
	Come ha gestito il finanziamento nella fase iniziale? Quali errori o insegnamenti ha tratto da questa esperienza?

	Modulo 5: Entrare nel
mercato
	Come ha trovato i suoi primi clienti o partner? Cosa si è rivelato più difficile del previsto?

	Modulo 6: Presentazione finale e conclusione
	Cosa ha imparato nel suo percorso imprenditoriale riguardo alla presentazione di un’idea di business e alla raccolta di feedback?


Inoltre, sarebbero interessanti anche i seguenti argomenti:
· 1–2 sfide concrete o insuccessi e quali insegnamenti ne ha tratto;
· che cosa farebbe oggi in modo diverso;
· i suoi consigli per i giovani che stanno avviando un progetto.

Il vostro ruolo di docente
Prima della visita:
· informate le persone in formazione sui moduli del programma didattico myidea.
· incoraggiatele a preparare due domande a testa per l’ospite.
Durante la visita:
· aiutateli a collegare la storia dell’imprenditore o dell’imprenditrice al processo myidea (ad esempio: «Questa parte riguarda lo sviluppo del modello di business»).
Dopo la visita:
· moderate una breve riflessione tra le persone in formazione.
· Cosa vi ha ispirato?
· Cosa vi ha sorpreso?
· Cosa ha fatto l’imprenditore o l’imprenditrice quando qualcosa è andato storto?
· Cosa potete applicare al vostro progetto? (Se la visita si svolge in una fase successiva del processo myidea)




Bozza di e-mail: Invito all’Inspiration Day di myidea

Oggetto: Invito come relatore/relatrice ospite all’Inspiration Day
Gentile [nome imprenditrice], / Egregio [nome dell’imprenditore],
nell’ambito del programma di formazione myidea, in cui gli apprendisti sviluppano le proprie idee imprenditoriali, organizziamo un Inspiration Day per dare il via al percorso. Saremmo molto lieti di poterla accogliere come relatore/relatrice ospite in questa giornata.
Non si tratta di tenere una presentazione formale, ma di condividere le sue esperienze personali – ad esempio, come ha individuato e sviluppato un’idea imprenditoriale, come ha superato le sfide e quali preziose conclusioni ne ha tratto.
Nel corso del programma formativo, le persone in formazione si occuperanno, tra l’altro, di individuare problemi reali, testare soluzioni, costruire un modello di business semplice e comprendere come le idee raggiungono il mercato. Ascoltare una storia tratta dall’esperienza pratica – compresi successi e battute d’arresto – rappresenta per loro un’occasione stimolante per comprendere cosa significhi davvero l’imprenditorialità.
Formato suggerito:
· 20–30 minuti di storytelling, durante i quali potrà descriver la sua idea imprenditoriale, il suo prodotto o servizio, il suo percorso professionale, i momenti e le scoperte più importanti. Se possibile, sarebbe bello se potesse portare con sé [il prodotto / il servizio] o farne una breve dimostrazione;
· 10–15 minuti di domande e risposte con le persone in formazione.
Sarebbe disponibile per una il [inserire data/ora/luogo]?
Saremmo davvero lieti di averla con noi e siamo convinti che la sua storia sarà fonte di ispirazione per le nostre persone in formazione.
Attendo con piacere una sua risposta!
Cordiali saluti
[Il suo nome]
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