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19,8%

Do tempo de trabalho
diario dos gestores é gasto
em busca por informacoes.

\/ Tempo mal aproveitado

1,54 IGE 7,7 horas 33,8 horas 405,6 IGE

por dia por semana por mes por ano




Lucro (% e $)

Desconto (% e $)

Aessorios vendidos

Retorno de
financiamento

Vendas de
documentos

Cortesias

Troca recebida

Tempo de pdtio
do veiculo vendido

Abertura por loja

Unidades vendidas

Venda total ($)

Resultado liquido ($)

Margem média (%)

Comparativo com
més anterior

Comparativo com
ano anterior

Uma concessionaria gera uma

avalanche de dados todos os dias.

Abertura por filial T Resultado

Unidades vendidas —

Venda total ($) —

Resultado Liquido ($) ==

— acumulado o
de novos

Tempo de pdatio
de novos

Veiculos
Novos

Margem média (%) —_—

— Comparativo com |
més anterior

| Comparativo com (]
ano anterior

Vendas em
tempo real

Veiculos

Tempo de pdétio
— de usados
Veiculos
usados
Resultado
—— acumulado
de usados
Vendas
para aprovar
Veiculos em
preco de venda
Entegas pendentes
de veiculos

ramp"

Financeiro

Abertura por filial

Em atraso

Para hoje

A vencer

Poés-vendas

Alerta de fechamento

de contas (Risco de fraude)

Resultado
acumulado
da oficina

Ordens de servigo
em andamento
(risco de perda)

Agendamentos
de oficina

Abertura por loja

Venda total ($)

Venda de
servigos ($)

Venda de
pegas ($)

Lucro de
pegas ($ e %)

Descontos ($ e %)

Hoje

D+1

D+2

D+3

Resultado

acumulado
de pegas e
acessorios

Pecas e

acessorios

Estoque de
pegas

Varejo

Abertura por loja

Venda total ($)

Lucro (% e $)

Abertura por loja

Alto giro ($ e %)

Médio giro ($ e %)

Baixo giro ($ e %)

Obsoleto ($ e %)

Atacado
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Como consequir acompanhar
tantos indicadores?

Pedir ajuda paraotimede TI —  Time nao tem tempo para ajudar

Relatorios do sistema —  Relatorios longos que demandam tempo

Montar uma analise no excel  ——_ Confuso e ineficiente

Acompanhar em um Bl ——  Exige conhecimento e nao é proativo
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Criamos um
ecossistema para
empresas data driven

O aplicativo do Rampfy é acompanhado
pela sua versao web, e também por uma
plataforma que permite customizacao
total dos seus indicadores.

Web App

Plataforma
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WA QamMpP™ ‘ Petroplus
Ola, César! e
Hora de conferir os seus numeros. I n d i ca d 0 res

10 4
Indicadores E_j Reports
Q Rankings ggob Meu time
o
Push Intelligence
@ Plano mensal @83 I(E}sl_\c’:zéll,edaer

N KPIs criticos

O rampfy atua integrado ao seu Projecoes por IA

DMS e sistemas de gestao,

Resultado Operacao

exibindo todos os seus indicadores Fstoque de veculos usados g

e m u m l.J n I CO a p p e e nVIa n d O Margem de veiculos usados Projetad;» 3

alertas Importa ntes Quantidade de vendas 22%

proativamente. Automavers Pojesto Plataforma

% Margem com bonus

Petroplus



O Rampfy atua integrado ao
seu DMS e sistema de gestao

4 N ; N 4 N

4 )
4 Q- ¥  DealorneD
‘ |. I .ﬁ MicroVWorl % Dealer.net
NBS

SSSSSSSS

LINX

Linx Microwork Dealernet

- J N J - J - J
4 ) 4 N 4 ) 4 N\
'T Systems c Sances® AUTO AVALIAR Q
TotalDealer
T-Systems Sances Auto Avaliar Total Dealer
- J N J . / - J
7 ramp™ | Petroplus




Porque somos diferentes
dos Bl's tradicionais?

e’ © 7 O

Inteligéncia Definicao de Push Cloud.l'?!md
Artificial objetivos Intelllgence Mobi Ity
Utilizamos IA para Cada membro da equipe Somos uma ferramenta Com as multis
predicao de dados da pode definir seus proativa, enviamos plataformas de acesso e
operacao antecipando o objetivos direto na alertas de risco para os aplicativo movel o
risco de nao atingimento plataforma ou app do usuarios sempre que Rampfy facilita a gestao
dos resultados Rampfy algo da operacao estiver e visao dos indicadores

fora de rota

7 ramp™

Petroplus
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Aplicativo

@ 7 ramp™ | Petropl:

Ol3, César!

Hora de conferir os seus numeros.

10

Indicadores @ Reports

Q Rankings &3 Meu time

o Escanear
(2 Plano mensal ©Y QR Code

& KPIs criticos
Resultado Operacao

Estoque de veiculos usados
Média dias de patio de usados

Margem de veiculos usados
Quantidade de vendas

Margem de veiculos novos -
Automoveis

% Margem com bonus

[ Ver todos

Configure

Objetivos
mensais

Equipe
Hierarquia

Indices
estrategicos

Receba alertas

* Reports

* Indicadores fora do padrao
» Alertas de ciclo

* Projecoes de resultados

Analise

Indicadores
KPIs

Graficos
comparativos

Rankings
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A versao web do Rampfy foi criada
para reunioes de planejamento,
com visoes comparativas ainda
mais profundas. Acesse
diretamente pelo seu navegador
favorito, apenas escaneando um
QR code pelo leitor do aplicativo.

= Comparativo de Fechamento

é.

& & web.rampfy.com/comparacao-fechamento

7 ramp™

Juan
Tesla Corporate
MERCEDES LONDRES

e,

-

Atingimento de metas

Comparativo de
fechamento

Revisao de metas

X -+

VERSAO BETA Gostaria de énviar uma sugestéo ou reportar um problema?

Comparativo de Fechamento

- RESULTADO DA OFICINA

A % Faturamento de pecas

Unidade

MERCEDES LONDRES

MERCEDES PARIS

TESLA DUBAI

TESLA LOS ANGELES

TESLA SAO PAULO

Total

v $ Faturamento de servigos

’ -~

P b fiminn wsnh o Aur

-l u

Fechamento més

anterior

R$S338.719,99

R$12.608,83

R$1.446.224,12

R$318.595,37

R$341.698,73

R$2.464.847,04

Valor atual

R$310.286,50

R$16.464,12

R$1.087.611,35

R$375.877.24

R$264.586,43

R$2.054.825,64
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= Rampfy Platform x +

o C @ app.rampfy.com/indicadores

_;;-'. ro ' pF‘I" Clientes Indicadores Categorias MNovos usuarios Métricas de uso Verticais Sistemas Automaot

o
¢

Tenha a liberdade para criar
indicadores personalizados, além
dos mais de 190 indicadores ja
prontos para concessionarias.

Defina hierarquias na sua equipe,
programe o tempo de analise e a
mensagem de cada indicador.

Indicadores

Indicadores Rampfy

# Indicador

FINANCEIRO

1

Cheques a receber

Sances Turbo

Cheques a recebe

Apaollo

Contas a pagar

Contas a receber

Contas abertas

AGENDAMENTOS
Herario 10:00
Horario 22:55

AGENDAMENTOS
Horario 10:00

AGENDAMENTOS
Horario  10:00
Horaria 22:56

AGENDAMENTOS
Horario 10:00
Horario 22:55

AGENDAMENTOS
Horario 1000
Horaria 2255

AGENDAMENTOS
Horaria 16:00

Horario 22:55




O Rampfy atende a todos
0s niveis da empresa

Diretores e
Conselheiros

A certeza do
acompanhamento dos
indices e processos por

todos os niveis da
empresa em tempo real

Time
operacional

Objetivos claros e bem

comunicados, além de

uma gestado eficiente e
moderna

Gestores

Todos os dias bem
informado e focado nos
objetivos fundamentais

para a empresa

ramp™

Time de TI

Solucbes abertas e
flexiveis sem
dependéncia de
terceiros para criacdo de
novas analises.

Petroplus.




Arquitetura e seguranca

gm—

‘fi

TS HTTPS
Cliente 1

Cliente 2 HTTPS

Cliente 3

dWS

\/‘7

Envio de alertas —>

App 1
Plataforma
Ram
f@fy Erwvio de aler& _
s Envio de alertas ~ APP 2
e
Base de dados
Rampfy B
/l\ App 3

=

Tunel de seguranca de
acesso ao Banco

|

Time Rampfy

O cliente Rampfy pode sinalizar o dado como "dado sensivel" pela pessoa
detentora do acesso a plataforma Rampfy, ativando assim, a criptografia dos
mesmos durante o tratamento de dados;

Todos os pontos de comunicacdo de sistema da plataforma Rampfy sao
criptografadas via TLS 1.2;

O acesso aos bancos de dados da plataforma Rampfy acontecem apenas em
ambiente seguro, utilizando técnicas de SSH tunneling em conjunto com
senhas de alta complexidade;

O acesso aos bancos de dados de producdo da plataforma Rampfy sao
restritos a pessoas da Rampfy (apenas cargo técnico de confianca e CTO),
sendo vetado o acesso a base por terceiros;

No caso de compartilhamento de dados com terceiros, o mesmo sera feito
utilizando integracao via API REST e com todos os métodos padroes de
mercado de seguranca.

/ rampP™ | Petroplus




Vamos muito alem do produto

Acoes de CS
e Engajamento

WhatsApp, SMS e Ligacao

E-mail

Q0 Push Notification

Gamification

Engajamento médio
Bls vs Rampfy (Antes
das acOes de engage).

5%

Bls Rampfy

Engajamento médio dos
usuarios do Rampfy (Apos
acoes de Engage.)

84% 3 2 0/0

Mais pessoas
acompanhando
semanalmente os
seus numeros e

seus objetivos.
Antes Depois
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Estudo de caso

horas por dia sao
economizadas por
cada gestor

2 Raviera

Numero de Lojas
») 21 Lojas

DecisOoes tomadas em ate

7 menos tempo

Leia 0 estudo de caso completo aqui.

Presenca nacional
© 6 estados

N° de usuarios do
rampfy

&3 104 usuarios


https://lp.rampfy.com/landing-pages/case-raviera-motors

Grupo

Parvi
W RIO BARRA

O Mardisa

Mercedes-Benz

' MITSUBISHI MOTORS

SANTA CLARA

\VIA
& MONDO

EURO MOTORS/‘:/(

Center Alphaville

HMB | Imotors Hyundai ==

Nogueira Lins

RIO DIESE’I-_\

PPPPPPPPPP

Mais de 500 concessionarias na America
Latina usam o Rampfy

—Q\J Ww:l ® ]
) AUTO JAPAN %’ © S Jeep | 2P De N 18T1S
urovile Valborg A MELHOR EXPERIENCIA
Concessionario Mercedes-Benz
[ .
#» MITLESTE DJON () DIMAS @ Caju"%mgo AN G 11 D

Yoyolex e <] BRISA

BEST EXPERIENCE
’ . | VIA VIA
2> MegaMit m HMB | Pateo ™= B isioPevson GooD MONDO 2 A MONDO
NAGAI
e
N g™ Fiori7= | Jeep prime «»0riginal ropime G
Raviera Motors i
- . \ )
VELHO MONGE Unidas Reunidas _
\‘*—-f—_/\\ s Concessionario Mercedes-Benz Mercedes-Benz Tecar SF; i :S(g ‘E) f::g
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