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分析作業からの脱却！

マーケターの価値を最大化する

のご紹介
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現場が抱えている悩み

「Google Analyticsを使いこなすことができない…」と頭を抱えている方は非常に多いです。

例えば、以下のようなお悩みを感じられたことはございませんか？

分析業務自体が難しい、、、
・ツール活用方法の習得
・作業時間の確保

施策効果の振り返りが大変、、、
・サイト改修前後の比較
・認知獲得施策実施との効果測定

このようにデータ分析に頭を抱えてしまった結果、マーケターは分析やそれに伴う作業に多くの時間を浪費してしまいます。

多くのマーケターのお悩み例

資料作成が面倒、、、
・エクセルを用いたグラフ化
・数値を基にした改善案提示
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マーケターが直面している課題

データ分析作業に時間を使えば使うほど、大きな損失が生まれてしまいます。

年間収益見込み1億円の新規施策を行う場合、検討1日あたりの損失コスト＝約27万円
（年間収益見込み１億円/年間日数365日で試算）

わずか1日の検討でも、無視できない金額の喪失に直結する可能性があります。
しかしながら、議論や検討の前段階となる分析作業に時間を奪われるケースが多いのが現状です。
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このような課題を一度に解決可能なツールが、MAGNET Chatです。

一言で言うと、
“マーケターの思考の時間を創出するツール”となります。
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サービス概要と提供価値について

MAGNET Chatのサービス概要

MAGNET Chatの導入により、マーケターを作業から解放し、”考える時間”を生み出すことができます。

主な機能：
・自然言語によるデータ抽出 ・表、グラフの自動生成 ・AIによる考察、改善提案の提示

データ連携先：
・GA4 ・BigQuery ・Snowflake ・Google Trends
（今後実装予定）・Google Ads ・Meta ・e-Stat

作業 思考＜＞

これまでの「データ分析」

自社に合った最適な戦略立案などの
価値の高い業務に集中

これからの「データ分析」

作業に時間が奪われてしまう

作業 思考
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MAGNET Chatの強み①：容易な分析

SQL不要なため、専門知識不要で高度なデータ分析が可能です。

上記のような抽象的な指示に対しても、詳細なデータ分析結果を提供します。
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MAGNET Chatの強み②：一気通貫の分析

分析→可視化→改善案提示まで一度にAIが実施します。
これにより、集計や資料化にかかる時間を大幅に削減することが可能です。

分析

改善案
提示 可視化

（取得データはCSVファイルとしてエクスポート可能）
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MAGNET Chatの強み③：データ基盤統合力

主要なデータ基盤とのシームレスな連携に対応しているため、
顧客固有のデータに基づいた分析が可能です。

開発済 開発予定
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実現できるシナリオ例

9

ファネル
分析

サイト改善

サイトのUI、UXを最適化し、
ユーザーを問い合わせに繋げる

必要な分析例

デバイス
分析

＾＾

時間軸
分析

プロモーション改善

プロモーション施策の効果測定を行い、
検討、改善に繋げる

必要な分析例

流入経路
分析

＾＾

営業担当者の売上対策

営業活動の支援に加え、
売上目標達成までのロードマップ策定を行う

Step.1

売上進捗
の確認

Step.2

売上確度
の分析

Step.3

詳細な
分析

Step.4

不足分の
対策

実際に、MAGNET Chat活用により実現できることの具体例をご紹介します。
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サイト改善を実現する分析①

ファネル分析：問い合わせや申し込みまでの経路（サイト訪問→商品ページ閲覧→フォーム入力→問い合わせ/申し込み完了）における、
顧客の離脱率を調べる分析手法。

ファネル分析により、“Webサイトのどこで顧客を逃してるのか”がわかる
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サイト改善を実現する分析②

デバイス分析：使用する端末ごとに、ユーザーのサイト内での行動の違いを調べる分析手法。

デバイス分析により、端末別でのユーザーが行動の状況や頻繁に訪れるページが分かる。

分析例１ 分析例２
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サイト改善を実現する分析③

ファネル分析とデバイス分析の結果を統合し、具体的な改善アクションをMAGNET Chatが提示。

MAGNET Chatに分析依頼→提示された改善提案を実行するだけで、ハイパフォーマンスなサイトに仕上げることが可能。
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プロモーション改善を実現する分析①

時間軸分析：特定の期間に限定し、施策前後で計測ツールの数値にどんな変化が起きたかを調べる分析手法。

時間軸分析を行うことで、特定の期間で顧客行動に変化が生じたかどうかを調べることが可能。
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プロモーション改善を実現する分析②

流入元分析：どの経路からユーザーがサイトに訪れたのかについて調べる分析手法。

流入元分析により、どの媒体経由のユーザーがサイトに訪れやすい（＝プロモーション効果が期待できる）のかが分かる。
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プロモーション改善を実現する分析③

サイト改善同様、分析した内容をMAGNET Chatにまとめさせることで、具体的なプロモーション施策の改善戦略を立案可能。
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営業担当の売上対策①：売上進捗の確認

会社全体の月別の売上を読み込ませるだけで、年度の売上や達成度を算出可能。

BigQueryなどに保管されている、月別の会社全体売上データ
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営業担当の売上対策②：売上確度の分析

BigQueryなどに保管されている、案件別の売上データ

案件別の売上データから、確度別の見込み金額を算出可能。
顧客フェーズ毎に表示することで、”受注確度が高く、見込み金額の高い層“がわかる。
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営業担当の売上対策③：詳細な分析

先ほど特定したセグメントに対して、さらに深堀した分析を実施し、注力すべき商材まで分析可能。
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営業担当の売上対策④：不足分の対策

売上の不足分を算出し、これまでの分析を踏まえた不足分を補う具体的なアクションを提案。
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ご利用に関して

▼利用開始までのステップ

①貴社Google analytics権限の付与（implementation@kiyono-co.jp宛、管理者権限）

②分析を行いたい方のメールアドレスのご共有（KIYONO営業担当宛にメールでご送付）

▼費用

・お問い合わせください

▼実装までの日数

・GA権限の付与から2営業日以内に担当者アカウントの発行を対応します（15ライセンスまでこの日数）

▼締結が必要となる書類

・NDA(秘密保持契約)

・ご利用申込書

mailto:implementation@kiyono-co.jp
mailto:implementation@kiyono-co.jp
mailto:implementation@kiyono-co.jp
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トライアル利用のご案内

まずは1か月、無料で使ってみませんか？

（現在特別オファーを提供しております！）

▼今月のトライアル利用開始による特別オファー

下記から1つのサービスを追加料金不要でご提供します！

・GA、GTM設定のアセスメント

・競合サイトの流入調査（簡易のレポート2スライド程度）

・AIO対策のアセスメント（簡易版）

お
問
い
合
わ
せ
先

MAIL

会社
窓口

MAIL

担当
直通

FORM

TEL

info@kiyono-co.jp

s.saito@kiyono-co.jp （斉藤）

t.nomura@kiyono-co.jp （野村）

https://www.kiyono-co.jp/contact-us

080-7361ｰ7936（会社問合せ窓口）
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