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! Deux tiers des versements des aides sociales directes distribuées a ce jour ont été

1 6 j a nVi e r' 2024 réalisés a travers des établissements de paiement (Cash Plus, Damane Cash,

Wafacash,...). Un coup de boost significatif pour I'activité de ces opérateurs qui
dépendent des transferts d'argent et peinent a promouvoir leurs solutions de

paiement mobile. Décryptage.

Par Safae Hadri

Aldes sociales directes. le jackpot
pour le transfert de cash

LIEN

I

CASHPLU


https://telquel.ma/2024/01/16/aides-sociales-directes-le-jackpot-pour-les-etablissements-de-paiement%E2%80%89_1851240
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CashPlus annonce son nouveau plan stratégique
"LifePlus"

CashPlus vient de dévoiler son nouveau plan stratégique orienté vers une vision a la fois inclusive et
innovante de la finance.

CASHPLU

Baptisé “LifePlus", ce plan s'articule autour de guatre piliers stratégiques qui refletent
I'engagement de la société a remodeler le paysage des services financiers, tant au Maroc qu'a

l'international.

Premier pilier de la strategie est celui d'intensifier 'adoption de la super application CashPlus qui
offre une gamme etendue de services financiers integres, concus pour répondre aux besocins varies
des Marocains, ol gu'ils se trouvent au Maroc. Deuxieme pilier : accélérer l'expansion
internationale de CashPlus, en ciblant specifiqguement les communautes marocaines en Europe,

afin de leur fournir des solutions financiéres sur mesure qui répondent a leurs besoins uniques.

) Facebook Watch

L'entreprise entend également s'affirmer en tant que groupe responsable doté d’'une politique
ESG a fort impact basée sur des piliers essentiels :

» Favoriser I'excellence en milieu de travail en créant un environnement de travail dynamique
pour attirer, développer et retenir les talents, cruciaux pour l'innovation dans le domaine de
la FinTech et au-dela;

» Soutenir l'inclusion financiéere, avec pour objectif de démocratiser ['accés aux services
financiers pour tous et de contribuer a l'emancipation économique des individus et des

communautés, tant au Maroc qu'a l'international


https://lematin.ma/economie/cashplus-annonce-son-nouveau-plan-strategique-lifeplus/217172
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Le plan strategique prévoit enfin de placer la satisfaction client au cceur des décisions et renforcer
I'engagement communautaire. « Une approche résolument tournée vers les besoins et la
satisfaction des clients, avec pour objectif de rendre les services financiers plus accessibles et
bénefiques pour la société dans son ensemble », indique le groupe.

Intervenant a l'occasion de la cérémonie de lancement de "LifePlus”, Nabil Amar, président du
Groupe CashPlus, a indiqué gue « 'annonce de ce plan stratégique est un moment clé dans notre
histoire. Nous nous engageons non seulement a révolutionner ['acces aux services financiers grace
a la technologie, mais également a assurer gue cette innovation soit siire, inclusive et bénéfique
pour tous ». Et d'ajouter, « notre initiative centrée sur une riche communauté de développeurs,
associée a notre focus sur la sécurité, reflete notre volonté de promouvoir une innovation
responsable et de soutenir le dynamisme de 'écosysteme technologigue marocain ».
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CASHPLUS DEVOILE SON PLAN
STRATEGIQUE “LIFEPLUS »

CASHPLI

CASHPLUS a officiellement dévoilé son plan stratégique pour les prochaines années, intitulé “LifePlus », lors d'une
conférence de presse tenue ce jour. L'événement, qui a rassemblé des leaders d’'opinion, des experts en technologie,
tdes partenaires financiers et des représentants des médias, marque un tournant dans la stratégie du groupe,

orientée vers une vision a la fois inclusive et innovante de la finance.

Le plan « LifePlus » sarticule autour de quatre piliers stratégiques principaux, reflétant 'engagement de

CASHPLUS a remodeler le payvsage des services financiers, tant au Maroc qu’a I'international :

1. Intensifier 'adoption de la super application CASHPLUS qui offre une gamme étendue de services financiers

intégrés, congus pour répondre aux besoins variés des Marocains, ou qu'ils se trouvent au Maroc.

2. Accélérer l'expansion internationale de CASHPLUS, en ciblant spécifiquement les communautés
marocaines en Europe, afin de leur fournir des solutions financiéres sur mesure qui répondent a leurs besoins

uniques.

3. STaffirmer en tant que groupe responsable doté dune politique ESG a fort impact basée sur des piliers
essentiels :

— Favoriser 'excellence en milieu de travail en créant un environnement de travail dyvnamique pour attirer,
developper et retenir les talents, cruciaux pour I'innovation dans le domaine de la FinTech et au-dela.

— Soutenir I'inclusion financiére, avec pour objectif de démocratiser 'accés aux services financiers pour tous et
de contribuer a I'émancipation économique des individus et des communautés, tant au Maroc qua

I'international.

4. Placer la satisfaction client au cceur des décisions et renforcer I'engagement communautaire : Une approche
résolument tournée vers les besoins et la satisfaction des clients, avec pour objectif de rendre les services
financiers plus accessibles et bénéfiques pour la société dans son ensemble. »L'annonce de ce plan stratégique

est un moment clé dans notre histoire.

Nous nous engageons non seulement a révolutionner 'accés aux services financiers grace a la technologie,
mais également a assurer que cette innovation soit siire, inclusive et bénéfique pour tous, » a expliqué Nabil

Armar, Président du Groupe CashPlus.


https://ecoactu.ma/cashplus-devoile-son-plan-strategique-lifeplus/
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Voire décodeur de linfarmation

Et d’ajouter « Notre initiative centree sur une riche communaute de développeurs, associée a notre focus sur la
sécurite, reflete notre volonté de promouvoir une innovation responsable et de soutenir le dynamisme de

I'écosysteme technologique marocain ».

« LifePlus » svmbolise I'engagement de CashPlus a batir un avenir ou la finance est plus accessible, plus
inclusive et plus humaine. En mettant les besoins des Marocains au cceur de sa stratégie, CASHPLUS aspire a

devenir un partenaire indispensable dans leur vie quotidienne, facilitant non seulement leurs opeérations

financieres, mais aussi en etant un vecteur de progres social et économique.

CASHPLUS
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Une deuxiéme levée de fonds auprés de Mediterrania Capital Partners

Cash Plus a réalisé en 2023 une seconde levée de fonds auprés de Mediterrania Capital
Partners (MCP) pour 57 millions d'euros, en collaboration avec le FMQ et I'|FC, pour financer
son plan de développement. Le deal avait été annoncé en octobre et soumis aux approbations
habituelles. Depuis, I'opération a bien été finalisée. Interrogé sur une éventuelle introduction en
Bourse dans le futur, Nabil Amar, PDG de Cash Plus, a déclaré que cette possibilité pourrait
étre envisagée dans les années & venir, sous réserve de l'accord des différents investisseurs
existants.

«En tout cas, c'est quelque chose qui pourra étre envisagé dans les années & venirs, a-t-il
repondu.

Mais le Track Record de MCP en matiére de sorties par |IPO, couplé a la bonne qualité du
management de Cash Plus et |'histoire de croissance qui se construit autour de la société, en
font un candidat sérieux pour une introduction en Bourse et faire de |'entreprise le premier
représentant Pure player des services financiers.

«L'annonce de ce plan strotégique est un moment clé dans notre histoire. NMous nous
engageons non seulement & révolutionner |'accés aux services financiers grice @ la technologie,
mais également & assurer que cette innovation soit slre, inclusive et bénéfique pour touss, a
expligué MNabil Amar.

Et de poursuivre «Notre initiative centrée sur une riche communauté de développeurs, associée
a notre focus sur la sécurité, refléte notre volonté de promouvoir une innovation responsable et
de soutenir le dynamisme de |'écosystéme technologique marocaine.
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Stratégie : En pleine croissance, Cash Plus est
un candidat sérieux pour une introduction en
Bourse

Cash Plus est un opérateur
performant dans son secteur. Bien
entourée, avec un actionnariat solide,
la société connait une croissance
rapide et construit déja son equity
story.

LIEN

CASHPLUE

Cash Plus a mis les petits plats dans les grands jeudi @ Casablanca pour présenter son
nouveau plan stratégique «LifePlus», Un événement auquel ont pris part plusieurs banquiers et
financiers marocains. Cette fintech, parmi les leaders dans le secteur des transferts, vise &
travers ce plan a renforcer sa position sur le marché marocain et & étendre son activité &
l'international, tout en renforcant son engagement en matiére de responsabilité sociale et
environnementale.

Le plan «LifePlus» repose sur quatre piliers stratégiques principaux. Tout d'abord, Cash Plus
souhaite intensifier |'adoption d'une application, qui offre une gamme étendue de services
financiers intégrés pour répondre aux besoins variés des Marocains. Ensuite, l'entreprise
prévoit d'accélérer son expansion internationale, en ciblant spécifiqguement les communautés
marocaines en Europe, afin de leur fournir des solutions financiéres sur-mesure. Pour |'heure, le
groupe compte 5 marques et plus de 8.000 points de vente (dont la moitié constituent le
réseau principal). 20% du réseau sont situés dans les zones rurales.

La société compte plus de 1,5 million de comptes mobiles ouverts a date. En 2023, Cash Plus a
réalisé un chiffre d'affaires de 1,2 milliard de DH, pour un flux annuel global traité de 100 Mds
de DH.

Pour institutionnaliser sa démarche, le troisieme pilier du plan stratégique repose sur un
positionnement responsable doté d'une politique ESG & fort impact. Cash Plus souhaite ainsi
renforcer son engagement en matiére de responsabilité sociale et environnementale, en
intégrant des critéres ESG dans toutes ses activités. Le gquatriéme pilier du plan «LifePlus» est
de placer la satisfaction client au coeur des décisions et de renforcer |'engagement
communautaire. Elle ambitionne ainsi d'adopter une approche résolument tournée vers les
bescins et la satisfaction des clients, avec pour objectif de rendre les services financiers plus
accessibles et bénéfiques pour la société dans son ensemble,


https://boursenews.ma/article/marches/cash-plus-plan-strategique-possibilite-candidat-IPO
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CashPlus ambitionne de doubler ses
revenus et son reseau d’agences d’ici 2027

CASHPLU

Le groupe a dévoile son plan strategique 2027. Il souhaite
devenir un portail centralisé de services finaneciers. Le groupe
compte se developper en Europe en acquisition client pour
capter les transferts des MRE a leurs familles. Le réseau de
8.000 agences devrait passer a 20.000 d’ici 2027. Le groupe
compte egalement doubler ses revenus pour atteindre pres de
2,5 milliards de dirhams a echeance. L'TPO est envisageable
dans les prochaines années.


https://medias24.com/2024/03/09/cashplus-ambitionne-de-doubler-ses-revenus-et-son-reseau-dagences-dici-2027/
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CashPlus a féte ses vingt ans. Durant cette periode, le groupe a connu de
nombreuses mutations dans son activité. Operant auparavant sur le transfert
d’argent seulement, le groupe a déeveloppe au fur et 2 mesure des annees un

arsenal de produits et services financiers.

Deésormais, il est dote d'un plan strategique a I'horizon 2027 appele "LifePlus”
avec des objectifs ambitieux. Pour ce faire, le groupe avait ouvert son capital
en novembre dernier en levant un total de 600 MDH aupres de Mediterrania
Capital, de la SFI et d'un fonds neerlandais. Cette somme servira a financer les

ambitions du groupe.

Lors d'une conference de presse le 7 mars, le groupe a presente quelques

chiffres cles le concernant et a livre ses principales ambitions d’'iei quatre ans.

1,2 MMDH de revenus en 2023

Le groupe est devenu en vingt ans I'un des acteurs les plus dynamigues de la
Fintech au Maroc. Durant la conference, Nabil Ammar, president du conseil

d’administration du groupe, a devoile quelques chiffres concernant les
performances du groupe a fin 2023.

CASHPLUS

En termes de revenus, le groupe a depasse la barre symboligue du milliard de
dirhams pour atteindre 1.2 MMDH en fin d’annee derniere. En une annee, le
groupe a traite pour 100 MMDH de flux, tous produits confondus.

Au-dela du transfert d’argent, Cash Plus a diversifié ses services et permet
notamment de payer ses factures, ses impots, ses billets de train et autres
grace a ses interfaces avec ses partenaires. Le groupe a également developpeée
son application mobile rassemblant tous les services disponibles dans ses
agences avec plus de 140 services differents. Cette application rassemble

500.000 utilisateurs mensuels.

Le groupe entend desormais fortement ameliorer ses indicateurs dans le

cadre de son plan strategique.

Un revenu double d’ici 2027 et un reseau multiplie par 2,5

Le groupe dispose de piliers de developpement pour poursuivre sa forte
croissance. Cela passera notamment par la demultiplication de son nombre

d’agences pour couvrir un maillage territorial plus vaste et plus rural.

"Motre croissance impliqgue que nofre reseau continuera a grandir. Nous
avons identifie encore énormement de potentiel et d'endroits qui ne sont pas
encore servis. Nous souhaitons aller chercher plus d'utilisateurs et plus
d'utilisations”, explique Hazim Sebbata, CEO de CashPlus. Le groupe a
I'ambition de passer de 8.000 agences a 20.000 d'ici 2027 pour continuer de
servir le maximum de personne, notamment dans le Maroc rural.
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Cette acquisition client passera egalement par le biais du numerigue. "Nous
assumons notre 'schizophrenie’. Nous faisons du cash, et nous faisons
egalement du cashless. Nous souhaitons nous developper sur les deux volets,
pour laisser le choix au client”, explique le DG. Pour le numerique, le groupe a
'ambition de se rapprocher des Marocains ou qu'ils soient, c¢'est-a-dire au
Maroc et egalement en Europe. L'objectif etant d'utiliser la notoriete, I'image
et les multiples partenariats du groupe pour capter les transferts de MRE a

leur famille dans le Rovaume.

Dailleurs, sur la partie mobile, le groupe ambitionne d’ici la fin de son plan
stratégique de passer de 500.000 utilisateurs a 4 millions. "Notre objectif est

d'aller chercher les Marocains la ou ils se trouvent et de confinuer a
rechercher de la proximite pour devenir le compagnon au quotidien de nos

utilisateurs”, poursuit le CEO du groupe.

CASHPLUS

Un portail centralisé de service financiers et du quotidien d’iei 2027

L'autre pilier majeur du groupe est la SuperApp. Malgre ses 140 services déja
disponibles sur son application, le groupe entend enrichir ses services. [l
souhaite devenir un One-Stop-Shop des services financiers. "C'est un axe
sirategique pour nous dans les prochaines annees. Il v a des applications
bancaires qui font tres bien le travail de transferts ou de paiement, d'autres
applications qui existent pour les services du quotidien. Mais une seule
plateforme pour les services financiers et ceux du quotidien, il n'v en a pas.
MNous souhaitons poursuivre les efforts dans les transferts d'argent et
digitaliser le cash en le ramenant sur les comptes wallet”, explique Nabil
Ammar.

Concernant les paiements, le groupe souhaite suivre la tendance mondiale de
la dematerialisation et developper des cartes numeriques sur mobile. Mais le
president du conseil d’administration annonece vouloir aller plus loin dans les
limites du produit et faire de CashPlus le portail cle pour les services
financiers. "Nous ne sommes pas une banque, mais il v a beaucoup de choses
a faire. Simuler un credit, se renseigner sur les taux en vigueur, deposer un
dossier de credit aupres d'une institution, sont possibles avec une application

mobile. Pourquoi ne pas le faire 7"

Pour ce faire, le groupe compte également miser sur la cybersecurite pour
garantir la sécurite de ses services a ses clients. "Nous sommes tous
confrontés a des menaces. Notre objectif est de faire un partenariat avec la
DGSSI pour avoir toute la conformite en termes de securite, etre conformes
en matiere de securite et assurer la securite de nos clients et de nos

transactions”, conelut-il.
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En construisant cette equity sfory avec des institutionnels solides au tour de
table, le groupe devient un pretendant serieux a une IPO. Si le groupe ne
s'epanche pas trop sur les deétails, il ne refute pas non plus cet objectif a
terme. D'ailleurs, en novembre dernier, le DG du groupe nous expliquait
concernant I'TPO : "C'est 'une des options. Il en existe d'autres sur la table,

mais il est encore frop tot pour s’orienter vers une option en particulier”

(Debut de presentation a 23 minutes et 42 secondes)
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CASHPLUS dévoile sa nouvelle
stratégie «LifePlus»

CASHPLU

C’est en grande pompe que CASHPLUS a présenté lors d'un grand
evenement cle rassemblant des leaders de I'industrie son nouveau

plan stratégique « LifePlus » pour les années a venir. Explications.

Chef de file dans les services financiers et un acteur majeur de la FinTech au
Maroc, le management CASHPLUS a officiellement dévoile lors d'une conference
de presse, ce jeudi 07 Mars, son plan stratégique pour les années a venir, nommeé
« LifePlus ».

Cet evenement, qui a réuni des leaders d’opinion, des experts en technologie, des
partenaires financiers et des représentants des médias, marque un tournant
dans la strategie du groupe, axée sur une vision inclusive et novatrice de la

finance.

Nabil Amar, President du Groupe CashPlus, a explique a cet effet que

« 'annonce de ce plan stratégique représente un tournant décisit dans notre
histoire. Nous nous engageons non seulement a revolutionner I'acces aux
services financiers gréace a la technologie, mais également a veiller a ce que cette
innovation soit stire, inclusive et bénéfique pour tous ». Toujours selon ce
dernier, « notre initiative axée sur une communauté dynamique de
développeurs, associée a notre engagement pour la sécurité, reflete notre volonte
de favoriser une innovation responsable et de soutenir le dynamisme de

I'écosysteme technologique marocain ».


https://www.challenge.ma/cashplus-devoile-sa-nouvelle-strategie-lifeplus-277684/

Challenge

Ainsi, « LifePlus » incarne I'engagement de CashPlus a construire un avenir ou la
finance est plus accessible, plus inclusive et plus humaine. En placant les
besoins des Marocains au cceur de sa stratéegie, CASHPLUS aspire a devenir un
partenaire indispensable dans leur vie quotidienne, facilitant non seulement
leurs opérations financiéres, mais également en étant un moteur de progres

social et économique.

En détail, il est nécessaire de rappeler que le plan « LifePlus » repose sur quatre
piliers stratégiques principaux, démontrant I'engagement de CASHPLUS a

redéfinir le paysage des services financiers, aussi bien au Maroc qu’a I'étranger.

Le premier pilier repose sur le renforcement de I'adoption de I'application
CASHPLUS qui propose une large gamme de services financiers intégrés, concus

pour répondre aux besoins divers des Marocains, ou qu’ils soient dans le pays.

Le second pilier concerne pour sa part I'accélération de 'expansion
internationale de CASHPLUS en ciblant spécifiquement les communautés
marocaines en Europe, afin de leur fournir des solutions financiéres sur mesure

qui repondent a leurs besoins uniques.

CASHPLUS

Le troisieme pilier quant a lui consiste a s’affirmer en tant que groupe
responsable doté d'une politique ESG a fort impact fondée sur des piliers
essentiels a savoir : Cultiver I'excellence en milieu de travail en créant un
environnement dynamique qui attire, développe et fidélise les talents, essentiels
a I'innovation dans le domaine de la FinTech et au-dela. Mais aussi, promouvoir
I'inclusion financiére en visant a démocratiser 'acces aux services financiers
pour tous et a contribuer a 'autonomisation économique des individus et des

communautés, tant au Maroc qu’'a l'international.

Et enfin le dernier pilier qui vise a placer la satisfaction du client au cceur des
décisions et renforcer I'engagement communautaire en adoptant une approche
résolument tournée vers les besoins et la satisfaction des clients, visant a rendre
les services financiers plus accessibles et bénéfiques pour la société dans son

ensemble.

A travers ce plan stratégique, CASHPLUS affirme son engagement envers
I'innovation, la durabilité et I'inclusion, a la fois sur le marché national et
I'international. La vision de « LifePlus » est de positionner I'entreprise en tant
qu’acteur clé dans la transformation du paysage financier, offrant des solutions
adaptées aux besoins changeants de sa clientele tout en contribuant au

développement économique et social dans les communautés ot elle opere.



A @ o I
- - Baptisee «LifePlus», cette feuille de route symbolise son engagement a batir un avenir ol la finance
LE MAROC est plus accessible, plus inclusive et plus humaine.

1 1 M a rs 2024 C'est en grande pompe gue CashPlus a devoile son nouveau plan stratégique pour les prochaines
annees. Baptisée « LifePlus», cette nouvelle feuille de route marque, selon le groupe, un tournant dans

sa strategie orientee vers une vision a la fois inclusive et innovante de la finance. Elle symbolise son
engagement a batir un avenir ou la finance est plus accessible, plus inclusive et plus humaine.

Cashplus dévoile son nouveau plan «L'annonce de ce plan stratégique est un moment clé dans notre histoire. Nous nous engageons non

" seulement a révolutionner l'acces aux services financiers grace a la technologie, mais egalement a
Strateglque assurer gue cette innovation soit sdre, inclusive et bénéfique pour tous», a expliqué dans ce sens
Nabil Amar, president du Groupe CashPlus. Et de poursuivre : «Notre initiative centree sur une riche
communaute de developpeurs, associee a notre focus sur la securité, reflete notre volonte de
promouvoir une innovation responsable et de soutenir le dynamisme de l'écosysteme technologique
marocain», Quatre piliers stratégiques ont été definis dans ce sens. Les axes etablis refletent
I'engagement du groupe a remodeler le paysage des services financiers aussi bien au niveau national
gu'international. Le premier pilier porte sur lintensification de I'adoption de l'application» CashPlus».
Cette solution offre une gamme etendue de services financiers intégrés pour réepondre aux besoins
varies des Marocains, Le deuxieme axe porte sur l'acceleration de l'expansion internationale de
CashPlus. Ceci passe par le ciblage des communautes marocaines en Europe.

Le but etant de leur fournir des solutions financieres sur mesure qui repondent a leurs besoins
uniques. Le troisieme pilier tend a affirmer CashPlus en tant gue groupe responsable doté d'une
politique ESG a fort impact basée sur des piliers essentiels. |l s'agit de favoriser l'excellence en milieu
de travail en créant un environnement de travail dynamique pour attirer, développer et retenir les
talents, cruciaux pour l'innovation dans le domaine de la FinTech et au-dela. Il est egalement question
de soutenir l'inclusion financiere, avec pour objectif de démocratiser l'accés aux services financiers
pour tous et de contribuer a I'émancipation economique des individus et des communautes, tant au

Maroc qu'a l'international. Le dernier volet de ce plan strategigue tend a placer la satisfaction client au
coeur des décisions ainsi qu'a renforcer I'engagement communautaire. Cette approche est, selon
CashPlus, resolument tournee vers les besoins et |a satisfaction des clients. La finalité étant de rendre

CASH PL!L oy les services financiers plus accessibles et bénéfiques pour la societé dans son ensemble.


https://aujourdhui.ma/economie/cashplus-devoile-son-nouveau-plan-strategique

11 Mars 2024
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dématerialisation: comment Cash Plus

o = compte se développer sur deux fronts
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;ﬁ,g"“ < S0% Cash Plus a récemment présenté LifePlus, sa

stratégie de croissance a I’horizon 2027. La Fintech,
qui poursuit la diversification de ses activités tout
croissance en étendant son réseau, aspire également a réaliser
un saut significatif en matiére de démateérialisation.
Hazim Sebbata, DG de I'entreprise, détaille I'action
menée sur deux fronts

l'activité d'ici
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https://ledesk.ma/enclair/maillage-territorial-et-dematerialisation-comment-cash-plus-compte-se-developper-sur-deux-fronts/

[ Observateur

27 Mai 2024
Le groupe CASHPLUS annonce la participation de CASHPLUS Ventures au GITEX Africa
CashPlus Ventures au GITEX Africa 2024 2024 prévu du 29 au 31 Mai & Marrakech.

Lors du Gitex Africa 2024, CASHPLUS Ventures mettra en CASHPLUS Ventures mettra en avant son engagement en faveur de l'innovation et du
avant son engagement E'HE;E'I‘S l'innovation et le déﬁ’ElepEIﬂEHt developpement de sclutions dans les domaines de la technologie financiere, de la
L L ; .

: : : CoL. logistique et de la mobilité. L'entreprise devoilera aussi un dispositif global et innovant
de solutions dans les domaines fintech, logistiques et de e ST _ h . | 1o
. visant a attirer les startups et a promouvoir des partenariats strategiques.
mobility tech.

3 startups soutenues

CASHPLUS Ventures explique que 3 startups ont bénéficie de son soutien notamment
Tawssil, Sle3ti et Weego. La premiére opere dans le segment de |la livraison a la
demande avec un service réepondant a la fois aux besoins des particuliers et des e-
commercants.

De son cote, Sle3ti transforme la distribution des produits de grande consommation
grace a sa plateforme innovante qui facilite le contact entre les détaillants et les FMCG
au Maroc.

Weego pour sa part, optimise la mobilité urbaine avec sa plateforme de covoiturage et
de transport en commun, contribuant a réduire la congestion et les emissions de
carbone.



https://lobservateur.info/article/110824/economie/cashplus-ventures-au-gitex-africa-2024

LE MAROC

29 Mai 2024

4 . : L'engagement de Cashplus Ventures envers llnnovation et le développement de solutions fintech,
Flntec!'l * Cash.plus \’.enture‘e: Installe un logistiques et de mobility tech sera mis en exergue i la deuxiéme édition du Gitex Africa 2024.
stand interactif au Gitex Africa 2024

Le véhicule diinvestissement du Groupe Cashplus prendra part & ce rendez-vous technologique
incontournable au niveau continental et dont les travaux demarreront ce mercredi a Marrakech. «Lors
- u Gitex Africa, Cashplus Ventures présentera un dispositif global et innovant destiné 3 attirer les
fi ] S - du Gitex Af Cashplus Vent p L dispositif global et t dest ttirer |
e | “ startups et a favoriser des partenariats stratégiques», apprend-on dans ce sens. Dans ce sens,
o F A"
Cashplus Ventures installera un stand interactif qui promet une expérience immersive pour tous les

A F I C A visiteurs. Cet espace est congu pour mettre en lumiére les réalisations de l'entreprise et ouvrir des

voies de collaboration inedites.
08,0 CCO

L'une des attractions principales de ce stand sera «The Pitch Elevator». «Cette initiative unique
permettra aux visiteurs de présenter leurs projets innovants a travers un pitch vidéo enregistré dans
un espace spécialement amenagé pour l'occasion. Cette plateforme a été pensée comme un tremplin
pour les talents émergents, offrant une visibilité sans précédent aux idées nouvelles et encourageant

CASHPLUS | Ventures | e semrnmcommuionns
LIEN

CASHPLUS



https://aujourdhui.ma/economie/fintech-cashplus-ventures-installe-un-stand-interactif-au-gitex-africa-2024
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30 Mai 2024

A I'ére du Gitex, le paiement
mobile peine a décoller

Les solutions de M-paiement sur le continent se sont imposées
comme un veritable outil d’inclusion financiére. Au Maroe, quatre
ans apres leur lancement officiel, les solutions de M-paiement

pataugent entre contraintes et espérances.

CASHPLUS

Aujourd’hui, le constat amer est que quatre années apres son lancement officiel
et 'octroi des agrements aux entreprises, le paiement mobile n’a pas rencontre
I'ascension fulgurante sur laquelle comptaient les opérateurs, qui avancaient des
objectifs de 6 millions de clients et 1,3 milliard de transactions par an a I'horizon
2024. Bien que « le nombre de porte-monnaie électroniques, ou wallets, ait
dépasse 1,5 million a ce jour, il faut bien admettre qu'au niveau de I'usage les
transactions demeurent assez faibles », nous confie Azim Sebbata, directeur
general de Cash Plus, I'un des acteurs du secteur. Alors que dans certains pays
africains le contexte de crise a été un accélérateur des solutions de M-paiement,
notamment I’Afrique subsaharienne qui représente a elle seule 43 % des
nouvelles inscriptions en 2021, devant I’Asie de I'est et la région du Pacifique, au

Maroc la realité est autre.

UN PROBLEME DE MINDSET ?

« Nous avons engagé beaucoup d'investissements et malheureusement, au final,
tres peu de transactions », se désole le DG de Cash Plus. Aujourd’hui, il faut
relever que I'une des problématiques majeures auxquelles fait face le secteur est
la résistance de certains consommateurs qui refusent de souscrire a ce nouveau
service. A I'instar des épiciers, premiére cible du secteur, qui sont
particulierement reticents a adopter ces nouvelles pratiques. Pour Azim Sebbata,
« les commercants ne veulent pas intégrer le circuit par peur du fisc. En plus de
la défiscalisation de la transaction, qui est une mesure incitative de BAM, ils
revendiquent leur propre défiscalisation. Ce qui parait impossible a réaliser, car

cela reviendrait a accepter qu'une frange entiere soit en dehors des radars ».


https://www.challenge.ma/lere-du-gitex-le-paiement-mobile-peine-a-decoller-282285/

31 Mai 2024

nnovaTion Fintech, mobilite,

distribution ... Cash Plus
Ventures investit dans trois
startups

CASHPLUS


https://ledesk.ma/enoff/fintech-mobilite-distribution-cash-plus-ventures-investit-dans-trois-startups/

INDUSTRIES

1" PORTAIL DE LINDUSTRIE, DE L'INVESTISSEMENT ET DE L'INNOVATION

31 Mai 2024

Gitex Africa 2e édition : Des panels inspirants sur
I'avenir de I'’Afrique en matiere de technologie

Lors d'un des panels, intitulé « « J'envoie de |'argent chez mol. » Le phénoméne des envois
de fonds », M. Nabil Amar, Président de CashPlus Maroc, a souligné que le transfert d'argent
dynamise I'économie marocaine. Il a ainsi indigqué que les envois de fonds des migrants vers
le Maroc ont depasse les 12 milliards de dollars en 2023, une premiere. Il a egalement mis
en avant I'importance de l'utilisation d'un systéme souverain d'authentification, a savoir la
Carte d'ldentité Nationale biométrigue mise en place par le ministére. Cette authentification
revét une importance primordiale dans les opérations d'envoi de fonds.

Le Gitex Africa représente une opportunité idéale de rencontres entre les startups et les
PME, favorisant les échanges sur les derniers développements technologiques, que ce soit
dans les domaines de l'intelligence artificielle, de |la santé ou de |la cybersécurité.


https://industries.ma/gitex-africa-2e-edition-des-panels-inspirants-sur-lavenir-de-lafrique-en-matiere-de-technologie/

[ Observateur

« Doté de pres de 15 millions de dirhams, CashPlus Ventures a déja investi dans trois
startups. Notre objectif est d'investir plus de 50 millions de dirhams dans cet
ecosysteme au cours des cing prochaines années », déclare le PDG de CashPlus, Nabil

03 J u I n 2024 Amar a I'Observateur du Maroc et d’Afrique en marge du Gitex Africa 2024,
. . Le fonds est né suite au constat du groupe que de nombreuses startups avaient besoin
CashPlus Ventures investit gros de soutien, qu'il soit financier ou en termes de mentoring stratégique. « Nous avons

reflechi a la meilleure maniere d'apporter cet accompagnement aux startups, d'ou la

A travers son fonds CashPlus Ventures, CashPlus veut apporter o o _ o _
création de CashPlus Ventures, un fonds dedié a ces entreprises », précise Nabil Amar.

un soutien financier et stratégique aux startups locales. Avec un

engagement de plus de 50 millions de dirhams prévu sur les Il ajoute que le groupe organise deux sessions annuelles pour recruter des startups qui
cing prochaines annees, ce fonds ambitionne de devenir un répondent & des criteres spécifiques. « La sélection est réalisée par des mentors, des
pilier essentiel du déVE]DppEIllE!H’[ EI]tI'Epl‘EIlEUI'iEﬂ. E}{pliﬂﬂtiDHS experts et des membres du conseil de CashPlus, qui évaluent la synergie potentielle
du PDG du groupe, Nabil Amar. entre le groupe et les startups. Notre but est de créer de la synergie. Et nous

n'investirons que dans les startups ou cette synergie est présente ».»,

Nabil Amar explique que ce processus de sélection rigoureux permet de s'assurer que
chaque investissement crée une valeur ajoutée mutuelle. Les startups sélectionnées
bénéficient non seulement d'un financement, mais aussi d'un accompagnement
stratégigue, ce qui les aide a se développer plus rapidement et de maniere plus
durable. « Nous croyons fermement que le soutien que nous offrons dépasse le simple
financement. Nos mentors et experts apportent des conseils précieux et une vision
stratégigue qui sont essentiels pour le succes des startups », note-t-il.

Il
o]l k= &
= ]

LIEN
CASHPLUS

Le PDG de CashPlus, estime que I'écosysteme des startups connait actuellement un
essor remarquable. « De plus en plus de startups réussissent, ce qui nous réjouit. Cela
démontre la vitalité et I'innovation présentes dans notre écosysteme entrepreneurial.
Nous sommes convaincus que cet élan va se poursuivre et que de nombreuses autres
reussites sont a venir », déclare-t-il avec enthousiasme.



https://lobservateur.info/article/110888/economie/cashplus-ventures-investit-gros

finances
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11 Juin 2024

o . . A l'occasion de I'Aid Al-Adha, I'Office National des Chemins de Fer (ONCF) annonce la mise en
ONCF : Plan Spécial Pour Aid Al-Adha : Plus De Trains Et Des

Services Amaéliorés ceuvre d'un plan spécial de mercredi 12 a dimanche 23 juin 2024. Ce dispositif prévoit une

augmentation significative du nombre de trains, atteignant environ 240 trains par jour sur
I'ensemble du réseau ferroviaire.
Pour assurer une meilleure gestion du flux de passagers, 'ONCF renforcera ses equipes d'accueil

et d'orientation en gares et a bord des trains.

L'ONCF conseille vivement ses clients d'anticiper I'achat de leurs billets, notamment en optant

| "‘*if o) ILARMN pour des allers-retours afin d'éviter les files d'attente et de s’assurer une place assise.

Les billets sont disponibles via plusieurs canaux : aux guichets et distributeurs automatiques en
gare, en ligne sur le site « www.oncf-voyages.ma », ainsi qu'aupres des agences de vente
partenaires telles que Chaabi Cash, Tasshilat et Cash Plus.

Grace a ce dispositif, 'ONCF espeére offrir un service de qualité et répondre aux besoins de ses

passagers durant cette période de forte affluence.

CASHPLUS


https://www.btpnews.ma/oncf-plan-special-pour-aid-al-adha-plus-de-trains-et-des-services-ameliores/
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L'intermédiaire entre lMNnformation et vous

26 Juin 2024

Western Union a inaugure, ce 26 juin, son premier concept store en Afrique, situe a

Western Union et Cash Plus inaugurent leur premier Errahma, pres de Casablanca, en partenariat avec Cash Plus. Ce nouvel espace permet aux

clients d'envoyer et de recevoir des fonds a l'international, dans le cadre de la strategie
concept store au Maroc _
« Evolve 2025 = de I'entreprise.

Hazim Sebatta, PDG de Cash Plus, a indiqué que cette collaboration vise a ameliorer

I"'expéerience de transfert d’argent pour les clients. Linitiative a pour objectif d'offrir un

meilleur soutien et une plus grande accessibilité.

Les concept stores de Western Union, au nombre de 200 dans le monde, font partie de la
strategie « Evolve 2025 » en servant de point de contact pour "activite de vente au detail.
Cette approche vise a moderniser et simplifier les services de transfert d’argent

international, en renforcant 'engagement de I'entreprise envers l'inclusion financiere au
Maroc et en Afrigque.

CASHPLUS


https://www.infomediaire.net/western-union-et-cash-plus-inaugurent-leur-premier-concept-store-au-maroc/

@ businesswire
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26 Juin 2024

Western Union lance son premier “concept store” au Maroc

« Western Union ouvre son premier “concept store™ au Maroc en collaboration avec Cash Plus
« Le magasin s'inscrit dans la stratégie mondiale ‘Evolve 2025 de Western Union visant & offrir aux
clients des lieux dédiés et des expériences pour le transfert d'argent

LIEN

CASABLANCA--(BUSINESS WIRE)--Western Union a lancé aujourd'hui son premier "concept store" au Maroc, en collaboration
avec Cash Plus. Situé dans la ville satellite d'Errahma, le store offre une expérience unique aux clients lorsqu'ils envoient et
recoivent de I'argent a linternational. Ce lancement en fait egalement le premier concept store de Western Union a ouvrir en
Afrique. Il margue une etape significative dans la stratégie ‘Evolve 2025 de I'entreprise pour le pays et le continent tout entier.

"Nous sommes ravis de lancer notre premier concept store en Afrique - ici méme au Maroc", a déclaré Mohamed Touhami el
Quazzani, vice-président regional de I'Afrique chez Western Union. "Le pays et le continent jouent un réle trés important dans
notre strategie de croissance grace a leurs marchés dynamiques et a leurs flux de transferis de fonds importants. Le Maroc est un
marché majeur en Afrique, ol les proches recoivent des transferts d'argent internationaux du monde entier, y compris des Etats-
nis, de la France, de 'Espagne, de ['ltalie, des Fmirats arabes unis et du Royaume d'Arabie saoudite. Nous sommes ravis de
lancer ce store en collaboration avec Cash Plus, offrant aux clients un nouveau niveau de commeodite, de soutien et
d'accessibilité."

Promouvoir l'inclusion financiére grace a I’ accessibilité encore plus grande

Ce lancement témoigne de I'engagement de Western Union a investir au Maroc et I'Afrique, avec I'ambition d'améliorer
l'accessibilité et linclusion financiére pour tous. Concus pour offrir un accés transparent a une gamme compléte de services dans
des lieux a fort trafic de clients, ils garantissent que les clients ont accés a des représentants de service dedies offrant une
assistance et un accompagnement personnalises.

"Nous sommes ravis d'renforcer notre collaboration avec Western Union pour apporter ce concept de magasin unigue au Maroc,
redefinissant I'expérience de transfert d'argent”, a déclaré Hazim Sebatta, PDG de Cash Plus. "Notre collaboration avec Western
Union vise a offrir un service exceptionnel aux clients, en transformant la maniére dont ils envoient et recoivent de l'argent et en
les dotant d'une plus grande commaodité, efficacité et fiabilite.”

Les concept stores soutiennent l'un des piliers de la stratégie ‘Evolve 2025 de I'entreprise - tirer parti de son activité de vente au
détail comme passerelle vers Western Union. Ces stores a fort impact s'appuient sur les solides fondations que Western Union
entretient avec ses clients. Aujourd’hui, il y a plus de 200 de ces lieux dans le monde entier. Son approche novatrice et axée sur le
client définit une nouvelle norme, offrant aux clients des experiences modernes, rationalisees et dediées pour leurs besoins de
transfert d'argent international.


https://www.businesswire.com/news/home/20240626195811/fr/
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26 Juin 2024

Western Union inaugure son premier «concept
store» en partenariat avec Cash Plus a Errahma

CASHPLUS

CASABLANCA--(BUSINESS WIRE)--Western Union a lancé aujourd'hui son premier "concept store" au Maroc, en collaboration
avec Cash Plus. Situé dans la ville satellite d'Errahma, le store offre une expérience unique aux clients lorsqu'ils envoient et
recoivent de I'argent a linternational. Ce lancement en fait egalement le premier concept store de Western Union a ouvrir en
Afrique. Il margue une etape significative dans la stratégie ‘Evolve 2025 de I'entreprise pour le pays et le continent tout entier.

"Nous sommes ravis de lancer notre premier concept store en Afrique - ici méme au Maroc", a déclaré Mohamed Touhami el
Quazzani, vice-président regional de I'Afrique chez Western Union. "Le pays et le continent jouent un réle trés important dans
notre strategie de croissance grace a leurs marchés dynamiques et a leurs flux de transferis de fonds importants. Le Maroc est un
marché majeur en Afrique, ol les proches recoivent des transferts d'argent internationaux du monde entier, y compris des Etats-
nis, de la France, de 'Espagne, de ['ltalie, des Fmirats arabes unis et du Royaume d'Arabie saoudite. Nous sommes ravis de
lancer ce store en collaboration avec Cash Plus, offrant aux clients un nouveau niveau de commeodite, de soutien et
d'accessibilité."

Promouvoir l'inclusion financiére grace a I’ accessibilité encore plus grande

Ce lancement témoigne de I'engagement de Western Union a investir au Maroc et I'Afrique, avec I'ambition d'améliorer
l'accessibilité et linclusion financiére pour tous. Concus pour offrir un accés transparent a une gamme compléte de services dans
des lieux a fort trafic de clients, ils garantissent que les clients ont accés a des représentants de service dedies offrant une
assistance et un accompagnement personnalises.

"Nous sommes ravis d'renforcer notre collaboration avec Western Union pour apporter ce concept de magasin unigue au Maroc,
redefinissant I'expérience de transfert d'argent”, a déclaré Hazim Sebatta, PDG de Cash Plus. "Notre collaboration avec Western
Union vise a offrir un service exceptionnel aux clients, en transformant la maniére dont ils envoient et recoivent de l'argent et en
les dotant d'une plus grande commaodité, efficacité et fiabilite.”

Les concept stores soutiennent l'un des piliers de la stratégie ‘Evolve 2025 de I'entreprise - tirer parti de son activité de vente au
détail comme passerelle vers Western Union. Ces stores a fort impact s'appuient sur les solides fondations que Western Union
entretient avec ses clients. Aujourd’hui, il y a plus de 200 de ces lieux dans le monde entier. Son approche novatrice et axée sur le
client définit une nouvelle norme, offrant aux clients des experiences modernes, rationalisees et dediées pour leurs besoins de
transfert d'argent international.


https://www.yabiladi.com/articles/details/151220/western-union-inaugure-premier-concept.html
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O Septembre 2024

LANA Cash franchit la barre de
1.000 points de vente

Aprés les trois filiales de groupes bancaires Wafa Cash, M2T et Barid
Cash, ou encore I’'acteur indépendant Cash Plus, un autre

etablissement de paiement franchit la barre de 1000 points de vente

a travers le Maroec.

CASHPLUS


https://www.challenge.ma/lana-cash-franchit-la-barre-de-1-000-points-de-vente-286418/

10 Octobre 2024

Casablanca : tombée de rideau sur
’African Digital Summit 2024

La 6éme édition de 'African Digital Summit, réunissant marques, annonceurs et startups, a cloturé ses
travaux, mercredi soir & Casablanca, avec la remise des Moroccan Digital Awards aux meilleurs dispositifs

digitaux.

Dans la catégorie meilleure utilisation de 'intelligence artificielle dans la création de contenu digital, « Cash
Plus 20 Years Anniversary » a remporté I'or, suivie par « UD Honey Serum » de Garnier Ultra en deuxiéme

position. Aucune campagne n'a été sélectionnée pour le Bronze Award dans cette catégorie.

Le jury de cette édition était présidé par Mehdi Alami, fondateur et CEO de Next-Gen Nutrition, et composé de
plusieurs figures influentes du secteur. S’exprimant a cette occasion, le président du GAM, Youssef Cheikhi, a
affirmé gue cet événement célébre la créativité et I'innovation dans le domaine du digital en Afrique,

soulignant que le trophée remis a cette occasion est désormais reconnu comme un label continental.


https://www.lesiteinfo.com/maroc/629387-casablanca-tombee-de-rideau-sur-lafrican-digital-summit-2024.html

LE MATiN
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La 6eme édition de |'événement a été marquée par la remise des "African Digital Awards" 2024.
Voici les gagnants dans les différentes catégories :

African Digital Awards devoile ses gagnants

Best Digital Marketing Campaign

- GOLD : Aid Al Adha 2024 - Marjane - Adsventure, Mediamatic, Archipel

- SILVER : Cash Plus 20 years anniversary - Cash Plus - Marcom Edge

- BRONZE : Let your heart melt - Merendina - Tribal Morocco

Best Use of Al in Digital Content Creation

- GOLD : Cash Plus 20 years anniversary - Cash Plus - Marcom Edge

- SILVER : UD Honey Serum - Garnier Ultra Doux - Mindshare Morocco

- BRONZE : Aucune campagne n’a été sélectionnée pour ce prix


https://lematin.ma/economie/african-digital-awards-devoile-ses-gagnants/246658
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“Tamuwili..

CASHPLUS lance TAMWILI.ma

P et — 55 orcten S8

CASHPLUS

Casablanca, ke 15 octobre 2024 — Le groupe CASHPLUS wient d'annoncer le

lancament de TAMWILL.ma, |a premiare plateforre marocaine dadisz 2 13
comparaison d offres de financement de biens immaobiliers proposeas par les

bangues participatives.

Ce lancement strategique s'inscrit dans la volonte de CASHPLUS d'elargir son

offra de services et de répondre aux besoins crosssants des consommataurs
marocains en matiere de financement paricipatif

TAMWILLma permet aux utllisateurs d'acceder aux meilleuras offres de
financement immabilier conformes a la sharia de maniere rapide et anonyme.

Ernsuite, en quelques clics, ils peuvent personnaliser leur inancement,
selectionner 'offre |z plus adaptae et abtanir un pre-accord bancaire en moins de

30 secondes, TOF CHREOMNO.

“Avec |'acquisition de TAMMWILL.ma . nous renforgons notre engagement a offrir
des solutions financieres innovantes et inclusives pour tous. Le marche du
financement participatif st en plein essor au Maroo, et TAMWIL. ma represents
une reponse concrete aux attentes des consommateurs en matere de
financement immaobilier conforme a la charia. Cette intiative s'inserit dans notre
mission de democratiser |'acoas 2 des services fnandiers pour tous les
Marocains”, expligue Nabil Amar, Président du conseil d'administration de
CASHPLUS.


https://finance-inclusive.ma/cashplus-lance-tamwili-ma/

& fiece

Pourguoi referencer vos offres sur TAMWILL.ma 7 En integrant leurs offres de
financement sur TAMWILLma, les banques accedeant 2 un potentiel de volume
d affaires considerable. CASHPILLUS prevoit de promouvoir massivement cette

plateforme en s'apouyant sur son réseau de plus de 4 000 agences et franchises
a travers le Maroc, ainsi que via son site institutionnel et son application mobile,
touchant ainsi des millions d'utilisateurs. En complément, une importante
campagne de communication digitale est prévue pour maximiser |a visibiite et
I'atirait de TAMMWILLma.

Les bangues partenaires beneficieront egalement de donnees precieuses,
notamment des indicateurs d'eligibiite, de compatiivite et de prefarence de leurs
offres, leur permettant ainsi d' opteneser l2ur positionnemant commercial.

TANWIL].ma offre une experence utlisateur rapide et fluide. avec un pre-accond
bancaire qguasi immeadiat et un accompagnement gratuit de bout en bout. En
s'associant 3 catie experence ootimses, les banques peuvent renforcer leur
image : un client obtenant son financement wia TAMWILI.ma associera cette
experience positive directement 3 la bangue qui lw aura accorde |e financement

CASHPLUS

A propos de CASHPLUS Group

Fonde an 2004, CASHPLUS Group est un leader danzs le secteur des sandices
financers au Maroo. Avec plus de £ D00 points de vente 3 travers le pays,

CASHPLUS Group offe une gamme complete de sarvices incluant les fransferts
d argent, le peiement de faciures, |2 recharge talephornque et les soiutons de

paiement numéarique.

CASHPLUS Group propose egalement des services innovants tels gue Tawssil

pour I'emwvaoi et |a réceotion de colis, des cartes de paiement Mastercard, et une
application mobile permetiant ure geston simple et securizae des finances. Fort

de son expertise et de son engagement envers l'innovation, CASHPLUS Group
s'est positionné comme un acteur clé dans la facilitation de linclusion financiere et

la simplfication des transactions pour les particuliers et les entreprises au Maroc.

*Comimunigue



Le groupe CashPlus a annoncé le lancement de Tamwili.ma, une plateforme inédite au Maroc

B P dédiée a la comparaison des offres de financement immobilier conformes a la charia, proposées

par les banques participatives. Ce lancement stratégique marque une nouvelle étape dans la

diversification des services offerts par CashPlus et répond a la demande croissante des

1 5 O Cto b re 2024 consommateurs marocains pour des solutions de financement participatif.

Une solution innovante et rapide
CashPlus Lance Tamwili.Ma, La Premieéere Plateforme De

Compuraison De Financement Participutif Immobilier Avec Tamwili.ma, les utilisateurs peuvent accéder, de maniére rapide et anonyme, aux meilleures
offres de financement participatif immobilier disponibles sur le marché. La plateforme permet de

T/ personnaliser les options de financement et de sélectionner l'offre la plus adaptée a leurs besoins.
am W'-li.ma L'un des avantages majeurs de cette innovation est la possibilité d'obtenir un pré-accord bancaire
en moins de 30 secondes, offrant ainsi une solution pratique et efficace aux futurs propriétaires.
Le groupe CashPlus a annoncé le lancement de Tamwili.ma, une plateforme inédite au Maroc
dédiée a la comparaison des offres de financement immobilier conformes a la charia, proposées
par les banques participatives. Ce lancement stratégique marque une nouvelle étape dans la
diversification des services offerts par CashPlus et repond a la demande croissante des

consommateurs marocains pour des solutions de financement participatif.
Une solution innovante et rapide

Avec Tamwili.ma, les utilisateurs peuvent accéder, de maniére rapide et anonyme, aux meilleures

offres de financement participatif immobilier disponibles sur le marché. La plateforme permet de

personnaliser les options de financement et de sélectionner l'offre la plus adaptée a leurs besoins.
L'un des avantages majeurs de cette innovation est la possibilité d'obtenir un pré-accord bancaire

en moins de 30 secondes, offrant ainsi une solution pratique et efficace aux futurs propriétaires.

Grace a Tamwili.ma, CashPlus ambitionne de faciliter I'accés au financement immobilier pour les

CASH PL 3 Marocains, tout en répondant aux besoins spécifiques de ceux qui privilégient les offres

conformes a la charia, en phase avec les tendances actuelles du marché.


https://www.btpnews.ma/cashplus-lance-tamwili-ma-la-premiere-plateforme-de-comparaison-de-financement-participatif-immobilier/

GONSOoNews
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CASHPLUS annonce le lancement de
TAMWILIL.ma , premier comparateur
d’offres de financement immobilier

conforme a la sharia au Maroc

Tamuwili..

Le groupe CASHPLUS est fier d'annoncer le lancement de TAMWILLma, la premiére plateforme marocaine
dédige a la comparaison d'offres de financement de biens immobiliers proposés par les bangues

participatives.

Cette acquisition stratégigue s'inscrit dans la volonte de CASHPLUS d'elargir son offre de services et de

répondre aux besoins croissants des consommateurs marocains en matiére de financement participatif,

TAMWILL.ma permet aux utilisateurs d'accéder aux meilleures offres de financement immobilier conformes a
la sharia de maniere rapide et anonyme, Ensuite, en quelques clics, ils peuvent personnaliser leur

financement, sélectionner 'offre la plus adaptee et obtenir un pré-accord bancaire en moins de 30 secondes,
TOP CHRONO,

= Avec l'acquisition de TAMWILL.ma , nous renforgons notre engagement a offrir des solutions financieres
innovantes et inclusives pour tous. Le marché du financement participatif est en plein essor au Marog, et
TAMWILL.ma représente une réponse concrete aux attentes des consommateurs en matiere de financement
immaobilier conforme a la chana, Cette intiative s'inscrit dans notre mission de démocratiser l'accés a des

services financiers pour tous les Marocains =, expligue Nabil Amar, Président du conseil d'administration de
CASHPLUS,

Pourguoi référencer vos offres sur TAMWILLma ? En intégrant leurs offres de financement sur TAMWILLma,
les bangues accédent a un potentiel de volume d'affaires considérable. CASHPLUS prévoit de promouveir
massivement cette plateforme en s'appuyant sur son réseau de plus de 4 000 agences et franchisés a travers
le Maroc, ainsi gue via son site institutionnel et son application maobile, touchant ainsi des millions
d'utilisateurs. En complément, une importante campagne de communication digitale est prévue pour

maximiser la visibilité et I'attrait de TAMWIL].ma.

Les banques partenaires beneficieront également de données precieuses, notamment des indicateurs
d'éligibilité, de compétitivité et de préférence de leurs offres, leur permettant ainsi d'optimiser leur
positionnement commercial. TAMWILL.ma offre une expénience utilisateur rapide et fluide, avec un pré-
accord bancaire quasi immeédiat et un accompagnement gratuit de bout en bout. En s'associant a cette
expérience optimisée, les bangues peuvent renforcer leur image : un client obtenant son financement via
TAMWILL.ma associera cette expénence positive directement a la bangue gui lui aura accordé le

financement.


https://consonews.ma/55478.html
https://consonews.ma/55478.html
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-Inancement participatif immobilier: Cash Plus lance
amwili.ma

CASHPLUS

Le groupe Cash Plus a annonceé le lancement de Tamwili.ma, la premiéere plateforme
marocaine dediee a la comparaison d'offres de financement de biens immobiliers proposés

par les banques participatives.

Cette acguisition strategique s'inscrit dans la volonté de Cash Plus d'elargir son offre de
services et de répondre aux besoins croissants des consommateurs marocains en matiére

de financement participatif, indique un communiquée de 'entreprise.

« Tamwili.ma permet aux utilisateurs d’acceder aux meilleures offres de financement
immobilier conformes 3 la sharia de maniere rapide et anonyme. Ensuite, en quelques clics,
ils peuvent personnaliser leur financement, sélectionner l'offre |la plus adaptée et obtenir un

pre-accord bancaire en moins de 30 secondes, TOP CHRONO =, fait-on savoir.

« Avec |"acquisition de Tamwili.ma , nous renforcons notre engagement a offrir des
solutions financieres innovantes et inclusives pour tous. Le marche du financement
participatif est en plein essor au Maroc, et TAMWILI.ma représente une réponse concrete
aux attentes des consommateurs en matiere de financement immobilier conforme a la
charia. Cette initiative s'inscrit dans notre mission de démocratiser |'acces a des services
financiers pour tous les Marocains », explique Nabil Amar, Préesident du conseil

d’administration de Cash Plus, cité dans le communique.


https://www.infomediaire.net/financement-participatif-immobilier-cashplus-lance-tamwili-ma/

=
LAVIE =CO
Le marché des paiements électroniques au Maroc est en pleine evolution. Quels sont,

1 5 O C to b re 202 4 selon vous, les principaux défis qui freinent encore son développement ?

Le marche des paiements électroniques au Maroc connait une évolution prometteuse avec des

= - "AnCe tables. C dant, plusi defi ti t de frei doption 2 d
Nabil Amar : < La GAN 2025 et le Montial 2030, e | 2t Copnnt s coninent e s o siption s e
occasion pour accelerer I'adoption des paiements ’ -

reste le colit d'usage de ces solutions. Pour les commercants, notamment les petits

ol m
=] , P . o s gats s
emc"nmques commercants et les PME, les frais associes a I'installation et a 'utilisation des TPE par
Obstacles au developpement des paiements electroniques, opportunités de croissance, reglementation, positionnement de Cash Plus... Les . . . - a -
détails avec le président de cet établissement de paiement exemple, constituent une barriere importante. Du cote des consommateurs, les couts associes

a ces services peuvent également décourager l'utilisation réguliére de ces technologies. Un
autre défi fondamental est la culture du cash. Cette prédominance de I'argent liguide reste un
frein majeur, surtout dans les zones rurales, ol les paiements électroniques sont percus avec
mefiance. Ce phenoméne est souvent lié 3 un manque de confiance envers ces nouvelles
technologies, mais aussi 4 un déficit en matiére d’éducation financiére.

En outre, la question de I'infrastructure joue un role déterminant. L'acces limite 2 Internet
haut debit et aux réseaux fiables dans certaines parties du pays entrave ["'adoption de solutions
de paiement électronigue, que ce soit via carte ou application mobile. Cela pose un réel
probleme pour la fluidité des transactions, en particulier dans les zones plus reculees.

Chez Cash Plus, nous avons anticipe ces enjeux et avons investi dans plusieurs solutions de
paiement, que ce soit a travers notre application mobile, nos cartes de paiement, ou encore le
paiement par QR code. Cependant, maleré nos efforts considérables pour sensibilizer et
eduguer aussi bien les commercants que les consommateurs, ces solutions, notamment le

c A SH | | paiement par OR code, peinent encore a 5" imposer.


https://www.lavieeco.com/affaires/nabil-amar-la-can-2025-et-le-mondial-2030-une-occasion-pour-accelerer-ladoption-des-paiements-electroniques/

LAVIE =CO

Avec l'ouverture du secteur, quelles nouvelles opportunités s"offrent aux
consommateurs et commercants marocains 7

Le secteur des paiements électroniques au Maroc connait un tournant décisif, en grande partie
grace aux récentes réformes et a 'ouverture du marcheé a de nouveaux acteurs. Cette
transformation offre d’importantes opportunités, tant pour les consommateurs que pour les
commercants. Lessor des fintechs, I'évolution de la réglementation, et I'arrivée de nouveaux
services bancaires digitaux vont permetire une diversification des offres et une meilleure

accessibilité pour tous les segments de la population.

Cette dynamique va s'accélérer avec les événements internationaux que le Maroc s’appréte a
accueillir. Corganisation de la CAN 2025 ainsi que de la Coupe du monde en 2030 representent
des opportunités exceptionnelles. Ces événements attireront des millions de touristes,
principalement des pays ou les paiements digitaux sont la norme. Uarrivée massive de
touristes habitués aux paiements digitaux offrira une occasion unique d'accélerer 'adoption
de ces solutions par les commercants marocains, Cela pourrait egalement servir de catalyseur
pour I'inclusion financiére, en poussant les acteurs économiques a moderniser leurs outils de
paiement pour mieux répeondre aux exigences d'une economie mondiale de plus en plus

digitalisee.

Chez Cash Plus, nous nous préparons déj2 a ces défis en renforcant notre offre et en
investissant dans des solutions adaptées aux besoins d'une clientéle locale et internationale.

CASHPLI

Quels avantages les consommateurs marocains peuvent-ils tirer de la concurrence
accrue dans ce secteur 7

La concuwrrence accrue est bénéfique pour les consommateurs marocains., Premierement, elle
va permettre une baisse des couts des transactions, ce qui rendra les services plus accessibles.
Deuxiemement, elle stimule I'innovation. Avec plus d’acteurs sur le marché, nous verrons
I'émergence de nouvelles technologies et solutions qui rendront les paiements plus simples,
plus rapides et plus sécurisés. Enfin, cela renforce la gualité de service, car chaque acteur devra

etre 2 I'écoute des besoins des consommateurs pour se démarguer.

Comment les innovations dans le domaine des paiements électroniques peuvent-elles
contribuer a I'inclusion financiére, notamment dans les zones rurales ?

Linclusion financiere est au coeur de notre mission chez Cash Plus, et les innovations dans les
paiements électroniques en sont un pilier central. Grace a des solutions, comme notre wallet
mobile et nos options de paiement sans contact, nous avons pu intégrer une partie importante
de la population marocaine non bancarisée, en particulier dans les zones périurbaines et

rurzles.

Un exemple marquant de cet impact est notre role dans 'enrolement de plus de 1,5 million de
Marocains beneficiaires des aides socizles directes du gouvernement. Ces personnes, souvent
issues de régions historiquement exclues du systeme bancaire traditionnel, ont désormais
acces a des services financiers modernes. Notre compte mobile a également joué un role
crucial dans la distribution rapide des aides au logement pour les victimes du séisme d’Al-
Haouz, des aides Tadamoun pendant la crise du Covid, et joue toujours un rale crucial dans
I'acheminement des remboursements CINS5.

Ces moments démontrent la veritable portée de nos efforts d'innovation. Nos solutions ne se

contentent pas de répondre a des besoins quotidiens, elles offrent également un soutien vital
lors de situations d'urgence, prouvant que l'innovation dans les paiements électroniques peut
faire la différence dans I'inclusion financiére de millions de Marocains,



LAVIE =CO

Quelles mesures devraient etre prises pour garantir une meilleure sécurité des
transactions et améliorer la confiance des consommateurs marocains envers les
paiements électroniques ?

La sécurité est une priorité absolue chez Cash Plus. Nous servons chague année plus de 15
millions de clients. Nous nous devons ainsi de traiter leurs informations d’une maniére
extrémement sécurisée. Nous veillons a ['application de la loi 09-08 relative au respect des
données personnelles et I'hébergement des données au niveau national. I1 existe aussi des
dispositifs de sécurité comme le Plan de sécurité informatique ou le Plan de continuité

d’activité qui sont tout aussi importants, surtout pour nos regulateurs.

Cependant, la sécurité ne repose pas seulement sur la technelogie. Nous devons egalement
éduguer nos clients sur les bonnes pratiques pour éviter les fraudes. En tant que leader du
marché, Cash Plus se doit d'etre un acteur de confiance et nous investizsons énormément dans

la sécurite et la transparence.

Comment les services de Cash Plus évoluent-ils pour mieux répondre aux besoins des
PME et des petits commergants marocains ?

Les PME et les petits commercants constituent une part essentielle de notre économie. Chez
Cash Plus, nous developpons constamment des selutions pour répondre a leurs besoins
specifiques. Notre service de transfert d’argent et notre solution Cash Plus Business, par
exemple, permettent aux commercants de gérer efficacement leurs envois massifs.

CASHPLI

MNous avons egalement développé [a selution Khadamat, un service dédié aux detzillants, qui
leur permet d’offrir a leurs clients une gamme élargie de services, comme le paiement de
factures, les recharges téléephoniques et bien plus encore. Ce service facilite non seulement les
transactions quetidiennes, mais aide aussi les petits commerces a attirer plus de clients en leur

offrant une plus grande variete de services.

En outre, notre réseau d’agences et nos partenariats permettent aux commercants et e-
commercants d'accéder 2 des solutions de paiement simples, gu'il s’agisse de recevoir des
paiements par carte ou en cash. Ces services leur offrent une flexibilité accrue, en particulier
pour les PME qui cherchent a formaliser leur activité tout en s’intégrant dans I'économie
numerique.

Quelles solutions innovantes pourraient émerger pour simplifier la vie quotidienne des
consommateurs marocains dans le domaine des paiements électroniques ?

Cash Plus propose déja plusieurs solutions pour simplifier la vie des Marocains. Notre
application mobile offre une centaine de services, dont le paiement de factures, les recharges
telephonigues, les transferts d’argent et le paiement par OR code pour des transactions

rapides et sans contact.

MNos cartes prépayées facilitent les paiements et les retraits pour les non-bancarises, et le
service Khadamat permet de régler diverses factures, les impots et taxes via un réseau de
détaillants.

Nous avons aussi lancé Tamwili.ma, une plateforme de comparaison d’offres de financement
immeoebilier participatif, pour offrir encore plus de solutions innovantes et accessibles.



HIBAPRESS
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cashplus annonce le lancement de tamwili.ma,
premier comparateur d'offres de financement
immobilier conforme a la charia au maroc

CASHPLUS

Le groupe CASHPLUS est fier d'annoncer le lancement de TAMWILLma, la premigre plateforme
marocaine dédiée a la comparaison d'offres de financement de biens immobiliers proposés

par les banques participatives.

Ce lancement stratégigue s'inscrit dans la velonté de CASHPLUS d'élargir son offre de services
et de répondre aux besoins croissants des consommateurs maroccains en matiere de

financement participatif.

TAMWILLma permet aux utilisateurs d'accéder aux meilleures offres de financement

immeobilier conformes 3 la sharia de maniére rapide et anonyme. Ensuite, en quelgues clics, ils

peuvent perscnnaliser leur financement, sélectionner l'offre la plus adaptee et obtenir un pré-

accord bancaire en moins de 30 secondes, TOP CHRONO.,

= Avec I'acguisition de TAMWILL.ma , nous renforgons notre engagement a offrir des solutions

financieéres innovantes et inclusives pour tous. Le marche du financement participatif est en

plein essor au Maroc, et TAMWILLma représente une réponse concréte aux attentes des
consommateurs en matiére de financement immabilier conforme a la chana. Cette initiative
sinscrit dans notre mission de démocratiser 'acces a desservices financiers pour tous les

Marocains =, explique Nabil Amar, Président du conseil d’administration de CASHPLUS,


https://fr.hibapress.com/news-139550.html

HIBAPRESS

CASHPLUS

Pourquoi referencer vos offres sur TAMWILL.ma 7 En intégrant leurs offres de financement sur

TAMWILLma, les bangues accedent a un potentiel de wvolume daffaires considérable,
CASHPLUS prévoit de promouvoir massivement cette plateforme en s'appuyant sur son réseau
de plus de 4 00 agences et franchisés a travers le Maroc, ainsi que via son site institutionnel
et son application mobile, touchant ainsi des millions d'utilisateurs. En complément, une

importante campagne de communication digitale est prévue pour maximiser la visibilité et
I'attrait de TAMWILL.ma.

les banques partenaires bénéficieront également de données précieuses, notamment des
indicateurs d'éligibilité, de compétitivite et de préférence de leurs offres, leur permettant ainsi
d'optimiser leur positionnement commercial. TAMWILLma offre une expenence utilisateur

rapide et fluide, avec un preé-accord bancaire quasi immediat et un accompagnement gratuit

de bout en bout. En s'associant a cette expeénence optimisee, les bangues peuvent renforcer
leur image : un chent cbtenant son financement wia TAMWILL.ma associera cette expenence

positive directement a la bangue qui lul aura accordé le financement.
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CashPlus lance Tamwili.ma, premier
comparateur de Mourabaha immobiliere au

Maroc

Le groupe CashPlus annonce le lancement de Tamwili.ma, la premiere plateforme marocaine dédiée a
la comparaison d'offres de financement immobilier proposees par les bangques participatives.

CASHPLUS

Cette initiative strategigue reflete 'engagement de CashPlus a diversifier ses services et a
répondre aux besoins croissants des Marocains en matiere de financement conforme a la sharia.
Tamwili.ma permet aux utilisateurs de comparer facilement les meilleures offres de financement
immobilier participatif de maniere rapide et anonyme. En quelques clics, ils peuvent
personnaliser leur financement, choisir Poffre la plus adaptée a leurs besoins et obtenir un pré
accord bancaire en moins de 30 secondes.

Grace a cette plateforme, les banques partenaires accedent a un volume daffaires potentiellement
significatif. CashPlus entend soutenir ce lancement a grande échelle en s'appuyant sur son réseau
de plus de 4.000 agences et franchisés a travers le Maroc, ainsi gue via son site web et son
application mobile, touchant ainsi des millions de clients potentiels. Une campagne de

communication digitale est egalement prévue pour accroitre la notoriete de Tamwili.ma.

"Avec 'acquisition de Tamwili.ma, nous renforcons notre engagement a offrir des solutions
financieres innovantes et inclusives pour tous. Le marche du financement participatif est en plein
essor au Maroc, et Tamwili.ma représente une reponse concrete aux attentes des consommateurs
en matiere de financement immobilier conforme a la charia. Cette initiative s'inscrit dans notre
mission de democratiser 'acces a des services financiers pour tous les Marocains”, explique Nabil

Amar, président du conseil d’administration de CashPlus.

Les banques participantes bénéficieront en outre de données clés sur leurs offres, telles que des
indicateurs d'eligibilite, de competitivite et de préférence des clients, leur permettant ainsi
d’ajuster leur strategie commerciale. Tamwili.ma garantit une expérience utilisateur fluide, avec
un pré-accord bancaire quasi instantané et un accompagnement gratuit tout au long du
processus. En s'associant a cette plateforme, les bangues renforcent leur image, les clients
associant directement cette expérience positive a 'institution financiére qui leur aura accordé le

financement.


https://lematin.ma/economie/tamwilima-premier-comparateur-de-mourabaha-immobiliere-au-maroc/247181

_ Le groupe CASHPLUS annonce le lancement de TAMWILL.ma, une plateforme inédite au Maroc dédiée 3 la

comparaison des offres de financement immaobilier proposées par les bangques participatives. Cette

initiative margque une avancée stratégigue pour CASHPLUS, qui élargit ainsi son portefeuille de services et

1 6 OCtO b re 2024 répond aux besoins croissants des Marccains en matiére de financement conforme & la charia.

TAMWILL.ma offre aux utilisateurs un accés rapide et anonyme aux meilleures offres de financement
immeobilier participatif. Grace & une interface intuitive, ils peuvent comparer les options disponibles,
personnaliser leur financement et obtenir un pré-accord bancaire en maoins de 30 secondes.

CASHPLUS DEMOCRATISE L'ACCES AU S , . o . _
« Avec [acquisition de TAMWILlL.ma, nous réaffirmons notre engagement a fournir des solutions financiéres
FINANCEMENT PARTICIPATIF AVEC TAMWILI.MA innovantes et inclusives. Le secteur du financement participatif connait un essor important au Maroc, et

cette plateforme répond aux attentes des consommateurs en matiére de financement immobilier
conforme aux principes de la charia », explique Nabil Amar, Président du conseil d'administration de
CASHPLUS.

| GMWili.ma Un outil strategique pour les banques et une expérience
fluide pour les utilisateurs

TAMWILLma permet aux banques partenaires d'intégrer leurs offres sur la plateforme, ouvrant ainsi des
perspectives commerciales significatives. CASHPLUS prévoit de promouvoir cette nouvelle plateforme a
travers son vaste réseau de plus de 4 000 agences et franchisés au Maroc, en complément d'une campagne
de communication digitale ambitieuse.

En plus d'une visibilité accrue, les bangques bénéficient d'une analyse des données collectées, comprenant
des indicateurs sur ['éligibilité et la compétitivité de leurs offres, leur permettant ainsi d'ajuster leur
positicnnement commercial.

'expérience utilisateur, au coeur de l'innovation de TAMWILlL.ma, se distingue par sa fluidité. Les clients
peuvent obtenir un pré-accord bancaire quasi instantané et profiter d'un accompagnement gratuit tout au
long du processus. Les bangues participantes ont ainsi 'opportunité de renforcer leur image de margue,
en capitalisant sur une expérience positive associée au financement accordé via la plateforme.

CASHPLUS démocratise I'acces aux services financiers

TAMWILLma s'inscrit dans la mission de CASHPLUS de démocratiser I'accés aux services financiers au
Maroc. En proposant un comparateur accessible et conforme a la charia, le groupe vise a répondre aux

‘ ASH Pi attentes d'un marché en plein développement, ol le financement participatif occupe une place croissante.


https://mediamarketing.ma/article/ABBCBGGZ/cashplus_daemocratise_l_accaes_au_financement_participatif_avec_tamwilima.html
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Financement immobilier conforme ala
charia: CashPlus lance Tamwili.ma

Tamuwili..

CASHPLUS

CashPlus annonce le lancement du premier comparateur d’offres de financement immobilier conforme a la
charia au Maroc. Baptisee «Tamwili.mas, cette plateforme marocaine est dédiée a la comparaison d’offres de

financement de biens immobiliers proposés par les banques participatives.

«Avec I'acquisition de Tamwili ma_ nous renforcons notre engagement a offrir des solutions financiéres innovantes et
inclusives pour tous. Le marché du financement participatif est en plein essor au Maroc, et Tamwili. ma représente une
réponse concréte aux attentes des consommateurs en matiére de financement immobilier conforme i la charia. Cette
initiative s’ mscrit dans notre mission de démocratiser 1'accés a des services financiers pour tous les Marocains»,

explique Nabil Amar, président du conseil d’administration de CashPlus.

Tamwili ma permet aux utilisateurs d’accéder aux meilleures offres de financement immeobilier conformes a la chana de
maniére rapide et anonyvme. Ensuite, en quelques clics, 1ls peuvent personnaliser leur financement, sélectionner 1" offre la
plus adaptée et obtenir un pré-accord bancaire en moins de 30 secondes. Les banques partenaires bénéficieront
également de données précieuses, notamment des indicateurs d’éligibilité, de compétitivité et de préférence de leurs

offres, leur permettant ainsi d’optimiser leur positionnement commercial.


https://aujourdhui.ma/economie/financement-immobilier-conforme-a-la-charia-cashplus-lance-tamwili-ma
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Transport: Cash Plus et marKoub.ma scellent un Cash Plus et marKoub.ma, plateforme specialisee dans le transport interurbain par autocar,
nouveau partenariat viennent d’'annoncer un nouveau partenariat visant a faciliter la mobilite via des solutions
digitales.

Les utilisateurs peuvent réserver leurs billets directement sur I'application Cash Plus Mobile,
tout en beneficiant du réseau de 5.000 points de vente de |'etablissement de paiement a

travers le Maroc.

Ce partenariat a pour objectif de rendre les services de réservation de billets de bus plus

accessibles, notamment dans les zones rurales ou l'acces a la technologie est limite.

En integrant cette fonctionnalite a son application mobile, Cash Plus permet aux voyageurs

de reserver leurs trajets en quelgues clics, simplifiant ainsi leurs deplacements.



https://www.infomediaire.net/transport-cash-plus-et-markoub-ma-scellent-un-nouveau-partenariat/
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PAIEMENT MOBILE Le palement des

réservations Markoub.ma
désormais possible sur
'application Cash Plus

CASHPLI

Cash Plus et Markoub.ma renforcent leur partenariat en faveur de la
mobilité et visant a généraliser leurs services, notamment dans les
zones rurales. Les services de la premiére plateforme de recherche de la
disponibilite des autocars au Maroc seront intégrés a la plateforme
digitale de Cash Plus, leader du paiement mobile dans le pays,
permettant aux utilisateurs de réserver et payer leurs billets
directement sur I'application Cash Plus Mobile.

Il s'agit d’ « une nouvelle dimension » que prend le partenariat entre les
deux acteurs, souligne Dounia Bounahmidi, directrice generale
de MarKoub.ma. « Cette nouvelle étape permet aux clients de Cash Plus, qui

sont déja digitalisés, de réserver sur notre systéme a travers U'application
Cash Plus Mobile ».


https://ledesk.ma/encontinu/le-paiement-des-reservations-markoub-ma-desormais-possible-sur-lapplication-cash-plus/

L'elargissement du partenariat vise a géneraliser I'accés a ces services
digitaux en connectant les deux plateformes. « L'idée est de démocratiser
encore plus ces services, car nous savons que le paiement en ligne de Cash

FPlus permettra a une cible plus large d'y accéder », etaye la directrice.

La nouvelle fonctionnalité permettra aussi aux utilisateurs d'utiliser
leur solde existant sur leur Cash Plus Mobile Wallet, leur facilitant
d’'avantage la tache de réservation, sans avoir besoin de se déplacer aux
gares routiéres ou a une agence de paiement.

La nouvelle annonce vient renforcer le partenariat qui existe entre
Markoub.ma et Cash Plus depuis 2018. Cet accord permet aux clients de
reserver leurs tickets d'autocar des différents transporteurs partenaires
de Markoub.ma, aupres des 8 000 agences Cash Plus qui couvrent

I'ensemble du territoire national.

Cette nouvelle collaboration, souligne Bounahmidi, ne marque que « la
premiére étape dans la nouvelle dynamique de partenariat » entre les deux
acteurs. D'autres projets communs sont dans le pipe « pour répondre aux
différentes probléematique que rencontre notre clientéle, souvent basée dans
des zones rurales et péri-rurales », fait savoir la directrice, sans vouloir
divulguer davantage de détails.
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L: Inclusive
Casablanca, le 23 octobre 2024 — CASHPLUS, leader de linclusion financiere au
23 Octobre 2024 Maroc, annonce I'évolution '_atratégique de son partenariat avec Markouh, la
plateforme de réservation d' autocars. Cette nouvelle étape permet desormais aux
utilisateurs de CASHPLUS d'accéder aux services de réservation de billets de bus
directement via I'application Cash Plus Mobile, tout en restant disponibles dans le
réseau physigue de 5000 points de vente a travers le Royaume.

il s v o
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marKoubma  /GgE CASHPLUS CASHPLUS, avec plus de 1,5 million d'utilisateurs sur son application mobile et
une offre de plus de 100 services digitaux, continue de simplifier l'expérience client
a travers des solutions pratiques et innovantes. Ce developpement illustre
l'engagement de CASHFLUS a offrir des services financiers accessibles a tous,
notamment dans les zones rurales ou 'acces a la technologie reste limité. La
digitalisation du service Markoub permet aux utilisateurs de réserver leurs trajets

| d autocar en quelques clics, leur offrant ainsi plus de flexibilite et de rapidite dans
CASHPLUS et MarKoub renforcent leur leurs transactions.
partenariat

« Depuis plus de 20 ans, CASHPLUS s'engage a rendre les servicas financiers
plus accessibles, tout en adoptant une approche innovante et durable. Ce
L I E N partenariat renforce avec Markoub s'inscrit dans notre volonte d'accompagner les

S Marocains dans leur guotidien a travers des solutions digitales performantes et
adaptées », a declare Nabil AMAR., President du Groupe CASHPLUS.


https://finance-inclusive.ma/cashplus-et-markoub-renforcent-leur-partenariat/
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De son cdte, Omar CHAAEBI, Fondateur President-Directeur General de Markoub,
a affirme . « Depuis 2018, notre partenariat avec CASHPLUS a permis de
simplifier 'acces aux voyages interurbains pour des milliers de Marocains. Avec
I'intégration de Cash Plus Mobile, nous franchissons une nouvelle etape, en
rendant I'achat de hillets encore plus accessible. Cette confiance renouvelée entre
nos deux entreprises refléte notre engagement commun a innover et 8 ameliorer
continuellement 'expérience utilisateur. »

Cette collaboration renouvelés illustre la capaciteé de CASHPLUS a repondre aux
besoins de ses clients, quiils preférent les services en agence ou via des solutions
numeéerigues. Avec un réseau de plus de 5 000 points de vente, CASHPLUS
continue de soutenir la transition numeérique du Maroc, tout en renforcant son réle
de catalyseur pour l'inclusion financiére.

Ce partenariat s'inscrit dans la strategie globale de CASHPLUS visant a élargir
son offre de services et a accompagner la digitalisation croissante du secteur des
services financiers au Maroc. Lobjectif est de créer un ecosystéme ou le digital st
le service de proximité coexistent pour offrir la meilleure exparience client

possible.

CASHPLU:

A propos de CASHPLUS Group

Fonde en 2004, CASHPLUS Group est un leader dans le secteur des services
financiers au Maroc. Avec plus de 5 000 poinis de vente a travers le pays,
CASHFPLUS Group offre une gamme compléte de services incluant les transferts
d'argent, le paiement de factures, la recharge teléphonique et les solutions de
paiement numerique.

CASHFLUS Group propose egalement des services innovants tels que Tawssil
pour I'envoi et la reception de colis, des cartes de paiement Mastercard, et une
application mobile permettant une gestion simple et securisée des finances. Fort
de son expertise et de son engagement envers linnovation, CASHPLUS Group
5'est positionne comme un acteur clé dans la facilitation de l'inclusion financiere et
la simplification des transactions pour les particuliers et les entreprises au Maroc.
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Cash Plus Et MarKoub.Ma Unissent Leurs Forces Pour Simplifier
La Mobilité Au Maroc
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CASHPLUS

Cash Plus et marKoub.ma, plateforme spécialisée dans le transport interurbain par autocar,
viennent d'annoncer un nouveau partenariat visant a faciliter la mobilité grace a des solutions

digitales.

Les utilisateurs Cash Plus et marKoub.ma peuvent désormais réserver leurs billets directement
sur I'application Cash Plus Mobile, tout en bénéficiant du réseau de 5 000 points de vente de
I'etablissement de paiement a travers le Maroc. Cette collaboration représente une avanceée
significative dans le secteur des transports, rendant la réservation de billets de bus plus

accessible et efficace.

L'objectif principal de ce partenariat est d'améliorer 'accés aux services de réservation de billets,
notamment dans les zones rurales ou I'acceés a la technologie est souvent limite. En intégrant
cette fonctionnalité a son application mobile, Cash Plus permet aux voyageurs de réserver leurs
trajets en quelques clics, simplifiant ainsi leurs déplacements et contribuant a la dynamisation de

I'economie locale.

Cette initiative s'inscrit dans une volonté de modernisation des services de transport interurbain
au Maroc, repondant aux besoins d’'une population en quéte de solutions pratiques et innovantes.
Grace a ce partenariat, Cash Plus et marKoub.ma renforcent leur engagement a offrir des services

adaptés aux attentes des usagers, tout en favorisant l'inclusion numeérique dans le pays.


https://www.btpnews.ma/cash-plus-et-markoub-ma-unissent-leurs-forces-pour-simplifier-la-mobilite-au-maroc/
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CASHPLUS RENFORCE SON PARTENARIAT AVEC
MARKOUB POUR SIMPLIFIER LA RESERVATION
DE BILLETS DE BUS VIA SON APPLICATION
IMOBILE
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CASHPLUS, acteur cle de I'inclusion financiére au Maroc, annonce une nouvelle é&tape dans son partenariat

stratégique avec Markoub, |a plateforme de réservation d'autocars. Les utilisateurs de CASHPLUS peuvent
desormais réserver leurs billets de bus directement depuis I'application Cash Plus Mobile, tout en ayant
acces aux services traditionnels dans les 5 000 points de vente a travers le pays.

o)

Avec une base de plus de 1,5 million d'utilisateurs sur son application et une large gamme de services

digitaux, CASHPLUS continue d'innover pour simplifier la vie de ses clients. Ce développement souligne so
engagement a offrir des services accessibles a tous, en particulier dans les zones rurales ol I'acces aux
solutions numérigues peut étre limité. Désormais, grice a la digitalisation des services de Markoub, les
clients peuvent réserver leurs trajets d'autocar rapidement et efficacement via quelques clics sur leur

bile.
L

=
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Un partenariat au service des Marocains

¢ Depuis plus de 20 ans, CASHPLUS s'efforce de rendre les services financiers plus accessibles tout en
adoptant des approches innovantes. Ce partenariat avec Markoub témoigne de notre volonte de simplifier
le quotidien des Marocains grace a des solutions digitales adaptées = a déclare Nabil AMAR, Président du
Groupe CASHPLUS.

Omar CHAABI, Fondateur et President-Directeur Général de Markoub, a ajouts : « Notre collaboration avec
CASHPLUS, initiée en 2018, a permis de rendre les voyages interurbains plus simples pour de nombreux
Marocains. Avec I'intégration de Cash Plus Mobile, nous franchissons un nouveau cap en rendant I'achat de
billets encore plus pratique. =

Une digitalisation au service de tous

ette collaboration renforce la capacité de CASHPLUS & répondre aux besoins des cllents. gu'ils preferent
les solutions digitales ou les services en agence. Avec un réseau de 5 000 points de vente, CASHPLUS
continue d'accompagner la transformation numerique au Maroc, tout en conso |::|ar|t zan role dans
linclusion financiere.

Ce partenariat s'inscrit dans la strategie globale de CASHPLUS visant & diversifier ses services et a participer
activement a la digitalisation du secteur financier au Maroc. L'objectif est de créer une synergie entre les
solutions numérigues et le service de proximité, garantissant ainsi la meilleure expérience possible pour
les utilisateurs.


https://mediamarketing.ma/article/ABBHZFPE/cashplus_renforce_son_partenariat_avec_markoub_pour_simplifier_la_raeservation_de_billets_de_bus_via_son_application_mobile.html
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CASHPLUS et Markoub.ma:
l’accessibili}é des}services de
transport a portee de main
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CASHPLU

CASHPLUS, acteur de linclusion financiere au Maroc, a annoncé le renforcement de
son partenariat avec Markoub, la plateforme de reservation d'autocars.

Cette évolution permet désormais aux utilisateurs de CASHPLUS de réserver leurs
billets de bus directement via l'application Cash Plus Maobile, tout en continuant a
béneficier des services dans le réseau physique de 5 000 points de vente a travers le

Royaume. CASHPLUS vise a simplifier 'expérience client, notamment dans les zones
rurales ou I'accés a la technologie est limite.

Le partenariat avec Markoub témoigne de leur volonté commune d'innover et

d’ameliorer 'expérience utilisateur, rendant ainsi l'achat de billets encore plus
accessible,

En créant un écosysteme ou le digital et le service de proximité coexistent,
CASHPLUS et Markoub.ma soutiennent la transition numérigue au Maroc, tout en
promouvant l'inclusion financiere.


https://www.leconomiste.com/flash-infos/cashplus-et-markoub-ma-l-accessibilite-des-services-de-transport-portee-de-main
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CASHPLUS et Markoub.ma:
l’accessibili;é des’services de
transport a portee de main
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Cash Plus ot |a plateforme de réservation d'autocars Markoub renforcent leur partenariat. La
digitalisation du service Markoub permet aux utilisateurs de réserver leurs trajets d’autocar en

quelques clics, leur offrant ainsi plus de flexibilité et de rapidite dans leurs transactions.

Ce partenariat s'inscrit dans la strategie globale de Cash Plus visant a elargir son offre de services
et a accompagner la digitalisation croissante du secteur des services financiers au Maroc.
Lobjectif est de créer un ecosysteme ou le digital et le service de proximite coexistent pour offrir
la meilleure expérience client possible, indique la societe intermediaire en matiere de transfert de

fonds dans un communiqué.

« Depuis plus de 20 ans, Cash Plus s'engage a rendre les services financiers plus accessibles, tout
en adoptant une approche innovante et durable. Ce partenariat renforceé avec Markoub s'inscrit
dans notre volonte d'accompagner les Marocains dans leur quotidien a travers des solutions

digitales performantes et adaptees », a declar2 Nabil Amar, président du groupe Cash Plus.

De son cote, Omar Chaabi, fondateur president-directeur Géneéral de Markoub, a affirme : « Depuis
2018, notre partenariat avec Cash Plus a permis de simplifier ['acces aux voyages interurbains pour
des milliers de Marocains. Avec l'intégration de Cash Plus Mobile, nous franchissons une nouvelle
etape, en rendant |'achat de billets encore plus accessible. Cette confiance renouvelee entre nos
deux entreprises reflete notre engagement commun a innover et a ameliorer continuellement

I'expérience utilisateur ».


https://lematin.ma/economie/les-reservations-markoub-desormais-accessibles-sur-cash-plus-mobile/248246
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Digitalisation des services : Cashplus et
Markoub renforcent leur partenariat
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Cashplus et Markoub franchissent un nouveau cap de leur partenariat. Les utilisateurs de Cashplus
accederont désormais aux services de réservation de billets de bus directement via l'application
Cash Plus Mobile, tout en restant disponibles dans le réseau physique de 5.000 points de vente a

travers le Royaume.

«Depuis plus de 20 ans, Cashplus s'engage a rendre les services financiers plus accessibles, tout en
adoptant une approche innovante et durable. Ce partenariat renforcé avec Markoub s'inscrit dans
notre volonté daccompagner les Marocains dans leur quotidien a travers des solutions digitales
performantes et adaptées», a déclaré Nabil Amar, président du Groupe Cashplus. De son coté, Omar
Chaabi, fondateur président-directeur général de Markoub, a affirmé qu'zravec l'intégration de Cash
Plus Mobile, nous franchissons une nouvelle étape, en rendant l'achat de billets encore plus
accessible. Cette confiance renouvelée entre nos deux entreprises refléte notre engagement commun
a innover et 4 améliorer continuellement l'expérience utilisateur:s.

Rappelons que ce partenariat s'inscrit dans la stratégie globale de Cashplus visant a élargir son offre
de services et 4 accompagner la digitalisation croissante du secteur des services financiers au Maroc.
L'objectif est de créer un écosystéme ou le digital et le service de proximité coexistent pour offrir la

meilleure expérience client possible.


https://aujourdhui.ma/economie/digitalisation-des-services-cashplus-et-markoub-renforcent-leur-partenariat
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Billets de bus: Cashplus et MarKoub, main dans
la main pour simplifier Uachat
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Cashplus et MarKoub.ma renforcent leur partenariat dans le digital au service des usagers
au Maroc. Cet accord permet de simplifier l'accés aux voyages interurbains pour des milliers

de Marocains.

Cashplus, l'établissement de paiement au Maroc, annonce la consolidation de son partenariat

avec Markoub, la plateforme de réservation d'autocars. « Cette nouvelle étape permet

désormais aux utilisateurs de Cashplus d'accéder aux services de réservation de billets de bus
directement via Uapplication Cash Plus Mobile, tout en restant disponibles dans le réseau

physique de 5000 points de vente a travers le Royaume », explique-t-on dans un communiqué

conjoint.

Et de noter : « Cashplus, avec plus de 1,5 million d'utilisateurs sur son application mobile et une

offre de plus de 100 services digitaux, continue de simplifier l'expérience client a itravers des

solutions pratiques et innovantes ».


https://freenews.ma/billets-de-bus-cashplus-et-markoub-simplifier-achat/

CASHP

La méme source souligne que ce développement illustre l'engagement de Cashplus a offrir des

services financiers accessibles a tous, notamment dans les zones rurales ol l'accés a la

technologie reste limité. « La digitalisation du service Markoub permet aux utilisateurs de

réserver leurs trajets d'autocars en quelques clics, leur offrant ainsi plus de flexibilité et de

rapidité dans leurs transactions », mettent en exergue les les signataires.

Pour la circonstance, le président du Groupe Cashplus a déclaré Nabil Amar : « Depuis plus de
20 ans, Cashplus s'engage a rendre les services financiers plus accessibles, tout en adoptant
une approche innovante et durable. Ce partenariat renforcé avec Markoub s'inscrit dans notre

volonté d’'accompagner les Marocains dans leur quotidien a travers des solutions digitales

performantes et adaptées ».

De son cété, Omar Chaabi, le fondateur et président-directeur général de Markoub, a affirmeé :
« Depuis 2018, notre partenariat avec Cashplus a permis de simplifier l'accés aux voyages
interurbains pour des milliers de Marocains. Avec lintégration de Cash Plus Mobile, nous

franchissons une nouvelle étape, en rendant l'achat de billets encore plus accessible ».
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Kotler révele les secrets du
succes des entreprises
marocaines
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CASHPLUS

En vue de célébrer son centenaire en 2031, Kotler Impact a lancé un projet

ambitieux : publier 100 éditions de «Essentials of Modern Marketing», chacune

axeée SUr un pays ou une région speécifique. Parmi ces éditions, une version
maghrébine vient de voir le jour, sous la direction de Dr. Sarah Juidette,
enseignante-chercheure a 'ENCG Casablanca, Directrice de Kotler Impact

Maghreb et fondatrice de la plateforme marketingpsj.com.

Cette premiere édition dediee au Maghreb met en lumiere les réeussites
d’entreprises locales et présente des stratégies marketing innovantes adaptées
aux spécificités de la region. Les cing pays concerneés (Maroc, Algerie, Tunisie,
Libye et Mauritanie) sont représentes, avec une attention particuliere accordee

aux entreprises marocaines, qui occupent une place de choix.

En effet, plusieurs sociétés marocaines ont eté sélectionnées pour promouvoir
leur marque a I'échelle internationale. Grace a la renommeée mondiale de cette
publication, les etudes de cas en provenance du Maroc deviendront des
reférences dans le domaine du marketing, offrant une vitrine a des success

stories locales souvent peu connues au-dela des frontiéres régionales.


https://www.challenge.ma/kotler-revele-les-secrets-du-succes-des-entreprises-marocaines-289679/
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CASHPLUS

Cette édition maghrébine a bénéficié de la contribution d'une trentaine
d’enseignants-chercheurs maghrébins provenant d'institutions prestigieuses
telles que 'ENCG Casablanca, TENCG Marrakech, 'ENCG Agadir, I'TSCAE
Tunis, I'TSCAE Casablanca, I'UIR, le TBS, et bien d’autres. Ensemble, ils ont
documenté les succeés de 18 entreprises marocaines et 2 tunisiennes, couvrant
des secteurs allant de la fintech a I'e-learning, en passant par la sante et le

tourisme.

Parmi ces entreprises, on peut citer Henrv's, Centrale Danone, Dacia,
CASHPLUS et KORALUX, dont les représentants respectifs, Adil Alami (Route
To Market, en tant qu’'expert), Achraf Fayda (CMO Danone), Abdelhamid Lotfi
(CMO Dacia-Alpine), Hazine Sebbata (CEO CASHPLUS) et Houcine Iraqi
Houssaini (CEO KORALUX), ont partagé la success story de leurs entreprises

dans cette édition (voir encadrés).

Ce projet promeut 'expertise marketing du Maroc a I'echelle internationale, en
faisant de ces études de cas des modeéles pour les professionnels et étudiants du

monde entier.
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Pourquoi le M-paiement ne
décolle pas au Maroc?

Les solutions de M-paiement sur le continent se sont imposées
comme un véritable outil d’inclusion financiére. Au Maroec, quatre
ans apres leur lancement officiel, les solutions de M-paiement

pataugent entre contraintes et espérances... Décryptage.

CASHPLU

« Alors que les mesures KYC strictes du régulateur sont compréhensibles en
termes de prévention du blanchiment d’argent et du financement du terrorisme,
leurs directives imposent de lourdes limitations a la possession d'un compte
mobile », indique Fitch Solutions. Par exemple, le niveau de portefeuille mobile
le plus détendu, qui ne nécessite pas de compte bancaire ni de piece d’identite,
plafonne I'argent detenu dans le portefeuille a seulement 200 DH, soit environ
20 dollars. Deuxiemement, les Marocains se méfient des moyens de paiement
sans numeraire et des nouvelles technologies. En outre, le nombre éleve

d’agences bancaires disponibles dans le pays favorise le flux physique d’argent.

« Alors que les mesures KYC strictes du régulateur sont compréhensibles en
termes de prévention du blanchiment d’argent et du financement du terrorisme,
leurs directives imposent de lourdes limitations a la possession d'un compte
mobile », indique Fitch Solutions. Par exemple, le niveau de portefeuille mobile
le plus détendu, qui ne nécessite pas de compte bancaire ni de piéece d’identite,
plafonne I'argent détenu dans le portefeuille a seulement 200 DH, soit environ
20 dollars. Deuxiemement, les Marocains se méfient des moyens de paiement
sans numeraire et des nouvelles technologies. En outre, le nombre éleve

d’agences bancaires disponibles dans le pays favorise le flux physique d’argent.


https://www.challenge.ma/pourquoi-le-m-paiement-ne-decolle-pas-au-maroc-290469/

Challenge

Un probléme de mindset ?

« Nous avons engagé beaucoup d'investissements et malheureusement, au final,
trés peu de transactions », se désole le DG de Cash Plus. Aujourd’hui, il faut
relever que 'une des problématiques majeures auxquelles fait face le secteur est
la résistance de certains consommateurs qui refusent de souscrire a ce nouveau
service. A I'instar des épiciers, premiére cible du secteur, qui sont
particulierement réticents a adopter ces nouvelles pratiques. Pour Azim Sebbata,
« les commercants ne veulent pas intégrer le circuit par peur du fisc. En plus de
la deéfiscalisation de la transaction, qui est une mesure incitative de BAM, ils
revendiquent leur propre défiscalisation. Ce qui parait impossible a réaliser, car
cela reviendrait a accepter qu'une frange entiere soit en dehors des radars ». Par
ailleurs, cette résistance souléve la question du changement de mindset qui
demeure aujourd’hui plus que nécessaire. « Le déploiement du paiement mobile
n’a jamais été simple dans aucun pays, méme dans ceux qui sont devenus des
réferences aujourd’hui. Il s’agit de changements conséquents dans les habitudes
des consommateurs et donc ¢a prend un temps important et nécessite un
accompagnement continu. La résistance est tout a fait naturelle », soutient notre

source.

CASHPLUS

Cadre réglementaire et régulation

Selon une analyse recommandation du digital act, un collectif d’experts en faveur
d'un Maroc digital, le développement de I'inclusion financiére a travers le M-
paiement est tributaire d'un cadre juridique qui facilite I'acces a cette solution,
favorise I'innovation et la concurrence. En revanche, toujours selon les experts,
un cadre contraignant, restrictif peut entraver l'acces aux services financiers
pour le plus grand nombre. Le role des autorités réglementaires est ainsi crucial
dans la création d’'un environnement propice au développement du mobile
paiement. « Sur la base de différentes études et enquétes menées par le FMI et la
Banque mondiale, le GSMA affirme que les pays qui possédent un cadre
réglementaire plus favorable affichent généralement des taux d’adoption de
I’'argent mobile plus élevés. Cette corrélation positive est corroborée par d’autres
sources statistiques sur I'adoption des services mobiles » (Rapport : Indice de la

réglementation de I'argent mobile, GSMA, 2019).
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CASHPLUS

Selon la note, le retard accusé par le Maroc dans le lancement du mobile
paiement a été mis a profit pour concevoir un cadre juridique assez avancé. Ce
dispositif s’appuie d’abord sur le droit des obligations et contrats. Les relations
entre le client et I'établissement de paiement (ou la banque) sont régies par le
droit commun des contrats. Le client souscrit un « contrat porteur m-wallet »
diment établi par I’établissement émetteur. L'acceptation du client peut

intervenir par téléphone.

En plus du droit des contrats, le cadre juridique du M-wallet est constitue par les

textes suivants :

Loi n°09-08 relative a la protection des personnes physiques a I'éegard du
traitement des données a caractere personnel.

Loi n°31-08 édictant les mesures de protection du consommateur.

Loi n°53-05 relative a I’échange électronique des données juridiques.

Loi n°24-96 relative a la poste et aux téelecommunications.
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Transferts d'argent : ces acteurs qui
manipulent des milliards

Le secteur des transferts d'argent
au Maroc connait une croissance
exponentielle, portée par la
diaspora et la digitalisation. La
compétition fait rage entre les
principaux acteurs locaux du

marche, notamment Wafacash,

Cash Plus et Damane Cash.

CASHPLUS

Dans ce contexte, la bataille fait rage entre les principaux opérateurs locaux de transferts
d’argent. Des acteurs comme Wafacash, Cash Plus et Damane Cash dominent le marché.
Watacash, qui méne la course avec 35% de parts de marché, est suivi de prés par Cash Plus
(25%) et Damane Cash (15%). A eux trois, ils gérent plus de 65 millions de transactions,
pour une valeur globale estimée & 80 milliards de dirhams. Si les banques traditionnelles
restent des acteurs présents, |'arrivée de fintechs innovantes et agiles commence a redéfinir

le paysage, et crée une concurrence inédite en matiére de services financiers accessibles et

fiables.

Les chiffres des derniéres années témoignent d'une forte croissance malgré la succession d
crises, atteignant 68 milliards de dirhams en 2020, 82 milliards en 2021 (+20.5%), 93
milliards en 2022 (+13.,4%) et prés de 100 milliards en 2023 (+7%), malgre les crises
rencontrées. Ces flux financiers alimentent non seulement la consommation des ménages,
mais soutiennent aussi des projets d’investissements stratégiques, notamment dans
I"’immobilier et I’entrepreneuriat. Afin de répondre aux besoins de la diaspora. des acteurs
comme Wafacash multiplient les partenariats. notamment avec des géants tels que Western
Union. En offrant des services sécurisés a des couits compeétitifs, Wafacash renforce ainsi

son statut de référence dans L ce domaine.


https://fnh.ma/article/actualite-financiere-maroc/transferts-argent-maroc-digitalisation
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Les aides sociales directes, un appui important pour les opérateurs

Le secteur bénéficie d un autre atout stratégique : la distribution des aides sociales
directes, dont une part importante transite par des établissements de paiement comme
Wafacash, Cash Plus et Damane Cash. En 2023, plus de 1.004.400 familles ont ainsi
profité de 524 millions de dirhams d’aide. soit un montant moyen de 520 dirhams par
famille. Ces versements représentent une opportunité d’élargir la visibilité et la notoriéte
de ces opérateurs auprés de nouveaux clients, renforcant ainsi leur role dans le systéme
financier national. Toutefois, I'enjeu reste de convertir cette clientéle temporaire en
utilisateurs réguliers de leurs solutions digitales, essentielles a I'inclusion financiére au

Maroc.
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8 N ovem bre 202 4 Casablanca, le ¥ novembre 2024 — CASHPLUS, pionnier de l'inclusion financiere
au Maroc, et la Fedération Mationale des Agents et Courtiers d Assurance au
Maroc (FNACAM) ont annonce la signature d'une convention de partenariat
strategique. Cet accord vise a dynamiser l'activite des Agents de Paiement

CASHPLUS s’allie a la FNACAM pour

transformer l'intermédiation d’assurance Principal au profit des intermédiaires d'assurance membres de la fédération.
au Maroc

Gréce a cette collaboration, les agents et courtiers d'assurance beneficieront de
conditions d'accés privilegiees a plus de 140 services de CASHPLUS, leur
permettant ainsi d'élargir leur offre et de mieux servir leurs clients.

Farid Bensaid, President de la FNACAM, a declare : « Ce parienariat représente
une avancee significative pour notre profession. La diversification du métier
d'intermédiaire d assurance renforcera la capacité de notre réseau pour répondre
au mieux aux attentes des clients et ceci grace a des solutions financieres
adaptees et des services de proximite. »

Hazim Sebbata, Directeur General de CASHPLUS, a ajouté : « Nous sommes
ravis de collaborer avec la FNACAM pour renforcer le réeseau d'agents de
paiement au Maroc. Ce partenariat incarne notre engagement a soutenir les

professionnels de 'assurance et a favoriser linclusion financiere dans notre pays.

L


https://finance-inclusive.ma/cashplus-sallie-a-la-fnacam-pour-transformer-lintermediation-dassurance-au-maroc/
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Dans le cadre de son engagement a rendre ses services plus accessibles et a
mieux accompagner ses clients dans leurs activites quotidiennes, CASHPLUS met
en place une demarche simplifieée. Les intermédiaires et courtiers désireux de
bénéficier de ces services sont invités a se rapprocher de la FNACAM, partenaire

essentiel pour faciliter leur acces aux solutions offertes.

La convention marque le début d'une coopeération durable entre CASHPLLUS et |a
FNACAM, avec pour objectif commun d ameliorer 'accés aux services financiers
au Maroc.

A propos de CASHPLUS Group

Fonde en 2004, CASHPLUS Group est un leader dans le secteur des services
financiers au Maroc. Avec plus de 4 600 points de vente a travers le pays,
CASHPLUS Group offre une gamme complete de services incluant les transferts
d'argent, le paiement de factures, la recharge téléphonigue et des solutions de

paiement numerique.

CASHPLU:

SASHPLUS Group propose egalement des services innovants tels que Tawssil
your 'envoi et la reception de colis au niveau national et international, des cartes
le paiement Mastercard, et une application mobile permettant une gestion simple
2t sécurisée des finances. Fort de son expertise et de son engagement envers
‘innovation, CASHPLUS Group s'est positionné comme un acteur clé dans la
acilitation de l'inclusion financiére et la simplification des transactions pour les
rarticuliers et les entreprises au Maroc.

% propos de la FNACAM

_a FNACAM, Federation Mationale des Agents et Courtiers au Maroc est une
association professionnelle a but non lucratif qui opere dans le secteur depuis plus
le 31 ans. Elle regroupe en son sein des entreprises d'interméediation en
1ssurances de toutes dimensions. La FNACAM a pour mission d'accompagner et
servir les intéréts des intermediaires quel que soit leur statut et leur taille. Membre
le la CGEM et de la FMBA — Fédération meéditerranéenne des brokers
Tassurance, la FNACAM ceuvre au quotidien pour promouvair la profession
Tintermédiaire d assurance
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CashPlus propose ses services aux intermeédiaires
d'assurance

CashPlus et la FNACAM signent un partenariat pour offrir aux agents et courtiers d’assurance un accés
privilégié & plus de 140 services financier, simplifiant ainsi leur accés aux clients.

CashPlus s'associe 4 la Fédération Nationale des Agents et Courtiers d’Assurance au Maroc
(FNACAM) dans le cadre d’un partenariat stratégique visant a dynamiser ['activite des Agents de
Paiement Principal en faveur des membres de la FNACAM. Cette alliance permettra aux agents et

courtiers d’assurance d'acceder, dans des conditions privilégiees, aux services de Cash Plus, quien

propose plus de 140,

Les intermediaires intéresses sont invités a se rapprocher de la FNACAM, qui facilitera leur acces a
l'ensemble des solutions proposees par CashPlus, elargissant ainsi leur offre de services a leurs

clients.

Farid Bensaid, President de la FNACAM, a declare : « Ce partenariat représente une avancee
significative pour notre profession. La diversification du metier d’'intermeédiaire d assurance

renforcera la capacité de notre réeseau pour répondre au mieux aux attentes des clients et ceci

grace a des solutions financieres adaptees et des services de proximite, »

Hazim Sebbata, Directeur Géneral de CashPlus, a ajouté : « Nous sommes ravis de collaborer avec
la FNACAM pour renforcer le réseau d'agents de paiement au Maroc. Ce partenariat incarne notre
engagement a soutenir les professionnels de l'assurance et a favoriser l'inclusion financiére dans
notre pays. »


https://lematin.ma/economie/cashplus-propose-ses-services-aux-intermediaires-dassurance/250602
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CashPlus met ses services a disposition des
iIntermédiaires d’assurance

CashPlus a recemment signe un accord avec la Fedération nationale des agents et courtiers
d’Assurance au Maroc (FNACAM), visant a dynamiser l'offre de services financiers pour les

intermediaires d’'assurance.

Grace a cette collaboration, « les membres de la FNACAM beneficieront de conditions
d’acces privilegiees a plus de 140 services proposés par CashPlus, renforgant ainsi leur

capacité a mieux répondre aux besoins de leurs clients =, fait-on savoir.

Cette collaboration permet aux agents et courtiers d'assurance d'intégrer une gamme
etendue de solutions financieres, optimisant ainsi leur offre. Les intermediaires intéresses

peuvent se rapprocher de la FNACAM pour faciliter leur acces a ces services.



https://www.infomediaire.net/cashplus-met-ses-services-a-disposition-des-intermediaires-dassurance/
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Assurance : Les courtiers et agents proposent
iésormais des services financiers te proximité

La Fédération des agents et courtiers en assurance a signé une convention de partenariat stratégigue avec Cashplus permettant aux
intermédiaires en assurance d'élargir leur offre aux services financiers. Un partenariat similaire a été conclu par la FNACAM avec Barid Cash.

Cash Plus et la Fédération nationale des agents et courtiers d’assurance au Maroc (Fnacam)
ont annonceé la signature d'une convention de partenariat stratégique.

Cet accord vise a dynamiser ’activité des agents de paiement principal au profit des
intermédiaires d'assurance membres de la fédération, annonce-t-on dans un communique.

Grace a cette collaboration, les agents et courtiers d’assurance bénéficieront de conditions
d’accés privilégiées a plus de 140 services de Cash Plus, leur permettant ainsi d’élargir leur
offre et de mieux servir leurs clients, détaille la méme source.

Pour Farid Bensaid, président de la Fnacam : « Ce partenariat représente une avancee
significative pour notre profession. La diversification du métier d’intermédiaire d’assurance

renforcera la capacité de notre réseau pour répondre au mieux aux attentes des clients, grace a
des solutions financiéres adaptées et des services de proximite. »

De son coté, Hazim Sebbata, directeur général de Cash Plus, a ajouté : « Nous sommes ravis de
collaborer avec la Fnacam pour renforcer le réseau d’agents de paiement au Maroc. Ce

partenariat incarne notre engagement a soutenir les professionnels de I'assurance et a
favoriser I'inclusion financiére dans notre pays. »

Dans le cadre de son engagement a rendre ses services plus accessibles et a mieux
accompagner ses clients dans leurs activités quotidiennes, Cash Plus met en place une
démarche simplifiée. Les intermeédiaires et courtiers désireux de bénéficier de ces services sont
invités d se rapprocher de la Fnacam, partenaire essentiel pour faciliter leur accés aux
solutions offertes.

A noter que Barid Cash a également officialisé, jeudi 7 novembre, un partenariat stratégique
avec la Fnacam.

Grace a cette alliance, les agents et courtiers de la Fnacam pourront offrir une large gamme de
produits et services de Barid Cash. Ce partenariat vise non seulement a contribuer a I'inclusion
financiére et au développement économique local, mais aussi a accroitre les points de vente,
facilitant ainsi I'accés aux services pour les citovens, méme dans les régions les plus éloignées.


https://www.lavieeco.com/affaires/assurance-les-courtiers-et-agents-proposent-desormais-des-services-financiers-de-proximite/
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palEMENT MOBILE Cash Plus et Axa

Assurance Maroc renforcent
leur partenariat

Cash Plus, leader du paiement mobile au Maroc, et AXA Assurance
Maroc renforcent leur collaboration. Les deux entreprises ont annoncé
ce 27 novembre la signature d'un nouveau partenariat en faveur de
l'inclusion financiére.

La convention signée entre Cash Plus et 'Amicale des agents généraux
d'’AXA (AGIR), en présence de Meryem Chami, présidente-directrice
génerale dAXA Africa, de Hazim Sebbata, directeur général de Cash
Flus et Bouchaib Erraji, Président dAGIR, permettra aux agents
géneraux dAXA Assurance Maroc de proposer les services Cash Plus a
leurs clients.

Cette initiative s'inscrit dans une démarche de promotion de l'inclusion
financiére et vise a enrichir l'expérience client grace a une offre intégrée
et complémentaire, indique Cash Plus dans une publication sur
LinkedIn. « L'accord signé avec AGIR comporte une offre exclusive pour les
agents d'’AX A, avec des avantages qui leur sont accordés par rapport a l'offre
standard », fait savoir au Desk Hazim Sebbata.

En outre, « nous avons également convenus d'un nombre d'engagements,
dont notamment de réfléchir ensemble a des produits spécifiques a offrir dans
ce cadre, ainsi que d'accompagner les agents a franchir ce pas », ajoute le
directeur genéral de Cash Plus. Cet accord renforce ainsi les liens entre
les deux partenaires qui maintiennent déja un partenariat multiforme et
une jolie histoire de synergie sur plusieurs volets ».

Cash plus poursuit ainsi le renforcement et la multiplication de ses
partenariats. Pour rappel, Cash Plus avait signé en octobre dernier un

accord pour élargir sa collaboration avec Markoub.ma, premiére

plateforme de recherche de la disponibilité des autocars au Maroc, afin
d'intégrer les services de Markoub.ma a la plateforme digitale de Cash
Flus et permettre le paiement en ligne des réservations.


https://ledesk.ma/encontinu/cash-plus-et-axa-assurance-maroc-renforcent-leur-partenariat/
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Services financiers : CASHPLUS signe
un partenariat avec I'’Amicale des

AXA Assurance Maroc et CASHPLUS renforcent leur collaboration en signant une convention
avec |"Amicale des Agents d'AXA, en présence de Mme Meryem CHAMI CEQ d’'AXA Africa, M.

Hazim Sebbata Directeur Geénéral de Cash Plus, et M. Bouchaib erraji, Président d'AGIR.

Ce partenariat permettra aux Agents Generaux d’AXA Assurance Maroc gui le souhaitent,
de proposer a leurs clients les services de Cash Plus. Linitiative vise & promouvaoir
I'inclusion financiére tout en enrichissant 'expérience client grace a des produits

complementaires et un service intagrea.

Source : AXA


https://finance-inclusive.ma/services-financiers-cashplus-signe-un-partenariat-avec-lamicale-des-agents-daxa/
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Partenariat stratégique entre CASHPLUS et AXA pour
I’inclusion financiere au Maroc

CASHPLUS et AXA Assurance Maroc viennent de conclure un partenariat stratégique visant 3
élargir l'accés aux services financiers au Maroc. Cet accord entre le premier réseau de
distribution des services financiers et l'un des leaders de l'assurance au Maroc renforce leur
engagement commun en faveur de linclusion financiére. Désormais, les agents généraux d'AXA
pourront intégrer les solutions de CASHPLUS 3 leur offre, enrichissant ainsi U'expérience client

tout en diversifiant leurs prestations.

Hazim Sebbata, Directeur général de CASHPLUS, a précisé que ce partenariat inclut une offre
exclusive destinée aux agents d'AXA, leur permettant de bénéficier de conditions préférentielles
par rapport a l'offre standard. Il a également souligné l'importance de développer des produits

sur mesure, accompagnés d'un soutien personnalisé pour maximiser leur efficacite.

La convention a été signée en présence de Meryem Chami, Présidente-Directrice Générale d'AXA
Africa, et de Bouchaib Erraji, Président de 'Amicale des Agents Généraux d’AXA. Ce partenariat
s'ajoute a une série d'accords stratégiques conclus par CASHPLUS, dont celui avec Markoub.ma
en octobre dernier pour intégrer des services de réservation d'autocars a sa plateforme

numerique.

En parallele, CASHPLUS a etabli une collaboration avec la Fédération Nationale des Agents et
Courtiers d’Assurance au Maroc (FNACAM). Ce partenariat permet aux intermédiaires
d'assurance d'accéder a plus de 140 services financiers dans des conditions privilégiées,
élargissant ainsi leur éventail de solutions. Farid Bensaid, Président de la FNACAM, a salué cette
initiative comme une opportunité majeure pour les professionnels du secteur, leur offrant des

outils innovants pour répondre aux attentes croissantes des clients.

Hazim Sebbata a réaffirmeé l'engagement de CASHPLUS 3 soutenir les agents d'assurance tout en
poursuivant sa mission de promouvoir l'inclusion financiére a travers des services pratiques et
accessibles. Avec plus de 5 000 points de vente a travers le Maroc, CASHPLUS continue de
proposer des services variés, notamment les transferts d'argent, le paiement de factures, les

solutions de paiement numeérique et les services logistigues.


https://lenew.ma/partenariat-strategique-entre-cashplus-et-axa-pour-linclusion-financiere-au-maroc/

Ch ll CASHPLUS, premier réseau de distribution des services financiers
a e ng e au Maroe, et AXA Assurance Maroc annoncent un partenariat

stratégique en faveur de I'inclusion financiére.

2 D é C e m b re 2024 L’accord permettra aux agents généraux d’AXA de proposer les services de

CASHPLUS a leurs clients, créant ainsi une offre intégrée et complémentaire, de

maniére a enrichir I'expérience client, tout en renforcant I'acces aux services

CAS H P L U S Et AXA As s u ra n c e financiers pour un plus grand nombre de Marocains.
adaCCo I"d en t I eurs Vi (9 I ons p our Hazim Sebbata, Directeur général de CASHPLUS, a expliqué, dans un
Yromo UVOi r IJlr i n cl us i on communiqué, que cette convention “inclut une offre exclusive dédiée aux agents
inanciéere

d’AXA, leur offrant des avantages spécifiques par rapport a I'offre standard”.

“Nous avons également convenu de plusieurs engagements stratégiques,
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notamment la co-création de produits adaptés a leurs besoins et un

accompagnement personnalisé pour les aider a franchir ce cap”, a-t-il poursuivi.

Outre le Directeur général de CASHPLUS, la convention a été signée en présence
de Meryem Chami, Présidente-Directrice Générale d’AXA Africa, et Bouchaib

Erraji, Président d’AGIR, 'amicale des Agents Généraux d’AXA.

CASHPLUS poursuit son expansion en renforcant et multipliant ses partenariats
stratégiques. En octobre dernier, I'entreprise avait signé un accord avec
Markoub.ma, la premiére plateforme de recherche de disponibilité d’autocars au
Maroc, pour intégrer ses services de réservation en ligne a la plateforme digitale
de CASHPLUS.

Avec plus de 5.000 points de vente a travers le pays, CASHPLUS Group offre une
gamme compléete de services incluant notamment les transferts d’argent, le

paiement de factures, la recharge téléphonique et les solutions de paiement

numeérique, en plus de prestations d’envoi et de réception de colis (Tawssil).


https://www.challenge.ma/cashplus-et-axa-assurance-accordent-leurs-violons-pour-promouvoir-linclusion-financiere-292238/

LECONOMISTE
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Inclusion financiere : CashPlus
s'allie a Axa Assurance Maroc

L *;J

CashPlus, premier réseau de distribution des services financiers et sociaux, poursuit
son expansion. Il vient de sceller un partenariat stratégique avec AXA Assurance

Maroc pour favoriser linclusion financiere. Cette alliance permettra aux agents
generaux d’AXA Assurance Maroc de proposer les services de CashPlus a leurs

clients, l'idée étant de mettre en place une offre "intégrée et complémentaire".

CASHPLU:


https://www.leconomiste.com/flash-infos/inclusion-financiere-cashplus-s-allie-axa-assurance-maroc
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La marketplace B2B Z leve 1,05 million de
dollars pour révolutionner le secteur des biens
de grande consommation au Maroc

CASHPLUS

Z, une marketplace B2B
révolutionnaire qui transforme
|'écosystéme traditionnel de la
vente au détail en Afrique, a
cléturé avec succés un tour de
financement d'amorgage de 1,05
million de dollars. Mené par des
sociétés de capital-risque basées
au Maroc - MNF Ventures (via
son fonds MNF 1), Witamax (via
ses fonds Il et lII), Cash Plus
Ventures et Kalys Ventures. Ce
tour de financement booste la
mission de Z de moderniser le
secteur traditionnel de la vente
au détail av Maroc.


https://boursenews.ma/article/alaune/levee-z-venture

anah'r
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La ZED marocaine léve 1,5 million de dollars lors d'un tour
d'investissement (Seed)

CASHPLUS

La plateforme marocaine de commerce electronique B2B « Zed » a reussi a lever 1.5 million de dollars lors d'un cycle
dinvestissement (Seed) mene par des fonds dinvestissement marocains parmi lesquels MNF Ventures, Wetamax,

.Lash Plus Ventures et Kalys Ventures

Le nouveau financement servira au developpement de technelogies, a l'elargissement du portefeuille de produits et
d la preparation de la prochaine phase de croissance, sur un marche estime a 25 milliards de dollars. Le financement

.est soumis a l'approbation du Conseill marocain de la concurrence

La plateforme, fondee en 2022 par Meriem Ben Abbad. Samer Shomer et Youssef Ait Haddouche. vise a permettre
aux detaillants et marqgues traditionnels d'atteindre directement les consommateurs, dans un secteur qui represente

.85 % du marche des biens de consommation en evolution rapide

Zed » a egalement connu une croissance remarguable depuis son lancement, au service de plus de 15.000 »
commercants actifs, representant 85% du marche cible du Grand Casablanca, et les commandes ont depasse les

.800.000 commandes avec un taux de satisfaction de 95%, selon le communigue

Motre plateforme ne concerne pas seulement les transactions, mais vise plutot a transformer la vie des detaillants »
locaux et a creer de nouvelles opportunites pour eux » a declare Maryam Bin Abbad. fondatrice et directrice de

lexploitation


https://jawlah.co/37823

h II La startup Z, une marketplace B2B ceuvrant pour la transformation
C a enge de I’écosystéme traditionnel de la vente au détail en Afrique, a eléturé

avec succes un tour de financement d’amorcage de 1,05 million de

12 Décembre 2024 dollars.

La finalisation de I'opération d’investissement reste est en attente de

gl une markEtP I.ace BZBr réussit I'approbation du Conseil de la Concurrence, indique la startup dans un
a lever 1,05 million de dollars

communique.

L’'opération a été menée par des sociétés de capital-risque basées au Maroc, a
savoir MNF Ventures (via son fonds MNF II), Witamax (via ses fonds II et ITI),
Cash Plus Ventures et Kalys Ventures.

«Ce tour de financement booste la mission de Z de moderniser le secteur

traditionnel de la vente au detail au Maroc», précis le communique.

Z s’emploie a remodeler le paysage de la vente au détail en intégrant la
technologie et I'innovation dans toute la chaine de valeur. Sa plateforme
evolutive permet aux détaillants et aux marques traditionnels d’avoir un acces

direct aux consommateurs.

Ce procede est a méme de relancer la competitivité du commerce traditionnel

(hanouts), qui représente 85 % du marché des biens de grande consommation.


https://www.challenge.ma/z-une-marketplace-b2b-reussit-a-lever-105-million-de-dollars-292827/

12 Décembre 2024

Z Systems léve 1,05 million de dollars pour

revolutionner le commerce de detail an
vViaroc

CASHPLUS

Z, une marketplace B2B marocaine spécialisée dans la digitalisation du
commerce traditionnel, a levé 1,05 million de dollars lors d'un tour de financement d’amorcage. Ce
financement, soutenu par des sociétés de capital-risque basées au Maroc, a savoir MINF Ventures,
Witamax, Cash Plus Ventures et Kalys Ventures, vise a renforcer la position de Z sur le marché des biens
de grande consommation (FMCG), estimé a 25 milliards de dollars au Maroc.

Z ambitionne de transformer les hanouts, qui représentent 85% du commerce de détail FMCG au Maroc,
en les connectant a une plateforme numeérique innovante. Depuis son lancement en 2022, la start-up a
convaincu plus de 15.000 détaillants actifs, généré 800.000 commandes et affiche un taux de
satisfaction de 95%.

"Notre plateforme ne se résume pas seulement aux transactions ; elle vise a transformer des vies et a créer

des opportunités pour les détaillants locaux”, affirme Meriem Benabad, cofondatrice et directrice des
opérations.

"La finalisation de I'opération d'investissement est en attente de 'approbation du Conseil de la

concurrence’.

Le tour de table s’est distingué par la participation de plusieurs figures féminines du capital-risque

marocain, notamment Dounia Boumehdi (MNF Ventures) et Hiba Mrani Alaoui (Witamax).

Les fonds levés permettront a4 Z de renforcer ses infrastructures technologiques, d’élargir son catalogue de
produits et d’accélérer son déploiement géographique. "Ce financement marque un tournant pour Z, car
nous cherchons a étendre nos opérations et a apporter des solutions de pointe au commerce de détail
traditionnel”, a déclaré Samer Choumar, fondateur et PDG. "Notre vision est de donner du pouvoir aux

petites entreprises et de débloquer la croissance au Maroc et en Afrique”.


https://medias24.com/sujet/z-systems/

12 Décembre 2024

ZSystems obtient 1,5 million de dollars
dans le cadre d'un cycle de financement
d'amorgage pour révolutionner le
.marché de détail traditionnel au Maroc

CASHPLUS

Z5ystems, une plateforme de commerce electronique B2B basee au Maroc, a annonce la cloture d'un cycle de

financement de demarrage de 1,5 million de dollars. Ce tour de table a ete mené par un groupe de fonds de

apital-risque marocains de premier plan, parmi lesquels MNF Ventures (via MNF [1). Wetamax (via les fonds |l et

A, Cash Plus Ventures et Kalys Ventures

Construire un pont numeérique vers le commerce de détail traditionnel
Meriem Benabad, fondatrice et directrice de |'exploitation, a declare : « Z5ystems n'est pas seulement un marche
en ligne. mais une plateforme pour creer des opportunites et transformer la vie des gens en fournissant aux

« .commergants locaux les outils necessaires pour reussir a l'ere numerigque

Samer Choumar, PDG, a ajouté : « Ce financement représente un moment charniére dans le parcours de ZSystems.
Mous cherchons a responsabiliser les petites entreprises et a realiser la croissance en comblant le fosse entre le

Lommerce traditionnel et le commerce moderne

Grace a son approche innovante. Z5ystems est sur le point de redefinir le commerce de detail traditionnel, de

promouvoir lNinclusion économigue et de stimuler une croissance durable dans le paysage du marche marocain en

evolution


https://entarabi.com/2024/12/zsystems-%d8%aa%d8%a4%d9%85%d9%91%d9%86-1-5-%d9%85%d9%84%d9%8a%d9%88%d9%86-%d8%af%d9%88%d9%84%d8%a7%d8%b1-%d9%81%d9%8a-%d8%ac%d9%88%d9%84%d8%a9-%d8%aa%d9%85%d9%88%d9%8a%d9%84-%d8%aa%d8%a3%d8%b3%d9%8a/?feed_id=11216&_unique_id=675ae4158f650

LAVIE =CO
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BjBIIS te grande consommation : La market place Z
leve 1,05 million de dollars

CASHPLU

Z, une marketplace B2B qui opére dans la transformation de I'écosystéme traditionnel de la
vente au détail en Afrique, a cléturé un tour de financement d’amorcage de 1,05 million de
dollars. Mené par des sociétés de capital-risque basées au Maroc (Maroc Numeric Fund
Ventures (via son fonds MNF II), Witamax (via ses fonds II et IIT), Cash Plus Ventures et Kalys
Ventures), ce tour de financement booste la mission de Z de moderniser le secteur traditionnel
de la vente au detail au Maroc.

Z remodele le paysage de la vente au déetail en intégrant la technologie et I'innovation dans
toute la chaine de valeur. Sa plateforme évolutive permet aux détaillants et aux marques
traditionnels d’avoir un accés direct aux consommateurs, relancant ainsi la compeétitivite du

commerce traditionnel (hanouts), qui représente 85% du marché des biens de grande
consommation.

La finalisation de I'opération d’investissement est en attente de I'approbation du Conseil de la
CONCUITENCE.

Les recettes de la levée de fonds de 1,05 million de dollars soutiendront le développement
technologique de Z, I’expansion de son catalogue de produits et la préparation de sa prochaine
phase de croissance. «Ce financement marque un tournant pour Z, car nous cherchons a
étendre nos opérations et a apporter des solutions de pointe au commerce de détail

traditionnels, a declaré Samer Choumar, fondateur et PDG. «Notre vision est de donner du
pouvoir aux petites entreprises et de débloquer la croissance au Maroc et en Afriques.

Depuis son lancement en 2022, Z a cumulé plus de 15.000 détaillants actifs, représentant
environ 85% du marché adressable du Grand Casablanca et plus de 300.000 commandes

passees avec une note positive de 95% sur les commandes notées.


https://www.lavieeco.com/argent/biens-de-grande-consommation-la-market-place-z-leve-105-million-de-dollars/

EcoActu
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VENTE AU DETAILAU MAROC:Z LEVE
1105 H I I_I_ ID H D E DO[I_AHS Z, une marketplace B2B révolutionnaire qui transforme l'écosystéme traditionnel de la vente au détail en Afrique, a cloturé avec succes

un tour de financement d'amorcage de 1,05 million de dollars.

Mené par des sociétés de capital-risque basées au Maroc — MINF Ventures (via son fonds MNF II), Witamax

(via ses fonds II et III), Cash Plus Ventures et Kalys Ventures.

Ce tour de financement booste la mission de Z de moderniser le secteur traditionnel de la vente au détail au

Maroc.

Z remodele le paysage de la vente au détail en intégrant la technologie et I'innovation dans toute la chaine de
valeur. Sa plateforme évolutive permet aux déetaillants et aux marques traditionnels d’avoir un acces direct aux
consommateurs, relancant ainsi la compétitivité du commerce traditionnel (hanouts), qui représente 85 % du

marché des biens de grande consommation.

La finalisation de l'opération d’investissement reste est en attente de l'approbation du Conseil de la

Concurrence.



https://ecoactu.ma/vente-au-detail-au-maroc-z-leve-105-million-de-dollars/

Le Nouvelliste

1 2 D ece m b re 2024 Z, une marketplace B2B qui ambitionne de transformer le secteur du commerce de détail en Afrigue,

vient d'annoncer la cléture d'un tour de financement d'amorcage de 1,05 million de dollars. Ce

financement, mene par des investisseurs marocains de renom tels que Maroc Numeric Fund Ventures,

1,05 MS pour Z, la marketp]ace B2B marocaine Witamax, Cash Plus Ventures et Kalys Ventures, permetira a Z d'accélérer son developpement
! technologique, d'élargir son offre de produits et de préparer sa prochaine phase de croissance.

Fondee en 2022, Z propose une plateforme digitale innovante qui connecte les détaillants traditionnels
{les « hanouts »), les marques et les consommateurs. En digitalisant la chaine d'approvisionnement, Z
permet aux petits commerces, qui représentent 85% du marche des biens de grande consommation au

Maroc, d'accroitre leur compétitivité et d'accéder a de nouvelles opportunités,

« Ce financement est une étape clé pour Z », déclare Samer Choumar, fondateur et PDG de la sociéte.

« Motre objectif est de donner aux petites entreprises les moyens de prospérer et de stimuler |3

croissance economigue au Maroc et en Afrique. »

Z revendique déja des résultats impressionnants : plus de 15 000 détaillants actifs dans le Grand

Casablanca, plus de 800 000 commandes passees sur la plateforme et un taux de satisfaction client de
85%.

La transaction est en attente d'approbation par le Conseil de la concurrence.

CASHPLUS


https://www.lenouvelliste.ma/105-m-pour-z-la-marketplace-b2b-marocaine/
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Marketplace B2B: Z1éve 1,05 millions de
dollars

CASHPLUS

La marketplace B2B Z, dédiée a la modernisation du commerce de détail en Afrique, a annoncé la cléture d’un

tour de financement d’amorcage de 1,05 million de dollars.

Mené par des investisseurs marocains, dont MINF Ventures, Witamax, Cash Plus Ventures et Kalys Ventures,

cet investissement marque une étape clé dans la mission de Z pour intégrer la technologie au coeur du secteur.
Actif depuis 2022, Z connecte plus de 15 000 détaillants d une plateforme numérique innovante, ciblant le
commerce de proximité (hanouts), qui représente 85% du marché marocain des biens de grande

consommation.

Avec 800.000 commandes déja réalisées, Z ambitionne de transformer durablement un écosystéme essentiel

pour I'économie marocaine.

L'opération d’investissement reste conditionnée i I'approbation du Conseil de la concurrence.


https://leseco.ma/business/marketplace-b2b-z-leve-105-millions-de-dollars.html

[Jasiaai
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Commerce en détail : La marketplace B2B Z leve
1,05 M$ au Maroc

CASHPLUS

L a marketplace BZB de vente au detail en Afrique, Z, a reussi un tour de
financement d'amorcage de 1,05 million de dollars, mene par des societes de
capital-rnsque MNF Ventures, Witamax, Cash Plus Ventures et Kalys Ventures.
| ‘objectif est de moderniser le secteur au Maroc, en intégrant la technologie et
l'innovation a la chaine de valeur.

Selon un communigue parvenu a Yabiladi, la plateforme évolutive a vocation a
combler les lacunes, en permettant «aux detaillants et aux marques traditionnels
d'avoir un acces direct aux consommateurs, relancant ainsi la compéetitivite du
commerce traditionnel (hanouts)». La méme source fait savoir que «la finalisation
de l'operation d'investissement reste est en attente de l'approbation du Conseil de
la concurrence:.

En chiffres, le marche marocain des produits de grande consommation est estimeé
a 25 milliards de dollars. Depuis son lancement en 2022, la plateforme Z regroupe
plus de 15 000 detaillants actifs, soit pres de 83% du marche du Grand Casablanca,
en plus de totaliser 800 000 commandes passees.

Au niveau continental, le commerce de detail traditionnel regroupe plus de 2,5
millions de petits magasins indépendants. L'un des defis majeurs reste la situation
fragmentee des chaines d'approvisionnement fragmentees, parallelement a
concurrence grandissante des formats de vente au detail modernes.


https://www.yabiladi.com/articles/details/157513/commerce-detail-marketplace-leve-maroc.html
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ZSystems Secures $1.5 Million in Seed
Funding to Transform Morocco's Traditional
Retail Market

CASHPLUS

Casablanca, Morocco — ZSystems (Z), a Morocco-based B2B marketplace transforming traditional retail through
technolegy and innovation, has announced the successful completion of its $1.5 million Seed funding round. The
round was led by prominent Morocco-based venture capital firms, including MNF Ventures (via MNF 1l fund),

Witamax (via Funds Il and IIl), Cash Plus Ventures, and Kalys Ventures.

Scaling Technology and Expanding Horizons

The funds raised will be used to:

Enhance platform capabilities through technology development.

Expand the product catalog.

Prepare for the next growth phase, focusing on scaling across Morocco and into other African markets.

Driving Economic Inclusion

“Z is more than a marketplace,” said Meriem Benabad, Founder and COQ. "lt's about creating opportunities and

transforming lives by equipping local retailers with tools to thrive in the digital age.”

Samer Choumar, CEO of ZSystems, added, "This funding is a pivotal moment for Z. We aim to empower small

businesses and unlock growth by bridging the gap between traditional trade and modern commerce.”

With its innovative approach and strong leadership, Z5ystems is poised to redefine Morocco's FMCG market,

fostering economic inclusion and sustainable growth.


https://egypt.fintechnews.pk/zsystems-secures-1-5-million-in-seed-funding-to-transform-moroccos-traditional-retail-market/

@ Cash Plus : 'ambition d’'une “Fintech marocaine” al’assaut des 2 milliards de
dirhams (1/2)

En vingt ans, Cash Plus a pu intégrer le cercle fermé des entreprises dont le
chiffre d’affaires dépasse le milliard de dirhams. L'ambition ? Le doubler d’ici
2027 pour atteindre les 2,4 MMDH. Son nom est associé au transfert d’argent,
mais la palette de produits qu'elle propose se décline en plus d'une centaine, et
va du transfert de cash au dépoét de colis, en passant par le réglement des
factures ou le paiement via compte. Avec le président du conseil
d’administration, Nabil Amar, nous retracons, dans cette interview en deux
parties, I'évolution de la stratégie de I'entreprise, de I'actionnariat et les projets
en cours. Discussion exclusive.



https://medias24.com/2024/12/16/cash-plus-lambition-dune-fintech-marocaine-a-lassaut-des-2-milliards-de-dirhams-1-2/

@ Cash Plus: “Notre vision est de devenir une Super App” (Nabil Amar) (2/2)

En 20 ans, Cash plus a pu intégrer le cercle fermé des entreprises dont le chiffre
d'affaires dépasse le milliard de dirhams. L'ambition ? Le doubler d'ici 2027 pour
atteindre les 2,4 MMDH. Son nom est associé au transfert d’argent, mais la palette

de produits qu'elle propose se compte en centaines et va du transfert de cash au

dépoét de colis en passant par le réglement des factures ou le paiement via

compte. Avec son président du Conseil d'administration, Nabil Amar, nous
retracons dans cette interview en deux parties, I'évolution de la stratégie de

I'entreprise, de I'actionnariat et les projets en cours. Discussion exclusive.

CASHPLU


https://medias24.com/2024/12/17/cash-plus-notre-vision-est-de-devenir-une-super-app-nabil-amar-2-2/

