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Introducgao




INTRODUCAO

V/A

Atualmente, manter uma boa presenca online

€ essencial. Mas nem sempre essa € uma tarefa
facil. Se a sua marca esta com poucos visitantes
no site e Nao consegue converter seus esforgos

em vendas reais, este e-book foi feito para vocé!

Investir em marketing digital €
fundamental para crescer e manter
uma empresa de modo saudavel

e lucrativo. Entretanto, € preciso
pensar em estratégias que sejam
realmente eficientes para as
necessidades do seu negocio e
apresentem resultados satisfatorios.

Pensando nisso, mostraremos as principais
praticas para geragao de trafego organico

do seu conteudo, aumentando os resultados
sustentaveis. Além disso, vamos explicar como
entregar um conteudo de qualidade, aumentar o
alcance do seu conteudo e otimizar seu site para

0s mecanismos de busca. Confira e inspire-se!


https://www.viaagenciadigital.com.br/blog/quanto-investir-em-marketing-digital/

Conhecao
trafego organico




CONHEGA O TRAFEGO ORGANICO V/A

Com a concorréncia do mercado cada vez mais acirrada,
as empresas precisam buscar estratégias para acelerar os

resultados na web. Para isso, o trafego organico pode ser um

importante aliado do seu negocio.

Esse trafego € aquele que direciona o usuario ao seu site de forma
natural e espontanea. Diferente dos anuncios, essa pratica faz
com que os potenciais clientes conhegcam a sua marca e conteudo

a partir de uma pesquisa propria ou indicagao de alguém.
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https://marketingdeconteudo.com/trafego-pago-ou-trafego-organico/

CONHEGA O TRAFEGO ORGANICO V/A

De forma resumida, podemos dizer que a grande caracteristica e
até mesmo beneficio do trafego organico € que ele nao tem um
custo de investimento direto. Todas as visitas recebidas no
seu site a partir desse trafego vieram de pesquisas simples dos

usuarios em sites de busca como o Google.

Ainda nao ficou convencido de que o trafego organico é
importante para o seu negocio? A sequir, listamos as principais

razdes para vocé investir nessa estrategia.




CONHEGA O TRAFEGO ORGANICO V/A

DIMINUISAO DO CUSTO DA
ESTRATEGIA DE MARKETING DIGITAL

Embora as estratégias que trabalham o trafego organico

da sua marca na web tenham alguns custos fixos — como

a hospedagem do site e o trabalho dos desenvolvedores

e profissionais de marketing —, os valores investidos sao
consideravelmente menores do que em outras ferramentas. Isso
porque, diferentemente do trafego pago, no organico, vocé nao

precisa pagar para ser bem ranqueado dos resultados de busca.
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CONHEGA O TRAFEGO ORGANICO V/A

MAIOR VISIBILIDADE
DA SUA MARCA

Ao investir em técnicas para aumentar o trafego
organico do seu site, sera possivel alcangar
melhores posicoes nos resultados das buscas e,
consequentemente, aumentar a visibilidade da sua
marca na internet. Afinal, estar bem posicionado
em sites como o Google ajuda consideravelmente

a otimizar os acessos a sua pagina.
GERACAO DE AUTORIDADE

Além da visibilidade, conquistar as melhores
posi¢coes nos resultados de busca passa
credibilidade a sua marca. Isso porque o publico
tende a valorizar — e clicar — mais os primeiros
sites que aparecem nas pesquisas. Mas atencao!
Nao adianta estar bem posicionado se vocé nao
oferecer conteudos atrativos e de qualidade, que

ajudem a manter o relacionamento com os leads.



https://www.viaagenciadigital.com.br/blog/como-trabalhar-a-nutricao-de-leads/

CONHEGA O TRAFEGO ORGANICO V/A

AUMENTO DA CAPTACAO DE LEADS

E por falar em leads, o aumento do trafego organico da sua
pagina vai ajudar na captacao de um numero maior de leads

qualificados, que estejam realmente interessados no seu

conteudo e nas solucoes oferecidas pela sua marca.




Conhec¢a muito
bem o seu publico




CONHEGA MUITO BEM O SEU PUBLICO V/A

Entender o seu publico € um dos passos mais
importantes para construir estratégias que sejam
realmente eficientes na geracao de clientes
qualificados e na otimizagao dos resultados por
meio do trafego organico. Para isso, é preciso

conhecer e trabalhar o conceito de persona.

As personas sao um resumo ou uma especie

de perfil do consumidor ideal de uma empresa.
Elas sdo personagens semificticias que foram
criadas com base em informacgoes sobre pessoas
reais e tém como finalidade ajudar na tomada

de decisoes e na elaboragdo de estratégias

eficientes para a captagao de clientes.

Muito além de dados demograficos, esses

perfis geralmente abrangem informagoes mais
especificas, como interesses, motivagoes

e preocupagoes. Com isso, € possivel
compreender o publico da sua empresa de forma
mais profunda e detalhada, oferecendo um

atendimento personalizado.



CONHEGA MUITO BEM O SEU PUBLICO V/A
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E possivel que uma Unica empresa tenha varias personas
entre os seus clientes. E para criar esses perfis, sera necessario
realizar uma pesquisa extensa na sua base de consumidores,

identificando padroes de comportamento e caracteristicas.

Uma boa forma de fazer isso & por meio de pesquisas de
mercado, formularios, pesquisas online e até mesmo uma

conversa informal com alguns dos seus clientes mais fiéis.
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Entregue conteudo
relevante e original




ENTREGUE CONTEUDO RELEVANTE E ORIGINAL VIA

Ao investir no trafego organico, a empresa atrai reais
admiradores para sua marca de forma sustentavel e, por
consequéncia, conquista mais lucratividade. No entanto, para
isso, € primordial entregar um conteudo de valor, a fim de
impulsionar o trafego organico do site. Mas, afinal, o que € um
conteudo de qualidade e quais sdo os formatos ideias para

conquistar a atencao do publico?

Um contetdo de qualidade é aquele capaz de solucionar um
problema ou tirar alguma duvida especifica da persona. Além disso,
esse material precisa trazer uma explicacao completa e eficiente

sobre um determinado assunto de interesse do seu publico-alvo.
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https://www.viaagenciadigital.com.br/blog/site-da-sua-empresa-no-ar/

ENTREGUE CONTEUDO RELEVANTE E ORIGINAL V/A

No quesito de ranqueamento,
espera-se que um conteudo

de qualidade seja aquele que
ocupa as melhores posicoes nos
resultados de busca do Google.

Sobre os melhores formatos, profissionais de
marketing indicam alguns modelos principais
para atrair a atencao do seu publico e entregar
um conteudo relevante. Sao eles: tutoriais, passo
a passo, guest posts, estudos de caso, storytelling
e infograficos. E diante de tanto material, uma
pergunta muito comum dos gestores é: como

se manter criativo e relevante na criacao dos
conteudos? Embora essa nao seja uma tarefa
facil na pratica, a resposta é mais simples do que

se imagina.

O grande segredo para manter a qualidade
nos materiais oferecidos é se manter sempre
atualizado com as tendéncias do mercado,
organizar as ideias de forma cronoldgica e

estratégica e nao parar de produzir.



Otimize o conteudo
para buscadores




OTIMIZE O CONTEUDO PARA BUSCADORES V/A

Os mecanismos de busca estao em constante
aprimoramento para apresentar os melhores
resultados para os usuarios. Os algoritmos
consideram centenas de fatores para o
ranqueamento, e vocé precisa conhecer
alguns dos mais importantes, de forma a

otimizar o seu conteudo.

O SEO, sigla para Search Engine Optimization,
€ uma das formas mais comuns, sendo utilizado
pelos profissionais de marketing para otimizar
0 seu conteudo nos resultados de busca e
deslanchar a sua marca na internet. Quando
usado corretamente, ele aumenta as chances
de atingir o publico certo e alcangar um retorno

realmente satisfatorio para as suas agoes.

A sequir, preparamos uma checklist
com tudo o que vocé precisa
conhecer — e praticar! — para melhorar
0S acessos ao seu site com 0 uso
correto das praticas de SEQO. Confira:



https://marketingdeconteudo.com/checklist-seo/

OTIMIZE O CONTEUDO PARA BUSCADORES V/A

CUIDE DAS URLS

A URL, também conhecida como endereco da pagina, é

um elemento muito importante para a otimizagao do seu
conteudo e merece uma atengao especial. Para melhorar
a compreensao do usuario, € importante que ela antecipe o

assunto do texto ou conte com a palavra-chave do texto.

Mas atencao: para ajudar no ranqueamento, o ideal & deixar o

endereco o mais curto e claro possivel.
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OTIMIZE O CONTEUDO PARA BUSCADORES V/A

USE AS PALAVRAS-CHAVE
CORRETAMENTE

As palavras-chave sao um dos itens mais

importantes para conseguir um conteudo
otimizado para os buscadores. Isso porque
elas sao utilizadas nas pesquisas dos usuarios e

definem o tipo de resultado que sera oferecido.

Mas € preciso estar atento. Termos muito
genericos, como marketing digital, podem
prejudicar o ranqueamento do seu conteudo.

Por isso, em vez de priorizar as palavras-chave
curtas, ou short tail keywords, prefira as palavras
mais segmentadas, conhecidas como cauda
longa. Embora isso possa diminuir o volume de
pesquisas, a tendéncia e que o trafego qualificado
aumente. O bom uso de uma palavra-chave inclui
a colocagao estratégica do termo no titulo, no
endereco e ao longo do conteudo publicado. O
ideal € que ela seja usada pelo menos uma vez na
introducao, em um intertitulo, no desenvolvimento

e na conclusao. Cuidado com o exagero!


https://marketingdeconteudo.com/checklist-seo/

OTIMIZE O CONTEUDO PARA BUSCADORES V/A

RETIRE CONTEUDOS DUPLICADOS

Quando falamos em otimizagdo de SEO, o plagio e até

mesmo o autoplagio sao um dos problemas mais comuns
enfrentados pelas empresas que trabalham com contetdos em
blogs. Para evitar ser punido pelo Google e perder o seu bom
ranqueamento, nunca copie o conteudo de outros sites e
blogs e, sempre que possivel, faga uma busca no seu site para

retirar os materiais que podem ser considerados duplicados.
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OTIMIZE O CONTEUDO PARA BUSCADORES V/A
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ADAPTE PARA O AMBIENTE MOBILE

O crescimento do acesso mobile ja € uma realidade no
mercado digital e precisa ser considerado na otimizagao do

seu conteudo para os buscadores. Nos ultimos anos, o Google
comecgou a priorizar o ranqueamento dos sites que contam

com uma versao responsiva para dispositivos moveis. E para
aproveitar esse novo fator de ranqueamento, € preciso ir além
da versao mobile do seu site e blog, priorizando tambem a
escaneabilidade e uma experiéncia de navegabilidade otimizada

para 0S usuarios.
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OTIMIZE O CONTEUDO PARA BUSCADORES V/A

Dentre os muitos fatores ja citados aqui, a confiabilidade do
conteudo e o tempo de permanéncia no site sao alguns dos
fatores de grande relevancia para o ranqueamento do Google e

precisam ser trabalhados na otimizagao de SEO do seu negocio.

Uma boa estratégia de link building, que conte com referéncia
de paginas externas de qualidade, além da linkagem adequada

para conteudos internos, € ideal para trabalhar esses algoritmos

e mostrar o valor do seu site para os buscadores.
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https://www.viaagenciadigital.com.br/blog/erros-seo-on-page/
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Mensure os resultados




MENSURE OS RESULTADOS \//A

Diferentemente de outros formatos de
comunicacao tradicionais, no marketing digital,

tudo pode ser acompanhado e mensurado. Por

iSso, apos colocar as nossas dicas acima em
pratica, € fundamental analisar os resultados
obtidos para verificar o que esta dando certo e o

que ainda pode ser melhorado.

A etapa de mensuracao de resultados ¢
uma das mais importantes no processo de
conquistar trafego organico para o seu site.
Isso porque é nesse momento que vocé vai
consequir identificar os erros e acertos e,
assim, otimizar a sua estratégia em busca de

um retorno cada vez melhor.

Mas, afinal, quais sao as principais
métricas para medir o trafego
organico do seu site? A sequir,
listamos alguns indicadores

que podem te ajudar.
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https://www.viaagenciadigital.com.br/blog/kpis-de-gestao-que-a-sua-empresa-precisa/

MENSURE OS RESULTADOS \//A

CTR

Sigla para Click Through Rate, o CTR ajuda a verificar a eficacia
dos seus anuncios a partir do numero de cliques que ele teve.
Para identificar a porcentagem dos acessos organicos, € so
comparar os numeros obtidos com a quantidade de exibi¢oes

como um todo.

VISITANTES UNICOS

A métrica de visitantes Unicos indica a quantidade de
pessoas que ja acessaram o seu site. Embora esse indicador
desconsidere a frequéncia de acesso, é possivel ter uma visao

bem real sobre o fluxo de audiéncia da pagina.
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MENSURE OS RESULTADOS \///\

TAXA DE REJEICAO

Também conhecida como bounce rate, a taxa de
rejeicao mostra quantas pessoas abandonam o
seu site rapidamente, apos acessarem apenas uma
pagina. Essa métrica ajuda a avaliar o quanto seu

conteudo e relevante e interessante para o publico.
ORIGEM DE VISITAS

Esse indicador mostra como os visitantes
chegaram ao seu site, se a partir de redes sociais,

buscadores ou e-mail marketing. Além disso, ele

ajuda a compreender se a estratégia de trafego
organico esta realmente funcionando e o numero

de acessos espontaneos.

E para ter acesso a todos esses dados, € preciso
contar com ferramentas especificas de mensuracao
de resultados. E possivel encontrar no mercado
plataformas variadas, com recursos gratuitos e pagos,

sendo a mais conhecida delas o Google Analytics.


https://www.viaagenciadigital.com.br/blog/e-mail-marketing/

Conclusao




CONCLUSAO V/A
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Como pudemos perceber ao longo deste artigo, conquistar
trafego organico para uma pagina na web nem sempre é uma
tarefa facil. Entretanto, sequindo as nossas dicas e as boas
praticas do mercado, é possivel otimizar esse processo e

potencializar as acoes online do seu negocio.
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CONCLUSAO

V/A

Independentemente do tipo de ferramenta ou
técnica usada nas agoes estratégicas da sua
marca, é importante ter sempre em mente
gue esse nao é um trabalho rapido. Ganhar
credibilidade no mercado e destacar o seu
site nos resultados de busca exige pesquisa,

planejamento e muito empenho.

Mas, no fim, todo o empenho valera a penal!
Afinal, ao aumentar o trafego organico do
seu site, além de reduzir custos de anuncios,
vocé estara diante de um publico ainda mais
qualificado e com grande potencial de se

transformar em clientes reais e fiéis a sua marca.

E agora que vocé ja sabe como atrair
o publico-alvo para a sua pagina

de forma organica, esta esperando

0 que para colocar nossas dicas

em pratica? Comece a se organizar
hoje mesmo e potencialize os
resultados do seu negocio na

web de uma vez por todas.
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https://www.viaagenciadigital.com.br/blog/carteira-de-clientes/
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AGENCIA DIGITAL

Criada em 1999, a Via Agéncia Digital ¢ uma
agéncia de solucoes digitais e reine uma
equipe totalmente focada em resultados.
Tendo a mudanca e a adaptagao como sua
principal forca motriz, a empresa vai muito
além de itens basicos do marketing digital

e busca oferecer uma mentoria estratégica

completa para os seus clientes.

Dentre os servicos oferecidos, a Via Agéncia
Digital trabalha com solug¢oes de Inbound
Marketing, Business Intelligence, SEO e

criacao de sites. Conheca e surpreenda-se!


https://www.viaagenciadigital.com.br/
https://www.viaagenciadigital.com.br/
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