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Punto de venta

LLEVA EL CON UNA SOLA CAJA,
HASTA UN GRAN CONSORCIO DE SUCURSALES MULTICAJAS

o1// = Facturacion CFDI 4.0
Cumplimiento fiscal = Complemento de recepcidon de
pagos 2.0
Impuestos precargados:
- IVA
- [EPS
Retenciones:
- ISR por RESICOs
Registra cualquier otro tipo de
impuesto
Cumplimiento con el esquema de
cancelacion
CFDI de traslado
Genera factura global:
- Detallada
- Concentrada
- Una partida

02/ Campos de registro Clasificacion
Gestidn de clientes » Generales - Porzona
-  Nombre - Portipo
- Correo electronico
- RFC . .
- Direcciones de envio Hlstorlasl 1dos de | Hent
- Contacto - aldos delos clientes
- Estado - Carggs delos clientes
_  Ciudad - Anticipos

- Condiciones de pago - Cobros por depositar

- Descuentos por pronto
pago

- Visualizacidén de los datos
fiscales de los clientes
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Punto de venta

LLEVA EL CON UNA SOLA CAJA,
HASTA UN GRAN CONSORCIO DE SUCURSALES MULTICAJAS

’\ 04/] » Tipos de documentos
Movimientos - Ventas de mostrador
\‘ - Devoluciones de venta
- Retiros de caja
- Ingresos de caja
- Ordenes de venta
- Cobros de cuentas por cobrar
- Nota de crédito para descuento posterior
= Envio de documentos por correo electrénico

~ 05// Campos de registro Manejo
Manejo de articulos = Generales = Kits
- Nombre = Lotes
- Imagenes = Numero de serie
- Clave
- Unidad de medida
- Pedimentos

- Estatus del articulo

- Impuestos gravables

- Preciodeventa

-  Puntos dereorden

- Lineas de articulos

- Gruposdelineas

- Clasificador de articulos

- Existencias €

- Etiquetas clasificadoras para organizar articulos en
categorias personalizadas

06// = Politicas de comisidn por
Gestién de vendedores - Articulos vendidos
- Clientes

- Montodeventa
» Generacion de reportes por vendedor

o Integracion con Inventarios
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Punto de venta

LLEVA EL CON UNA SOLA CAJA,
HASTA UN GRAN CONSORCIO DE SUCURSALES MULTICAJAS

Precios
o711 . = Listas de preciosilimitadas
Precios » Actualizacidn de precio por
- Porcentaje
- Monto fijo
- Precioanterior
- Listade precios
- Costo de ultima compra
- Margen de utilidad
= Diferenciacién de los conceptos margeny markup enla
determinacion de precios de venta
- Actualizacion de lista de precios automaticamente en base

a otra
08// » Ventas por articulo
Reportes predefinidos » Ventas por cliente

= Margen de utilidad
= Mayores ventas
= Mejores articulos
= Articulosinactivos
= Lista de precios
» Diariosde Venta
= Reporte de cobros
» Envios de mercancia
=  Impuestos
= Reporte de comprobantes
- ldentificacion fiscal de los
descuentos sobre ventas

09// = Basculas
Conexién de dispositivos - Cajones
» Lectores de cdédigo de barras
=  Torretas
=  Impresoras de tickets
= Ternimal bancaria
- Banorte
- Banregio
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Punto de venta

LLEVA EL CON UNA SOLA CAJA,
HASTA UN GRAN CONSORCIO DE SUCURSALES MULTICAJAS

.m 071/

!&E'. Personalizacion de la caja de cobro

= Registrary asignarlas cajas de tu = Notificaciones de Punto de venta:

negocio - Modificacidn de cliente en el
- Definir un grupo de imagenes documento
promocionales para cada caja - Modificacion de descuento en el
. Insertar ellogo de tu empresa documento _ .
= Personalizar de acuerdo a los - Modificacion de precio en la partida
colores de tu empresa - Entre otros
= Adaptarla resolucion dela pantalla - *Nota: estas notificaciones también se pueden
’ ~ . almacenar / consultar en la Bitacora de notificaciones
segun tamano de monitor de Punto de venta*

= Manejar vendedores por cada caja ' ' )
= Registrar forma de cobro aceptada: = Historial del conteo de dinero por

- Efectivo denominacion en aperturas, cierres y
- Tarjeta retiros de caja

- Cheque

- Crédito

= Compatible con dispositivos
touchscreen con una resolucién de
pantalla de:
- 1360 x 768 px
- 1280 x 1024 px
- 1360 x 768 px
- 1400 x 900 px
- 1920 x 1080 px

\ 09 /1
@ Servicios complementarios €)

Facturador enlinea = Facilacceso a tus clientes

= Portal de configuracién - Cobdigo QR
- Logotipo - Direccién web (URL)
- URL - Responsivo para cualquier dispositivo
- Colores - Integrado con el mddulo de punto de
- Mensaje de bienvenida venta

- Preguntas frecuentes
- Margen de utilidad
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Punto de venta

LLEVA EL CON UNA SOLA CAJA,
HASTA UN GRAN CONSORCIO DE SUCURSALES MULTICAJAS

\ 0911
K Servicios complementarios

Integracidon con Whatsapp: envio de documentos y notificaciones:
= Permite enviar directamente desde Microsip al WhatsApp de
los clientes documentos como:
- Cotizaciones
- Facturas
- Notas deventa

Las tarifas de este servicio son establecidas por metay el pago se realiza
directamente en su plataforma.




Punto de venta

PROCESO OPERATIVO

Descuentos
Politicas de descuentos por:
- Promocion
- Cliente
- Articulo
- \Volumen
- Descuentos maximos
Descuentos por combo
. = Articulos con descuento al comprar
otros
. = Descuento alos articulos del combo
* Descuento alos articulos de menor
. precio
. = Limitar los combos por ticket

. Tickets

. = Formas predisenadas

. = Ticket grafico

! » Ticket de texto

. = Generar un disefo

. = Definir los datos a imprimir en el ticket
. = Generary enviar ticket por correo

. electroénico

Opcién de manejo de redondeo para
campaiias de beneficencia

Posibilidad de retenerla venta

Para pagos con tarjeta
. Opcidén de manejar meses sin
intereses (de acuerdo al convenio
con el banco)
. Opciodn de realizar varios pagos con
tarjeta en el mismo ticket

= Captura el monto en monedasy
billetes con que inicia la caja

= Restricciones de venta por:
- Horario
- Forma de cobro

= Enlas cajas:
- Establecer el limite de efectivo
- Habilitar alarma por exceso de
efectivo

> Proveedores: Emida de México y Red Prepago de México

Recarga de tiempo aire

. » Define las cajas que podran realizar

recargas

. = Proteccidn contra fraudes:

- Establece el nUimero maximo de
recargas a un nimero

- Define el nUmero maximo de recargas
que puede realizar un cajero

- Rechaza recargas por sobregiro de
venta de tiempo aire

- Recibe notificaciones si una de estas
reglas no es respetada

Pago de servicios

. »Agua

L Luz

. =TV de paga
1 = Gas

. = Internet
. = Tarjetas de regalo de marketplaces
: = Comisién extra personalizable por servicio

. Ordenes de venta
. Ventas de mostrador
. Devoluciones de venta

Captura el monto en monedasy
billetes con que finaliza la caja
Reporte del corte

Ventas del corte

Cobros del corte

Cobros del corte

Envio automatico por correo
electrénico del reporte de corte de
caja



Punto de venta

INTEGRACIONES

Integracion
Inventarios

Integracion
Contabilidad
electronica

Integracion
Cuentas por cobrar

Inventarios

Analiza el inventario tomando en cuenta
las salidas por ventas de mostradory las
entradas por devoluciones

Permite consultar las existencias de los
articulos

realizados

Cuentas por cobrar

Registra los cargos y créditos a los
clientes frecuentes

Configura alertas para clientes con saldo
pendiente

Contabilidad electrdénica

Genera las pdlizas de 1os movimientos



Conoce cadauno delos
modulos del sistema ERP

ADMINISTRA

é Bancos

OPERA

Cuentas
por pagar

VENDE

)

t®' Sync-E

(

Contabilidad
electrénica

&
E@ Compras

ttt Ventas
SINCRONIZA
SiCS

VA

Y /
foce

CONSULTA
Némina E" CEO mévil
. Cuentas
Inventarios por cobrar
Punto
deventa E S

Administrador
de sucursales

microsip

X f 6@ o

in



