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En ruta

Ficha técnica




En ruta

Agiliza el trabajo de los
vendedores en ruta, facilitando las
operaciones de ventay de cobro a
través de dispositivos moviles

] Abre nuevos canales de venta con vendedores en ruta
que visiten a los clientes.

5 Registra pedidos de venta desde cualquier
dispositivo movil.

Consulta carteray registra la cobranza en cualquier
lugar.

4 Conoce el desempeno de cada uno de tus vendedores
en ruta.
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E En ruta | Proceso operativo | Integraciones

CONSULTA gl[% REGISTRA :_@ GESTIONA
Informacidn Pedidos Cada agente cuenta con:

= Saldos vencidosy por vencer Clientes nuevos = Acceso personalizado

= Descuentos por pronto pago Pagos recolectados = Visualizacion de su cartera de
= Politicas de crédito = Aplicarlos: clientes

= Estatus delos pedidos - Por antiguedad alas facturas Informacidn

= Pagos aplicadosy por depositar - En forma individual = Actividad de cada vendedor

= Precios - Como anticipo = Reportes de ventas por ruta

= Existencias - Envia por correo electronico los = Historial de visitas realizadas
= Descuentos de los productos acuses de recibo a los clientes Programa las visitas de los
Informacion de los articulos agentes

= Precios

= Existencias

= Descuentos de los productos

Integracion Integracion
Ventas Cuentas por cobrar

Ventas

= Generalos pedidos de los clientes
realizados durante la visita del
vendedor

Cuentas por cobrar

= Sereflejanlos pagos de los clientes
que reciben los vendedores en ruta




Conoce cadaunodelos
modulos del sistema ERP
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