
Ficha técnica
Ventas



Registra y controla el ciclo de 
ventas, desde la cotización hasta la 
entrega del producto

Emite facturas y devoluciones de ventas en CFDI 4.0. 
Especifica los diferentes tipos de uso.1

Registra todo el ciclo de ventas, desde la cotización 
hasta la entrega.2

Obtén automáticamente las comisiones de tus 
vendedores y definiendo sus porcentajes, montos y 
criterios.

4

Aplica anticipos fiscales al integrarlo con el módulo 
de Cuentas por Cobrar.5

Valida ante el SAT los datos fiscales de tus clientes de 
forma rápida y confiable.6

Integración con Whatsapp: envío de documentos y 
notificaciones.7

Conoce los artículos más vendidos y los márgenes de 
utilidad de cada uno.3
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Integración con Cuentas por cobrar
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Gestión de clientes
02//

Cumplimiento fiscal
01//

• Facturación CFDI 4.0
- CFDI de ingreso de las facturas
- CFDI de egreso de las devoluciones de ventas

• Aplica anticipos CFDI en las facturas
• Cancela en el SAT del CFDI de una operación

- Cancela con el motivo 01 sin cambiar            
configuraciones de la empresa

• Complementos fiscales de CFDI
- Donatarias
- Instituciones educativas privadas
- Servicios parciales de construcción
- Notarías públicas
- Arrendamiento
- INE
- Comercio exterior
- Complemento carta porte

• Traslado o retención de impuestos por cliente
• Personalización de impuestos
• Impuestos precargados

- IVA general 16%
- IVA exento tasa 0%
- IVA Tasa 0%
- IEPS 8%
- IEPS cuota por unidad

• Retenciones
- IVA
- ISR
- ISR a RESICOs

• Valida en las listas del SAT el RFC de tus clientes 
• Verifica en el SAT el estatus del proceso de 

cancelación de un CFDI

Campos de registro
• Generales

- Nombre
- Correo electrónico
- RFC
- Direcciones de envío
- Contacto
- Estado
- Ciudad
- Condiciones de pago
- Descuentos por pronto pago
- Visualización de los datos fiscales de los 

clientes 

• Clasificación
- Por zona
- Por tipo
- Por estatus 
- Por condiciones de pago

• Historial
- Saldos de los clientes
- Cargos de los clientes
- Anticipos 
- Cobros por depositar
- Permiso para aplicar anticipos de clientes



Integración con Inventarios
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Manejo de artículos
04//

Gestión de vendedores
05//

• Políticas de comisión por
- Artículos vendidos
- Clientes
- Monto de venta

• Generación de reportes por vendedor

Campos de registro
• Generales

- Nombre
- Imágenes
- Clave
- Unidad de medida
- Proveedor
- Líneas de artículos
- Grupos de líneas

- Clasificadores de artículos
- Existencias

- Filtro de almacenes con o sin existencia
- Exportar artículos de un documento a archivo 

externo
- Crea etiquetas con código de barras, QR o 

personalizadas, listas para imprimir y utilizar en 
los artículos

• Tipos de documentos
- Cotizaciones
- Pedidos
- Facturas
- Remisiones 
- Devoluciones de ventas
- Devoluciones de remisiones
- Traslados
- Devolución de claves de pedimento

• Envío de documentos por correo electrónico
- Maneja anticipos para RESICOs
- Elabora facturas como notas de crédito de 

documentos relacionados
• Envío de notificaciones y documentos por 

Whatsapp (Integración)
- Cotizaciones
- Facturas
- Notas de venta
- Notas de crédito

• Genera una prefactura

Movimientos
03//
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• Ventas por artículo 
• Ventas por cliente
• Ventas por vendedor
• Margen de utilidad
• Mayores ventas
• Mejores artículos
• Artículos inactivos
• Pendientes de surtir por artículos
• Pendientes de surtir por cliente

• Lista de precios
• Diarios de Venta

- Incluye descuentos sobre ventas
• Reporte de cobros
• Envíos de mercancía
• Impuestos
• Simulación de cambios de precios
• Reporte de comprobantes

- Identificación fiscal de los descuentos sobre 
ventas

• Listas de precios ilimitadas
• Actualización de precio por

- Porcentaje
- Monto fijo
- Precio anterior
- Lista de precios
- Costo de última compra
- Margen de utilidad

• Determinación de precios de venta por
- Margen: excedente sobre el costo para fijar el 

precio
- Markup: relación porcentual entre la utilidad y 

el precio

Reportes predefinidos
07//

Precios
06//
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Integración con InventariosIntegración con Cuentas por cobrar

GENERA:
El pedido

Revisión de descuentos
• Aplicación automática: 
- Según el cliente 
- Según el artículo
• Descuentos por: 
- Promoción 
- Cliente 
- Artículo 
- Volumen

COTIZA:
La solicitud de tus clientes

Revisión de estatus del cliente
• Activo 
• Saldo vencido 
• Límite de crédito excedido

Revisión de precios 
• Gestión de listas de precios                

ilimitadas
• Actualización de precios por:
- Porcentaje 
- Monto fijo 
- Por margen de utilidad

Revisión de márgenes de utilidad

Revisión de existencias

Envío de la cotización por correo 
electrónico

Factura

• Cargo del cliente
• Definición de forma de cobro: 
- Efectivo 
- Cheque 
-  Transferencia 
• Salida de almacén
• Entrega de factura

Remisión

• Salida de almacén

Devoluciones

• Totales
• Parciales

ENTREGA:
El producto



• Registra los cargos y créditos a los 
clientes 

• Genera las pólizas contables de las 
ventas y devoluciones

Contabilidad electrónica 

Cuentas por cobrar
• Genera los cargos por ventas y los 

créditos por devoluciones
• Registra las entradas y salidas de 

forma automática de las ventas y 
devoluciones de ventas 

• Verifica las existencias 
• Maneja las unidades comprometidas 

en los pedidos

Inventarios
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Integración
Cuentas por cobrar

Integración
Contabilidad electrónica

Integración
Inventarios



Conoce cada uno de los 
módulos del sistema ERP

En ruta

InventariosCompras

CEO móvil

Punto
de venta

Cuentas
por cobrar

Cuentas
por pagar

VentasSync-E

ADMINISTRA CONSULTA

OPERA

VENDE

Administrador
de sucursalesSICS

SINCRONIZA

Bancos NóminaContabilidad
electrónica


