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Ventas

Ficha técnica




tt' Ventas

Registray controla el ciclo de
ventas, desde la cotizacion hasta la
entrega del producto

Emite facturas y devoluciones de ventas en CFDI 4.0.
Especifica los diferentes tipos de uso.

Registra todo el ciclo de ventas, desde la cotizacion
hasta la entrega.

Conoce los articulos mas vendidos y los margenes de
utilidad de cada uno.

Obtén automaticamente las comisiones de tus
vendedores y definiendo sus porcentajes, montosy
criterios.

Aplica anticipos fiscales al integrarlo con el médulo
de Cuentas por Cobrar.

VValida ante el SAT los datos fiscales de tus clientes de
forma rapiday confiable.

Integracion con Whatsapp: envio de documentosy
notificaciones.




ttt Ventas | Funcionalidades

o/
Cumplimiento fiscal

= Facturaciéon CFDI 4.0 = Traslado o retencidon de impuestos por cliente
- CFDI de ingreso de las facturas = Personalizacidén de impuestos
- CFDI de egreso de las devoluciones de ventas = Impuestos precargados
= Aplica anticipos CFDI enlas facturas © - IVA general 16%
= Cancela en el SAT del CFDI de una operacién - IVA exento tasa 0%
- Cancela con el motivo 01 sin cambiar - IVA Tasa 0%
configuraciones de la empresa - IEPS 8%
= Complementos fiscales de CFDI - IEPS cuota por unidad
- Donatarias = Retenciones
- Instituciones educativas privadas - IVA
- Servicios parciales de construccién - ISR
- Notarias publicas - ISRa RESICOs
- Arrendamiento = Valida en las listas del SAT el RFC de tus clientes
- INE = Verifica en el SAT el estatus del proceso de
- Comercio exterior cancelacién de un CFDI

- Complemento carta porte

021/
ko Gestidon de clientes

Campos de registro = Clasificacion
= Generales - Por zona
- Nombre - Por tipo
- Correo electronico - Por estatus
- RFC - Por condiciones de pago
- Direcciones de envio
- Contacto = Historial ©
- Estado - Saldos delos clientes
- Ciudad - Cargos delos clientes
- Condiciones de pago - Anticipos
- Descuentos por pronto pago - Cobros por depositar
- Visualizacion de los datos fiscales de los - Permiso para aplicar anticipos de clientes
clientes ©

# Integracién con Cuentas por cobrar
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~137 Movimientos

= Tipos de documentos = Envio de documentos por correo electrénico
- Cotizaciones - Maneja anticipos para RESICOs
- Pedidos - Elabora facturas como notas de crédito de
- Facturas documentos relacionados
- Remisiones = Envio de notificaciones y documentos por
- Devoluciones de ventas Whatsapp (Integracion)
- Devoluciones de remisiones - Cotizaciones
- Traslados - Facturas
- Devolucidén de claves de pedimento - Notas de venta

- Notas de crédito
= Genera una prefactura

.ﬁ.ﬁl 04/]
= Manejo de articulos
Campos de registro - Clasificadores de articulos
» Generales - Existencias ©
- Nombre - Filtro de almacenes con o sin existencia
- Imagenes - Exportar articulos de un documento a archivo
- Clave externo
- Unidad de medida - Crea etiquetas con cddigo de barras, QR o
- Proveedor personalizadas, listas para imprimir y utilizar en
- Lineas de articulos los articulos

- Grupos de lineas

® osi
[(gﬂf Gestion de vendedores

= Politicas de comisidn por = Generacién de reportes por vendedor
- Articulos vendidos
- Clientes
- Monto de venta

# Integracién con Inventarios
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%] Precios

Listas de precios ilimitadas
Actualizacion de precio por
- Porcentaje

- Monto fijo

- Precio anterior

- Lista de precios

- Costo de ultima compra

- Margen de utilidad

S I
(I);eportes predefinidos

= Determinacidn de precios de venta por
- Margen: excedente sobre el costo para fijar el
precio
- Markup: relacion porcentual entre 1a utilidad y
el precio

Ventas por articulo

VVentas por cliente

VVentas por vendedor

Margen de utilidad

Mayores ventas

Mejores articulos

Articulos inactivos

Pendientes de surtir por articulos
Pendientes de surtir por cliente

= Lista de precios
= Diarios de Venta
- Incluye descuentos sobre ventas
= Reporte de cobros
= Envios de mercancia
= Impuestos
= Simulacion de cambios de precios
= Reporte de comprobantes
- Identificacion fiscal de 1os descuentos sobre
ventas
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COTIZA:

La solicitud de tus clientes GENERA: 3_%
Revisién de estatus del cliente Revisién de margenes de utilidad .

: ngé\éovencido Revision de existencias € Revision de descuentos

= Aplicacidén automatica:
- Segun el cliente
- Segun el articulo

= Limite de crédito excedido . .
Envio de la cotizacion por correo

Revisidn de precios electrénico . Descusntos bor:

= Gestidn de listas de precios - Promocidn por:
ilimitadas - Cliente

= Actualizacion de precios por: - Articulo

- Porcentaje - Volumen

- Monto fijo

Por margen de utilidad

ENTREGA:
El producto

Remision Factura

Cargo del cliente @
Definicidn de forma de cobro:

= Salida de almacén ©

- Efectivo
- Cheque
- Transferencia
Devoluciones = Salida de almacén ©
= Entrega de factura
=« Totales
= Parciales

# Integracién con Cuentas por cobrar # Integracién con Inventarios
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Integracion Integracion
Inventarios Cuentas por cobrar

2

Integracidn
Contabilidad electrénica

Inventarios Cuentas por cobrar

= Generalos cargos por ventasylos
créditos por devoluciones

= Registralas entradasy salidas de
forma automatica de las ventasy
devoluciones de ventas

= Verifica las existencias

Maneja las unidades comprometidas

enlos pedidos

Contabilidad electrénica

Registra los cargosy créditos alos
clientes

= Genera las podlizas contables de las
ventasy devoluciones
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