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EXPERTEN FÜR SAP 

SOFTWARE 

ASSET 

MANAGEMENT

& FINOPS

SAP-LIZENZIERUNG

Im Zuge der Markteinführung von visoryQ

FinOps Manager haben wir unsere 

Außendarstellung und das 

Leistungsangebot an unsere Kunden 

weiterentwickelt und optimiert.

Alle Inhalte in dieser Präsentation sind vertraulich und geistiges Eigentum von VOQUZ Labs.

Die Verbreitung oder Vervielfältigung bedarf der vorherigen schriftlichen Zustimmung der VOQUZ Labs AG.
© VOQUZ Labs 2025



STRATEGISCHE 

PLANUNGSPRÄMISSE

Bis 2026 werden Unternehmen, die ihre

Software-Asset-Manager von der zentra-

lisierten Ausführung auf die strategische

Steuerung und Überwachung umstellen, 

30 % effizientere Software-Ausgaben

haben als Unternehmen, die dies nicht tun.

UNMITTELBARE SAM-VORTEILE

Die drei Säulen für VOQUZ Labs Kunden

➢ Vermeiden Sie ungeplante Ausgaben

➢ Kein Rückstand mehr durch manuelle Anpassungen

➢ Nehmen Sie bewusst Veränderungen wahr

➢ Keine Angst vor Audits

➢ Kontrolle erlangen, statt nur zu reagieren

➢ Finanzielle Risiken verstehen

LIZENZ 

COMPLIANCE

➢ Kosten unter Kontrolle behalten

➢ Sicherheit in Ihren Budgets

➢ Früheres Erkennen von Risiken

➢ Vorbereitete Entscheidungen treffen

➢ System und den Bedarf kennen

➢ Souveränität in Verhandlungen mit SAP

FINANZEN 

KONTROLLE

➢ Tools sind in Software umgewandeltes Wissen

➢ Advisory bietet Zugang zu Erfahrung anderer Kunden

➢ Relevante Marktdaten

BEST 

PRACTICE
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DIE MISSION VON VOQUZ LABS

“Voquziert” auf den Nutzen unserer Kunden!

Entschlossen, mit unseren 

Kunden zusammenzuarbeiten, 

eine erfolgreiche SAP-

Strategie zu entwickeln, die 

TCO und den ROI zu 

maximieren!
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PRODUKTPORTFOLIO

SAP-Lizenzierung & Kostenmanagement

SAP-LIZENZ

GOVERNANCE

& FINOPS

1. Audit Defense

2. Effektive Lizenzposition

3. Digital Access

4. M&A

5. UDD-Erneuerung

LIZENZIERUNGS-

LÖSUNGEN FÜR 

SPEZIELLE 

SITUATIONEN

1. Quick License 

Assessment

QUICK

LICENSE

ASSESSMENT

Souveräne Software Governance:

Ganz gleich, ob Sie Ihr ERP-

Verbesserungspotenzial evaluieren, 

Lizenzprobleme lösen, Ihre zukünftige

SAP-Strategie entwerfen, oder die 

besten und effizienztesten Prozesse für 

die SAP-Software-Governance 

implementieren möchten:  Wir 

unterstützen Sie mit Software-Tools, 

exklusiven Marktdaten und unserem

einzigartigen Fachwissen.

SELBSTÜBERPRÜFUNG

TRANSFORMATION

ZU SAP 

S/4HANA

1. Sizing für das zukünftige SAP

2. Business Case Erstellung

3. Diverse Kostenszenarien

4. Verhandlungsvorbereitung

5. Vertrag & T&C

STRATEGIE

1. Nutzungsmessung

2. Compliance-Check

3. Kostenanalyse

4. Risikobewertung

5. Nutzung von FinOps

6. Implementierung

UMSETZUNG

SAP-LIZENZ-

MANAGEMENT

KOSTEN-

MANAGEMENT

FINOPS-BASIERTE 

STEUERUNG

RISIKO 

MANAGEMENT
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SAP S/4HANA und 

RISE with SAP Lizenzen

➢ Natives SAP Add-on

➢ Schnell und einfach zu installieren

➢ Vollständig anpassbar

➢ SAP Fiori Schnittstelle

➢ Prozessautomatisierung

➢ Digital Access Lizenzierung

➢ Vergleich von STAR vs. Nutzung

Transactional 

Database

Management

Dashboards

Analyse &

Simulation

Interne Kosten-

zuweisung

Benutzer

Anpassung

Logik & 

Nutzerrechte

SLAW 

Workbench

Automatisiertes

Lizenz-

Management

Automatisierte

Benutzer-

Deaktivierung

Digital Access 

Engines

CENTRALIZED SAP 

LICENSE MANAGEMENT

SAP OPERATIONS: LIZENZOPTMIERUNG

samQ License Optimizer for SAP Software
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SAP-TRANSFORMATION

SAP S/4HANA sizing mit samQ + SAP TCO Planung mit visoryQ

SAP Strategy

Options

1

2

3

4

Keine Kostenanpassung. Keine Innovation. 
Sicherheitsthemen.

SAP ECC (aktuelles Szenario)

Kontrolle durch unbefristete Lizenzen und 
direkte Kontrolle von Infrastruktur und 
AMS

SAP S/4HANA perpetual

All-in-1-Vertrag.
SAP managed Ihre Infrastruktur und AMS

RISE with SAP

Auswahl des besten existierenden Produkts. 
Maximale Flexibilität. Probleme bei indirekter
Nutzung.

Kompatibles ERP mit SAP

Erkennen Sie Ihre individuellen Optionen, behalten Sie die Kontrolle!
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SAP OPERATIONS: OPTIMALE LIZENZVERWALTUNG

visoryQ FinOps Management – Lizenzverwaltung (License Governance) für SAP  

visoryQ FinOps Management –

Lizenzmanagement für SAP 

Wir setzen FinOps ein, um Ihre SAP-

Lizenzen und -Kosten zu verwalten und zu

optimieren, und bieten tiefe Einblicke in die 

Planung, den Verbrauch und die Risiken.

Wir versetzen Sie in die Lage, vom reinen

Zählen der Lizenzen auf umfassendes

Lizenz- und Kostnenmanagement zu

kommen. So können Sie aktuelle Reports 

über Lizenzverbrauch, Compliance, 

finanzielle Risiken und Shelfware erstellen.

Optimierung

Forecast & 

Budgetierung

Reporting & 

Dashboards

Kosten-

verteilung

Daten-

erfassung
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VOQUZ LABS GROUP, FINAL RESULTS 2024

2021 2022 2023 2024

Revenue* 3,891 4,724 5,258 6,041

EBITDA* 961 624 489 1,424

EBITDA MARGE 24.7% 13.3% 9.3% 23,6%

EBIT* 621 260 44 822

EBIT MARGE 16.0% 5.6% 0.8% 13,6%

EAT 482 67 -77 425

EPS 0.92 0.06 -0.07 0.40

OP. CASH FLOW* 576 76 -40 385

Equity Capital 1,929 1,978 1,927 2,314

Equity Ratio 44% 44% 33% 38%

Total Assets 4,359 4,472 5,795 6,153

*in EUR 1.000

ORDER VOLUME BY CATEGORIES 2021 to 2024

FINAL RESULTS 2024
Strong Recurring Revenue Component

2024 2023 2022 2021

EUR % Total EUR % Total EUR % Total EUR % Total

Total Order 

Intake
6,277,700 100% 5,471,030 100% 4,905,868 100% 4,085,046 100%

Recurring 

Orders
3,684,615 59% 3,158,734 58% 3,362,100 69% 2,188,305 54%

Product 4,433,734 71% 3,923,392 72% 3,914,110 80% 2,876,924 70%

Service 1,843,966 29% 1,547,638 28% 991,758 20% 1,208,122 30%

Licensing 5,954,470 95% 4,634,978 85% 4,372,263 89% 3,531,664 86%

Compliance, 

Security
112,245 2% 151,745 3%

Authorization 210,985 3% 684,306 12% 533,605 11% 553,382 14%



VOQUZ LABS GROUP

H1 2024 H1 2025 Δ VJ

REVENUE* 2.314 2.765 19,5%

EBITDA* 288 115 -60%

EBITDA MARGIN 12,4% 4,2%

EBIT* 33 -145 -539%

EBIT MARGIN 1,4% -5,2%

*in EUR 1.000

H1 2025 VORLÄUFIGES ERGEBNIS
Innerhalb der Guidance, leicht unterhalb der Erwartungen



Profitable Growth

Organic growth ~30% YoY
EBITDA > 20%
Rule 50 score fulfilled

Profitable Growth

Organic growth ~30% YoY
EBITDA > 20%
Rule 50 score fulfilled

Ongoing Financing Activities

Without any rush. Our positive cashflow ensures 
operational continuity. 

At the moment we work on M&A deals that involve 
minimal cash components combined with shares

Listing in Germany
planned until year end 2022 
m:access and capital increase delayed

Expectations for 2024

Return to  profitability in 2024 

- Benefit from investments in ´22 and ´23
- Careful spending policy in 2024
- Growth 10% - 20%

Expansive Business Model

Buy & Build Strategy
Become a SAP add-on software powerhouse
Use samQ as international customer 
access platform

Mid Term Targets

Continued Profitable Growth

Organic Growth 20%+ in ´25 geplant
EBITDA target 20% langfristiges Ziel
OCF always positive

Finance the Growth

OCF and debt to finance organic 
expansion and small acquisitions

Monitor the financial market and be 
prepared to act quickly

DAS HATTEN WIR UNS VORGENOMMEN

Konnten wir über die Börse nicht finanzieren



Geschäftsjahr
2024



ELT layout

Gewinn- und Verlustrechnung Einzelabschluss
✓ Die Erlöse betrugen im Einzelabschluss 

4,4 Mio. EUR und liegen rund 16,82% 
über Vorjahresniveau.

✓ Der Materialaufwand ging um rund 
42,43% auf 225 TEUR zurück. 
Begründet ist dies hauptsächlich durch 
den Verkauf von mehr eigenen 
Lizenzen und weniger Fremdlizenzen 
(setQ).

✓ Die Personalkosten stiegen um 256 
TEUR (+19,71%) auf insgesamt 1.556 
TEUR. Ein Vorstandsmitglied ist erst im 
Verlauf des VJ in den Kosten verbucht. 
Zusätzlich wurde ein FTE aufgebaut. 
Der übrige Anstieg ist auf Provisionen 
und Tantiemen zurückzuführen.  

✓ Die Abschreibungen sind um 15,78% 
auf insgesamt 414 TEUR gestiegen. Die 
Abschreibungen entfallen im 
Wesentlichen auf die Produkte samQ, 
remQ und visoryQ. 

✓ Das EBIT steht bei 470 TEUR (VJ -6 
TEUR).

VOQUZ Labs AG



ELT layout

Bilanz Einzelabschluss
✓ Die Bilanzsumme ist im Vergleich 

zum Vorjahr von 5,3Mio. um 0,6 
Mio. auf 5,9 Mio. EUR gestiegen.

✓ Beim Umlaufvermögen gab es 
einen Anstieg um 466 TEUR, 
welcher im Wesentlichen auf das 
starke Jahresendgeschäft 
zurückzuführen ist, das eine 
erhöhte Rechnungstellung 
auslöst.

✓ Das Eigenkapital entwickelte sich 
von 1,9 Mio. EUR auf 2,2 Mio. 
EUR. Die Eigenkapitalquote 
beträgt rund 37,5%.

✓ Die Verbindlichkeiten stiegen um 
0,3 Mio. EUR zum Vorjahr an. Die 
Verbindlichkeiten ggü. Kredit-
instituten stiegen um 421 TEUR 
auf 1,3 Mio. EUR an. 

VOQUZ Labs AG



ELT layout

Konzern-Gewinn- und Verlustrechnung
✓ Die Erlöse konnten auf 

Konzernebene um rund 14,88% auf 
6,0 Mio. EUR gesteigert werden. 

✓ Der Materialaufwand (im Wesent-
lichen Lizenzeinkauf setQ und 
externe Berater) sank im Vergleich 
zum Vorjahr um 54,28% auf 245 
TEUR. 

✓ Der Personalaufwand stieg um 244 
TEUR auf 2.408 TEUR (+11,29% zum 
VJ). Die Gründe für die Entwicklung 
resultieren überwiegend aus der 
VOQUZ Labs AG, wo diese bereits 
erläutert wurden.

✓ Konzernweit sind die Abschreibun-
gen um 158 TEUR auf  602 TEUR (VJ 
444 TEUR) gestiegen. In den 
Abschreibungen ist auch die 
Firmenwertabschreibung (84 TEUR) 
der VOQUZ Labs Inc., USA, 
enthalten.

✓ Das EBIT liegt bei 822 TEUR um 777 
TEUR über dem Vorjahr (VJ 44 
TEUR).

✓ Das EBITDA beträgt 1,424 Mio. EUR 
(VJ 0,617 Mio. EUR). Das entspricht 
einer EBITDA-Marge von rund 
23,6% (VJ 9,3%).

VOQUZ Labs Konzern



ELT layout

Bilanz Konzernabschluss
✓ Die Bilanzsumme ist konzernweit 

um 0,3 Mio. EUR (+6,19%) auf 6,2 
Mio. EUR gestiegen.

✓ Die Steigerungen im Bereich der 
Aktivseite teilen sich auf einen 
Anstieg des Anlagevermögens  um 
5 TEUR, sowie des 
Umlaufvermögens (+322 TEUR) auf. 
Im Umlaufvermögen sind die  
Forderungen um  89 TEUR und der 
Kassenbestand um 203 TEUR 
gestiegen.

✓ Die aktiven Rechnungsabgrenzungs-
posten stiegen um 94 TEUR.

✓ Das Eigenkapital stieg um 388 TEUR 
auf 2,3 Mio. EUR. Dies entspricht 
einer EK-Quote von 37,6%.

✓ Die Rückstellungen stiegen um 32 
TEUR auf 481 TEUR (VJ 449 TEUR).

✓ Die Verbindlichkeiten sanken von 
2,3 Mio. um 117 TEUR auf rund 2,2 
Mio. EUR. 

VOQUZ Labs Konzern



DISCLAIMER:

This short profile (“Teaser”) was compiled by VOQUZ Labs AG and contains information that is correct to their best knowledge and belief.

This document is strictly confidential and must not be used for any purpose other than a preliminary consideration by the party to whom it is

sent of the information contained herein. The recipient is not allowed to transfer or sent this Teaser to any third parties.

This Teaser does not constitute an offer to the possible investor or invitation to subscribe for or purchase any security, shares or company

and no contract may be entered into on the basis of the information contained herein. This information is not complete and is supplied as a

preliminary guide only and any prospective investor must make their own investigations and must satisfy themselves as to the condition and

prospects of the assets and the accuracy and completeness of the statements contained herein. The recipient shall rely only on such

representations and warranties as may be given or made in writing in a definitive contract.

VOQUZ Labs AG, the owners and management do not assume liability for accuracy and completeness of the information contained herein

and expressly disclaim responsibility with respect to such information and for any errors or omissions contained therein (in particular, but

without prejudice to the foregoing, no representation or warranty is given as to the achievement or reasonableness of any projections,

estimates or description of prospects contained in this Teaser, or provided subsequently in writing or orally). In the evaluation and

assessment, interested parties should rely solely on their own analyses and computations. VOQUZ Labs AG, the owners and management are

under no obligation to inform the recipient of this Teaser of any changes, inaccuracies or similar information.

VOQUZ Labs AG, the owners and management reserve the right at any time and at their full discretion to terminate or modify the present

procedure or discussions, without disclosing the reasons for such a decision, and the recipient shall have no claim whatsoever against

VOQUZ Labs AG its Shareholders or respective directors or employees, in respect of any such termination or modification.

Recipients will be liable to VOQUZ Labs AG, the owners and management for any damages resulting from unauthorized circulation of either

this Teaser or any information related to it.
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