seQuUra | WBEHLUMEX

CASO DEEXITO

Como Behumax duplico
su ticket medio online
con seQura

Especializada en equipamiento fitness, Behumax ofrece
productos de distintas categorias y rangos de precio,

por lo que adaptar la experiencia de pago era clave para
acompafar mejor la decision de compra online.



seQura | WBEHUMAX

CASO DE EXITO

Como Behumax duplico su
ticket medio online con seQura

Cuando el ticket supera los 300 €, la forma de pago influye

directamente en la decisién. Con seQura, Behumax elevé el ticket

medio hasta 609 € y convirtio el pago flexible en una via real

de crecimiento online. S

A
®) Elreto T
Con un ticket medio cercano a los 300 €, Behumax buscaba ofrecer . E
mas flexibilidad en el pago. Al ganar visibilidad gracias al crecimiento ECKoEInSslle
de su catalogo, esa necesidad se volvié alin mas evidente. con seQura
. 600 €
@ La solucion
Behumax incorporé seQura para ofrecer financiacion adaptada Tasade
a productos de mayor valor: aceptacion
* Cuotas mas largas, de hasta 18 y 24 meses 85 %
* Integracion en el recorrido de compra
* Mayor accesibilidad en productos de alto valor
. Compras
¥ Elimpacto con seQura
Con la financiacién integrada en el checkout, mas clientes 1/6 |
completaron la compra y el canal online crecié con fuerza.
Ademas, la tasa de aceptacion del 78 %, permite financiar la
compra de casi 8 de cada 10 clientes. _| Ty

“Con seQura hemos conseguido facilitar la compra de productos de mayor
valor. Hoy vemos un impacto claro en el ticket medio, la conversion

y el crecimiento del canal online”.

Adolfo Contreras, Ecommerce & Marketplace Manager




