VOLVER A FISIFY PARA ASEGURADORAS

Salud colectiva / empresa / GMM

Ecosistema de salud fisica digital para
colectivos empresariales

—— LA SITUACION ACTUAL

La palanca clasica ya no diferencia.

Comoditizacion y guerra de precios

Poca diferenciacion, competencia agresiva y canibalizacion por precio.

Margen bajo presion

La inflacién médica aprieta el margen ano tras afo.

Beneficios digitales que no se usan

El cliente ya tiene ofros beneficios confratados y ningune se activa.

El dolor que nadie resuelve

Los trastornos musculoesqueléticos son la primera causa de baja laboral.

GUE ABARCA

Reduce el impacto musculoesquelético de tu cartera colectiva.

Fisify es la primera plataforma digital que conecta prevencion, fisioterapia e inteligencia de

salud para gestionar el riesgo musculoesquelético de tus colectn

. de la prevencion al alta
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Prevencién en el puesto Deteccién temprana Rehabilitacién guiada Inteligencia de cartera
Habito de movimie |dentificamos el dolor antes de Digital y acelerada para quien ya Reporting agregado para ver
y educacion para el empleado que escale a episodio o baja. tiene molestia o lesion. estado de salud del colectivo en

sano. tiempo real

VALOR AGREGADO

Convierte una cobertura reactiva en una experiencia preventiva.

PARA EL ASEGURADO PARA LA ASEGURADORA PARA LA EMPRESA

* Accesoinmediato o prevencion y * Mayor inferaccién con la poliza * Empleados mas saludables
recuperacion

* Diferenciacién frente al mercado Menor impacto de los problemas MSK

* Acompanamiento personalizado L i " ] i . sy
* Reduccién delimpacto asistencial * Reduccién de bajas y absentismo

* Menor tiempo con dolor .
* |nformacion agregada de la carfera * Mayor percepcion de valor del seguro

* Mayor autonomia

COMO TRABAJAMOS

Un despliegue que escala sin perder eficiencia.

® Campafias de activacién

® Segmentacion por tiers ® Capacitacién comercial
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® Triage digital ® Customer success dedicado

Necesito hacer una
valoracion de tu dolor

orva prefieres hocerlo?

§  Valoror con Al

% UN SOLO SERVICIO, TODO EL RECORRIDO

@ Segmentacién por tiers dentro de cada colectivo

Campanias de activacién con empresa y broker

Trabajamos con la empresa fomadora, el broker EB o el consultor de beneficios para que el servicio se use desde la primera

semand.

Capacitacién comercial y content hub

Formamos a tus equipos de venta y damos contenido listo para la comunicacion interna del cliente.

Triage digital y derivacién

Cuando corresponde, derivamos a tu red médica o de fisioterapia. Nunca la sustituimos.

Customer success dedicade

Acompanames la activacion, revisamos KPls y preparamos el reporting de renovacion.

— LOS CINCO KPI5 QUE REPORTAMOS

Cinco numeros, revisados contigo cada mes.

o 0z 03 04 05

Registro Activacion Reduccion del dolor Impacto en negocio Satisfaccion (NPS)

—— MODELO ECONOMICO

- . . r r -
Del piloto a la inclusion en poliza.
Trabajamos con un modelo de inclusion. Antes del despliegue, comenzdmos con
un piloto acotado que permite validar el servicio, medir su impacto y construir e

caso de negocio con datos reales de tu cartera

L ] §
Fase O Fase 02
Piloto de validacion Inclusion en la péliza
Una cohorte definida, 90 a 120 dias. \ s el servicio, medimos Con el piloto validado, Fisify se incluye en el producto y escala al

los cinco KPIls y construimos el caso de resto de la cartera.

LOS DATOS

Esto es lo que ya estamos midiendo.

No hablarmos de potenc

'os son los resultados reales de los programas cue ya tenemos

en marcha con aseguradoras y companias

95% 68% 86%

mejora su percepcion de 2 de cada 3 asegurados reduce su completa con exito su de satisfaccion media, sobre 10
bienestar dolor tras el primer mes rehabilitacion
+1,6 M de personas usan el servicio 7 paises con operacion activa +10 centros trabajando con Fisify
Resultados agregados de los programas 0 puede variar seqin carfera y o

Somos la capa MSK que ayuda a que la poliza colectiva se use antes de
que el episodio escale, y que la renovacion se defienda con datos, no
con percepcion.

Reservar una reunion Ver las otras lineas



https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly9iMmItbGFuZGluZy1wYWdlLTJlYzhhOS53ZWJmbG93LmlvL2xhbmRpbmctYXNlZ3VyYWRvcmFz
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly9tZWV0aW5ncy1ldTEuaHVic3BvdC5jb20vZ29ya2Etb2ZpY2lhbGRlZ3VpL21lZXRpbmc/dXVpZD1jMWVmNWNkMS1iMTAyLTQxNTktYmRkNy1kNGJjNjViYzMyYzU=
https://getfireshot.com/pdf_aHR0cHM6Ly9iMmItbGFuZGluZy1wYWdlLTJlYzhhOS53ZWJmbG93LmlvL2xhbmRpbmctYXNlZ3VyYWRvcmFz

