VOLVER A FISIFY PARA ASEGURADORAS

Salud individual / familiar

Interviene antes de que el episodio llegue
a la red asistencial.

—— LA SITUACION ACTUAL

Diferenciar el plan sin perder control del coste.

El asegurado exige inmediatez
Ante el dolor, espera una respuesta rapida y no una cita dentro de varias

Semands.

El valor de la péliza apenas se percibe antes del siniestro
El seguro permanece invisible hasta que el asegurado necesita utilizar una

prestacion.

Comoditizacion y presion sobre el precio
Los planes necesitan diferenciarse frente a alternativas similares sin

encarecer la prima.

Coste y utilizacién bajo control

El modelo debe evitar pagar por toda la cartera cuando la activacion es

baja o el uso es imprevisible.

Riesgo de escalada asistencial

Cada caso necesita criterios claros de orientacion W derivacion [para evitar

recorridos innecesarios hacia recursos de mayor coste.

QUE ABARCA

Diferencia tu plan con una respuesta MSK rapida y controlada por uso.

Fisify acompana episodios musculoesqueléticos frecuentes con educacion, ejercicios guiados y

fisioterapia digital, cuidando el coste por activo y la experiencia del asegurado.
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Triage MSK temprano Derivacién cuando Experiencia sin friccién Reporting de uso
Juiados y corresponde Alta digital rapida para que el Activacion por activo y
isioterapia digital desde la Atu red medica o presencial, con asegurado no abandone en e outcome funcional por cohorte
primera molestia. criterios claros y trazables. caming.
VALOR AGREGADO
r r r r
Mas valor en el dia a dia. Mas control cuando aparece el dolor.
PARA EL ASEGURADO PARA LA ASEGURADORA
* Herramientas para cuidar su salud MSK cada dia * Mayor percepcion de valor y uso de la poliza
* Prevencién, ejercicio y acompafamiento profesiona * Diferenciacion frente a planes similares
* Accesoinmediato ante las primeras molestias * |ntervencion femprana antes de la escalada asistencial
* Menor tiempo de espera y mayor eficacia en la rehabilitacion * Control del uso, la derivacion y los resultados
COMO TRABAJAMOS
#® Definicion del modelo
® Segmentacion de lacartera ® Control de uso y derivacion
widn | |
Plan pragresive de rehabilitacién lumbar
postural
® Activacién del servicio ® Seguimiento y optimizacion
Ao v
Muateriol necesario
S o
% UN SOLO SERVICIO, TODO EL RECORRIDO
® Segmentacion de la cartera
Planes premium, nuevas altas, asegurados con alta consulta MSK o mayor afinidad digital.
Definicién del modelo
Add-on, incluido en determinados planes, por asegurado activado o por episodio.
Control de uso y derivacién
Alcance, limites y criterios definidos desde el inicio para controlar el coste.
Activacién del servicio
Mos encargamoes de la operativa y las comunicaciones para minimizar el esfuerzo interno.
Seguimiento y optimizacién
Revisames cada segmento y ajustamos el modelo antes de ampliar el despliegue.
—— LOS CINCO KPIS QUE REPORTAMOS
- r - -
Cinco numeros, revisados contigo cada mes.
01 02 03 04 05
Registro Activacion Reduccion del dolor Impacto en negocio Satisfaccion (NPS)
— MODELO ECONOMICO
- - . r r L]
Del piloto a la inclusion en poliza.
Trabajamos con un modelo de inclusion. Antes del despliegue, comenzamos con
un piloto acotado que permite validar el servicio, medir su impacto y construir e
caso de negocio con ddtos redles de tu cartera
, ] -
Fase 01 Fase 02
Piloto de validacion Inclusién en la poliza
Una cohorte definida, 90 a 120 dias. Validamos el servicio, medimos on el piloto validado, Fisify se incluye en el producto y escala al
los cinco KPls y construimos el caso de negocio. festode aeaniern.
LOS DATOS
de potencial. Estos son los resultados reales de los programas que ya tenemos
0, 0, b
68% 86% 9.4
mejora su percepcion de 2 de cada 3 asegurados reduce su completa con éxito su de satisfaccion media, sobre 10
bienestar dolor tras el primer mes rehabilitacion
+1,6 M de personas usan el servicio 7 paises con operacion activa +10 centros trabajando con Fisify
Resultados agregadas de los programas en ndimients puede variar segln carfera y ©

Acompanamos episodios MSK frecuentes con una experiencia rapida y
medible, cuidando la economia del plan mediante segmentacion, limites
Y pricing por uso.

Reservar una reunién Ver las otras lineas
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