VOLVER A FISIFY PARA ASEGURADORAS

® Vida colectiva / Employee Benefits

El living benefit que da vida a tu
poliza colectiva

LA SITUACION ACTUAL

Un producto invisible entre siniestros.

Beneficio invisible

El seguro de vida se percibe como proteccién lejana, no como alge que se

usa cada dia.

Presién de margen del broker
Compara paquetes EB y necesita diferenciadores que no encarezcan la

primda.

El reto esta en la persistencia
La rencovacion y la permanencia dependen de que el asegurado perciba

valor durante la vigencia de la poliza.

Canal comercial saturado

El broker necesita una propuesta facil de explicar, relevante para el

empleadao aramente diferenciadora.

QUE ABARCA

De una proteccion invisible a un beneficio que acompana cada dia.

ify anade a la pdliza de vida colectiva una capa de bie

estar fisico y prevencion MSK, con

activacion guiada, outcomes funcionales y reporting por colectivo para broker y empresa.
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Deteccion temprana Rehabilitacién guiada Uso y persistencia
Acompanamos el dolor antes de Con modulo opcional de Reparting en tiempo real del uso
y educacion para el empleado que escale. inc cidad y return-to-work del benefici
sano. donde la cobertura lo permita. renovacion.
VALOR AGREGADO
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Una capa de beneficio activo sobre una proteccion pasiva.
PARA EL EMPLEADO PARA LA EMPRESA PARA ASEGURADORA Y BROKER
* Prevencion y cuidado musculoesquelético * Un beneficio tangible para sus equipos » Mayor diferenciacion de la propuesta
» Habitos saludables y mayor movilidad * Mayor percepcion de valor del paguete * Un beneficio sencillo de activar
de beneficios
Acompanamiento ante las primeras Datos de uso y resultados del programa
molestias * Apoyo al bienestar y la salud laboral 4 i | .
Argumento para la renovacion y
» Acceso digital inmediato * Mas interaccion con el beneficio durante persistencia
elafio

COMO TRABAJAMOS

Un beneficio facil de incorporar, explicar y vender.

» Configuracion segin el cliente

* Kit de venta para el broker ® Capacitacién comercial

fm PR

® Configuracién del beneficio Alestar ser » Customer success dedicado
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Por qué es un coso leve?

% UN SOLO SERVICIO, TODO EL RECORRIDO

Kit de venta para el broker

Argumentario comercial, matericles de venta y comunicaciones listas para usar.

Configuracion segin el cliente
SMB: autoservicio y activacion. Mid-market: acompafamiento y panel de RR. HH. Enterprise: atencion 1:1, gamificacion y soporte

dedicado.

Capacitacién comercial y content hub

Formameos al canal Y Proporcionamos materiales para impulsar la activacion.

Configuracion del beneficio

Alcance adaptable por péliza, con médulo opcional de retorno al trabajo cuando la cobertura y el marce legal lo permitan.

Customer success dedicado

Medimos activacion, uso y persistencia para mejorar confinuamente el prograrmd.

LOS CINCO KPI5 QUE REPORTAMOS

Cinco nuimeros, revisados contigo cada mes.

o1 02 03 04 05

Registro Activacion Reduccion del dolor Impacto en negocio Satisfaccion (NPS)

MODELO ECONOMICO

Del piloto a la inclusion en poliza.

jamos con un modelo de inclusion. Antes del despliegue, comenzamos con

un piloto acotado que permite validar el servicio, medir su impacto y construir

caso de negocio con datos reales de tu cartera

Fase 0 - Fase 02
Piloto de validacion Inclusion en la péliza
Una cohorte definida, 20 a 120 dias. Validamos el servicio, medimaos Con el piloto validado, Fisify se incluye en el producto v es
los cinco KPls y construimos el caso de negocio. resto de la cartera.
LOS DATOS

Esto es lo que ya estamos midiendo.
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No hablamos de potencial. Estos son los resultados reales de los programas gue ya tenemos

en marcna con CIBBZ'LI'..J-’QCLD’CIE y companias

95% 68% 86% ' 94

MEjora su percepcion de 2 de cada 3 asegurados reduce su completa con éxito su de satisfaccion media, sobre 10
bienestar dolor tras el primer mes rehabilitacicn
+1,6 M de personas usan el servicio 7 paises con operacion activa +10 centros trabajande con Fisify

1eurso, El rendimiente puede variar segin cartera y colective.

Somos la capa que hace que la pdliza de vida colectiva se sienta viva
antes del siniestro, y que la renovacion se defienda con datos de uso y
persistencia, no con una promesa.

Reservar una reunion Ver las otras lineas
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