NOOPTIMIZER :

Eine Fintech-Losung, die Wertschopfung in Banken fordert = Verknupfung ™ ..
von Preisgestaltung, Strategie und Umsetzung an vordersteriFront |

@ Herausforderungen, denen viele @ Unsere Losung - AQOPTIMIZER |
Banken gegenuberstehen AQOPTIMIZER ist &ine fortschrittliche |
> Unvollstandiger Uberblick tiber die Rentabilitét Bankoptimierungsplattform; die taglich die _°

wahre Rentabilitat auf Kundenebene

> Mangelnde Preisgestaltungskompetenzen : . .
g g g P berechnet, indem sie Gewinn-, Kosten-,

> Fehlende Preisunterstiitzung Kapital- und Risikodaten integriert. |
> Manuelle Preisgestaltung und Preis- Sie ermoglicht Management-, und |
genehmigungsprozesse Kundenteams eine datenbasierte Preis-

entscheidungen zu treffen, die.sich an |
Strategie und Vorschriften orientiertund die
> Mangelnde Risikobereitschaft und Renditeziele Renditeziele kontinuierlich liberwacht. '

> \eraltete Systeme und isolierte Daten

|

Wieso entscheiden sich Banken fur AQOPTIMIZER? '

> Rentabilitat Optimierte Margen, reduzierte Verluste, vollstandige Kostentransparenz
> Geschwindigkeit und Effizienz 12x schnellere Preisentscheidungen, integrierte Preisgenehmigung

> Kundenwachstum KI-basierte Cross-Selling-Erkenntnisse, transparente Angebote

> Risikomanagement an Risikobereitschaft angepasste Preisgestaltung, friihzeitige Warnungen
> Strategische Kontrolle Stresstests, Preisiiberlagerungen, Leistungsanalysen

> Flexible Anpassungsfahigkeit Einfach starten und schrittweise in den Geschéftsbereichen ausrollen

(? Features im Uberblick

> Risikobasierte und individualisierte Preisgestaltung, abgestimmt auf die Renditeziele
> Holistische Rentabilitatsbewertung auf Kunden-, Produkt- und Portfolioebene

> Echtzeit-Preisgestaltung mit integrierten Preisgenehmigungen

> Integrierte Simulationsfunktionen, Stresstests und Berichterstattung

> Nahtlose Integration mit CRM- und Bl-Tools uber APIs

! 'l ll- Nordische Banken & & Seit 7 Jahren haben wir ein altes Preisgestaltungstool
verwendet, das der Bank zu einem besseren
4.500 tagliche Nutzer Versténdnis der Preisgestaltung verholfen hat. Mit
2 0 — 5 0 BPS-Zinsmargenerhdhung AQOPTIMIZER bringen wir die Bank nun‘auf die '

néachste Stufe, indem wir Individualisierung,

12-25 % Anstieg der Cross-Sell-Einnahmen  g;, 1ation und Berichterstellung erméglichen:.

7 - 16 % Steigerung der Effizienzgewinne — Leiter Firmenkundengeschaft
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