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Formation

Objectif
Faire monter en compétences les équipes en boutique pour passer d'une méthode de vente centrée « produit et besoin » a une
approche orientée « client et service ».

%’ﬁyfm Duvee Lol

Adaptation de la formation (optionnel) : 4K€
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VEC LE CLIEN * Sroryreiing Ancrage terrain (optionnel) : 2K€ / jour / boutique
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BLENDED-LEARNING
2. COMMUNIQUER 4. TRANSFORMER LA

EFFICACEMENT VENTE par groupe de 8 personnes

e Gestion des objections

e Observation A
e Cloture de la vente

e 1 mobile-learning de 15min
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e Prise de lead e 1 jour d'accompagnement terrain en boutique (optionnel)
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processus certifié Les conditions Générales de Vente et les Conditions Générales d’Utilisation du Service sont téléchargeables sur notre site internet.

Si vous étes reconnu en situation de handicap, n'hésitez pas a nous le faire savoir pour étudier ensemble la faisabilité de votre projet de développement des compétences
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