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07/04
Dia Mundial da
Sadde

O Dia Mundial da Saude é a
oportunidade ideal para destacar
produtos que contribuem para o
bem-estar fisico e mental, como
alimentos saudaveis, suplementos,
itens fitness e artigos de higiene
pessoal.

Esta data deve ser celebrada com
promocdes que incentivam os
consumidores a adotarem hdbitos
sauddveis em sua rotina didria. O
objetivo é engajar os clientes com
ofertas exclusivas e aumentar as
vendas dos produtos voltados a
salude e bem-estar.

1. Promogdes e Descontos:

Ofertas Exclusivas para Clientes
Clube:

Desconto Percentual:
Ofereca 20% de desconto em
suplementos, alimentos saudaveis,
vitaminas e produtos de higiene.

Ofertas de Leve e Pague:
Promocgdes como “Leve 3, Pague 2"
em barras de proteinag, shakes ou
sucos naturais.

Objetivos:

@ Promover produtos
sauddveis, suplementos, itens
fitness e artigos de higiene
como parte de uma vida
saudavel.

@ Engajar os clientes,
incentivando a adesdo de
hdbitos sauddéveis através de
ofertas e descontos.

@ Aumentar as vendas de
produtos de saude, fitness e
higiene pessoal, com foco no
bem-estar do consumidor.




@ Combos Especidais:

Monte pacotes de produtos
sauddaveis, como combos de
suplementos com alimentos
sauddveis ou kits de higiene pessoal
(ex: sabonetes, desodorantes e
cremes).

@ Promogdes Segmentadas:
Ofereca descontos exclusivos para
clientes que compram regularmente
produtos fitness, como suplementos,
roupas esportivas ou itens de
cuidado pessoal.

2. Comunicacgéo -
Segmentada a Clientes que
compraram categoria de
suplementos:

@ SMS:

@ Acdo Segmentada:

"[Primeiro nome], celebre o Dia
Mundial da Sadde com até 20%
OFF em suplementos e produtos
saudadveis. Cuide de vocé com
ofertas especiais!”

%2 APP:

Notificacdao:

" % Dia Mundial da Salde! Aproveite
20% OFF em suplementos, alimentos
sauddveis e artigos de higiene no
nosso app. Promocgdo valida por
tempo limitado!”

Texto de Lembrete:

"& W Cuide da sua saude com
descontos exclusivos no Dia Mundial
da Sadde. N&o perca a chance de
aproveitar nossas ofertas especiais!”

©@WhatsApp:

@ Relacionamento:

"= Feliz Dia Mundial da Saude!
Aproveite nossas ofertas em
suplementos, alimentos sauddveis
e artigos de higiene para uma vida
mais sauddavel. Apenas hoje, até
20% OFF!"

@ Oferta Relampago:

Oferta Imperdivell Comemore o
Dia Mundial da Sadde com até 20%
OFF em produtos sauddveis e de
higiene. NGo deixe para depois!”

3. Experiéncia no Ponto de
Venda:

f Atividades em Loja:

Degustacoes e Demonstragoes:
Ofereca degustacdo de shakes
de proteinag, barras de cereais,
sucos detox ou snacks saudaveis,
destacando os beneficios desses
produtos para a saude.

Brindes e Amostras:

Distribua amostras de produtos
como sabonetes naturais ou
cremes hidratantes para clientes
que comprarem produtos de
higiene ou itens sauddveis.



Decoragéo Tematica:

Crie uma drea "Sadde e Bem-Estar”
na loja com decoragdo alusiva ao
Dia Mundial da Saude, destacando
os produtos de salde, fithess e
higiene. Utilize frases motivacionais
sobre cuidados com a saude e
bem-estar.

4. Conteldo Digital e
Interativo:

@ Criagdo de Contelido:

Posts nas Redes Sociais:

¢ Publique conteldos sobre

os beneficios dos produtos
sauddveis, suplementos e artigos
de higiene para o bem-estar didrio,
incentivando o autocuidado.

¢ Inclua videos curtos sobre como
preparar uma alimentacdo
sauddavel ou como usar os produtos
de higiene para melhorar a satde
da pele e do corpo.

28 Artigos e Videos:

Crie videos e artigos com dicas
sobre como manter uma rotina
saudavel, cuidados com o corpo

e a importdncia dos suplementos
alimentares e produtos de higiene
no dia a dia. Dé sugestdes de
exercicios simples para incorporar d
rotina de quem busca saude e
lbem-estar.



14/04
Dia Mundial do
Café

O Dia do Café, para os
consumidores, € uma excelente
oportunidade de renovar o
estoque de cafés, acessorios e
acompanhamentos para o dia a
dia. Aproveite para destacar os
diferentes tipos de cafés, como
moidos, em grdos, cdpsulas, além
de oferecer produtos
complementares, como xicaras,
filtros, chocolates e biscoitos. O
uso da ponta de géndola & uma
excelente estratégia para maximizar
a visibilidade dos produtos e
impulsionar as vendas.

1. Promocgodes e Descontos

Ofertas Exclusivas para Clientes
Clube:

Desconto Percentual:
Ofereca 20% de desconto em cafés
selecionados, cApsulas e acessorios
para preparo, como xicaras e
cafeteiras.

Ofertas de Leve e Pague:
Promogdes como “Leve 2 pacotes
de café e pague 1” ou “Leve 3
pacotes de café em grdios e
pague 2".

Combos Especiais:
Monte kits de café, que incluem
café, biscoitos, chocolates gourmet
ou cdpsulas, criando um combo
perfeito para o Dia do Café.

Objetivos:

@ Promover o café e seus
acompanhamentos, como
biscoitos, chocolates e
acessorios para prepdadro.

@ Engajar os consumidores

com ofertas especiais e
destacar o café como um
momento de prazer e energia.

@ Aumentar as vendas

de cafés, acessorios e

itens complementares,
especialmente no ponto de
venda.




@ Promogdes Segmentadas:
Ofereca promocgdes exclusivas
para clientes que compraram café
gourmet anteriormente, como
descontos em novos tipos ou
marcas.

2. Comunicacéo -
Segmentada a Clientes que
Consomem Cafés Gourmet
Regularmente:

E@ SMS

@ Acdo Segmentada:
"[Primeiro nome], o Dia do Café
chegou! Aproveite 20% OFF

em Nnossos cafés e acessorios
selecionados. Apenas hoje!"

% APP

® Notificagdo:

"= Rt Comemore o Dia do Café com
descontos especiais! Até 20% OFF
em cafés e acessdrios no app. Ndo
percal’

Texto de Lembrete:

Ofertas quentinhas! Aproveite os
descontos do Dia do Café e garanta
o seu café favorito com 20% OFF no

app!”
©WhatsApp

@ Relacionamento:

"X:= Feliz Dia do Café! Aproveite
até 20% OFF em nossos cafés

e acessorios. Ndo perca essa
oportunidade de comecar o dia
com o pé direito!”

@ Oferta Relampago:

Ofertas especiais para o Dia do
Café! Compre seu café preferido
com até 20% OFF e aproveite o
melhor do sabor e qualidade!”

3. Experiéncia no Ponto de
Venda:

f Atividades em Loja:

Ponta de Gondola:

Crie uma exibicdo atraente na
ponta de gondola, destacando
cafés, capsulas, biscoitos,
chocolates e acessérios como
xicaras e cafeteiras. Use materiais
de PDV que chamem atencdo para
a promoc¢do, como banners e tags
com descontos.

Degustagdes e Demonstragodes:
Ofereca degustacdes de cafés
diversos, permitindo que os clientes
experimentem diferentes tipos de
gréos ou capsulas e escolham seu
favorito. Inclua também amostras
de acompanhamentos, como
biscoitos e doces para o café.

Decoracgéo Temética:

Decore a se¢céo de café com um
visual aconchegante e convidativo,
com placas alusivas ao Dia do Café,
como frases motivacionais sobre o
prazer de tomar café. Utilize
imagens e cores que remetem 0o
conforto do café.



4. Contetdo Digital e
Interativo:

@ Criacdo de Conteudo:

Posts nas Redes Socidais:

¥ Publique no feed e stories
destacando os diferentes tipos de
café, desde os mais suaves até os
mais fortes, com dicas sobre como
preparar o café perfeito em casa.

¥ Compartilhe videos com
receitas de cafés especiais, como
cappuccinos e lattes, usando os
produtos em promocgado.

< Artigos e Videos:

Crie videos sobre o mundo do café:
desde a origem dos grdos até

as melhores formas de preparo.
Inclua sugestdes de combinagdes
de cafés com diferentes tipos de
acompanhamentos, como biscoitos
e chocolates. Faga um artigo sobre
a histéria do café e como ele se
tornou parte da cultura didria.



20/04
Pdscoa

A Pascoa € um momento especial
de celebracdo, unido e, claro, muito
chocolate! Para os supermercados,
essa é uma excelente oportunidade
para impulsionar as vendas e criar
uma experiéncia diferenciada

para os clientes. Vamos explorar
estratégias para engajar e atrair
consumidores com ofertas
irresistiveis e comunicagdo eficaz!

Para esse dia especial,
preparamos agoes
baseadas em 3 tipos de
estratégias:

Destaque especial:
Selecione os produtos mais
procurados para oferecer
descontos absolutos.

Destaque itens essenciais para a
P&scoa, como ovos de chocolate,
barras e bombons.

Brindes e Promocgodes Especiais:
Para Clientes Leais e Promissores,
chocolates com precgo exclusivo ou
um brinde exclusivo.

Promocodes “Leve 3, Pague 2" em
determinadas marcas.

Objetivos:

@ Criar oportunidades de
cross-selling. Além dos
tradicionais ovos de

P&scoaq, os clientes buscam
ingredientes para receitas,
presentes e opgdes para a
ceia. Uma boa estratégia pode
incentivar compras adicionais,
aumentando o ticket médio.

@ Fortalecer o relacionamento
com o cliente e criar
campanhas com conteuddos
relevantes, fazendo com que
os clientes percebam a marca
Ccomo parceira, aumentando a
fidelizac@o e o engajamento.

@ Criar experiéncias que geram
valor. Além de desconto, os
clientes buscam experiéncias
diferenciadas na Pdascoa.

Acbes personalizadas podem
transformar a jornada de
compra e fortalecer a conexdo
emocional com a marca.




& Cupons de Desconto:

Que tal engajar os clientes no perfil
de recuperacdo do Clube? Faca
uma segmentagdo exclusiva para
clientes que compraram chocolates
e oferega um cupom de compra
para utilizar na semana pascoal.

Comunicagéio nos
principais Canais:
B sMs:

"[Primeiro Nome], a Pascoa esté
chegando! %A Aproveite as ofertas
especiais em ovos de chocolate e

doces! Ndo perca!’

"Chocolate nunca é demais! B
Celebre com descontos incriveis
aqui no [Nome do Supermercado].”

"[Primeiro Nome], seu presente
chegou! Use o cupom PASCOAIO no
APP e ganhe R$10 de desconto. S6
hoje no (nome do supermercado)!”

2 APP:

Push:
Titulo: " % [Primeiro Nome], Vamos
deixar sua Pascoa especial?

Texto:"B A PAscoa estd no ar!
Celebre com Chocolates na
promocdo! Chocolate marca xxx
por RExx,xx. Ofertas até xxx.

"Que tal garantir seus chocolates
preferidos com desconto? Corra
para o app e aproveite!”

& Combo:

"Super oferta de peixes frescos para
vocé! [Primeiro nome], leve 2 filés
de tildpia marca xx e ganhe 10% de
desconto nos chocolates xx
exclusivo aqui no (nome do
supermercado)! S6 hoje! &
Aproveite para incluir aquele
peixinho no seu carddpio! @"

@ WhatsApp:

"[Primeiro Nome], j&@ garantiu seus
chocolates para a Pdscoa? Temos
descontos imperdiveis esperando
por vocé! Confira aqui: [ENCARTE]"

“Mais do que um dia festivo, hoje

€ um dia de reconhecimento e
conquista! @ Para comemorar,
preparamos ofertas especiais para
voceé. W | Confira aqui: [ENCARTE]"

"Aproveite! Na compra de 3 ovos de
chocolate marcas xx o 4° sai com
10% de desconto especial! S6 hoje
data xxx! & %"

"Que tal presentear alguém especial
com uma Colomba Pascal? Para
ficar ainda melhor, temos um
presente para vocé: Insira o cupom
COLOMBAIO no app e ganhe R$10,00
de desconto em compras acima de
R$xx,xx. N&o fique sem presentear
quem vocé ama!”’



"Ola [Primeiro nome], que tal um
peixe fresquinho para o seu almogo
de P&scoa? ax Aproveite nossa
oferta exclusiva: Leve 2 kg de
salméo e ganhe 10% de desconto
no leite condensado marca xxx

ara a sua sobremesa! S6 até
data]! N&o deixe de garantir o
seu!”


https://www.canva.com/design/DAGi2ud15Wc/2MdMqv3ANzTseDt9q0TYdQ/view?utm_content=DAGi2ud15Wc&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=sharebutton&mode=preview

24[04
Dia do Churrasco

Nada como um bom churrasco
para reunir amigos e familia! E para
tornar esse dia ainda mais especial,
preparamos ofertas e contetdos
exclusivos para ajudar os clientes a
organizarem um churrasco perfeito.

O Dia do Churrasco é uma excelente
oportunidade para estimular as
vendas de produtos relacionados
apdés a Semana Santa. Vamos
transformar essa data em um
momento de encontro e uma
grande celebragcdo com descontos
especiais, dicas e ativagdes
imperdiveis!

Foco da campanha:

Criar uma experiéncia
diferenciada para os clientes,
promovendo o churrasco
como um momento de lazer e
confraternizagdo.

Impulsionar as vendas de
produtos essenciais para churrasco,
como carnes, harmonizacdo de
bebidas, carvéo e utensilios.

Oferecer conteldos interativos
e informativos para engajar os
consumidores antes, durante e
depois da compra.

Objetivos:

@ Aumentar seu ticket médio
com uma boa campanha que
incentive o cliente a comprar
ndo apenas o essencial, mas
também itens adicionais.

@ Fidelizar e engajar seu
cliente, oferecendo dicas e
sugestodes relevantes fazendo
com que ele perceba valor
além do preco.

@ Diferenciar seu
Supermercado, investindo em
campanhas sazonais bem
estruturadas em vdarios canais
de comunicagdo, fazendo
com que vocé se destaque da
concorréncia.




il Ag6es Promocionais:

Promoc¢do "Churrasco Completo’
Cliente Clube

Ofereca desconto no carvé@o e nos
acompanhamentos na compra de
Carnes. Exemplo: Na compra de
2kg de carne, ganhe 20% de
desconto no carvdo.

i Combos Churrasqueiros:

Kits montados com carne, pdo de
alho, bebidas e temperos para
facilitar a escolha dos clientes.

Para clientes consumidores de
Cerveja: Na compra de 3kg de
Linguica, a Cerveja Marca xx sai a
R$ xx,xx

Oferta rel@mpago ou Oferta
ativavel no app: "Compre uma
peca de picanha e leve um
refrigerante gratis!”

1)) Comunicagdo nos Canais:
B SMs:

"[Primeiro nome] & Dia do
Churrasco chegando! Ofertas
especiais com 20% de

desconto em carnes, bebidas e
acompanhamentos. Néo perca!”

"Bora acender a brasa? =
Promocdes imperdiveis para o
churrasco perfeito! Acesse nosso

app.

% APP - Push:

"® ¢ Churrasco combina com
desconto! Promocgdes exclusivas te
esperando no app. Corre conferir!”

"Que tal um churrasco sem
preocupacdes? Temos kits
completos para vocé! Veja no app.”

@ WhatsApp:

"Quer um churrasco completo
e econdmico? Temos combos e
descontos esperando por vocé!
Confira o nosso encarte da
semana!”

"& E hoje! Seu churrasco merece
o melhor! Descontos especiais em
carnes e bebidas. N&o perca!”

Atividades dentro da loja:

Degustacgdo Especial:

Monte um espago para degustagdo
de cortes de carne premium e
acompanhamentos exclusivos.

Unificagdo de produtos de
churrasco:

Crie uma drea dedicada ao
churrasco com produtos
destacados e decoracdo especial
para chamar a atencdo dos
clientes.
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B Interagdes Digitais com os
consumidores:

Redes Sociais, App e Site:

Desafios e Enquetes: Perguntar
aos clientes qual o melhor corte de
carne, acompanhamentos
favoritos e segredos para um
churrasco perfeito.

Videos Tutoriais: Como acertar o
ponto da carne, preparar molhos
caseiros e harmonizar churrasco
com bebidas.

Receitas Diferenciadas: Além do
tradicional, ensine receitas
criativas como espetinhos veganos
e sobremesas na brasa apds
aquele churrasquinho.

14



Case de Sucesso:
Oferta Relampago Impulsiona Vendas e Engajamento.

Para impulsionar as vendas em um curto periodo e aumentar a ativagdo
de ofertas pelo aplicativo, o Supermercado implementou uma Oferta
Reldmpago diretamente na plataforma.

A comunicacdo foi estrategicamente planejada para alcangar os
clientes certos no momento ideal, garantindo engajamento e conversdo
imediata, gerando impacto direto no faturamento do dia.

O uso estratégico do app garantiu comunicacdo agil e ofertas atrativas,
impulsionando engajamento e vendas. Esse case prova que campanhas
bem planejadas geram grandes resultados rapidamente.

Criar meu aplicativo personalizavel


https://api.whatsapp.com/send/?phone=5541999935471&text=Quero+criar+meu+aplicativo+personaliz%C3%A1vel&type=phone_number&app_absent=0






