BUSINESS LEASE

PASSION FOR MOBILITY

LEASING OPERACYJNY - NIE TYLKO FINANSOWANIE,
ALE STRATEGICZNE WSPARCIE DLA MSP

Wspodtczesne mate i Srednie przedsiebiorstwa stajg przed
wieloma wyzwaniami - od rosnacych kosztéw dziatalnosci,
przez niepewnos¢ rynkowa, az po koniecznos¢ elastyczne-
go zarzadzania flotg pojazdow. Nie bez powodu leasing
operacyjny nie jest juz tylko sposobem na pozyskanie po-
jazddéw, ale realnym wsparciem w zarzadzaniu kosztami
i efektywnoscig operacyjna.

Czego MSP oczekuja od leasingo-
dawcy?

Przedsiebiorcy z sektora MSP poszukuja nie tylko konkuren-
cyjnych cen, ale takze kompleksowej obstugi i przejrzystych
warunkéw wspotpracy. Kluczowe pytania, ktére zadaja
przed wyborem leasingodawcy, to:

« Jak zoptymalizowa¢ koszty floty przy jednoczesnym
zachowaniu wysokiej jakosci obstugi?

¢ Czy umowa leasingowa jest elastyczna i dopasowana
do realnych potrzeb firmy?

* Jakie dodatkowe ustugi moga utatwic zarzadzanie flota
i zmniejszy¢ ryzyko operacyjne?

Odpowiedzi na te pytania najlepiej wida¢ na przyktadzie
naszego klienta firmy, ktéra oferuje komplementarne ustugi
techniczne, w takich obszarach jak architektura, budownic-
two, zakup wyposazenia, zarzadzanie energig i inwestycje
w nieruchomosci.

Jak Business Lease pomogto
zoptymalizowac¢ flote?

Firma podjeta wspotprace z Business Lease w 2020 roku,
decydujgc sie na leasing operacyjny z kompleksowym
zarzadzaniem flotg i po trzech latach zdecydowata sie na
odnowienie kontraktu do 2026 roku. Kluczowym czynni-
kiem dla firmy byta optymalizacja kosztéw i uproszczenie
zarzadzania flota. Rownie istotnymi czynnikami byty:

* Transparentnos¢ kosztéw i brak ukrytych optat

¢ Profesjonalne doradztwo w zakresie wyboru
pojazddw i planowania ich uzytkowania

* Elastycznos$¢ i mozliwos¢ dostosowania ustug do
ich potrzeb

* Wysoka jakos$¢ serwisu i obstugi posprzedazowej

N

Jak Business Lease odpowiedziato na te potrzeby?

Indywidualna analiza i dostosowanie oferty

e State wsparcie w zakresie serwisowania i zarzadzania
flota

* Mozliwos¢ optymalizacji kosztow w diuzszym okresie

W kwietniu 2024 roku, firma zdecydowata sie na wymiane
floty i podpisanie nowej umowy na kolejne 24 miesigce
Business Lease.

“Jako firma operujgca w dynamicznym Srodowisku potrze-
bowalismy partnera, ktéry nie tylko dostarczy nam auta,
ale tez pomoze w ich optymalnym wykorzystaniu. Decyzja
o podpisaniu umowy z Business Lease byta wynikiem
dogtebnej analizy ofert rynkowych. Przeprowadzilismy
doktadne  poréwnanie  warunkéw w  pieciu  réznych
firmach leasingowych i Business Lease okazato sie najlepszym
wyborem. Kluczowe dla nas byto nie tylko uzyskanie jak
najkorzystniejszych warunkéw finansowych, ale tez gwaran-
cja wysokiej jakosci obstugi i sprawnego zarzqdzania flotq.
Business Lease to dla nas nie tylko leasingodawca, ale przede
wszystkim zaufany partner biznesowy, na ktérym mozemy
polegac”

Jak wybra¢ leasingodawce i dlaczego
Business Lease?

Business Lease to firma z Grupy AutoBinck, zatozona
w 1989 roku w Holandii specjalizujgca sie w dostarczaniu
ustug zwigzanych z leasingiem operacyjnym i zarzadza-
niem flotg samochodowa. Na rynku polskim dziata od 24 lat
stawiajgc na partnerskie relacje z klientami i ich zadowole-
nie z oferowanych ustug.

Business Lease stawia na petne wsparcie MSP, oferujac nie
tylko leasing, ale takze kompleksowe zarzadzanie flotg,
elastycznos¢ umow i transparentnosc finansowa. Wierzymy,
ze dobry leasing to nie tylko koszt, ale realna inwestycja
w efektywnos$¢ biznesu.



