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  LEADER DES OUTILS     D’AIDE A LA PROSPECTION B2B



Nous IDENTIFIONS vos visiteurs BTOB Anonymes

400 millions de pages auditées / an sur 1000 sites B2B - 600k entreprises identifiées / an



Identification 
des visiteurs

Fiche entreprise

Chaleur des entreprises

Visiteurs en 
temps réel

Très chaud

Chaud

Tiède

Froid

LE LIVE RADAR

Puis notre INTELLIGENCE ARTIFICIELLE classe et détecte les
  MEILLEURES ENTREPRISES       pour VOUS..



et génère dans votre CRM un FLUX CONTINU DE LEADS à recontacter (MQL)

Vous êtes vous déjà 
demandé si les 
visiteurs de votre site 
internet sont bien des 
entreprises ? vos 
clients ? vos 
concurrents ? dans 
vos cibles?



Au Programme

                

                

                

                

Il faut réinventer la prospection en B2B grâce à l’IA

Comment se créer de nouvelles listes de prospection 
sans se ruiner grâce à son site web 

Comment savoir quand et qui appeler et diviser par 10 
ses listes de prospection pour se concentrer sur les 
meilleurs leads?

Comment utiliser concrètement l'IA et quels outils 
utiliser pour augmenter la prise de RDV sur T4?
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Réinventer sa prospection B2B avec l’IA: 
comment s’y prendre ? 

avec quels outils?



En B2B , la prospection avec un contact
humain reste indispensable !

2% seulement des visiteurs sont 
convertis directement , il en reste 98% !

57% des ventes sont faites avec le 1er 
commercial entré en contact (pas le bot) !

67% de la décision échappe aux sales

de  la décision 
échappe au Sales

… s’il ne prend 
pas les devants !

67 %
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Malgré l’arrivée de l’IA, la prospection 
outbound  est de plus en plus difficile

Sursollicitation des prospects avec 
l’automatisation > Protections antispam et 
bot clics 

66% de non joignabilité après 8 appels 

Shadow AI : Plus de temps passé à prompter 
ou à trouver de la data qu’à appeler !

tentatives de call 
sont nécessaires pour 
parler à un prospect !

réussir à parler aux 
bonnes personnes
 et au bon moment 

reste le défi n°1

8
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Il y a d’ENORMES leviers d’optimisation !

58 %
du temps 

peut être optimisé

par une meilleure 
qualification et 

automatisation de 
la prospection

Source : Hubspot Research
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LA SOLUTION en 3 étapes clés

Mieux choisir ses cibles, faire venir grâce à l’IA la bonne 
audience sur son site web : mail, linkedin, sea, seo…

Appeler les prospects au bon moment en détectant grâce à l’IA 
quand et qui appeler  

Entrer en contact de manière proactive et 3 fois plus 
efficace par  des routines de prospection assistées par IA

Source : Getquanty / P&S 12
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Faire venir à vous les meilleurs prospects 
à moindre coût



Ciblez-vous les bons prospects?

Vous dépensez de l’énergie et de l’argent (SEA, mailings, SEO) pour 
faire venir vos prospects… mais faites-vous venir les bons?

Google Analytics ne vous permet pas de voir votre audience b2b !

L’IA couplée au tracking B2B peut vous permettre rapidement 
- de retravailler vos contenus pour vos cibles
- de démultiplier vos actions marketing (webinars, mailings) et 

d’augmenter leur efficacité
- de contrôler l’audience et vos dépenses !

Source : Getquanty / P&S 14



Votre audience n’est pas celle que vous croyez!
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Quelles entreprises visitent vraiment mon site web?
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LA solution
1- (Re)Définir votre PERSONA  ou ICP

> partez de vos clients ! L’IA vous aider à identifier vos niches
> partez de vos contenus existants : à qui votre offre parle?

2- Recherchez les bonnes données (entreprises et contacts)
> Bases de données B2B : Kompass (K-Sales), Nomination
> Contacts : Linkedin et ses “proxies” : Clay, Apollo, Waalaxy …

3- Retravaillez vos messages et repositionnez-vous au top !
> agent IA SEO / SEA pour trouver les bons mots-clés
> livres blancs, business cases, séquences email ciblées

Source : Getquanty / P&S 17



Démo : caractériser ses persona avec chatGPT 



Démo : des agents IA marketing prêts à l’emploi

http://apps.getquanty.com


Démo : des solutions de ciblage économiques intelligentes

http://app.clay.com
http://app.clay.com
http://apollo.io
http://app.clay.com
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Détecter le bon moment pour appeler et 
concentrer son effort



Interagissez-vous avec votre audience cible ?
Vos prospects vous ont trouvé sur le web … interagissez-vous avec eux 
? 

1% de votre audience est exploitée via vos formulaires !

L’IA peuvent vous permettre rapidement 
- d’identifier les prospects qui vous ont trouvé
- de relancer les prospects dans votre cible qui n’ont pas converti
- d’augmenter la conversion directe !

Source : Getquanty / P&S 22



     LA solution : scorer automatiquement ses leads par l’IA

sources de lead à 
évaluer

5 

le coût varie de 
10 à 100€ et 
l’efficacité de 
5%à 35%

23

Tracer et regrouper les interactions 
d’une entreprise sur les différents 
canaux et calculer un score de maturité 

Mapper avec les personas recherchés
pour filtrer les leads à réel potentiel et 
générer un flux de leads qualifiés vers 
le CRM

Détecter quand un prospect revient sur 
le site pour concrétiser son projet, 
parfois plusieurs mois après un 1er 
contact , l’engager via des popups, 
bots.. ou votre commercial !



Démo
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Accélérer la prise de contact 
par les commerciaux



Exploitez-vous vraiment vos leads ?
80% des leads livrés par le marketing ne sont pas traités par les 
équipes commerciales 

25% des contacts dans votre CRM sont périmés tous les ans

L’IA peut permettre à vos commerciaux
- de mettre à jour votre CRM avec les bons contacts
- de personnaliser chaque prise de contact (emails et messages 

personnalisés)
- de tripler votre prise de rendez-vous !

Source : Getquanty / P&S 26



LA solution
1- Filtrez dans le CRM les leads réactifs par de la data externe

> agents IA et connecteurs sur mesure  : n8n, zapier
> signaux d’achats (intentdata) : getquanty
> ou extension qui augmente votre CRM  : ClicSight

2- Enrichissez vos données avec des contacts à jour
> via des outils sur vos listes (cher mais pratique) : Apollo, Clay, 

FullEnrich
> via une extension directement depuis linkedin ou le site web du 

prospect : Ksapr, Lusha, ClicSight

3- Envoyez des messages ultra-personnalisés !
> agent IA SEO / SEA pour trouver les bons mots-clés
> livres blancs, business cases, séquences email ciblées

Source : Getquanty / P&S 27



Démo



    L’IA permet de focaliser 
les actions Sales et Marketing sur les 

prospects et clients 
à plus forte valeur ajoutée 

pour l’entreprise



QU’EST CE QUE CA CHANGE POUR LA PROSPECTION?

 Jusqu’à 10 fois plus de leads

qualifiés “MQL” à traiter, en flux 
tendu, et qui transforment plus 

que les formulaires

Une répartition plus claire  

le Marketing qualifie la bonne 
entreprise, le Sales qualifie le 

bon contact.

Une nouvelle approche
  

contacter un lead “chaud” qui 
n’a pas laissé ses coordonnées, 

c’est entre la prospection à 
froid et le formulaire

Une prospection focalisée 

et mieux acceptée par les sales  
car Getquanty sécurise le retour 
dans le pipe dès que le projet se 
concrétise



QUELS RESULTATS SUR L’ACQUISITION ?



QUELS RESULTATS SUR LA PRISE DE RENDEZ-VOUS?
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Comment aller plus loin ? 

BONUS



Les assistants marketing de GetQuanty en accès libre
 jusqu’à 100k tokens !

Inscription gratuite sur 

https://apps.getquanty.com



L’extension ClicSight by GetQuanty, pour booster ses ventes T4
gratuit dans sa version freemium  avec 50 contacts offerts !

A télécharger dès 
maintenant sur le 

ChromeStore !

Activation sur : 
https://eqy.link/growth

https://chrome.google.com/webstore/detail/getquanty/lkkpcbganppaejfanfblkblgnjflfcpd?hl=fr
https://eqy.link/growth


Une offre GetQuanty réservée aux participants du webinar pour doper sa 
prospection à l’IA sur T4

sources de lead à 
évaluer

5 

le coût varie de 
10 à 100€ et 
l’efficacité de 
5%à 35%

36

15 jours de leads qualifiés offerts
+ détection et scoring de vos visiteurs
+ 1 fichier  de leads livré en fin de campagne
+ audit de votre audience gratuit sur 

dashboard B2B
+ sans engagement
+ à activer sur le mois de septembre
+ aucun paramétrage nécessaire

> demande de démo avec le code “RENTREE 2025” sur
https://www.getquanty.com/fr/demande-de-demo/

https://www.getquanty.com/fr/demande-de-demo/


Besoin d’aide ?
1- Utilisez des Agents IA pré-entrainés plutôt que chatGPT   

> les agents Getquanty : apps.getquanty.com
> créez et personnalisez les vôtres avec Zenbaia

2- Mesurez vos progrès grâce au dashboard  B2B 
> dashboard Indexel-GetQuanty

3- Faites-vous accompagner par des experts !
> test d’audience accompagné par un expert GetQuanty
> nos partenaires complètent vos bases et/ou réalisent des 

campagnes ciblées : mailing, phoning, linkedin..

Source : Getquanty / P&S 37

http://apps.getquanty.com
https://www.zenbaia.com
https://lp.getquanty.com/replay-webinar-6-juin-2025-indexel/


2 r Dahomey 
75011  Paris 38

A vous de jouer !


