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ClicSight , la solution pour engager vos prospects
au bon moment et depuis n’importe ou sur le web
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Lextension GetQuanty vous permet de retrouver en un

clic 'ensemble des informations des sociétés et des o0 is"l__
contacts depuis un site internet, votre CRM ou encore
Linkedin.
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COMMENT CLICSIGHT
CHANGE LA PROSPECTION ?



Vos equipes marketing sont sous pression sur de la lead gen et
déploient un maximum d’efforts mais n’arrivent pas a délivrer
le volume de leads attendus et les leads sont mal qualifiés ?

Vos équipes commerciales doivent chasser “dans le dur” et
voient la performance chuter et le pipe s’agrandir ?

Pourquoi ?




Parce que la joignabilité baisse et le pipe des commerciaux grandit...
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Baisse de la joignabilité et de l’acceptabilité de
la prospection a froid

Cycles de ventes et de décision allongés
face a lincertitude

Multiplication des canaux nécessaires pour joindre

les prospects : email, linkedin, chat, sms, whatsapp...

Baisse de la réactivité aux automatisations non
personnalisées

35 %

de joignabilite

baisse de 30%
de la joignabilite
Vs pré-covid

Source : GetQuanty / Poivreé&sell
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Parce que 75% des commerciaux font moins de 3 relances
alors qu’il en faudrait 8...
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@ Relancent 2 fois




Parce que 75% du temps des commerciaux n’est pas passé a vendre

Temps passé par |’
% €équipe commerciale

21 %

17 % 17 %

Rédaction Entrée de  Prospection RDV Planification
d'e-mails données internes d'appels

Source : HubSpot Research




Parce qu’ils doivent jongler avec de multiples outils
... €n plus du CRM!
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Avant ClicSight , la prospection est pénible et aléatoire

° , Trop de temps passé a chercher et verifier de linfo

° , Trop d’efforts déployés au hasard mal ciblés et d’injoignabilité
° , Toujours désynchronisé par rapport a la réalité client

° , Le pipe “dormant” n’est pas supervisé

° , Trop d’improvisation dans la prise de contact (emails, linkedin)

° , Trop d’aléas liés au turnover des equipes







Grace a ClicSight , la prospection devient ludique et performante

e APRES, chaque SALES / BDR / SDR dispose d’un assistant 24h/24 qui analyse
et décrypte les prospects a partir de leur site web

e APRES, l'IA ClicSight propose des emails ou invitations linkedin
ultra-personnalisés et au message malitrise, chaque séquence est difféerente !

e APRES, les équipes market & sales disposent d’un seul outil commun avec les
mémes informations et capitalisent sur leurs actions (contacts)

e APRES, ClicSight surveille le pipe présent dans le CRM et prévient le sales
quand c¢a bouge vraiment

e APRES, la prospection est ciblée sur le pipe “ACTIF” qui revient sur le site ou
réagit aux emails et multiplie par 3 la performance !




ClicSight n’est pas “un outil en plus”...
il augmente vos outils existants grace a IA

e ClicSight analyse le profil de vos prospects directement depuis
n'importe quelle fiche dans votre CRM , qu’elle ait visité ou pas

encore. P ~
e ClicSight visite en temps réel le site web de vos prospects et en
rédige une synthese améliorant la compréhension du compte et i ST
en remonte les informations importantes pour la vente (technos,
news, comportement observé, centres d’intéréts) o B e
e ClicSight révele un organigramme et permet 'ajout de contacts o @) et
dans le CRM en un clic par les sales au moment ou ils font leur
chasse et sans ressaisie, et les prévient si le prospect réagit ! o

e ClicSight facilite la mise en contact en pré-rédigeant from
scratch des messages ultra personnalisés ou en personnalisant
des séquences préexistantes




Abonnement « 200 000 email / mois » Commercial Assistance Mon profil
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Decouvrez avant tout le monde
offre MY.CLICSIGHT
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- Oubliez ChatGPT ! Un véritable assistant IA entrainé pour de la prospection
qui vous repond partout et se souvient de vos conversations

- Un nouvel espace privé pour organiser sa prospection avec tous les leads
collectés lors de votre navigation : importez ou exportez vos listes et
visualisez qui vient vous voir et réagit parmi vos prospect (dés le plan Solo)

- Et bientot : un espace pour enrichir et compléter vos données (emails,
téléphones, insights 1A)




ClicSight -

Accueil _+_

Ajouter Script / Site web

Entreprises / Contacts BOQJOUI’ valentln/ Comment alIeZ_VOUS ?

& Visiteurs Je suis votre assistant commercial pour optimiser votre prospection et vos ventes B2B.

Profil

Licences
Comment puis-je vous aider ?

Suggestions

Optimiser un email de prospection Identifier des signaux d'achat

Donne-moi un exemple d'email de prospection Quels sont les signaux d'achat a surveiller
efficace pour obtenir un rendez-vous. chez un prospect B2B ?

VG Valentin GIORGETTI
Préparer un script d'appel a froid Personnaliser un message LinkedIn




OFFRE DE LANCEMENT - TARIF APPLICABLE 2025

rReemiuM ()€ [/ mois

%ois

Idéal pour la prospection Outbound

Q 1User
Q Acces illimité

° 25 crédits /mois

Tester gratuitement

SOLO

C3%€..

Idéal pour la prospection Outbound
+ Inbound

Toutes les options FREE +

° Alertes site web

° Visiteurs site web

° Scoring par |A

Nous contacter

PRO

249€...

Pour les équipes sales et
commerciales

Toutes les options PRO +

° 5 Users

Q Paiement unique

0 Connecteurs CRM

C=IRe




ClicSight
Les + du plan Freemium

Toute la puissance de ClicSight avec acces aux insights B2B et aux
organigrammes des prospects (25 crédits / mois inclus)

Les + du plan Solo

Identifiez les visiteurs de votre site web gréice aux données de GetQuanty
instantanément dans votre assistant ClicSight. Générez des mails de
prospection en 1 clic grace a U'lA.

Les + du plan Pro

Jusqu’a 5 licences pour collaborer en équipe et créer des listes de
prospectionillimitées et partageables. Synchronisation vers les principaux
CRM inclus pour faciliter le traitement des leads.




Quels sont les bénéfices de Uoffre ClicSight?

Ve
74

Elargissez

votre PIPE
Ne vous limitez plus qu’aux
visiteurs de votre site web

2

Accélérez
vos cycles de vente
grace a une automatisation
intelligente des actions

Réunissez
inbound et outbound
dans un seul et méme outil
de lead génération

Réduisez
votre temps de traitement
et oubliez les exports excels
compliquées et chronophages

\'I

oA

Réconciliez
marketing et sales
avec des fonctionnalités
pensées pour les deux usages

?%3

Y1\

Intégrez
la puissance de UlA
pour cibler les visiteurs de
votre site web




ClicSight

¥ sales intelligence

Fonctionnalités détaillées

N

100 / mois + Export CSV

250 / mois + Export CSV

Limité (si script posé)

ILlimité (si script posé)

X
X

X | X

Webhook

Webhook + CRM (V2.1)

<

Limitées (50/listes)

ILlimitées (non partageables)

Ilimitées & Partageables

25 / user

150 / user

200 / user (soit 1000)




£ chrome web store

A télecharger dés maintenant sur le Chrome store !
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https://chromewebstore.google.com/detail/clicsight/hdhlcpggnhalhegdgaedpmkgdcbjmnnp

ClicSight

Yy sales intelligence

Révolutionnez votre prospection
avec ’extension ClicSight ., cecouansy

Valentin GIORGETTI - vg@getquanty.com
contact@getquanty.com

Stephan DEBAUSSE - sdebeausse@express-mailing.com
06 87 67 28 91

Merci.



