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Hello,

Bienvenue aux 471 nouveaux abonnés qui viennent de nous rejoindre.
Tu fais partie des 97269 inscrits a La Missive

On est super contents de te compter au sein de la communauté Scalezia.

Si on t'a transféré cette newsletter, tu peux t'abonner ici

Partager la Missive, c’est la plus belle fagon de nous soutenir.

Tu veux accéder a nos derniers contenus avant tout le monde ?

Rejoins-nous sur Instagram et Youtube.

Avant d’attaquer : Tu peux toujours bénéficier de 30 minutes de coaching
stratégique offertes.

Au programme :

- La méthode Musk expliquée

- 185 idées de contenus qui convertissent
- L'Actu de la semaine

- La Pépite de la semaine

- Nos Découvertes de la semaine

- Le succes client de la semaine

Let's go!

¥



https://www.scalezia.co/la-missive
https://www.instagram.com/lesjeunesbranchespodcast/
https://www.youtube.com/@Scalezia
https://freecoaching.scalezia.co/missive?wmktid=RXWKr3re6XAbVuBw&cid=coaching-missive
https://freecoaching.scalezia.co/missive?wmktid=RXWKr3re6XAbVuBw&cid=coaching-missive

Les Découvertes de la semaine

Cap
L’alternative open source a Loom, Tella ou tl;dv pour gérer tes enregistrements
d’écrans

#Content #Productivité

Integral

La réunion de Slack et Discord pour gérer et alimenter une communauté sans la
surcharge de notification ou le chaos des canaux. Simplement I'essentiel : les
gens.

#Community

LinkedCRM
Un nouvel email finder directement dans LinkedIn a tout petit prix (le plan
enrichissement illimité est a 30%).

#ExtensionChrome #Growth #Datas

Brevo

C’est I'outil qu’il te faut pour gérer toutes tes campagnes d’emailing et que nous
utilisons. En plus d’intégrer toutes les fonctionnalités d'un outil d’emailing
(campagne, séquences, automatisations, gestion de contact) la force de Brevo
est sans doute son support client frangais ultra-réactif (par téléphone comme
par email). Et pour le Black Friday, tu bénéficies de -50% sur les plans Starter et
Business pendant 3 mois avec le code SCALEZIA.

#Emailing #Marketing

Le plan d'action pour atteindre 80K€/mois avec ton agence B2B
Le replay et la présentation de notre dernier live sont enfin disponibles sur nos

archives et on a réouvert 10 sessions stratégiques offertes pour 'occasion.
C'est ta derniére occasion de récupérer ton plan d'action personnalisé pour
préparer la nouvelle année.

#Apprentissage #Content

L'Actu de la semaine


https://cap.so/
https://integralhq.com/
https://linkedcrm.ai/linkedin-email-finder
https://www.brevo.com/welcome-scalezia/?utm_medium=partnership&utm_source=scalezia&utm_campaign=45597
https://www.scalezia.co/members/cours/atteindre-80k-mois-avec-ton-agence-b2b-en-2025

Kit recrutement : construisez
votre équipe ideale

Retrouvez toutes les ressources utiles et les bonnes pratiques pour simplifier
votre processus de recrutement et attirer vos futurs talents!

B Gratuit
¥ 100 % actionnable

@  Clé en main

Le Kit recrutement Shinef
S'’il y a bien une mission que beaucoup d’entrepreneurs redoutent, notamment

au cours d’'une phase de croissance c’est bien le recrutement et la structuration
de ses équipes.

Quand on n’est pas au fait de tout le processus qui incombe au recrutement
d’'un nouveau salarié on peut vite se retrouver démuni face a I'enjeu que ¢a
représente (rédiger I'offre, structurer ses entretiens, évaluer les candidats, gérer
les documents d’embauche, préparer I'intégration..).

Et pire encore, I'impact d’'un mauvais recrutement peut avoir des conséquences
désastreuses pour ta boite (conflits internes, démotivation des équipes, colt

financier...).

La meilleure solution pour palier a ce probleme est évidente pour tous :
Recruter une personne dont c’est le job (responsable RH, Head of people).

Mais comment recruter la bonne personne quand on n’a ni les compétences ni
le budget a allouer ?

On fonce récupérer |e Kit recrutement de Shine !

En 7 ans, Shine, le compte pro des indépendants et des entreprises, est passé
d’'une équipe de 3 personnes a 300.

Ce kit est un condensé de leur expérience du recrutement, des bonnes
pratiques et des ressources actionnables pour t'aider a recruter tes futurs
talents.

Tu y retrouves entre autres :

- Des outils utiles (brief de recrutement, fiche d’évaluation..)

- Des modeéles personnalisables (offre d’emploi, structure d’entretien...)
- Les documents légaux et juridiques obligatoires d’un recrutement


https://bit.ly/3APgfLQ
https://bit.ly/3APgfLQ
https://bit.ly/3APgfLQ
https://bit.ly/3APgfLQ
https://bit.ly/3APgfLQ

- La checklist des éléments a prévoir pour I'intégration
- Un processus d’intégration clés en main

Ce kit recrutement est la bibliothéque de contenus qu'il te faut pour construire
I'équipe dont tu réves pour ta boite.

fdRécupérer le Kit Recrutement Shine f§

185 idées de contenus qui

convertissent

On aurait pu vendre ce doc 200€, mais on préfére te I'offrir.

1 Notion. 185 idées de contenus. 17 modéles d’accroches.
Pensées (et testées) pour t'aider a générer des ventes.

La plus grosse difficulté des (aspirants) créateurs de contenu ?
Le manque d’inspiration.

Alors,on t'a préparé un Notion avec :

- 185 idées de contenus préts a I’emploi

- 17 modéles d’accroches de posts a copier-coller

- Un prompt ChatGPT pour que I'lA fasse le travail a ta place.
Le tout basé sur mes 2500+ contenus publiés en ligne.
L'objectif ?

lyena3:

- Que tu ne manques plus jamais d’idées.

- Que tu gagnes du temps dans ta création.

- Que tu attires, éduques et signes tes prochains clients.

Ni plus, ni moins.

On aurait largement pu vendre ce document.

Mais on préfére qu’il en soit autrement.

Alors : c'est cadeau.


https://bit.ly/3APgfLQ
https://playbook-template-linkedin.scalezia.co/185-contenus
https://playbook-template-linkedin.scalezia.co/185-contenus

Récupérer le Playbook

(+500 teléchargements)

pour (vraiment) géneérer des ventes

twation do ton prospect

185 idées prétes-a-lemploi 17 modéles d'accroches a copier-coller Un prompt ChatGPT avancé
Chaque modéle est basé sur des contenus viraux Laccroche, clest 80% du succés de ton contenu. On te donne accés & notre prompt ChatGPT qui fera
testés par nos soins. Plus besoin dy passer des heures : copie-colle nos 90% dutravail de rédaction 4 ta place.

modéles et personnalise-les.

La méthode Musk expliquée

Le 5 novembre dernier, les Etats-Unis ont rendu leurs verdicts et ont fait de

Donald Trump leur 47e président.

Derriére cette victoire qui a déjoué tous les pronostics, se cache (pas vraiment)
un homme aussi sulfureux que le candidat républicain : Elon Musk.

Le serial entrepreneur a 'ambition dévorante a dépensé plus de 150M$ dans la
campagne de Donald Trump pour servir un objectif : la victoire de son poulain.

Au-dela du montant pharaonique du pari, Musk a aussi engagé sa réputation, sa
crédibilité et une trés grosse partie de son temps dans cette campagne
électorale.

Un pari trés osé quand on sait que rien n’est jamais certains en politique et qu’il
suffit d’'un rien pour qu’une élection bascule.

Idée de génie ou un éniéme caprice de milliardaire ?

C’est la question a laquelle on répond dans notre derniére vidéo en t'expliquant
une notion fondamentale en entrepreneuriat : le framework décisionnel.

Au travers I'exemple de Musk et de la campagne de Trump, on te révéle une
méthode a la croisée de l'instinct et des probabilités pour t'aider a prendre de
bonnes décisions.


https://playbook-template-linkedin.scalezia.co/185-contenus
https://playbook-template-linkedin.scalezia.co/185-contenus
https://playbook-template-linkedin.scalezia.co/185-contenus
https://youtu.be/nxD_IYFlxLI

EXPLIQUEE

La Pépite de la semaine

Des outils pour générer des listes de prospection il en existe des dizaines.

Et tous se valent. Plus ou moins.

Le probléme ?

Identifier des audiences ciblées et trouver leurs coordonnées peut s’avérer
fastidieux.

Alors qu’il existe UN canal que tout le monde connait et utilise.

Qui te permet de trouver toutes les entreprises autour de toi avec leurs
coordonnées.

C’est Google Maps.

Et grace a Scrap.io, tu peux le transformer en mine d’or de prospects.

Imagine avoir accés a toutes les entreprises référencées sur Google Maps.

En moins de 3 minutes tu peux :

- Identifier les fiches entreprises de 195 pays

- Générer une liste ciblée parmi les 4000+ catégories de Google Maps
- Obtenir les numéros de téléphone et email instantanément.

- Récupérer un fichier prét a I'emploi.


https://youtu.be/nxD_IYFlxLI
https://youtu.be/nxD_IYFlxLI
https://youtu.be/nxD_IYFlxLI
https://scrap.io/?utm_campaign=newsletter&utm_medium=ads&utm_source=scalezia
https://scrap.io/?utm_campaign=newsletter&utm_medium=ads&utm_source=scalezia

Pense aux possibilités : des restaurants a Rennes aux boutiques a Bordeaux,
en passant par les plombiers de Rouen jusqu’aux électriciens de Nice, tu vas
pouvoir cibler localement tes prospects.

Méme (et surtout) ceux qui ne sont pas présents sur LinkedIn.

Scrap.io n'est pas juste un outil, c'est le levier qui manquait a ta stratégie de
prospection.

Et a 'occasion du Black Friday, tu bénéficies de -50% sur tous leurs plans
annuels, de leur nouvelle fonctionnalité d’exclusion des doublons et surtout du

report des crédits inutilisés.

C’est leur seule promotion de I'année.
Scraper Google Maps
" Scra pIO © Tarifs ® FAQ & A propos ® Extension © Aide

Générateur de prospects depuis Google Maps

Transformez Google Maps en machine a clients.

Essayez gratuitement pendant 7 jours sans engagement.

- q

Restaurant (France 1)

Le Ciel de Paris Restaura... k47 64 ***tact@cieldeparis.com 000

Epicure R ***aris@oetkercollection.co... Oco D m 4
Le Cinq A ****par@fourseasons.com o00E v
Restaurant Dans le Noir ... REED R ***nael@danslenoir.com (=L-T¢]o) [inges
Benoit Paris R ***noit@ducasse-paris.com (=].-1£]0)] lings

Restaurant Bon - Paris 16 e *+**tion@restaurantbon.fr o00E vym<s

+30% de C.A en 5 mois (le succes
client de la semaine)



https://scrap.io/?utm_campaign=newsletter&utm_medium=ads&utm_source=scalezia
https://scrap.io/?utm_campaign=newsletter&utm_medium=ads&utm_source=scalezia
https://scrap.io/?utm_campaign=newsletter&utm_medium=ads&utm_source=scalezia
https://scrap.io/?utm_campaign=newsletter&utm_medium=ads&utm_source=scalezia
https://www.scalezia.co/use-cases/zerowattheure-com
https://www.scalezia.co/use-cases/zerowattheure-com

n

En cing mois, Scalezia nous a permis d'atteindre notre objectif de +30%
sur notre CA grace a une restructuration de nos offres de AaZ et a des
lancements de campagnes Google Ads et LinkedIn. On a été
accompagneés par des personnes talentueuses qu'on n‘aurait méme pas
CHRISTIAN pagnesp P g P

pu sourcer nous-mémes.
AYME

CEO

Ce sont les mots de Christian, CEO de Zéro Wattheure a l'issue de leur
programme Advisory.

Zéro Wattheure est un cabinet de conseil en énergie qui a fait face a :

- Des faiblesses marketing et commerciales

- Des difficultés a recruter les bons collaborateurs pour adhérer a leur
projet

- Des offres commerciales peu compréhensibles et structurées pour les
prospects

Ensemble nous les avons aidés a :

- Restructurer en profondeur leurs offres commerciales

- Améliorer leur stratégie marketing

- Optimiser leur tunnel de vente et leurs stratégies commerciales

- Faire évoluer leurs compétences commerciales et marketing pour
renforcer I'équipe interne.

Le résultat :

- +30% de C.A en 5 mois

- Des campagnes marketing (LinkedIn et Google Ads) qui générent des
leads

Un immense merci a Zéro Wattheure pour leur confiance et leur énergie (',
PS. Tu veux qu’on étudie ensemble comme t’obtenir des résultats

similaires ? Réserve dés maintenant ta session stratégique offerte de
30mn avec un de nos Business Strategists et repars avec ton plan d'action

personnalisé
Réserver ma session stratégique



https://freecoaching.scalezia.co/missive?wmktid=RXWKr3re6XAbVuBw&cid=coaching-missive

Tu veux faire connaitre ton
produit/service a nos 35000

829

+400 lecteurs ?
LEADS
générés pour On a ce qu'il te faut
nos partenaires
Découvrir nos offres

Tu as aimé cette newsletter ?

Oui “F Non

On t'a transféré cette newsletter ? Rejoins-nous en t'abonnant.
PS : Tu peux toujours bénéficier de 30 minutes de coaching stratégique offertes

Ecrit avec ¥ et <7 @ par Scalezia
155 rue du Faubourg Saint-Denis 75010 Paris
Tu regois cet email suite a ton inscription a notre newsletter, La Missive

Se désinscrire


https://sponsoring.scalezia.co/
https://scalezia.typeform.com/to/Pp0kpp9z
https://scalezia.typeform.com/to/Pp0kpp9z
https://www.scalezia.co/la-missive
https://freecoaching.scalezia.co/missive?wmktid=RXWKr3re6XAbVuBw&cid=coaching-missive
https://www.scalezia.co/

