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A Startup Hungary Alapítvány küldetése, hogy elősegítse a nemzetközileg
is versenyképes hazai startupok létrejöttét, működését és növekedését
Magyarországon.

Az alapítvány startupként azokat a technológiai fókuszú vállalkozásokat
határozza meg, amelyek innovatív, skálázható és globális növekedésre
alkalmas termékeket, szolgáltatásokat vagy üzleti modelleket
fejlesztenek és visznek piacra.

A startup ökoszisztéma nem csupán alapítókból és startupokból áll –
elengedhetetlen részei azok a munkavállalók, befektetők, támogató
szervezetek, oktatási intézmények, állami szereplők és más kapcsolódó
partnerek is, akik formálják és befolyásolják a működését.

Az alapítvány célja, hogy átláthatóbbá tegye ezt az ökoszisztémát,
növelje annak nemzetközi láthatóságát, és a vállalkozói szemlélet
szélesebb körű elfogadását segítse elő. Kiemelt feladatának tekinti a
döntéshozók figyelmének felhívását arra, hogy a technológiai startupok
milyen gazdasági és társadalmi értéket képviselnek, és támogatja egy
versenyképes, ösztönző szabályozási környezet kialakítását.

Emellett arra törekszik, hogy nemzetközi tudást, lehetőségeket és
kapcsolati hálókat csatornázzon be a magyar ökoszisztémába, ezzel is
növelve a hazai induló vállalkozások esélyét a globális sikerre. Mindez
hozzájárul a GDP növekedéséhez, magas hozzáadott értékű munkahelyek
teremtéséhez, a tehetségek itthon tartásához, és hosszú távon
Magyarország innovációs imázsának erősítéséhez.

Az alapítvány
célja
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Az alapítvány
tevékenységei 

Közösségépítés
A helyi startup közösség egyesítése,

fejlesztése és népszerűsítése minőségi
rendezvényeken, kutatásokon és nemzetközi

kapcsolatrendszerekhez való hozzáférés
kiépítésén keresztül.

Szemléletformálás
Induló vállalkozások, befektetők, akcelerátorok és
más ökoszisztéma-szereplők edukációja.
Nemzetközi szabványok, know-how és legjobb
gyakorlatok terjesztése.

Érdekképviselet
Tanácsadás a politikai döntéshozóknak, hogy

a nagy növekedési potenciállal rendelkező
technológiai induló vállalkozások számára

támogató környezet jöhessen létre.



💸 Kisebb visszaesés a befektetésekben – 2024-ben összesen 54 millió euró áramlott a hazai startupokba, kicsit kevesebb,

mint az előző évi 56 millió.

 🚀 A Colossyan tarolt – 20 millió eurós Series A-vel ők vitték a legnagyobb kört, más nem jutott 10 millió fölé.

 🌱 Egyre több az új belépő – A megkérdezettek 17%-a idén indult, ez az elmúlt évek legmagasabb aránya.

 🤖 Az AI mindent visz – A startupok 36%-a AI/ML területen pörög, tavaly ez még csak 26% volt.

 🦄 Visszatért az önbizalom – A founderek 44%-a hisz abban, hogy képes lenne egyszarvút építeni (szemben a tavalyi 31%-

kal).

 🌍 A nemzetközi piac továbbra sem könnyű terep – A bevételt termelő startupok fele külföldön keres pénzt, de a másik fele

még inkább belföldön él.

 👥 Újraindult a csapatépítés – A startupok 55%-a bővült 2024-ben, míg tavaly ez csak 44% volt.

 📉 Az ügyfélszerzés továbbra is fáj – A legtöbb cégnek ez a legnagyobb kihívás, ha növekedésről van szó.

 📦 Folyamatos a „flipelés” – A cégek 30%-a már külföldön működik, további 14% pedig fontolgatja, hogy odaköltözteti a jogi

HQ-ját.

Pár meglátás az új Hungarian Startup Report-ból:

Hungarian Startup Report 
2024

Megjelent a magyar startupokról szóló
éves riport ötödik kiadása.

168 startup töltötte ki a
felmérést

9 szakértői cikk és 14
szakértői komment

Forbes partnerség és cikk
megjelenés

Az éves Hungarian Startup Report célja, hogy
átfogó képet adjon a hazai startup ökoszisztémáról,
annak szereplőiről és működéséről. A részletes
kutatás feltérképezi a szektor kihívásait és
növekedési lehetőségeit, miközben lehetővé teszi
az ökoszisztéma állapotának évről évre történő
mérését és összehasonlítását.

A jelentés végső törekvése, hogy feltárja a
legsikeresebb startupokra jellemző közös
mintázatokat, és választ adjon arra, mi működik jól
— és mi kevésbé — a hazai startup világban.

A riport itt érhető el.

https://www.forbes.hu/uzlet/startup-riport-2024-bias-velemeny/
https://www.forbes.hu/uzlet/startup-riport-2024-bias-velemeny/
https://cdn.prod.website-files.com/648192c742437e3bb535b994/67fa3ebfdf3ba337353233c2_250324_Hungarian_Startup_Report_2024%C2%A0_compressed.pdf


A hagyománnyá vált eseménysorozat havi rendszerességgel motiválja, edukálja a startup ökoszisztéma szereplőit
tudásmegosztással, networking lehetőséggel hazai és nemzetközi előadók bevonásával. 

„A légkör, az emberek és az őszinte
beszélgetések – egyszerűen feltöltő
volt.”

First Monday Eseménysorozat

Összes regisztráló

1626
Események száma

12

Változatos témáival és releváns vendégelőadóival
rendszeresen megmozgatja az ökoszisztéma legkülönfélébb
szereplőit. 2024-ben 12 alkalommal került megrendezésre, és
összesen közel 1091-en vettek részt rajta – több mint felük
startupalapító vagy startupban dolgozó szakember volt.
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SH Workshops

Az októberi
workshop

A nyíilt események mellett ebben az évben átalakítottuk a workshopjainkat, amelyek még
személyesebb formában adtak teret tanulásra és kapcsolatépítésre. Ezeken az alkalmakon a startup
világ gyakorlati kihívásaira fókuszáltunk: hogyan építsünk erős kommunikációs stratégiát, vagy éppen
miként álljunk ki magabiztosan a LinkedIn-en (Emi Orbán-Agg, Najoua Belayane). A résztvevők
megtanulhatták, hogyan használják az AI-t ideális ügyfélprofilok kutatására, miként vezessenek végig
egy inbound kampányt az első lépésektől a minőségi leadekig (Hatfaludi Viktor), és hogyan hozzanak
adatvezérelt döntéseket a napi működés során.

2024-ben több nemzetközi szakértő is tartott workshopot. Sherrie Quinn (Sparring) a Szilícium-
völgyi piacra lépés buktatóit és lehetőségeit bontotta ki míg Paul Weinberger (Samira Advisors) egy
gyakorlatorientált M&A masterclassban mutatta be a startup-értékesítés kulisszatitkait. Sam
Eisenberg arról beszélt, hogyan lehet ütős és befektetői szemmel is meggyőző pitch decket építeni
még egy befagyott finanszírozási környezetben is. Adam Springer pedig azt járta körül, hogyan
térképezzük fel a vevői utat és szerezzünk valóban releváns leadeket.



Meetup Nights
A Meetup Nights a First Monday szellemiségét viszi tovább, de még
fókuszáltabban és exkluzívabb formában: itt világszinten sikeres külföldi
alapítók osztják meg tapasztalataikat közvetlen, inspiráló beszélgetések
során.

2024-ben két kiemelkedő észt tech-alapító, Martin Villig (Bolt) és Martin
Sokk (Lightyear) voltak a vendégeink, akik első kézből meséltek arról, hogyan
lehet globális terméket építeni kis piacról indulva. Emellett Tytus Cytowski,
tapasztalt amerikai startupjogász és angyalbefektető jött el hozzánk egy
beszélgetésre, amelynek középpontjában az állt, hogyan lehet Közép-Kelet-
Európából eljutni a Szilícium-völgyi piacig, jogi, üzleti és személyes
szempontból egyaránt.



A Wise-szal kötött stratégiai partnerségünk keretében 2024-ben is több, célzott szakmai meetupot
valósítottunk meg, amelyek kimondottan nagy érdeklődést váltottak ki a közösségből. Az év során
olyan témákra fókuszáltunk, mint a termékfejlesztés, a design, a technológia, valamint a fintech
működésének kulisszatitkai. Ezek az események lehetőséget adtak arra, hogy a résztvevők
közelebbről ismerhessék meg, hogyan gondolkodik és épít nemzetközi piacra a Wise – miközben
értékes kapcsolatokat alakíthattak ki egymással is.

Wise Meetups

A szeptemberi
meetup



SH Community események
2024-ben is nagy hangsúlyt fektettünk a Startup Hungary közösségi eseményekre,
amelyek célja a kapcsolatépítés és az informális találkozások támogatása volt. Az év
során megszerveztük a VC Hike túrát, ahol alapítók és befektetők kötetlenül
beszélgethettek a természetben, valamint a VC Brunch eseményt, amelyet az Inovo, a
Lead Ventures és a 3VC közreműködésével valósítottunk meg. Az évet pedig a nagy
sikerű, családias hangulatú SH Christmas Party zárta, ahol a közösség együtt
ünnepelhette az elmúlt év eredményeit.



Startup Hungary Retreat

Az éves Startup Hungary találkozó keretében elhívtuk az alapítvány alapítóit,
támogatói és szakma partnereit, hogy workshop-ok, beszélgetések keretein belül
lehetőség nyíljon tapasztalatok találkozására, a hazai startup szcéna helyzetének, az
alapítvány stratégiáját, a következő időszak projektjeinek megvitatására.



2021Közösségépítés és
érdekképviselet 2024-ben

Tavasszal Budapesten rendeztük meg az első Ecosystem

Builders Summitot, ahol a CEE, a Baltikum és a Balkán startup

közösségeinek szereplői osztották meg tapasztalataikat. A

kétnapos program részeként szerveztünk egy különleges First

Monday-t Vit Horkyval (Czech Founders), valamint egy közös

brunchot a hazai és nemzetközi ökoszisztéma szereplőinek.

Ősszel az AFS-szel együttműködésben adtunk otthont a

"The European Inc." petíció hivatalos indulásának, amely

egy egységes európai startup jogi forma bevezetését

célozza. Az eseményen az eu/acc mozgalom alapítói,

döntéshozók, befektetők és alapítók vitatták meg, hogyan

lehetne csökkenteni az európai innovációs széttagoltságot

és növelni a globális versenyképességet.

2024-ben több alkalommal is közösen léptünk fel az

Allied for Startups (AFS) szervezettel, nyílt levelekben

hívtuk fel a figyelmet a startup ökoszisztémát érintő

fontos szabályozási kérdésekre, és javaslatokat

fogalmaztunk meg a változás érdekében.

Az AFS éves csúcstalálkozóján a szervezet jövőjéről, az

új struktúra lehetőségeiről, versenyképességről és az EU

következő ciklusáról is szó esett.

https://eu-acc.com/


A Startup Hungary az elmúlt évben is kiemelt figyelmet
fordított a szemléletformálásra és az oktatásra, amelynek
egyik fő eszköze a tartalommarketing és a közösségi média
kommunikáció. Saját és válogatott szakmai cikkeket,
eseményajánlókat és startup híreket osztottunk meg
rendszeresen online csatornáinkon és hírlevelünkben,
amelyek követőtábora folyamatosan bővül. Jelenleg több
mint 10 000 fő követ minket a legfontosabb platformokon.

Tartalommarketing


