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‘Wer mit der Mertmann GmbH & Co. KG baut,
bekommt mehr als einen Bauunternehmer -
er erhilt einen Partner, der Projekte von der
ersten Skizze bis zur fertigen Immobilie ko-
ordiniert. ,Viele Kunden wissen anfangs gar
nicht, welche Schritte im Detail nétig sind,
bis ein Gebdude wirklich steht”, berichtet Ralf
Mertmann, der das Familienunternehmen in
dritter Generation leitet. ,Genau da holen wir
sie ab - von der Planung {iber den Bauantrag
bis zur Ubergabe.”

Familienunternehmen
mit Anspruch

Das 1949 von Theodor Mertmann gegriindete
Unternehmen aus Haltern am See vereint heu-
te Hochbau, Tiefbau, Abbruch, Bautrdgermaf-
nahmen und eine eigene Recyclinganlage unter
einem Dach. Im Hochbau liegt der Schwerpunkt
auf dem Wohnungsbau - vom Einfamilienhaus
iiber Doppelhaushilften bis zu Mehrfamilien-
hiusern, ergdnzt um Sanierungen und aus-
gewdhlte Gewerbeobjekte. Hinzu kommen So-
zialwohnungen, Kitas oder Pflegeeinrichtungen,
die Mertmann teils schliisselfertig realisiert. Ein
besonderer Vorteil fiir Auftraggeber ist die eige-
ne Planungsabteilung, die Entwiirfe ausarbeitet
und Bauantrdge vorbereitet. Bei komplexen
Vorhaben - etwa KfW-40- oder QNG-Projek-
ten - arbeitet das Unternehmen eng mit Ener-
gieberatern zusammen, damit Forderbedin-
gungen erfiillt und Fordermittel ausgeschopft
werden kénnen. ,Die Anforderungen werden
immer anspruchsvoller - umso wichtiger ist es,
dass der Bauherr nicht allein durch den Forder-
dschungel muss®, betont Steuerberaterin Nina
Diekmann, die Schwester von Ralf Mertmann,
die ebenfalls der Geschiftsleitung angehdrt.

Breites Spektrum, kurze Wege

Im Tiefbau erschlieRt Mertmann kleinere
Baugebiete, iibernimmt Kanal- und Pflaster-
arbeiten sowie Geldndeabfangungen - hau-
fig als Vorbereitung fur eigene oder fremde
Hochbauprojekte. Der Bereich Abbruch reicht
vom Einfamilienhaus bis zur Kirche; der anfal-
lende Bauschutt wird auf dem firmeneigenen
Recyclingplatz aufbereitet und als Material

36 Business im Revier

H.TEN

WALV A 2 = TUT BUT

Geschdftsfiihrer Ralf Mertmann

wiederverwendet. So greift ein Bereich in den
nachsten, was zirkuldres Bauen in der Praxis
unterstiitzt. Die Kundenstruktur ist bewusst
breit: private Bauherren, die Eigentumswoh-
nungen oder Einfamilienhduser realisieren,
Wohnungsbaugesellschaften, kirchliche Triger
sowie Energieversorger, auf deren Anlagen
Mertmann regelmafig tatig ist. Fiir mittelstdn-
dische Unternehmen bietet der Komplettanbie-
ter vor allem eins: Entlastung. Ob Erweiterung
eines Standortes, neues Biirogebdude oder
Pflegeheim - Mertmann iibernimmt die Ko-
ordination aller Gewerke und greift dafiir auf
einen iiber Jahrzehnte gewachsenen Stamm be-
wihrter Nachunternehmer zuriick.

Trotz moderner Technik setzt das Unterneh-
men auf direkte Kommunikation statt anony-
mer Prozesse und irgendein Ticketsystem. ,Bei
uns stimmt sich der Bauleiter regelmédfiig mit
dem Polier bzw. der Mannschaft und natiirlich
dem Auftraggeber vor Ort auf der Baustelle ab
- und das nicht nur, wenn es etwas zu kldren

Werner Mertmann

gibt”, beschreibt Ralf Mertmann den Anspruch.
Parallel bleibt die Firma ein verldsslicher Aus-
bildungsbetrieb im Maurer- und Betonhand-
werk und sichert so den eigenen Fachkrifte-
nachwuchs. Ziel ist es, in der aktuellen Groéfe
stabil zu bleiben - mit einem breiten Leistungs-
spektrum, das vom einfachen Wanddurch-
bruch zum Zwecke der Sanierung oder Anbau
bis zum schliisselfertigen Pflegeheim reicht.
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