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Le marketing demande
souvent de l'adaptabilite
et de l'itération.

Iy a rarement de
reponses toutes faites.

Mais...
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Il est utile de maitriser
les differentes

approches generiques,

particulierement
adaptees a des
situations donnees.
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Cela vous permettra de:

1. Comprendre ce
qui se complete

2. Evier de tatonner

3. Gagner en
efficacite
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B aton 7

Vous avez un besoin

urgent de clients




Situation #1 ;
Vous avez un besoin

urgent de clients

pour financer le developpement.

MAIS,

Vous avez tres peu de
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Situation #1 ;
Vous avez un besoin

urgent de clients

Outbound
Levier principal
Inbound ABM Brand
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Situation #1 ;
Vous avez un besoin

urgent de clients

pour convertir rapidement.

Avec comme appuis:
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D ion #1 (bis)

Vous avez un besoin

urgent de clients




Situation #1 (bis).
Vous avez un besoin
urgent de clients

pour financer le developpement.

=l

vous avez du a y consacrer.
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Situation #1 (bis).
Vous avez un besoin

urgent de clients

Paid

Levier principal

Brand PLG
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Situation #1 (bis).
Vous avez un besoin

urgent de clients

pour maximiser l'acquisition.

Avec comme appuis:
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Vous avez un taux de

churn important




SN 2ii et
Vous avez un taux de

churn important

pour pérenniser la croissance.

POURTANT,

vos clients vous Oou he
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SN 2ii et
Vous avez un taux de

churn important

Community-led

Levier principal
PLG Brand Partnership
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SN 2ii et
Vous avez un taux de

churn important

pour fedérer autour
du produit et de la marque.

Avec comme appuis:
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L On 3

Vous avez un produit

cher et complexe




Situation #3 :
Vous avez un produit

cher et complexe

et I'achat
est strategique pour vos clients.

MAIS,

vous avez besoin de
pour étre rentable.
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Situation #3 :
Vous avez un produit

cher et complexe
ABM
Levier principal
Inbound Brand
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Situation #3 :
Vous avez un produit

cher et complexe

pour targeter les
comptes clés disposer a acheter.

Avec comme appuis:
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S Lalon #4

Vous lancez une

innovation



SHdla 0
Vous lancez une

Innovation

d'utilisation de votre produit
pour le pérenniser.

Ed

Vous devez le marche.
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SHdla 0
Vous lancez une

Innovation

Product-led Growth

Levier principal

CLG Inbound
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Paid
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SHdla 0
Vous lancez une

Innovation

pour développer votre
produit autour de ses clients.

Avec comme appuis:
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Bien sdr, ces stratégies
ne sont pas exhaustives.

Il en existent autant que
de situations.

Vous en avez d’autres ?

Proposez-les en
commentaires !



Cavousaplu?
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