
climate metrics



2

°Clarity Folge 1

Positionierung 

Grundlagen vermitteln

Dem Vertriebe etwas anbieten 

Sich Gegen Risiken absichern 

Folge 6 
#whatif Metriken 

1. #whatif-App
2. Kernergebnisse
3. Deep Dive: XDC-Track Record

Folge 1
Die Notwendigkeit eines 1.5°C-Plans positionieren

1. Grundlagen vermitteln 
2. Etwas anbieten 
3. Sich absichern

Folge 2
Standhaftigkeit bei der Positionierung 

1. Auflösung der Übung aus Folge 1
2. Hilfreiche klimawissenschaftliche Fakten
3. China

Folge 3
Baseline XDC: Klimawirkung im Status Quo

1. Baseline XDC: Klimawirkung im Status Quo
2. Welchen Einfluss haben die Annahmen?
3. Was tun bei einer hohen Baseline XDC?  

Folge 4
Baseline XDC: Deep Dive

1. Unternehmen mit schwierigen Scope 3 Kategorien
2. Unternehmen mit Aktivitäten in verschiedenen Sektoren
3. Unternehmen mit verschiedenen Standorten

Folge 5
XDC & SBT // Sonderfolge

1. Klimaziele in einer Welt im Umbruch
2. SBT & XDC: entscheidende methodische Unterschiede
3. Impuls 



ESRS & XDC
SDAX & MDAX

Unser Partner MHP – A Porsche Company 
übernimmt gerne die Dateneingabe für Sie!
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°Clarity Folge 6: #whatif Metriken

#whatif: Kernergebnis 1
2024 à 2025: 

Der Report inkludiert 
SDAX & MDAX

1.5°C-Firmen werden 
namentlich genannt 

Ergebnisse werden an die 
Aufsichtsräte gesendet 
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°Clarity Folge 6: #whatif Metriken

#whatif: Kernergebnis 2
2024 à 2025: 

Separate Ausweisung für 
DAX40, MDAX und 
SDAX.
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°Clarity Folge 6: #whatif Metriken

#whatif: Kernergebnis 3
2024 à 2025: 

Track Record nicht nur 
auf jährlicher Ebene, 
sondern auch für den 
gesamten Zeitraum seit 
Zielsetzung. 
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°Clarity Folge 6: #whatif Metriken

2025: Was denn jetzt?!
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°Clarity Folge 6: #whatif Metriken

2025: Was denn jetzt?!
„…mittlerweile gleichen die Nettoimporte der EU von US-
Dienstleistungen sowie die Nettolizenzzahlungen für 
geistiges Eigentum die Nettoexporte von Waren in die USA 
aus.“

“The US is more vulnerable than it thinks. Most people 
labour under the illusion that EU-US bilateral economic 
exchange is seriously unbalanced, the EU running a large 
surplus.”

“The EU’s task is not, therefore, to negotiate a trade deal, 
but to find ways to insure its economies, companies and 
workers as much as possible from the cost of being 
exposed to a completely unreliable US.”

Quelle: https://www.ft.com/content/d508364d-f0af-4d3f-8261-cc0a1b93cf89

Auf welche Führung können wir uns in der EU verlassen?

https://www.ft.com/content/d508364d-f0af-4d3f-8261-cc0a1b93cf89
https://www.ft.com/content/d508364d-f0af-4d3f-8261-cc0a1b93cf89
https://www.ft.com/content/d508364d-f0af-4d3f-8261-cc0a1b93cf89
https://www.ft.com/content/d508364d-f0af-4d3f-8261-cc0a1b93cf89
https://www.ft.com/content/d508364d-f0af-4d3f-8261-cc0a1b93cf89
https://www.ft.com/content/d508364d-f0af-4d3f-8261-cc0a1b93cf89
https://www.ft.com/content/d508364d-f0af-4d3f-8261-cc0a1b93cf89
https://www.ft.com/content/d508364d-f0af-4d3f-8261-cc0a1b93cf89
https://www.ft.com/content/d508364d-f0af-4d3f-8261-cc0a1b93cf89
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°Clarity Folge 6: #whatif Metriken

Ein Schritt zurück: Track Record
Niemand widerspricht, dass Klimarisiken echt sind und schlagen werden. 
Dissens gibt es über Prioritäten.

Der XDC Track Record gibt Entscheidern Kontrolle: 

1. Wie schnell bewegt sich mein Unternehmen in Richtung 1,5°C?
2. Wie schnell bewegt sich mein Sektor in Richtung 1,5°C?
3. Wie schnell bewegt sich mein wichtigster Konkurrent in Richtung 1,5°C?

à Ab wieviel °C Rückstand ist das Klimathema Priorität?
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°Clarity Folge 6: #whatif Metriken

Ein Schritt zurück: Track Record

Performance
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Die Lücke zu 1.5°C ist eine 
Innovationslücke.

Die Abhängigkeit mit sich 
bringt.
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Beispiel: NACE Sektor 27 in der Klimatransition

Die wachsende Nachfrage nach elektrischen Ausrüstungen für erneuerbare Energien, smarte 

Gebäudetechnik und Ladeinfrastruktur bringt echten Zukunftsmarkt mit sich. Produkte wie Schalter, 

Steuerungen und Energiemanagementsysteme gewinnen an Bedeutung, wenn Industrie, Wärme und 

Verkehr elektrifiziert werden. 

Wer früh auf diese Entwicklungen setzt, kann sich in wachstumsstarken Segmenten positionieren. 

Gleichzeitig wird der Druck geringer, fossile Abhängigkeiten zu bedienen. Besonders gefragt sind 

Lösungen, die energieeffizient, digital vernetzbar und langlebig sind. Neue Geschäftsmodelle wie 

Wartung-as-a-Service oder modulare Systemlösungen eröffnen zusätzliche Umsatzquellen. 

Regionalisierung, Kreislaufwirtschaft und intelligente Produktdesigns machen Unternehmen 

unabhängiger und robuster. Die Transformation bringt Wandel und bietet Raum für unternehmerische 

Gestaltung – mit dem Potenzial, technologische Exzellenz und Klimaverantwortung zu verbinden.
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°Clarity Folge 6: #whatif Metriken

#whatif: Use Cases
right° à DAX: 

Kunde à Lieferant 

Bank à Kunde

Investor à Investee

Arbeitnehmer à Arbeitgeber

etc. 
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°Clarity Folge 6: #whatif Metriken

#whatif: Publikation Okt 25
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ESRS & XDC
SDAX & MDAX

Unser Partner MHP – A Porsche Company 
übernimmt gerne die Dateneingabe für Sie!
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°Clarity Folge 1

Positionierung 

Grundlagen vermitteln

Dem Vertriebe etwas anbieten 

Sich Gegen Risiken absichern 

Folge 7 (29. August)
Jenseits von Zielen & Plänen

1. Was nun?
2. XDC Klimaprofil
3. Resilienz 

Folge 1
Die Notwendigkeit eines 1.5°C-Plans positionieren

1. Grundlagen vermitteln 
2. Etwas anbieten 
3. Sich absichern

Folge 2
Standhaftigkeit bei der Positionierung 

1. Auflösung der Übung aus Folge 1
2. Hilfreiche klimawissenschaftliche Fakten
3. China

Folge 3
Baseline XDC: Klimawirkung im Status Quo

1. Baseline XDC: Klimawirkung im Status Quo
2. Welchen Einfluss haben die Annahmen?
3. Was tun bei einer hohen Baseline XDC?  

Folge 4
Baseline XDC: Deep Dive

1. Unternehmen mit schwierigen Scope 3 Kategorien
2. Unternehmen mit Aktivitäten in verschiedenen Sektoren
3. Unternehmen mit verschiedenen Standorten

Folge 5
XDC und SBT // Sonderfolge

1. Klimaziele in einer Welt im Umbruch
2. SBT & XDC: entscheidende methodische Unterschiede
3. Impuls 

Folge 5
#whatif Metriken

1. #whatif-App
2. Kernergebnisse
3. Deep Dive: XDC-Track Record
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