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Case Aramis & Reativacao

Sobre a marca

A grife de moda masculina conta hoje com 100 lojas e
se faz presente em 1050 multimarcas de todo o pais

Reativacao

Desperte o interesse dos clientes que estao inativos,
reativando bonus vencidos e nao utilizados

Desafios

71 Fazer o cliente inativo voltar a comprar 9;41 i

{ o Aramis

Z1 Estimular compras sem recorrer a

descontos generalizados = o o e
[ read orlisten to them. Tap to leam more.
Z1 Promover Segmentagao pI'ECisa e com 0la, Alexandre! Reativamos seu bonus de
I RS 300,00 para usar na sua préxima
fOCO em Campanhas de resgate compra na Aramis. Seu bénus é valido por

30 dias em compras acima de RS 900,00.
Clique abaixo para validar.

Beneficios da solucao

71 Segmentagao inteligente para alcangar
o cliente certo no momento certo

71 Estimulo eficaz de compras de clientes
inativos

71 Promocgoes direcionadas preservando
o branding da marca

71 Controle e precisao na criacao de | @ © ¢
campanhas de reativagao L — J
C
R$3M +4%
ARAMI S de receita incremental em taxa de conversao

em 2024 de acoes de reativacao

Pronto para crescer ainda mais?
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