DIE PERFEKTE PRASENTATION
BEIM VERKAUF IHRER IMMOBILIE
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Sehr geehrte Damen und Herren,

herzlich willkommen bei Algor Immobilien.

Mein Name ist Alexandra Gorbunov-
Petrov und ich leite ein erfolgreiches
Immobilienunternehmen.

Mein hochstes Anliegen, Ihnen zu einem
erfolgreichen Abschluss zu verhelfen.
Dank meiner fundierten Fachkenntnisse
stehe ich Ihnen als Beraterin bei allen
Fragen rund um Immobilien im Rheinland
zur Verfugung. Als erfahrene
Immobilienexpertin begleite ich Sie
kompetent durch alle Prozesse beim
Verkauf und Erwerb von Immobilien in
Bonn, Koblenz und Umgebung.

In meiner Berufung ist es fur mich
besonders spannend, nicht nur die
Geschichte der Immobilie, sondern auch
die der Menschen dahinter
kennenzulernen. Mir ist es als
empathische Immobilienmaklerin
besonders wichtig, dass die Chemie von
Anfang an stimmt.

Ich mdchte, dass sich meine Kunden, ob
sie eine Immobilie kaufen oder verkaufen
mochten, vom ersten Kontakt an wohl
fuhlen und wissen, dass ihre Immobilie in
den besten Handen ist.

Vertrauen bildet den Grundpfeiler meiner
erfolgreichen Immobilienvermittlung. Mit
transparenter und ehrlicher Beratung
schaffe ich eine echte Vertrauensbasis. Ein
sicherer und entspannter Kauf- oder
Verkaufsprozess ist durch meine
Zielstrebigkeit und Service-Orientierung
gewahrleistet.

Mein ultimatives Ziel ist es, meine Kunden
gltcklich zu machen - ein Ziel, das ich mit
grol3er Leidenschaft verfolge.

Ich freue mich darauf,
bald von Ihnen zu horen.
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OBJEKTVORBEREITUNG

Zu einem professionellen Verkauf gehort es dazu,

F U R D E N :\)lle L.Jntehrlzlagen ETdflnfErmfatiobne.ndUb(—?r das Objekt
ereitzuhalten. Kaufer kaufen bei den immensen
E RST E N Summen von Immobilien nicht einfach die Katze im
E I N D R U C K, Sack, sie wollen selbstverstandlich jedes noch so
G I BT E s K E I N E kl'eine Detail ijbc.e'r die zu erwe'rber'1de Ir.nmobilie
wissen. Als Verkdufer haben Sie die Pflicht, alle

ZW E I T E nennenswerten Informationen bereitzustellen und
C H A N C E dem Interessenten Auskunft zu geben. Daher sollten

Sie gut vorbereitet sein, bevor Sie die Immobilie zum

Verkauf anbieten.

PROFESSIONELLE FOTOS




VIDEO FUR DEN VERKAUF

Videos versetzen Interessenten in die Lage, die
Immobilie in Ihren Details zu ERLEBEN. Verkaufen
bedeutet Emotionen zu erzeugen und dadurch
Kaufentscheidungen zu beeinflussen.




VIRTUELLER RUNDGANG
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Ein virtueller Rundgang gibt Interessenten die
Moglichkeit, sich frei in der Immobilie zu bewegen
und umzuschauen. Profis nutzen diese

Moglichkeit, um Immobilien auf dem hochsten
Level zu verkaufen.




TEXTE MUSSEN VERKAUFEN
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Sehr gute Texte zu schreiben, ist wahrscheinlich
eine der schwierigsten Aufgaben im Marketing. Sie
erzeugen Emotionen und versetzen
Kaufinteressenten ins Schwelgen. Verkaufstexte
mussen kommunizieren, das ist die Kernaufgabe.




Ein Exposé ist keine Aneinanderreihung von
Informationen, wie bei den meisten
EXPOSE MMIT WOW-FAKTOR Immobilienmaklern. Potenzielle
Kaufinteressenten lieben es, wenn ein Exposé
professionell gestaltet ist und den WOW-Faktor
hat.
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DER VERKAUF IHRER IMMOBILIE VERDIENT EINE

AU§SERGEW6HNLICHE PRASENTATION -
NATURLICH NUR, WENN WIR SIE VERKAUFEN!

Jede Immobilie ist einzigartig und flir mich stehen Verkaufer und Kaufer im Mittelpunkt der
Interessen. Ich stehe Ihnen als Berater beim Kauf bzw. Verkauf vermittelnd und fair zur Seite.

Durch meine langjahrige Erfahrung bin ich mir meiner Verantwortung Ihnen gegeniiber bewusst
und lebe diese jeden Tag.

Bahnhofstral3e 43
ALGOR 57641 Oberlahr
IMMOBILIEN

E-Mail: algorimmobilien@gmail.com
Mobil: 0179 4232040
Tel.: 02685 9868386



