Tech Transactions Monitor — Marz 2026

Solider Jahresauftakt im Schweizer Software- und IT-Services-Markt: 20 Transaktionen in
den ersten zwei Monaten 2026 — sehr aktive Kaufer aus der Schweiz und Deutschland

Zurich, Marz 2026



At a Glance

Marz-Update 2026: M&A im Schweizer Software- und IT-Services-Bereich
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Disruption lasst SaaS-Bewertungen
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1) Quelle: Mergermarket und Pitchbook per 03.03.2026, Transaktionen kénnen noch nachgemeldet werden.
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M&A-Aktivitdt

Ubersicht aller Software-Transaktionen — Januar & Februar 2026

Datum Kaufer Zielunternehmen Beschreibung Transaktionsrational Transaktionsart

Kaspar& entwickelt digitale Vorsorge- und WealthTech-L&sungen fiir Banken und
Februar 2026 LIBERTY® Schweiz KaqurB Versicherungen. Die Software ermdglicht Endkunden eine automatisierte
Verwaltung von Altersvorsorge- und Investmentportfolios.

2 h Aphy entwickelt cloudbasierte Softwareldsungen fiir das Hospitality-Management
Februar 2026 (wiseme woseiarv Deutschland ap tp. und die Gastedatenanalyse. Die Plattform unterstiitzt Hotels bei CRM- und
— Revenue-Optimierungsprozessen.

Vertikale Integration digitaler Vorsorgeldsungen in das
bestehende Finanzdienstleistungsangebot von Liberty.

Erweiterung der technologischen Wertschopfungskette
im Hospitality-Software-Segment.

3 % cat Anbieter von Staking- und Blockchain-Infrastrukturdiensten fir institutionelle Starkung der institutionellen Staking-Infrastruktur und
Februar 2026 B]tW1se’ USA o CIHORUS Investoren im Digital-Asset-Bereich. Das Unternehmen betreibt Validator-Nodes Integration von Onchain-Services ins Asset Strategischer Investor
+V. ONE auf fihrenden Proof-of-Stake-Netzwerken. Management-Angebot.
Windsor Group entwickelt Softwareldsungen fiir Hosting-Automatisierung und Ausbau der SaaS-Capabilities im DACH-Hosting-Markt Fi . "
Januar 2026 teamblue Belgien Domain-Management fir KMU-Kunden. Die Plattform erméglicht Webhostern eine  und Integration in das Team.blue-Okosystem zur |n/a/r;3|2ves or
effizientere Verwaltung digitaler Infrastruktur und Kundenportfolios. Starkung des KMU-Digitalisierungsangebots. on

_— . Cosmofunding betreibt eine digitale Plattform zur Strukturierung und Platzierung
Januar 2026 IZ‘ Kantonalbank  Schweiz cosmofundlng von Fremdfinanzierungen fir Unternehmen. Die Losung verbindet Kreditnehmer
direkt mit institutionellen Investoren.

Ausbau des Private-Debt-Okosystems und
Digitalisierung des Firmenkundengeschéfts.

& : . sy mgll E-nno entwickelt loT-basierte Lésungen zur Analyse von Personenstrémen in Erweiterung der Smart-Infrastructure-Capabilities im .
Januar 2026 £ technis schweiz MO Gebduden. Die Technologie wird u.a. in Smart-Building-Kontexten eingesetzt. Portfolio des Investors. Strategischer Investor
@ europasooo Modulare ERP-Softwareldsungen fur KMU in der Schweiz mit Fokus auf Starkung der Marktposition von SelectLine im Finanzinvestor
Januar 2026 < SelectLine Group Deutschland R — Finanzbuchhaltung, Warenwirtschaft und Auftragsabwicklung, besonders fiir lokale  Schweizer KMU-ERP-Segment durch komplementére / Add-on
¢ Dienstleistungs- und Handelsunternehmen. Produktldsungen und lokalen Kundenstamm.

COMITIS Threema betreibt eine datenschutzfokussierte Messaging-Plattform fir Privat- und . . . ) . . .
Januar 2026 Deutschland THREEMA® Geschéftskunden. Die Anwendung bietet Ende-zu-Ende-Verschlisselung und Flnan2|grung des Wachstums im B2B-Secure Finanzinvestor

CAPITAL Messaging-Segment. / Plattform-Investment

Hosting in der Schweiz.

g QualySense entwickelt automatisierte Qualitatskontrollsysteme fiir Agrarprodukte
Januar 2026 \§# |EH &R, USA O Ua|ySense mittels Bildanalyse. Die Technologie ermdglicht eine prazise Sortierung Erweiterung des Test- und Analyseportfolios von IEH. Strategischer Investor
“ landwirtschaftlicher Erzeugnisse.

‘; . Entwickelt mit dem Camino Network eine branchenspezifische Layer-1-Blockchain Intearation von Blockchain-Infrastruktur und Travel-
Januar 2026 — Deutschland @ Chain4Travel fir die globale Reiseindustrie. Die Plattform erméglicht die automatisierte, sichere A Elqikationen Jur Skalieruna des Camino-Okosvstems Strategischer Investor
traveltoken und transparente Abwicklung von B2B-Transaktionen tiber Smart Contracts. PP 9 Y ’

3 | ©IFBC Quellen: Pitchbook, Mergermarket. Fiir den Zweck dieser Analyse wurden Transaktionen mit Erwerb einer Mehrheitsbeteiligung berticksichtigt. IFBC



M&A-Aktivitdt

Ubersicht aller IT-Services-Transaktionen — Januar & Februar 2026

IT-Services

Datum
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Januar, 2026

Januar, 2026
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Januar, 2026

Januar, 2026

Januar, 2026
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Beschreibung

CreditTrust AG ist ein Schweizer Anbieter von Inkasso- und
Forderungsmanagement-Dienstleistungen fiir Unternehmen tber den gesamten
Credit Lifecycle hinweg.

Schweizer SAP Gold Partner mit Fokus auf SAP S/4HANA-Transformationen sowie
Public-Cloud-Implementierungen und Managed Services.

Security Lab SA ist ein in Lugano ansassiger Schweizer Cybersecurity-Spezialist, der
Unternehmen bei Themen wie Penetration Testing, Offensive Security sowie
Governance-, Risk- und Compliance-Beratung unterstitzt.

Couniq Consulting AG ist eine Schweizer IT-Beratung mit Fokus auf Cloud-native
Softwareentwicklung, DevOps sowie digitale Plattform- und
Applikationsmodernisierung.

Pupsic ist eine Schweizer RevOps- und Digital-Growth-Agentur, die Start-ups und
KMU bei Branding, Marketing-Automation und skalierbarem Umsatzwachstum
unterstitzt.

IT-Dienstleister fir KMU mit Fokus auf IT-Infrastruktur, Cloud und Managed
Services. Bietet Implementierung und Betrieb von Business-IT-Lésungen.

Netvera AG ist ein IT-Dienstleister mit Fokus auf Netzwerk-, Security- und Managed
Services-Losungen fir Unternehmenskunden.

Fihrender Schweizer IT-Dienstleister und Software-Entwickler mit Produkten und
Services im Bereich Individualsoftware, Security, Beratung, Engineering, etc.

Koch IT AG ist ein Schweizer Anbieter von IT-Infrastruktur-, Workplace- und
Managed Services fir KMU und &ffentliche Institutionen.

iSPIN AG ist ein Schweizer IT-Dienstleister mit Fokus auf Cybersecurity-, Identity &
Access Management- sowie Cloud-Sicherheitsldsungen fiir regulierte Branchen.

Transaktionsrational

Starkung der Marktposition im Schweizer Credit-
Management- und Servicing-Geschaft.

Starkung der SAP-Public-Cloud-
Transformationskompetenzen sowie Ausbau der
Marktprasenz in der Schweiz.

Erweiterung der Cybersecurity-Capabilities und
gleichzeitiger Markteintritt in die Schweiz.

Die Ubernahme durch EY stérkt die Engineering- und
Cloud-Transformation-Kompetenzen im Bereich
moderner Software- und Plattformlésungen.

Die Ubernahme durch Kainjoo erginzt die RevOps-
Wertschopfungskette und ermdéglicht eine gezielte
Betreuung von KMU- und Start-up-Kunden innerhalb
der Gruppenstruktur.

Ausbau der regionalen Prasenz im Schweizer KMU-IT-
Services-Markt.

Die Ubernahme durch Valyou starkt die Netzwerk- und
Security-Kompetenzen sowie das Managed Services-
Portfolio des Kaufers.

Afinum setzt auf eine Skalierung bestehender Angebote
und den Ausbau neuer Produkte.

Die Ubernahme durch Adnovum erweitert die Managed
Services- und Infrastrukturkompetenzen sowie die
regionale Kundenbasis.

Die Ubernahme durch Adnovum starkt die
Cybersecurity- und IAM-Kompetenzen sowie das
Infrastruktur- und Cloud-Security-Offering.

Quellen: Pitchbook, Mergermarket. Fiir den Zweck dieser Analyse wurden Transaktionen mit Erwerb einer Mehrheitsbeteiligung berticksichtigt.
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Hot Topic

Hot Topic: KI-Schock fuhrt zu Bewertungsreduktionen bei SaaS-Firmen
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Eintriibung des Investoren-Sentiments gegeniiber SaaS: Investoren befiirchten zunehmend die Disruption vieler
SaaS-Geschaftsmodelle durch kiinstliche Intelligenz (KI).

Selektivere Investoren: Aufgrund der Unsicherheit rund um Kl agieren Investoren bei SaaS-Unternehmen deutlich
vorsichtiger, selektiver und priifen die Zielunternehmen intensiver auf die Nachhaltigkeit ihrer Geschaftsmodelle in
Zeiten von K.

Das negative Kaufer-Sentiment senkt die Bewertungsniveaus der kotierten SaaS-Unternehmen. Damit steigt auch die
Zurlckhaltung der Investoren in den Private Markets.

Die Verkaufer halten aktuell noch an den hohen Bewertungsniveaus der letzten Jahre fest, zumal noch einige
Verkaufsprozesse vor einigen Monaten in Zeiten héherer SaaS-Bewertungen lanciert wurden. Die hohen
Verkaufserwartungen werden sich an die neue Kauferstimmung anpassen missen.

Kaufer: Die gesunkenen Bewertungsniveaus des gesamten Sektors eréffnen die Mdglichkeit flur Kaufer,
Zielunternehmen mit weiterhin attraktivem Geschaftsmodell und wertschaffenden Assets zu attraktiven Konditionen
zuzukaufen.

Verkaufer: Entscheidend zur Realisierung einer erfolgreichen Transaktion im Kontext der aktuellen Marktstimmung ist
die richtige Positionierung - Kaufer sind bereit, ein Premium fir proprietdre Daten, tiefe Integration in bestehende
Workflows sowie starke Kundenbeziehungen in Fokussektoren mit Lock-in-Effekten zu bezahlen.
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Im Dialog bleiben

Dr. Thomas Vettiger
Managing Partner, Co-Founder
thomas.vettiger@ifbc.ch

Jonas Brasser
Advisor
Jjonas.brasser@ifbc.ch

Fabian Forrer, CFA
Partner, Sector Lead Technology
fabian.forrer@ifbc.ch
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