Checkliste: Zieldefinition mithilfe des Business Canvas

Wir definieren nun lhre Zukunft. Bitte lassen Sie sich durch nichts beschranken: Der berihmte Himmel ist die Grenze. Ich lade Sie ein,
verschiedene Szenarien zu entwerfen.

DAS BUSINESS MODEL CANVAS

Problem Losung Einzigartiges Unfairer Vorteil Kundensegmente
Die 1-3 gréRten Loésung (Ressourcen und Wertversprechen Etwas, das nicht einfach Mégliche Kunden und
Bedurfnisse der Kunden ZW. arfni bei Kunden w
Aufmerksamkeit erregt
und zeigt warum man
einzigartig ist.
Kennzahlen Kanale
Die wichtigsten Weg zu den Kunden
Kennzahlen fur den
Erfolg des Angebots
Kosten Umsadétze
Fixe und variable Kosten Umsatzquellen, -strategien und Preise

. i Dieses Dokument ist vertraulich und darf ohne die schriftliche Zustimmung von Susanne Kremeier nicht an Dritte weitergegeben oder repliziert
Mehr Gewinn fur Alle werden.



