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ISBN / BARKOD:9786054749324 Magaza:Yayinevi / Marka:Yazar:Kazanacagimiz Puan:441 PuanSayfa Sayis1:432Kitap Ebati:17x24Stok:1 adet varToplam Satilan:143 AdetKargo Indirimi: 590 TL {izeri Kargo BEDAVATedarik Siiresi: Giinimiiziin ekonomik sartlari, pazarlama konularinin énemini bityiik 6l¢iide arttirmis bulunmaktadir. Pazarlama
fonksiyonu disa agilma zaruretine inanmis olan ve bu yolda caa harcayan isletmelerimiz icin de ayni derecede onem tasimaktadir. Kitaptaki bolimler soyle siralanabilir; Pazarlamanin tanimi, kapsami, gelisimi, pazarlama anlayisi ve trendler, Pazarlama gevresi, stratejik planlama ve pazarlamanin rolii, Pazarlama arastirmasi ve bilgi sistemi, Tiketici
pazarlan ve tiiketici davranisi, Endiistriyel pazarlar ve uluslar arasi pazarlar Pazar béliimlendirme, hedefleme, konumlandirma ve satis tahminleri, Mamul, Fiyat, Tutundurma (pazarlama iletisimi), Kisisel satis ve satis gelistirme, Reklam ve halkla iliskiler, internette pazarlama ve dogrudan pazarlama, Dagitim, Pazarlama yénetiminde organizasyon,
uygulama ve denetim, Hizmet pazarlamasi, Uluslararasi pazarlama. Giinimiiziin ekonomik sartlari, pazarlama konularinin 6nemini biiylik 6l¢iide arttirmis bulunmaktadir. Pazarlama fonksiyonu disa ac¢ilma zaruretine inanmis olan ve bu yolda ¢aa harcayan isletmelerimiz i¢in de ayni derecede 6nem tasimaktadir. Kitaptaki boliimler soyle siralanabilir;
Pazarlamanin tanimi, kapsami, gelisimi, pazarlama anlayisi ve trendler, Pazarlama gevresi, stratejik planlama ve pazarlamanin rolii, Pazarlama arastirmasi ve bilgi sistemi, Tiiketici pazarlari ve tiuketici davranisi, Endistriyel pazarlar ve uluslar arasi pazarlar Pazar bolimlendirme, hedefleme, konumlandirma ve satis tahminleri, Mamul, Fiyat,
Tutundurma (pazarlama iletisimi), Kisisel satis ve satis gelistirme, Reklam ve halkla iliskiler, Internette pazarlama ve dogrudan pazarlama, Dagitim, Pazarlama yonetiminde organizasyon, uygulama ve denetim, Hizmet pazarlamasi, Uluslararasi pazarlama. Bu iiriinden 166 adet satilmistir. Pazarlama alan1 hakkinda detayl bilgiler edinebileceginiz bir
kaynak mi1 artyorsunuz? Cevabiniz "Evet!" ise Pazarlama ilkeleri tam olarak size gore bir kitap! Prof. Dr. ismet Mucuk, pazarlama alaninda yillar siiren arastirmalarini ve tecriibesini bir araya getirerek kitabi kaleme aliyor. Yazar, bu eseri ile pazarlama alanina ilgi duyan okuyuculara rehberlik ediyor. Pazarlamanin ilkelerini 6grenmeye hazirsaniz gelin,
bu esere beraber goz atalim. "Pazarlama ilkeleri" adli kitab1 neden okumalisiniz? Pazarlama Ilkeleri adli kitap, dokuz béliimden olusuyor ve pazarlamanin temel kavramlarindan pazarlamada iletisime kadar bircok konuya deginiyor. Pazarlama éncesi yapilmasi gereken arastirmalardan pazarlama sonrasi dikkat edilmesi gereken konulara kadar pek gok
detay okuyucular ile paylasiliyor. Prof. Dr. Ismet Mucuk bu eserini pazarlama derslerinde verdigi notlarindan yararlanarak bir araya getiriyor. Ayrica pazarlama alaninda ilerlemek icin yapilmasi gereken adimlan sirasi ile ve ayr ayr detaylandirarak ele aliyor. Pazarlama alanina yonelik ilke, teori ve stratejileri de okuyuculara aktariyor. Sade ve akici
bir anlatim benimseyerek bu alanla ilgili birgok érnede de yer veriyor. Kitap icerisinde bircok iinlii girisimcinin ders niteligindeki sézleri de yer aliyor. ismet Mucuk, eserini lisans diizeyinde egitim goéren 6grencilerin yani sira pazarlama alaninda bilgi sahibi olmak isteyen herkesin yararlanacag: bir kaynak olmas1 amaciyla kaleme aliyor. Pazarlama
hakkinda detayl bilgiler edinmek ve bu alanda kendinizi gelistirmek istiyorsaniz bu kitab1 yaninizdan ayirmak istemeyeceksiniz. Bunlar biliyor musunuz? Prof. Dr. ismet Mucuk'un Tiirkiye Pazarlama Dernegi kurucu iiyesi oldugunu biliyor muydunuz? ismet Mucuk, bir dénem Istanbul Universitesinde Uretim Yonetimi ve Pazarlama alaninda baskanlik
gorevi de yapar. Yazar, pazarlama ve isletme alanlarinda ¢ok satan pek ok kitap kaleme alir. Mucuk'un Pazarlama ilkeleri adli kitab1 Tiirkmen Kitabevi'nin katkilar: ile yayimlanir. Kitap, isletme-is idaresi kategorisinde yer alir ve bircok kez yeniden basilarak ¢ok satanlar listesine girer. 2006 yilinda basilan 406 sayfalik eser, pazarlama konusunda
okuyuculara genis perspektiften degerli bilgiler verir. Bu kitab: sevenler igin diger énerilerimiz Prof. Dr. Ismet Mucuk'un isletme alaninda kaleme aldig1 Pazarlama ilkeleri adli kitab1 begendiyseniz yazarin "Temel Pazarlama Bilgileri" isimli kitabin1 da inceleyerek bu alandaki birikiminizi artirabilir, isletmecilige kars: daha genel bir bakis agis1 edinmek
igin "Modern Isletmecilik"i de okuyabilirsiniz. Bununla birlikte Gazanfer Erbaslar'in yazdifi "Pazarlama Yonetimi" ve Samet Aydin ile Gonca Telli'nin kaleme aldi1 "Pazarlamada Dontisim" eserlerine de goz atabilirsiniz. *Pazarlamanin Tanimi, Kapsami, Gelisimi, Pazarlama Kavrami ve Yeni TrendlersPazarlama Cevresi, Stratejik Planlama ve
Pazarlamanin Rolii*Pazarlama Arastirmas: ve Bilgi SistemisTiiketici Pazarlar ve Tiiketici Davranislarie Endiistriyel Pazarlar ve Uluslararasi PazarlarePazar Boliimlendirme, Hedefleme, Konumlandirma ve Satis Tahminleris MamuleFiyate Tutundurma (Pazarlama iletisimi)+Kisisel Satis ve Satis Gelistirme*Reklam ve Halkla iliskilereinternette Pazarlama
ve Dogrudan Pazarlamae+Dagitim: Dagitim Kanallari, Tedarik Zinciri Yonetimi ve LojistikePazarlama Yonetiminde Organizasyon, Uygulama ve Denetime+Hizmet Pazarlamasie Uluslararasi1 Pazarlama-+Ekler



