D Intar Invest

« Notre role va au-dela de la mise en relation

entre une entreprise et des investisseurs »

Economie

Rudy Valet, djregteur régional d’Inter Invest, détaille le réle d’un organisme specialise
dans une opération de défiscalisation locale.

Rudy Valet, directeur
régional d’Inter Inves

'

Quel est précisement le role
d’'une entreprise comme Inter
Invest dans une operation de
défiscalisation locale ?

Notre rle est celul d'un interme-

diaire et d'un arrangeur de l'opera-

von sur les plans jundique, financier

et fiscal. Nous travaillons avec l'en-
treprise porteuse du projet, les in-
vestisseurs, |'administration fiscale
et les autres intervenants comme
les banques, les experts-Comp-
tables. les maitres d'ceuvre ou les
fournisseurs. Notre intervention
repose sur deux ExpertiSes com-
plementaires : la structuration des
financements a8 composante fiscale
et le placement agupres d'un reseau

de bailleurs de fonds.

A quel moment intervenez-vous

dans le projet ?
Nous intervenons dés I'analyse au

projet. |l faut d'abord vérifier qu'il
repond aux criteres d'éligibilite du
dispositif et évaluer Sa faisabilite
économique et financiere. NOUs
tragvaillons ensuite Sur le montage
et la structuration de I'opération
choix du schema juridigue, finan-
cier et fiscal, preparation gt sulvi
de |la demande d'agrement aupres
de la Direction des services fiscaux
et creation, lorsque cela est neces-

saire, des Structures permettant de
investisseurs. Une

regrouper |es
uree, Nous re-

fois |'opération struct
cherchons |Ies INVESHISSEeUrs fiscaux

locaux et organisons leur participa-
tion. Les fonds appories permettent
alors de prefinancer une partie du

projeL

Votre intervention s’arrete-t-
elle lorsque les fonds sont re-
unis ?

Non. Nous suivons ensuite le de-

roulement de l'opération : controle

des reéglements, respect de a base
@ligible agreee, obhigations deéclara

tives liees a l'arrété d'agrement et
gestion de |la structure de portage.
Nous intervenons jusqu’au terme
de l'opération, avec la procedure
de sortie a 'achevement du pro-
gramme d'investissement puis 13
dissolution de la structure concer-
née. Notre role va donc bien au-dela
d’'une simple mise en relation entre
un porteur de projet et des iInvestis-

SEeurs.

Comment determinez-vous
qu'un projet est suffisamment
solide pour etre présente a des
investisseurs ?

Un projet presente aux investis-
seurs a necessairement deja ob-
tenu 'agrement du gouvernement
de la Nouvelle-Caledonie. i repond
donc aux conditions legales pPrevues
parle dispositif. Mais NOUS realisons
également notre propre analyse.
Nous examinons notamment |a Ca-
pacite financiere de l'entreprise, 1a
credinilite du porteur de projet, |e
modeéle économique, |a rentabilite
prévisionnelle et le niveau de risque.
Nous verifions aussl le bouclage du
plan de financement. Avant toute
levée de fonds, il faut s'assurer que
les autres composantes du finan-
cement. comme les fonds propres
ou les credits bancalres, sont bien

reunies.

Les retombees locales du pro-
jet entrent-elles aussi dans
votre analyse ?

Oui. Nous regardons notamment
les emplois crees ou maintenus, la
contribution au déeveloppement des
filieres locales, la creation de va-
leur gjoutée, les effets sur Ia diver-
sification de I'economie ainsi que
les retombees fiscales et sociales
attendues a moyen et long terme
Pour nous, un projet solide combine
plusieurs éléments : une eligibilite
juridigue validée par I'agrement, une
viabilité économiqgue demontree, un
porteur fiable et des retombees
nositives pour l'economie caledo-
nienne

Quels sont aujourd’hui les prin-
cipaux freins a lutilisation de

ce dispositif ?

Il existe plusieurs difficultes. Les
délais d'instruction et dagrement
peuvent retarder Ies INVESUSSE-
ments. voire dissuader certains
porteurs de s'engager sur un ca-
lendrier trop lointain. La complexite
administrative peut aussl consti-
tuer un obstacle pour les PME qut
ne disposent pas necessairement
de compétences en fiscalite ou en
ingeénierie financiere. LE contexte
économique joue egalement un
role. Les investisseurs peuvent de-
venir plus prudents et leur capacite

fiscale varie selgn la conjoncture.
Enfin, de nombreux entreprengurs
connaissent encore mal le dispositif
et pensent parfois que la defiscali-
sation est réservee aux tres grands
projets. Notre rGle consiste preci-
sement a accompagner les entre-
prises et @ rendre ce mecanisme
plus comprehensible et plus acces-
sible, afin que le regime local d'in-
citation fiscale a l'investissement
profite pleinement aux entreprises

caledoniennes

Propas recueillis par I.L.R

Avantageux pour les entreprises

comme pour les investisseurs

« Pour le porteur de projet, lg défiscalisation locale permet oe recuire
le coOt réel de linvestissement gréce @ lo retrocession d'une partie ae
I'ovontoge fiscal occorde oux investisseurs fiscoux. Elle facilite ainsl e
financement du projet, limite le recours d lo dette bancaire pendant ia
phase de construction et peut étre completee par 1o defiscolisation na-
tionole, lorsqu'elle est mobilisable, ce qui est le cas de I''mmense ma-
jorité des opérations » resume Arnaud Buffin, directeur general d'I2F,
cabinet leader du marché de |a defiscalisation locale. « Pour l'investis-
seur fiscal - une société calédonienne ossujettie a I'lS -, le dispositif
permet de contribuer au financement d'un projet caledonien agree tout
en bénéficiant d'un ovantoge fiscal permettont de reduire jusqu'a 70 %
de son impdt, Celui-ci peut étre reporte sur |8s quatre exercices suivants
rannée d'investissement ; une partie de I'avantoge fiscal est rétrocedee
ou porteur du projet, le salde constituant le rendement ge l'investisseur
qui par ce blais, participe a la relance de | '‘economie locale. »




