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Deux personas clef 

Key Account 
Manager

Field Sales 
Rep



Un process métier en 2 temps 

Contrat 

et tarif
Assort Promo

KAM Commercial

LA NEGOCIATION 

COMMERCIALE
L'EXECUTION TERRAIN

Visite
Relevé

Assort
Promo

Revente



Le process Assortiment



Le process Promotion

ELABORATION DU PLAN PROMO

VOLUMES 
PREVISIONNELS

NIP PREVISIONNELS
PLANIFICATION
PRODUCTION

NIP REELSVOLUMES REELS

PILOTAGE TOUT AU LONG DE L’ANNEE 
(Engagement, Validation du budget ,RAF , Dépassement..)

FACTURATION

FDV

RSF PREVISIONNELS

RSF REELS



La démo Assortiment + Promo

Assortiment 2024

Simulation 2025

Assortiment 2025

Promotion 2025

DATA :

Strate / VMH

Délai de livraison = 6 semaines

Répartition = 50% - 25% - 25%
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et tarif
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Revente





Live Demo

Lightning PlatformCG Cloud

• Flexible OFFLINE app

• Configurable UX

• Full Digital Sales Aid

• Analytics

• Document Generation 

& eSignature integration

• Offline & Online orders

• Product Catalogues

• Commercial Conditions

• Mobile UX

• 100% offline

• Guided Visits

• KPI recalculation

• Modules:
✓ presentations

✓ orders

✓ documents 

✓ e-signature …



Démo Live

➔ Cartographie dos produits sur les étagères

➔ DN, PDL

➔ Brand Block

➔ Zone chaude/froide

➔ Manque à gagner

➔ Suivi de la concurrence

➔ Planogramme et réalogramme

KPIs intantanés



La puissance des données :
Un Game-Changer pour les CPG

Plus de données, plus de vente !

Des insights clés pour les forces de vente
✓ Des décisions terrain éclairées par des données fiables

✓ Des négociations renforcées en magasin

Une vision claire du terrain pour le siège
✓ Des données harmonisées et transparentes 

✓ Des informations optimales pour affiner les stratégies



Gain de 
productivité

RESUME: Solution Intégrée

Contrat 

et tarif
Assort Promo

LA NEGOCIATION 

COMMERCIALE
L'EXECUTION TERRAIN

Visite
Relevé

Assort
Promo

Revente

Réduction des 
ruptures

Suivi de KPIs en
temps réel

Boucle fermée 
siège–terrain

Plus d’erreur

Collaboration 
renforcée
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