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DURACIÓN PERIODO ACADÉMICO: 1 AÑO

CLIENTES

HABILIDADES
PARA LA VIDA

RUTA
DE LIDERAZGO

INGLÉS BÁSICO I

IA
INGLÉS

PRE-INTERMEDIO IINGLÉS BÁSICO II

IF

COMPETENCIAS 
DIGITALES CON IA

UZ

EXCEL 

UH

VC1 VL1

Este plan te convierte en técnico laboral.

Materias del programa

Transversales

Habilidades Bilingues

Módulos extras obligatorios 

NIVELACIÓN DE COMPETENCIAS BÁSICAS

APRENDIZAJE AUTÓNOMO

SEMINARIO DE EMPRENDIMIENTO

SEMINARIO DE PROYECCIÓN LABORAL

VR-CBI

VR-APA

VE

VG

VM01

VENTAS

VM02
SERVICIO AL 

CLIENTE

VM03

ESTRATEGIAS DE
FIDELIZACIÓN DE CLIENTE

VM05

TÉCNICAS Y
MÉTODOS DE NEGOCIACIÓN

VM04

VALOR DE
EXPERIENCIA DEL CLIENTE

VM06

TÉCNICAS DE 
MERCHANDISING Y
VISUAL MARKETING

VM07

ESTRATEGIAS DE
EXHIBICIÓN Y PROMOCIÓN

COMERCIAL

VM08

INVESTIGACIÓN
DE MERCADOS

FG

MEZCLA DE 
MERCADOS

FM


