


Frau Bergmann, 75 Jahre EDEKA Berg-

mann – wie begann die Geschichte Ihres 

Familienunternehmens?

Alles begann 1951 mit meinem Opa Walter Berg-

mann und einem kleinen Lebensmittelgeschäft 

im Haus meiner Großeltern. Auf gerade einmal 50 

Quadratmetern arbeiteten meine Großeltern mit 

persönlichem Einsatz und dem Wunsch, für die 

Menschen vor Ort da zu sein. Später gewann die 

EDEKA hier in Lüneburg an Bedeutung, damals gab 

es noch die Zentrale hier in Lüneburg und der Markt 

zog um in die Bögelstraße. In den 70er Jahren nach 

seiner Ausbildung in Hamburg und Neumünster 

ist mein Vater zurückgekommen und hat 1978 den 

Markt zusammen mit meiner Mutter übernommen. 

Es kamen für meine Eltern später weitere Märkte in 

Lüneburg, Winsen und Adendorf dazu.

Welche Meilensteine sind Ihnen besonders 

wichtig?

Mein Vater entwickelte das Unternehmen weiter und 

hat bedeutende unternehmerische Entscheidun-

gen getroffen, dafür habe ich ihn immer bewundert. 

Für ihn war sicherlich ein bedeutender Meilenstein 

das Vertrauen der EDEKA und der Kollegen für das 

Amt als Aufsichtsratsvorsitzender der EDEKA Nord 

und hier vor Ort der eigene Neubau in Adendorf 

und das Amt als Werbegemeinschaftsvorsitzender. 

Für mich persönlich war es die Eröffnung meines 

ersten eigenen Marktes im Loewe-Center und 

später die Übernahme des Neukauf-Marktes in 

der Saline. Aber auch unsere Auszeichnungen für 

unser Engagement in Ausbildungsthemen machen 

mich stolz, weil es uns einzigartig macht in der 

Region!

Welche Bedeutung 

hat Regionalität für 

Sie?

Schon mein Opa hat 

ein freundschaftliches 

Verhältnis zu unseren 

regionalen Lieferanten 

aufgebaut, so lange 

kennen wir zum Beispiel 

die Familien Hirsch 

oder Rothe oder Familie 

Strampe aus Neetze, 

da hatte der Opa noch 

den Spargel zu uns 

angeliefert, als ich in den Anfängen selber noch in 

der Abteilung im Loewe Center stand. Inzwischen 

ist uns ebenso wichtig, dass auch unser Team und 

unsere Auszubildenden wissen, wo unsere regiona-

len Produkte herkomme.

EDEKA Bergmann 

stand immer auch 

für Mut und neue 

Ideen, oder?

Ja, absolut. Mein Opa 

gehörte zu den Ersten 

mit Selbstbedienung 

und Tiefkühlware in 

der Stadt, mein Vater 

hat mutig als erster in 

der Region Bio-Fleisch 

in der Bedientheke 

eingeführt und den 

ersten großen Schlem-

merabend auf die Beine gestellt. Mein Vater ließ 

sich immer schnell begeistern und wollte gerne zu 

den Ersten gehören, so dass wir auch die ersten 

in der Gegend mit elektronischen Etiketten waren 

und im Loewe Center zum Start sogar mit einer 

Zigarettenrohrpost begeisterten, wegen der viele 

neugierig zu uns kamen.

Außerdem engagierte sich mein Vater in verschie-

denen EDEKA-Gremien, unter anderem war er 

jahrelang Aufsichtsratsvorsitzender der EDEKA 

Nord, und hatte noch weitere Funktionen bei der 

EDEKA-Zentrale. Für seine Verdienste erhielt er 

2018 die Ehrennadel der EDEKA, die höchste 

Auszeichnung, die es bei der EDEKA gibt. Auch 

mit unserer Region war er eng verbunden und 

organisierte als Vorsitzender der Adendorfer 

Werbegemeinschaft Veranstaltungen wie die 

Messe „Schaufenster Adendorf“ und die beliebte 

Kirchwegsause mit der großen A-Parade.

Auch in unseren Märkten probieren wir immer 

wieder gerne Neues aus, egal ob es trendige Sorti-

mente sind oder originelle Events oder technische 

Innovationen wie die Self- Checkout- Kassen oder 

demnächst das „Scan&Go“ mit mobilen Geräten 

für unsere Kunden.

Was möchten Sie Ihren Kundinnen und Kunden 

zum Jubiläum sagen?

Herzlichen Dank für Ihre Treue, Ihr Vertrauen, das 

positive Feedback und das Mitmachen bei unseren 

verschiedenen Aktionen und die vielen kleinen 

Gespräche im Alltag! Auch wenn mein Opa und 

mein Papa leider nicht mehr bei uns sind, führen wir 

ihre Philosophie gemeinsam im Team weiter: mutig 

bleiben, menschlich handeln, Erlebnisse schaffen 

und mit Freude gute Lebensmittel verkaufen!

INTERVIEW 
MIT MEIKE BERGMANN
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„Seit 2006 arbeite ich mit einer 

kleinen Unterbrechung bei Berg-

manns. Nach einem Abstecher in 

die Gastronomie kehrte ich gern 

zurück. Hier kann ich mich als Koch 

frei entfalten, kreativ austoben und 

genieße Bedingungen, die mein 

Traumjob bietet.“

KIM-SARAH LUKAT

MOHAMAD „MOMO

TIM BRAMSTEDT

„Mein Weg führte mich von 

der Ausbildung über drei 

Märkte bis in die Position 

der Ausbildungsleiterin und 

Marktleiterin. Ich liebe dieses 

offene, herzliche Familienun-

ternehmen, in dem sich jeder 

entwickeln, einbringen und 

verwirklichen kann.“
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UNSER TEAM 
DAS HERZ DER MÄRKTE 

Ohne unsere treuen und engagierten 

Mitarbeitenden wären 75 Jahre EDEKA 

Bergmann nicht möglich gewesen. 

Viele begleiten uns seit vielen Jahren 

oder sogar Jahrzehnten! Sie sind

die Ersten, die unsere Kunden begrü-

ßen, und die Letzten, denen sie 

„auf Wiedersehen“ sagen. Sie sind 

Gesprächspartner und über die Jahre 

teilweise sogar Freunde geworden. 

Hier nur ein paar Beispiele für Gesich-

ter unserer Märkte, die inzwischen 

nicht mehr wegzudenken sind. 

Vor allem meinem engsten Führungs-

kreis bin ich mehr als dankbar für die 

vertrauensvolle Zusammenarbeit, 

inzwischen sind wir verantwortlich für 

insgesamt 276 Mitarbeitende.

Besonders erwähnen möchte ich Frau 

Lukat, der ich im März Prokura erteilt 

habe und die mich bei jeder Entschei-

dung unterstützt und vertreten kann. 

Mit Herzblut und Engagement haben 

wir so viel erreicht, so dass ich voller 

Stolz und Dankbarkeit zurückblicke 

auf die letzten Jahre und mich mit 

vielen langjährigen Mitarbeitenden 

durch die gemeinsamen Erinnerungen 

verbunden fühle! 

„Seit 15 Jahren erhalte ich 

bei Bergmanns Vertrauen, 

Unterstützung und 

Entwicklungschancen. 

Vom Azubi führte mein 

Weg über Weiterbildungen 

und Stationen in allen vier 

Märkten bis zum Markt-

leiter in Barendorf. Meine 

Frau habe ich bei EDEKA 

Bergmann kennengelernt. 

Inzwischen arbeitet auch 

mein Bruder im Betrieb.“

"Seit 15 Jahren arbeite ich als 

Abteilungsleiter 

der Fleischerei im 

LOEWE-Center. 

Besonders 

schätze ich das 

tolle Arbeitsklima 

und den familiären 

Zusammenhalt. Bei 

meiner täglichen 

Arbeit habe ich viel 

freie Hand und kann 

eigene Ideen umset-

zen. Dieses entgegengebrachte 

Vertrauen erleichtert mir die 

Arbeit sehr und macht mir 

jeden Tag aufs Neue Freude."

„Seit 1999 gehöre ich zum Team von EDEKA 

Bergmann und bin von Anfang an der 

Frischetheke für Fleisch und Wurst tätig. 

Zur Eröffnung 

im Jahr 2002 

bin ich aus 

dem Markt in 

Adendorf ins 

Loewe-Center 

gewechselt und 

habe dort den 

Fleisch-und 

Wurst-Bedien

bereich mit 

aufgebaut und 

weiterentwi-

ckelt. Über die 

vielen Jahre sind zu Kolleginnen, Kollegen und 

Kunden enge und vertrauensvolle Bezie-

hungen entstanden. Gerade dieses familiäre 

Miteinander macht die Arbeit für mich bis 

heute besonders.“

„Im August 1997 habe 

ich meine Ausbildung 

hier im Unternehmen 

begonnen – und 

heute darf ich den 

Markt in Adendorf 

als Marktleiterin 

führen. Für mich ist 

EDEKA Bergmann 

weit mehr als nur ein 

Arbeitsplatz. Ich gehe 

nicht zur Arbeit – ich 

komme nach Hause. 

Genau deshalb stand 

für mich immer fest: 

Ich bin gekommen, 

um zu bleiben.“

„1983 kam ich zu EDEKA 

Bergmann, weil mein Vater 

und Walter Bergmann sich 

kannten. Nach der Schließung 

unseres Marktes fand ich 

bei Bergmanns eine neue 

berufliche Familie. Trotz einer 

Pause gilt für mich: einmal 

Bergmann, immer Bergmann!“

„Vor 31 Jahren saß ich mit 

meinem Vater im Vorstel-

lungsgespräch bei Volker 

Bergmann und wurde einge-

stellt. Als 16-Jährige wurde 

ich herzlich vom  Team 

aufgenommen. Dieses fami-

liäre Gemeinschaftsgefühl 

begleitet mich bis heute, 

trotz aller Veränderungen im 

Unternehmen.“

„Seit 41 Jahren arbeite ich 

bei Bergmanns, zunächst in 

der Dahlenburger Landstra-

ße, später in Adendorf. Ich 

lernte Frischetheke, Bäcke-

rei, Lotto und Post kennen. 

Geblieben bin ich wegen 

der familiären Atmosphäre 

und meiner lieben, treuen 

Kunden.“

MOHAMAD „MOMO“ DIA

OLIVER MASCH

RILANA MÜNSTER NADINE GRUBE

USCHI FISCHBUCH

SILVIA SANDTFOSS

JESSICA FONFARA

3



1951

ZEITREISE
DURCH 75 J

DIE GESCHICHTE VON EDEKA

Aus einem kleinen Bedienladen ist über 3 Generationen hinweg in 

mehr als sieben Jahrzehnten ein Familienunternehmen mit 4 großen 

Vollsortiments-EDEKA-Märkten gewachsen. 1951 legten die Groß-

eltern mit 50 Quadratmetern den Grundstein. Fast 20 Jahre später 

zog der Markt mit einem viel größeren Sortiment in die Bögelstraße - 

Selbstbedienung, Frische und Kundennähe prägten von Beginn an den 

Weg. 1978 übernahmen Karin und Volker Bergmann nach der Aus- und 

Weiterbildung in Hamburg und Neumünster den Markt. Volker Berg-

mann zeigte innovatives kaufmännisches Gespür: Er modernisierte, 

baute um, erweiterte Sortimente und es kamen weitere Standorte 

dazu. Der Markt in der Bögelstraße wurde aufgegeben, als durch 

den großen neuen EDEKA- Regiemarkt „Neukauf“ in der alten Saline 

immer mehr Kunden wegblieben.

Über Jahre hinweg konzentrierten sich Bergmanns auf den Markt in 

Adendorf im Kirchweg, 1999 zog der Markt um in den eigenen Neubau 

in der Von-Stauffenberg-Straße. In Adendorf engagierte sich Volker 

Bergmann zu dem  über Jahrzehnte als Vorsitzender der Werbege-

meinschaft Adendorf.

UNSERE 4 MÄRKT
ADENDORF

1.150 qm 39 Mitarbeiter

LOEWE-
CENTER

1.500 qm 74 Mitarbeiter

Der erste Markt von 
Walter Bergmann

Volker und Walter Bergmann 
in der Bögelstraße

Neueröffnung 
Saline

Marktübernahme
Meike Bergmann übernimmt 
ihren 4. Markt im März in 
Barendorf
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ZEITREISE 
CH 75 JAHRE 

ON EDEKA BERGMANN IN LÜNEBURG

Mit Meike Bergmann startete 2002 die dritte Generation, sie eröffne-

te das Loewe-Center als Existenzgründerin und kümmerte sich bald 

schon auch für die anderen Märkte um die Ausbildung und um das 

Marketing.  

2006 wurde der „Neukauf Saline“ privatisiert, Volker und Meike Berg-

mann haben den Markt übernommen und 2007 umgebaut. 10 Jahre 

später modernisierten sie den Markt erneut komplett mit ganz neuen 

Highlights, seitdem steht er so modern da wie heute in dem histori-

schen Gebäude, das unter Denkmalschutz steht.

Zuletzt kam der Markt in Barendorf dazu, den Meike Bergmann 

kurzfristig im März 2025 übernahm und nun seit dem plötzlichen Tod 

Volker Bergmanns Anfang 2025 alleine für die 4 Märkte verantwortlich 

ist.

EDEKA Bergmann steht nun schon seit Jahrzehnten für Frische, Regi-

onalität, Ausbildung, Nachhaltigkeit und besondere Aktionen!

IM ÜBERBLICK4 MÄRKTE

SALINE

2.517 qm 92 Mitarbeiter

1.700 qm

56 Mitarbeiter

Markt in der  Bögelstraße 

Im Kirchweg in Adendorf

Loewe-
Center

Saline

BARENDORF
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MIT

AUS
BILDEN!

HERZ

AUSBILDUNG  
MIT ZUKUNFT
Die Förderung und Entwicklung junger Menschen ist für uns ein zentraler Bestand-

teil unserer Unternehmenskultur. Seit 2017 sind wir ein zertifizierter Ausbildungs-

betrieb und lassen unsere Ausbildungsqualität regelmäßig überprüfen und rezerti-

fizieren. Das unabhängige Qualitätssiegel bestätigt eine hochwertige Ausbildung, 

qualifizierte Betreuung und ausgezeichnete Ausbildungsstandards. Als starker 

Partner der Industrie- und Handelskammer Lüneburg-Wolfsburg tragen wir zudem 

seit 2022 das Siegel „TOP Ausbildung“. Die erfolgreiche Rezertifizierung im Jahr 

2025 bestätigt erneut unseren hohen Anspruch an eine moderne, wertschätzende 

und qualitativ hochwertige Ausbildung. 

Ausgezeichnete Nachwuchsförderung
Die Ausbildung junger Talente liegt uns besonders am Herzen. Des-

halb freuen wir uns, dass unser Engagement mehrfach ausgezeich-

net wurde: Die Lebensmittel Praxis ehrte uns 2013 als „Ausbilder des 

Jahres“, außerdem erhielten wir im Jahr 2017 vom Arbeitgeberver-

band Lüneburg den Ausbildungs- und Innovationspreis. Mit unserer 

gemeinsamen Apfelbaum-Patenschaft von Palm's Appel und unseren 

Auszubildenden gewannen wir zudem 2022 den EDEKA-Wettbewerb 

„Verantwortungsvolles Handeln“. Diese Auszeichnungen bestätigen 

unseren Anspruch, jungen Menschen eine hochwertige, praxisnahe 

und zukunftsorientierte Ausbildung zu bieten.

Mit Engagement zum Erfolg
Besonders wichtig ist uns, Ausbildung authentisch zu präsen-

tieren. Deshalb stehen bei unserer Nachwuchswerbung die Aus-

zubildenden selbst im Mittelpunkt. Unsere Azubi-Kampagnen 

werden gemeinsam mit ihnen entwickelt – und unsere Auszubil-

denden sind dabei die Gesichter und Botschafter unseres Unter-

nehmens.

Unser Ziel ist es, Fach- und Führungskräfte aus den eigenen Rei-

hen zu entwickeln. Neben den klassischen Ausbildungsberufen 

bieten wir zahlreiche Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglich-

keiten innerhalb der EDEKA-Welt. Dazu gehört auch die regel-

mäßige Teilnahme an EDEKA-Wettbewerben, bei denen unsere 

Auszubildenden ihr Wissen, ihre Kreativität und ihren Teamgeist 

unter Beweis stellen. Ob beim heutigen EDEKA Young Talent 

Award (ehemals MegaAzubi) oder bei der EDEKA-Azubi-Eigen-

marken-Challenge – unsere Bergmann-Azubis konnten dabei 

bereits zahlreiche Erfolge feiern und wertvolle Erfahrungen sam-

meln.

Viele unserer heutigen Fach- und Führungskräfte haben ihre be-

rufliche Laufbahn bereits bei uns begonnen. Darauf sind wir be-

sonders stolz und sehen darin die Bestätigung unseres Engage-

ments für die Ausbildung von morgen.
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IHK Top 
Ausbilder

Ausbilder 
des Jahres

Azubi-Themen-
woche 2015

EDEKA-Eigenmarken-
Challenge Hauptgewinn 
Spanienreise

EDEKA-
Mega-
Azubi

Der Ausbildungs- und Innovationspreis

EDEKA-Auszeichnung
Verantwortungsvolles 

Handeln



Begrüßung
neuer Azubis

2026

BEISPIELE FÜR 
DAS BUNTE  
AZUBILEBEN

AZUBI-Messen

Zukunftstag bei 
EDEKA Bergmann

Neuwieder  

Sommercamp: 1. Platz

Ausflug zum 
Kartoffelhof 
Strampe

Sieger der  

Azubi-Challenge: 

Hauptgewinn Reise 

nach Spanien

Apfelernte bei 
Palm's Appel 
– Azubi-Baum- 
patenschaft

Azubi-Besten-

ehrung

Belohnungsausflug 

zum Paintball

sind aus ihrer fernen 

Heimat in Indonesien, 

Pakistan und Nepal 

für die Ausbildung zu 

uns nach Lüneburg 

gekommen. 

Neue Azubis
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www.bohlsener-muehle.de-muehle.de
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Lebensmittel wertzuschätzen und zu retten, 

ist ein wichtiges Thema! Dank Bergmanns 

Partnerschaft mit „Too Good To Go“ können 

Sie mühelos Ihren Teil beitragen. Bestellen 

Sie Ihre „Too-good-to-go“-Tüten mit Lebens-

mitteln, die zwar nicht mehr für den offenen 

Verkauf, aber wunderbar zum Verzehr geeig-

net sind, zu einem unschlagbaren Sonder-

preis per App. Mehr Infos und Registrierung 

per „Too-good-to-go“-App.

n a t ü r l i c h u n v e r p a c k t

Ein besonderer Schwerpunkt liegt auf unserer plietsch! Unver-

packt-Abteilung, die es seit 2017 bei uns gibt. Gemeinsam mit dem 

Lüneburger Unternehmen plietsch! Einfach unverpackt! haben wir 

ein Einkaufskonzept geschaffen, das nachhaltigen Konsum einfach 

macht. In der Abteilung bieten wir ausschließlich unverpackte Bio-

Lebensmittel der regionalen Bohlsener Mühle an. Diese können in 

mitgebrachte oder vor Ort erhältliche Behälter abgefüllt werden. 

So lassen sich Verpackungen einsparen und zugleich hochwertige 

Bio-Produkte aus der Region genießen.

GREENIE-MEHRWEGTASCHE
Ökologisch wertvoll. Die Greenie-Mehrwegta-

sche kann im Markt für nur 1,50 Euro erwor-

ben werden. Sie besteht aus stabilen und 

recycelbaren Materialien wie z.B. Bio-Baum-

wolle oder recycelten PET-Flaschen. Der Clou: 

Mit der Greenie-Mehrwegtasche werden 

nicht nur Einkäufe umweltbewusst transpor-

tiert, sondern auch Waldgebiete in Mecklen-

burg-Vorpommern unterstützt. 

An Bergmanns Frischetheken 

können Sie die „REBOWL“ für 5 

Euro Pfand erwerben. Diese lässt

sich hier für den Mittagstisch sowie an 

der Salatbar nutzen. Die „REBOWL“ ist die 

nachhaltige, in Deutschland produzierte 

Alternativverpackung, mit der Sie nahezu 

alles Kulinarische praktisch und flexibel 

abfüllen sowie tropfsicher transportieren 

können. Auch für zu Hause praktisch, spülmaschinen- und mikrowellenfest. 

Dank Mehrwegsystem ist der müllfreie Kreislauf ein klarer Vorteil.

MEHRWEGFRISCHEBOX
Vor 10 Jahren 2016 waren die Bergmann-Märkte die Ersten 

in der Region, die eine Mehrwegfrischebox an der Bedien-

theke für Fleisch und Wurst einsetzten, um 

Verpackung einzusparen oder sogar 

zu vermeiden. Damals war die Idee 

so spektakulär, dass Meike Berg-

mann damit sogar auf dem Titelblatt 

des Hamburger Abendblattes war.

Zur Coronazeit konnte diese nicht 

mehr genutzt werden, aber inzwi-

schen hat sie sich wieder etabliert.

Verantwortung 
& umwelt

1.204 Tüten 

mit Lebens-

mitteln im 

Jahr 2025 

gerettet

Verantwortung ist für uns mehr als ein Schlagwort. Sie gehört fest zu 

unserem täglichen Handeln. Wiederverwendbare Einkaufstaschen, 

Klappboxen, Obst- und Gemüsenetze sowie Tiefkühltaschen helfen 

dabei, Verpackungsmüll zu vermeiden und Ressourcen zu schonen.

Dazu gehört auch, dass wir mit verschiedenen Maßnahmen an einer 

Reduzierung von Lebensmittelabfällen arbeiten. Schon seit Jahren 

unterstützen wir mit überschüssigen, noch verwertbaren Lebensmit-

teln die Lüneburger Tafel. Lebensmittel, deren Mindesthaltbarkeitsda-

tum abgelaufen ist oder frische Produkte, die nicht mehr verkäuflich 

sind, werden von den sogenannten Lebensmittelrettern sortiert und 

abgeholt. An allen Standorten, an denen die Initiative „Foodsharing“ 

in und um Lüneburg aktiv ist, holen ehrenamtliche Foodsharer diese 

Produkte ab und stellen sie an „Fairteilorten“ den Mitgliedern zur 

Verfügung.
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soziales 
Engagement
Wir von EDEKA Bergmann unterstützen gern, wo wir können. Als 

Lüneburger Familienunternehmen und Treffpunkt in der Region 

fühlen wir uns eng mit unserer Heimat verbunden. Deshalb ist es für 

uns selbstverständlich, Verantwortung zu übernehmen, zu helfen 

und gemeinsam mit unseren Kunden viel Gutes möglich zu machen.

Die Wege dafür sind vielfältig: Über die Pfandspenden können 

Kunden ihren Bon direkt am Automaten spenden, statt ihn einzu-

lösen. Die wechselnden Spendenzwecke werden vor Ort kommuni-

ziert, die Beträge gehen zu 100 Prozent an den jeweiligen Zweck. 

Auch Bildungs- und Ernährungsprojekte liegen uns am Herzen. Als 

Pate der EDEKA Stiftung begleiten wir Aktionen wie „Gemüsebeete 

für Kids“, bei denen Kita-Kinder erleben, wie Gemüse wächst, sowie 

„Mehr bewegen – besser essen“, das Grundschülern Ernährung, 

Bewegung und Verantwortung näherbringt. Unsere Auszubilden-

den entwickeln zudem eigene Projekte – vom gesunden Pausenbrot 

bis zu Verkaufsaktionen, deren Erlöse sozialen Einrichtungen zugu-

tekommen. Mit der Bio-Brotbox Lüneburg unterstützen wir Erst-

klässler dabei, den Wert eines guten Frühstücks kennenzulernen. 

Ergänzt durch Aufrunden an der Kasse und Tafelspenden entsteht 

so ein Engagement, das direkt in unserer Region ankommt und 

Menschen, Vereine sowie soziale Einrichtungen nachhaltig stärkt.

GESAMTSPENDENSUMME 
2025/2026

20.453,92 €  

Jährliche Unterstützung der 

Bio-Brotbox zum Schulstart

Pate des EDEKA Stiftungs- 

projekts „Mehr bewegen –

besser essen“ 

Pfandspende: Unterstützung 

für das internationale Sommer-

camp des CISV Lüneburg u. v. m.

„Kauf ein Teil mehr“ für die 

Lüneburger Tafel: Ladies Circle 56 

Lüneburg 

Pate des EDEKA Stiftungs- 

projekts „Gemüsebeete für Kids“

Spendenaktion fürs Tierheim  

und die Lüneburger Tafel
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Die Herstellungsbetriebe unserer regi

fest in unserer Umgebung verwurzelt. A

Definition regionaler Produkte fallen, s

Die Erzeugnisse unserer lokalen Partn

Anforderungen liegen. Bei der Herste

Umgang mit Zusatzstoffen gelegt. Au

verzichtet.

Mit unserer klaren Unterscheidung zw

Orientierung. So wissen unsere Kundi

Diese Transparenz stärkt das Vertrau

Rüschmeyer
Champignons

regionalE 
Produkte

Wir verstehen uns als Teil der 

Region und möchten mit unseren 

Regionalprodukten eine nachhal-

tige Beschaffung fördern. Dabei 

stärken wir die heimische Wirt-

schaft, unterstützen kleinere 

Betriebe und leisten durch kurze 

Wege zugleich einen wichtigen 

Beitrag zum Umweltschutz. Mit 

unseren regionalen Erzeugern 

und Herstellern pflegen wir 

langfristige, vertrauensvolle 

Partnerschaften.

Unsere Regionalprodukte stam-

men aus einem Umkreis von 

höchstens 80 Kilometern rund 

um Lüneburg. Monoprodukte 

bestehen vollständig, Mischpro-

dukte zu mindestens 95 Prozent 

aus Zutaten dieser Region. Auch 

Anbau, Erzeugung, Herstellung 

und Weiterverarbeitung finden 

innerhalb des festgelegten Radi-

us statt.

Darüber hinaus erfüllen die 

Produkte besonders hohe Quali-

tätsanforderungen, die deutlich 

über den gesetzlichen Stan-

dards liegen. Auf Zusatzstoffe 

wie Geschmacksverstärker 

und Konservierungsstoffe wird 

verzichtet. Nur Erzeugnisse, die 

diese klaren Kriterien erfüllen, 

kennzeichnen und bewerben 

wir in unseren Märkten als 

„Regionalprodukte“.

IN DER REGION – MIT DER RE
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egionalen Lieferanten befinden sich innerhalb eines Umkreises von 80 Kilometern und sind wie wir 

elt. Auch wenn ihre Produkte aufgrund einzelner formaler Vorgaben nicht vollständig unter unsere 

n, stehen sie diesen in Qualität, Frische und Sorgfalt in nichts nach.

artner überzeugen durch besonders hohe Qualitätsstandards, die deutlich über den gesetzlichen 

erstellung wird großer Wert auf ausgewählte Zutaten, bewährte Verfahren und einen bewussten 

 Auf Geschmacksverstärker, Konservierungsstoffe und vergleichbare Zusätze wird weitestgehend 

 zwischen „regionalen Produkten“ und „regionalen Lieferanten“ schaffen wir eine nachvollziehbare 

ndinnen und Kunden genau, woher die Produkte  stammen und wofür sie stehen. 

auen, das für uns die Grundlage einer langfristigen und verlässlichen Zusammenarbeit ist.

MIT DER REGION

11

regionalE 
Lieferanten
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Auf in die Zukunft mit 
Self-Checkout-Kassen 
und den Reinigungs

robotern Jürgen 
Cleansmann und 
Helene Wischer

Trendsortiment 

Koro & Proteine von ESN & More Nutrition

Bei EDEKA Bergmann bedeutet 

Innovationskraft vor allem auch, den 

Einkauf für unsere Kunden ange-

nehmer, vielseitiger, genussvoller 

und außergewöhnlicher zu machen. 

Deshalb entstehen immer wieder 

neue Ideen, die über das klassische 

Sortiment hinausgehen. Beson-

dere Frischeangebote, moderne 

Genusskonzepte und praktische 

Services schaffen mehr Auswahl, 

sparen Zeit und machen den Markt-

besuch zu einem echten Erlebnis. 

Ob die hochwertige Fleischreifung 

in unserem hauseigenen Dry-Ager 

im Loewe-Center, die in der Region 

einzigartige Frischfischbedientheke 

in der Saline, der Mittagstisch im 

SchlemmerEck oder frische Ange-

bote wie O-Saftpresse und Salat-

bars: Im Mittelpunkt steht stets 

der Nutzen für Bergmanns Gäste. 

Sie sollen entdecken, probieren, 

genießen und ihren Einkauf flexibel 

gestalten können. Mit Mut zu neuen 

Konzepten und einem offenen Blick 

für Wünsche entwickelt EDEKA 

Bergmann seine Märkte kontinuier-

lich weiter – nah an den Menschen 

und mit viel Gespür für modernen 

Service in jeder Generation.

Besonder- 
heiten

Große 

Fischfrisch-Theke

in der Saline

Eigener 

Dry-Ager im 

Loewe-Center
Granatapfel-

saft-maschine

SchlemmerEck in der Saline für 

Mittagstisch und Events

Saftpresse

Salatbar

Begehbarer Kühl(t)raum für 

kalte Getränke

Sushi von

13



für jedermann –  
seit GenerationenEvents
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FREITAG

SALINE ADENDORF

SONNTAG

23. August 2026 
bei der Kirchwegsause

21. August 2026 
in den Märkten 

• �sind wir mit einem eigenen  
Stand auf dem Marktplatz  
dabei

• �Wein, Voelkel-Schorle &   
Verkostung von Früchten  

von San Lucar aus Spanien  

• Raffaello-Giotto-Roadshow GEWINNSPIEL: 
HAUPTPREIS

eine Reise für 2 

Personen nach  

Spanien

75 €

Taste the SUN

unsere 
Nächsten 
Menüabende

Deutschland
Reise
5. November 2026 

18:30 Uhr 

in der Saline

Regionaler Heidegruß
6. Oktober 2026 

18:30 Uhr 

in der Saline

Jubiläumsmenü
20. August 2026 

18:30 Uhr 

in der Saline

59 €

69 €

Schlemmer-abend
10. November 2026 

20 Uhr 

in der Saline

Karten ab sofort  

direkt bei uns im  

SchlemmerEck erhältlich!

39 €

Wald-&-Wiesen-menü
27. Oktober 2026 

19 Uhr 

im Loewe- 

Center

SAMSTAG

22. August 2026 
Jubifest 

• �Coca-Cola labelt Wunsch- 

namen auf eigene Flaschen  

• �Der De-Beukelaer-Prinz liest  

den Kindern Geschichten vor

• �Hüpfburg der Sparkasse

• �Bratwurst und  

Airfryer-Spezialitäten

• �Hüpfburg und 

Axtwerfen

• �Bratwurst und 

Pommes  

von der Feuerwehr

• �Bier von Dachs

• �Wein, Schorle & mehr

AB 16 UHR  
mit Livemusik

GEWINNSPIEL:
HAUPTPREIS

ein Grill und  

ein Airfryer

GEWINNSPIEL:
HAUPTPREIS

PlayStation 5 

Digital Edition

69 €

Wir feiern Unser 75. Jubiläum  
vom 20. bis 30. August mit verschiedenen Events 

für unsere treuen Kunden und Gäste!

SALINE, AB 10 UHR
LOEWE-CENTER

30. August 2026  ab 13 Uhr

ELMER WIESN 
• �Sitzplatzreservie-

rungen ab sofort im 

Loewe-Center

•  �Hüpfburg der Sparkasse

•  �Livemusik von den 

SONNTAG

22. August 2026 
Parkplatzfest 

BARENDORF, AB 13 UHR

SAMSTAG

GEWINNSPIEL:
HAUPTPREIS

ein Mini-Kühl-

schrank
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WIR SAGEN DANKE!

IHRE MEIKE BERGMANN

Seit 75 Jahren halten Sie, liebe Kunden, uns die Treue und 

füllen unsere Märkte mit Leben. Einige kauften bereits bei 

meinen Großeltern ein, später bei meinen Eltern und heute 

bei mir und unseren Teams. Das macht uns sehr stolz, 

dankbar und mich vor allem demütig. Unsere gemeinsame 

Geschichte lebt von Ihren Erlebnissen, den Gesprächen 

im Markt und den gemeinsamen Aktionen. Wir freuen uns 

sehr, dass so viele unsere Aktionen zu schätzen wissen 

und zu unseren begeisterten Stammgästen bei Events und 

Menüabenden zählen. Herzlichen Dank für Ihre Treue und 

Verbundenheit in den ganzen Jahren, wir haben uns Eini-

ges einfallen lassen für unsere Jubiläumstage und werden 

alles dafür tun, dass wir auch noch ein 100. Jubiläum feiern 

werden!

DONNERSTAG

20. AUGUST 2026 - JUBILÄUMSTAG 

In allen unseren 4 Märkten!

* Diesen können Sie bei Ihrem nächsten 

Einkauf ab 30 € einlösen. Ohne Pfand, Tabak-

waren, Zeitschriften, Bücher, Tchibo-Artikel, 

Depot-Artikel, Handykarten und Gutschein

karten. Barauszahlung nicht möglich!

5 Euro
Einkaufsgutschein*

Immer am Donnerstag 

erhalten Sie ab einem  

Einkaufswert von 75  € 

einen 5-€-Gutschein.

IN DER SALINE
SÜLFMEISTERSTR. 3
21335 LÜNEBURG
TEL. 0 41 31 / 74 95 0
MO. - SA., 7.30 - 21 UHR

IM LOEWE-CENTER 
WULF-WERUM-STR. 2 
21337 LÜNEBURG
TEL. 	 0 41 31 / 22 36 72
MO. - FR.,  7.30 - 21 UHR
SA.,  	            7.00 - 21 UHR

IN ADENDORF
VON-STAUFFENBERG-STR. 1A
21365 ADENDORF
TEL. 	 0 41 31 / 18 01 40 
MO. - SA., 7 - 20 UHR

IN BARENDORF
LÜNEBURGER STR. 2A 
21397 BARENDORF
TEL. 	 0 41 37 / 14 08 
MO. - SA., 7 - 20 UHR

  EDEKABergmann 

www.EDEKA-bergmann.de

Sektempfang 
in allen Märkten

� 19,51 % auf jeden 

Einkauf an unseren 

Bedientheken
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