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HVEM ER MORTEN
KRAGH-S@RENSEN?

Morten hjeelper virksomheder med at udnytte potentialet i
kommunikation, positivt samspil og strategisk forhandling.

Han arbejder for at skabe en laerende kultur, hvor strategi,
vaerdier og mal danner grundlag for bade interne og eksterne
interaktioner. ‘

Udover at vaere en af Danmarks mest efterspurgte 7
kommunikations- og forhandlingseksperter bidrager Morten med
strategisk radgivning, ledercoaching og bestyrelsesarbejde.
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TEMAER OG
FORMAT

Gennem inspirerende eksempler, dialog og
ovelser leerer deltagerne at forstd, anvende og
mestre konkrete forhandlingsteknikker, der kan
bruges direkte i hverdagen - bade internt og
eksternt.

Varighed: 2 timer

Hvad er forhandling?
En ny forstaelse af forhandling - fra kamp til samarbejde.
Leer at taenke i interesser og ikke kun standpunkter.

Vinder-mindset
Saet ambitiose mal, forsta din egen smertegraense, og
leer at forhandle s& begge parter far mere.

Hvordan du forbereder dig
Laer at seette klare mal, forsta modpartens perspektiv og
veelge den rigtige strategi.

Teknikker der virker

Brug labeling, kalibrerede spergsmal og praecise
abninger til at fa mere uden at presse - og byg relationer
samtidig.
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UDBYTTE FOR
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Bedre kommunikation @get tillid og @get bundlinje gennem
internt og eksternt faerre konflikter samarbejdende
forhandling
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PRIS

Foredrag:
25.000,-

Pris er eksklusiv. moms.
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