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PPC
Kampanie Google Ads 

Kampanie Meta Ads 

Kampanie Eksportowe 

Kampanie TikTok Ads 

Kampanie LinkedIn Ads 

Kampanie Bing Ads 

Audyt PPC 

Social media
Zarządzanie profilami 

Kampanie promocyjne

Strategia komunikacji

Audyt profili

SEO
Pozycjonowanie stron 

Pozycjonowanie sklepów 
internetowych  

Content Plany SEO 

Programmatic SEO 

Link building 

Migracje SEO 

Audyt SEO 

Marketing automation
Audyt Marketing Automation

Marketing Automation 

Email marketing 

Analityka
Wdrożenie Google Analytics 4 

Wdrożenie cookie baner 

Wdrożenie consent mode 

Audyt analityki 

Nasze usługi



Misja
W świecie cyfrowym, który podlega ciągłym zmianom i rozwija się z każdym rokiem coraz szybciej, chcemy 

być stabilnym i zaufanym partnerem dla naszych klientów.

Chcemy inspirować, wykorzystywać nowe narzędzia, szukać nowych 

dróg rozwoju – opierając się na danych i doświadczeniu –

dostarczając realną, policzalną wartość.



SYNTEZA

WNIKLIWOŚĆ

PROFESJONALIZM

ODWAGA

ADAPTACYJNOŚĆ
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i WNIKLIWOŚĆ

PROFESJONALIZM

ADAPTACYJNOŚĆ

ODWAGA

Wierzymy, że prawdziwa siła tkwi w łączeniu perspektyw. Dane i intuicja, logika i kreatywność, obserwacje i 
doświadczenia. Zestawiamy różne punkty widzenia, by tworzyć spójne i trafne rozwiązania.

Zależy nam, by zrozumieć, zanim zaproponujemy. Patrzymy głębiej, analizujemy dokładniej, dostrzegamy
zależności tam, gdzie inni widzą tylko dane. Nasza staranność i eksperckość to fundament trafnych decyzji.

Działamy z szacunkiem do procesu, ludzi i jakości pracy. Mamy plan, trzymamy się go, ale myślimy realistycznie. Cenimy 
partnerskie podejście i konsekwencję. Profesjonalizm to dla nas rzetelność w działaniu i świadomość celu.​

Jesteśmy pewni, że postęp wymaga zaangażowania - intelektualnego, technologicznego i osobistego. Zmieniamy 
perspektywę i uczymy się, bo adaptacyjność to nie tylko reakcja na zmianę, ale i gotowość, by ją współtworzyć.​

Nie boimy się myśleć inaczej. Kiedy trzeba – kwestionujemy schematy, szukamy lepszych rozwiązań. Jesteśmy otwarci na 
feedback i mówimy szczerze. Odwaga to gotowość do działania z odpowiedzialnością i inicjatywą.​



prowadzenia działań digital 360 dla topowych marek w Polsce

i na świecie (BRW, Volvo, Gandalf, Answear, Chocolissimo)

tworzenia nowych produktów mających przełożenie na życie milionów 

użytkowników

audytów działań marketingowych na poziomie pojedynczych brandów, 

spółek a także korporacji operujących na wielu rynkach

doceniani przez branżę jurorzy i współtwórcy branżowych konkursów

Numbersi
to dekady
doświadczeń
w zakresie:



Naszą skuteczność 
potwierdzają 
nagrody i nominacje 
zespołu:

Effie Awards

Google Premier Partner Awards

European Search Awards

Performance Marketing Diamonds

E-commerce Polska Awards



Jury i współtworzenia najbardziej prestiżowego konkursu 

marketingowego Effie Awards

Jury i współtworzenie konkursów branżowych dla e-commerce 

Performance Marketing Diamonds, E-commerce Polska Awards

Konferencji I  marketing, Golden Marketing Conference,

Puls Biznesu, SEM KRK

Szkoleń i prelekcji w ramach projektu Szkoły Gospodarki Cyfrowej

w zakresie crossborder Izby Gospodarki Elektronicznej

Oraz aktywnej współpracy w ramach Izby Gospodarki Elektronicznej

Naszą ekspertyzę 
potwierdzają 
zaproszenia do:



Nasze doświadczenie

Połowa naszych klientów to marki z sektora e-commerce, a 40% 
to biznesy B2B* - od dynamicznie rozwijających się sklepów 
internetowych po duże, ugruntowane brandy. Dzięki temu 
możemy skutecznie wspierać różnorodne modele biznesowe i 
precyzyjnie dopasowywać strategie do specyfiki każdej branży. 

(*stan na listopad 2025)



Działamy globalnie

Mamy doświadczenie w działaniach SEO i PPC na wielu rynkach od Europy po 

najdalsze zakątki świata. 

Działamy na ponad 30 rynkach – od Europy po Bliski Wschód.

Obsługujemy m.in.: Polskę, Niemcy, Wielką Brytanię, Hiszpanię, Włochy, kraje 

bałtyckie, Bałkany oraz rynki arabskie (m.in. Arabia Saudyjska, Katar, Kuwejt).



Nagrodzeni
przez Media Marketing

W raporcie z lipca 2024 przygotowanego w wydaniu "Agencje

Marketing Services 2024” opublikowanego przez Media Marketing

Polska zostaliśmy przez naszych Klientów ocenieni:

powyżej średniej we wszystkich kategoriach. 



Trzykrotnie
wyróżnieni na
„mistrzostwach
Polski w marketingu”



Zapraszamy klientów 
na eventy branżowe, 
w których bierzemy 
udział



To dowód naszej ekspertyzy w kampaniach Google Ads. Dostarczamy jakość, która 

napędza sprzedaż i realny rozwój biznesu.

Jakie korzyści daje nam ten status? 

• Dostęp do nowości Google Ads przed ich oficjalnymi premierami,

• Dedykowane wskazówki, którzy pomagają zwiększać efektywność kampanii 

prowadzonych dla naszych klientów

• Możliwość uczestnictwa w zamkniętych wydarzeniach i rozmowach 

z liderami branży!

Mamy status Google 
Premier Partner 2025



Status Meta Media Certified Company potwierdza, że nasz zespół posiada 

oficjalnie zweryfikowaną wiedzę w zakresie:

• planowania i zakupu mediów w ekosystemie Meta,

• analizowania potrzeb reklamodawców i tworzenia skutecznych strategii,

• prowadzenia, mierzenia i optymalizowania kampanii na Facebooku, 
Instagramie i innych platformach Meta,

• wykorzystywania najnowszych narzędzi i danych do zwiększania efektywności 
działań reklamowych.

To certyfikat przyznawany firmom, które mają sprawdzonych specjalistów z 
aktualnymi certyfikatami Meta — nie tylko „zdane testy”, ale realne kompetencje 
poparte wynikami.

Mamy status Meta Media 
Certified Company



OFERTA WSPÓŁPRACY

CO KLIENCI 
MÓWIĄ O NAS?
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Projekt:

https://www.vitkac.com/pl  

Branża:

Fashion

Zakres obsługi:

• Obsługa 360 w Polsce i na rynkach zagranicznych 

płatne działania reklamowe Google Ads, Meta 

Ads, Bing Ads, SEO, Marketing Automation, 

analityka

https://www.vitkac.com/pl
https://www.vitkac.com/pl
https://www.vitkac.com/pl
https://www.vitkac.com/pl
https://www.vitkac.com/pl
https://www.vitkac.com/pl
https://www.vitkac.com/pl
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Projekt:

https://www.isprzet.pl/ 

Branża:

Budownictwo

Zakres obsługi:

• Kampanie Google Ads i Meta Ads kierowane do 

firm z branży budowlanej, mające na celu 

sprzedaż produktów poprzez stronę 

internetową i generowanie leadów do obsługi 

przez dział handlowy

https://www.isprzet.pl/
https://www.isprzet.pl/
https://www.isprzet.pl/
https://www.isprzet.pl/
https://www.isprzet.pl/
https://www.isprzet.pl/
https://www.isprzet.pl/
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Projekt:

 https://www.donedeliveries.com/quoteandgo 

Branża:

Transportowa

Zakres obsługi:

• Rozbudowane wsparcie analityczne (tworzenie 

niestandardowych, rozbudowanych raportów łączących 

dane z CRM klienta i danych

z Google Analytics w Looker Studio)

• Kampanie Google Ads prowadzone na rynkach PL i FR

https://www.donedeliveries.com/quoteandgo
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Projekt:

https://chocolissimo.pl/ 

https://chocolissimo.sk/

https://chocolissimo.cz/ 

https://www.chocolissimo.de/ 

Branża:

Spożywcza

Zakres obsługi:

• Wielokanałowe kampanie reklamowe realizowane w Polsce 

oraz na rynkach DE, SK i CZ

• Działania marketing automation

• Doradztwo e-commerce

https://chocolissimo.pl/
https://chocolissimo.pl/
https://chocolissimo.pl/
https://chocolissimo.pl/
https://chocolissimo.pl/
https://chocolissimo.sk/
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Projekt:

https://www.apaczka.pl/  

https://www.sendit.pl/ 

Branża:

KEP

Zakres obsługi:

• Strategia marki i komunikacji dla Apaczka (B2B) i Sendit 

(B2C)

• Koncepcja kreatywna dla platformy komunikacji oraz 

wdrożenie koncepcji na poziomie egzekucji graficzneji 

coprywriterskiej: copy i kreacja do kampanii 

performance, wizerunkowych i szablonów mailowych. 

projektowanie landing page, przygotowanie klipu video 

dla kampanii świadomościowej emitowanej na Youtube

https://www.apaczka.pl/
https://www.sendit.pl/
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Projekt:

https://pasiekalyson.pl/

Branża:

Gospodarstwo pasieczne (produkcja i sprzedaż 

produktów pszczelich, np. miód)

Zakres obsługi:

• Pozycjonowanie strony internetowej

• Kampanie reklamowe w Google Ads i Meta Ads

• Newslettery

• Marketing automation

https://pasiekalyson.pl/
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Projekt:

https://www.bidfood.pl/

Branża:

HORECA 

Zakres obsługi:

• Prowadzenie kampanii płatnych na platformach Meta 

Ads oraz Google Ads

• Generowanie wartościowych leadów

• Analiza efektywności działań, zwiększanie liczby 

użytkowników na platformie

• Monitoring wyników sprzedaży

• Rekomendacje dotyczące optymalizacji kampanii

https://www.bidfood.pl/
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Projekt:

https://wadowscy.pl/

Branża:

Motoryzacyjna

Zakres obsługi:

• Analiza rynku, monitoring konkurencji

• Tworzenie nowych rozwiązań i niestandardowych 

strategii marketingowych

• Działania SEO i reklama płatna

• Wsparcie merytoryczne w zakresie realizacji kampanii 

oraz strategii marketingowych

https://wadowscy.pl/
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Projekt:

https://zeltech.pro/

Branża:

Ekstrudowanie (wytłaczanie) tworzyw sztucznych

Zakres obsługi:

• Przygotowanie nowoczesnego projektu strony 

internetowej i analiza konkurencji

• Optymalizację SEO, mającą na celu poprawę pozycji 

strony w wyszukiwarkach oraz zwiększenie ruchu 

organicznego

• Tworzenie i prowadzenie kampanii płatnych w Google 

Ads

• Projektowanie materiałów marketingowych i 

zapewnienie spójności wizualnej marki

https://zeltech.pro/
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Projekt:

https://corotop.com.pl/

https://roofchallenge.eu/

Branża:

Budowlana (z naciskiem na produkty dachowe)

Zakres obsługi:

• Prowadzenie kampanii Google Ads oraz Meta Ads dla 

dwóch serwisów internetowych

• Optymalizacja widoczności stron internetowych oraz 

poprawa skuteczności kampanii reklamowych

• Współpraca przy dostosowywaniu działań 

marketingowych do specyficznych potrzeb klienta.

• Raportowanie wyników działań oraz analiza 

efektywności.

https://corotop.com.pl/
https://roofchallenge.eu/


Jak pracujemy?

Mediaplany
Przed rozpoczęciem

każdego miesiąca 

przygotowujemy mediaplany

z rekomendowanymi budżetami i 

kanałami, wynikającymi

z przyjętej strategii.

Bieżące statusy
Raz na dwa tygodnie 

spotykamy się na statusie 

operacyjnym, w trakcie 

którego podsumowujemy 

bieżące wyniki i planujemy 

działania po obydwu stronach.

Raport online
Do Waszej dyspozycji jest 

dostępny online raport ze 

współpracy, prezentujący 

najważniejsze wskaźniki 

biznesowe dzień po dniu.

Dwa razy w roku spotykamy 

się offline, żeby podsumować 

ze strategicznej perspektywy 

zakończony okres

i zaplanować kolejny.

ClickUp



Jak pracujemy?

Mediaplany
Przed rozpoczęciem każdego 

miesiąca przygotowujemy 

mediaplany z rekomendowanymi 

budżetami i kanałami, wynikającymi z 

przyjętej strategii.

Bieżące statusy

Raz na dwa tygodnie spotykamy się 

na statusie operacyjnym, w trakcie 

którego podsumowujemy bieżące 

wyniki i planujemy działania po 

obydwu stronach.

Raport online

Do Waszej dyspozycji jest dostępny 

online raport ze współpracy, 

prezentujący najważniejsze wskaźniki 

biznesowe dzień po dniu.

Miesięczny raport

Po zakończeniu miesiąca,

do 10 dnia kolejnego, przygotowujemy 

rozbudowany

raport wraz z rekomendacjami.

ClickUp

Projekt możemy prowadzić

z wykorzystaniem ClickUp – narzędzia 

do pracy projektowej, umożliwiającego 

gromadzenie wiedzy o projekcie i 

przypisywanie zadań.
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Katarzyna Partyka

Customer Success Director

katarzyna.partyka@nbrs.pl

+48 535 575 073
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