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AKADEMIE-KURS -
HONORAROPTIEMIERUNG

Nancy Rothe Steuerberatung

\/ Lohnbuchhaltung:
Honorar nahezu verdoppelt

\/ FiBu & Jahresabschlusse:
Honorarerhéhung um bis zu 200 %

\/ Weniger Diskussionen und héhere
Zahlungsdisziplin

Die Nancy Rothe Steuerberatung
ist eine inhabergefuhrte Kanzlei
im l&dndlichen Raum in
Habichtswald, die sich auf die
Betreuung kleiner
Handwerksbetriebe und
Einkommensteuer-Mandate
spezialisiert hat. Seit Anfang 2024
fuhrt Nancy Rothe die Kanzlei
eigenstandig.
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90 Tage Laufzeit

AKADEMIE-KURS “HONORAROPTIMIERUNG”

Ausgangssituation

Nancy hatte den Akademie-Kurs “Kanzleiunternehmer” der newgen
AG bereits absolviert, als sie wéhrend eines wochentlichen LIVE-Calls
merkte: Auch beim Thema Honorar Iduft etwas grundlegend falsch.
Zwar bestand schon Idnger der Wunsch, mit festen Leistungspaketen
und transparenter Kommunikation zu arbeiten — doch an der
konkreten Umsetzung haperte es. Nancy selbst war weiterhin stark
im operativen Tagesgeschdft eingebunden.
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Herausforderung

Die zentrale Frage lautete:
"Wie kann ich meine Leistungen endlich so bepreisen, wie
sie es wert sind?”

Trotz langjdhriger Mandatsbeziehungen und hoher fachlicher
Qualitat hat sich bei Nancy eine wachsende Unzufriedenheit
breit gemacht. Die Abrechnung nach der
Steuerberatervergiitungsverordnung (StBVV) - meist auf
Mindestsatz-Basis — wurde den tatsdchlichen Leistungen
nicht gerecht. Viele Tatigkeiten blieben unterbewertet, der
wirtschaftliche Ertrag hinkte dem Aufwand hinterher.

Losungsweg

Im Akademie-Kurs "Honoraroptimierung fur Profis” fand Nancy
den passenden Rahmen fur ihren Wandel:
 Entwicklung klarer Leistungspakete (z. B. im Lohnbereich)
e EinfUhrung einer Einkommensteuer-Preisliste
e Entwicklung von Argumentationsketten
e Enge Begleitung durch Coaches bei Formulierung &
Umsetzung

Nancy setzte viele Inhalte bereits wdhrend des Kurses aktiv
um. lhre Motivation: "Wenn ich es jetzt nicht mache,
mache ich es nie."

Ergebnis & Wirkung

Durch die Umstellung auf neue Honorarmodelle verlor
Nancy zwar drei Mandate. Alle anderen
Bestandsmandanten akzeptierten die Preisanpassung —
und erkannten den Wert der Leistung dahinter. Gleichzeitig
melden sich kontinuierlich neue Mandanten bei der
Kanzlei, die gezielt mit Nancy zusammenarbeiten méchten.
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Konkrete Ergebnisse in Zahlen
\/ Lohnbuchhaltung: Honorar nahezu verdoppelt

\/ Fibu & Jahresabschluss: Honorarerhéhung um bis zu +200 %

\/ Einkommensteuer: Preisliste sorgt fur Klarheit & Effizienz

\/ Nebeneffekte: Weniger Diskussionen, héhere Zahlungsdisziplin
und selbstbewusst gefuhrte Gesprdche

DAS SAGT NANCY ROTHE

1. 8.6.6.6 ¢

Ich hatte nie gedacht, dass die
Mandanten das so akzeptieren. Heute
weifd ich: Wenn einer geht, kommt ein
anderer. Ich kann endlich sagen, was
meine Leistung wert ist — und das fuhlt
sich verdammt gut an.’




