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Presentauon de Julie et Vineent
W Oty O EUssl W\a peconlerston !



Notwre earriéMtait tr\aeée :

On a fait des études apres le BAC,

On a été stagiaires, puis salaries,

EXPLOITES par des patrons qui profitaient de notre jeunesse pour nous payer peu,
On travaillait 70h/semaine,

Pour O reconnaissance

Difficile de se projeter dans une future
vie de parents...
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Les erreurs gu’'on a{ i\aites :

On a d'abord essayeé de devenir "influenceurs" sur les réeseaux dans le domaine de la santé et du sport
sous "VEGGIE FIT CHALLENGE",

Sauf qu'on a vu que ca prendrait du temps et beaucoup d'efforts avant de se générer des revenus...
| ' | . .- =

| i }
veggiefitchallenge [l contacter -2 - _, |

239 publications 3,932 followers 1,312 suivi(e)s

11 Vincent & Julie

Blog personnel

‘&' Transfo. physiques en cours
3t Objectif : corps musclé
~Veqggie- Fitness-Interviews
Sponsor @bulkpowders_fr
#bayesianbodybuildingfrance
Nos liens &4
linktr.eefveggiefitchallenge

Suivile) par vincent.motsch

Blogging
Dropshipping

Créer un business complique, qui
prends du temps...

Closer Evolution © 2024 - 2025



MALIS on a toujours détesté la vente.
On n'aurait jamais pensé un jour vendre parce que pour nous vente = manipulation.

On pensait qu'il fallait avoir du "bagou" pour €tre un bon vendeur.
On pensait qu'il fallait étre né commercial pour avoir du succes.

Vincent était timide au teléphone et pensait qu'il n'arriverait pas a dépasser sa timidite.
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LEONARDO DiCAPRIO

«MARTIN SCORSESE e

HE WOLF |

LL STREET



N

On s'est vite passionnes par trouver des méthodes pour se faire de I'argent, étre libres,
arréter d'échanger notre temps contre de I'argent et on passait notre temps a regarder
des videos youtube ou lire des livres.

LA S%NNE
b 4HEURES

Travaillez moins,

REFLECHISSEZ ET DEVENE: L[S 5

BLESSURES

QUi EMPECHENT DETRE

gagnez plus
et vivez mieux !

S0i-MEME
1

N 5

Cun des best-sellers los plus influeals de does bes toas
veed 4 plut de 6 mxllions ' earepimrey dans le monge !
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LEton a deeou\gﬂ le(Closmg j

Et Dan Lok qui nous a fait comprendre que vendre avec ethique

était possible. Et que notre intérét n°l devait étre le prospect avant
tout.

Vendre avec les méthodes du Closing c'est AIDER / GUIDER le
prospect a SE choisir.

Plutot que de le pousser vers le produit / service.

C'est un peu comme si on était des guides pour ce prospect qui a
des doutes, des peurs et des blocages jusqu'au moment ou il vous a
au tel !

On s’est formes chez Dan Lok, puis chez plein d’autres :
e Eli Wild,
e Jeremy Miner,
e Romain Bouvet,
e Cole Gordon,
e Bastiaan Slot.
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Vincent s'est formeé en Aot 2018 et moi en Janvier 2019.

Le Closing nous a treés vite permis de dépasser nos anciens revenus, de MOINS travailler (que 70h/semaine), de
VOYAGER et de travailler depuis la maison !
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On a commence dans un tout petit bureau de 15 m carre,

On a tout de suite été sollicités par des infopreneurs pour leur fournir des Closers ET pour les gérer au quotidien.

danlok @ Contacter  +

DANLOK ©  DANLC

3,949 publications 1.8M followers 307 suivi(e)s

DAN LOK “King Of High Ticket"
! CEO of $100 Million+ Consulting Enterprise
«~ We Help Experts Build Empires

Want To Get More High Ticket Sales?
high-ticket.danlok.linkfinstagram-shop

DAN LOK

g} par celia_petrissans, jayshetty, omtddigital3.0 o1 12 autres personnes

DAN LO|
lll:.i.JI IEEI\ I'I:'I' - Ld(
MASTERY l
HOW TO SELL MORE HIGH TICKET %gﬁ" % 'T—C .

PRODUCTS AND SERVICES WWW.HIGHTICKETMASTERYLIVE.COM

Dan Lok @
@0an ok o
- — ik i A APROPCS
Fram Minarity Te il T L

| TR GRS

ACCUEIL

THE DAN LOK STORY

40°YEARS IN COUNTING
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Eton a pu se })mietélt

Je suis tombeée enceinte en 2019 et aujourd'’hui nous avons Luka & Zoé qui partagent notre vie et notre quotidien...

T

ASUS Zenfone )
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On a travaill&ree :(\

&

Julien MUSY Eric BEHANZIN Laura MABILLE Franck ROCCA Emmanuelle GAGLIARDI

Chloé BLOOM Sebastien TEDESCO Stephane COZZO Mathieu DOUMALIN
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Des difiieultég\gn 21(1 Q eu pleily

Des clients qui nous forcaient a utiliser un script “pushy”,

Des clients avec lesquels on a jamais vraiment bosse a cause du manque de leads,
Des clients qui nous ont “vire” alors que tout fonctionnait bien,

Des déceptions / des changements de plans,

Etc...
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(e qui iait qu&m a réussi...

e On s’est concentrés uniquement sur le PLAN A : le Closing,
e On m’avait pas de plan B,
e Hors de questions de retourner dans le salariat !
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0 ans apres...

Julie & Vincent, 35 ans, heureux parents de Luka &
Z0¢é,

Avons génere plusieurs millions d'€ de CA pour nos
clients,

Et aujourd'hui, nous co-gérons lI'organisme de
formation Closer Evolution,

Nous sommes certifiés Qualiopi (gage de qualité),

Nous avons forme plus de 900 personnes a se
reconvertir dans le Closing et I'entreprenariat.
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