
Un monde d ‘opportunités !
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PDF en bonus

Les secrets de la vente
digitale



Nos clients : qui sont-ils ?
Et que peut-on vendre ?
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Toute entreprise qui a un produit / un service à vendre ! 

Entreprise classique...
Infopreneur...
Agences digitales...
Coachs / Mentors...

Produits chers (High Ticket)...
Produits peu chers (Low Ticket)...

Closer Evolution © 2024 - 2025

Que peut-on vendre ?
Qui sont nos clients ?
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Trouver un client rapidement
Les étapes rapidement 
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Etape 1 : être au clair sur ce qu’on veut vendre 
On définit ce qu’on veut vendre, 
Qui on veut aider, 
Et surtout notre proposition de valeur ! 

Etape 2 : on est présent (e) sur 1 réseau social 
On doit réseauter (ajouter des gens, liker, commenter...), 
On doit publier : 2x/semaine
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rapidement !
Trouver son client
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Etape 3 : on doit se rendre visible 
On fait une vidéo de présentation qui donne envie de bosser
avec nous, 
On relance des potentielles entreprises intéressantes

Etape 4 : on qualifie un potentiel client au téléphone
On lui pose un maximum de questions pour être “sûr” de
bosser avec le bon client !
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rapidement !
Trouver son client
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Chez Closer Evolution on vous aide aussi à travers les
opportunités qui viennent à nous !
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rapidement !
Trouver son client
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Nous ne cherchons pas les opportunités pour vous ! 
Mais voici le nombre d’entreprises qui sont venues à nous jusqu’à
ce jour... 

Il y a environ 30 entreprises/mois qui
viennent à nous et on en disqualifie
entre 5 et 10.
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rapidement !
Trouver son client
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