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Einleitung

Offentliche Ausschreibungen bieten lukrative Geschaftsmoglichkeiten. Doch viele Unternehmen
scheitern schon frihzeitig aufgrund vermeidbarer Fehler. Dieses Whitepaper zeigt Ihnen die zehn
haufigsten Fehlerquellen im &ffentlichen Vergabeverfahren und gibt Ihnen konkrete
Handlungsempfehlungen, wie Sie diese vermeiden kénnen.
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O1 Kein Radar

UnregelmaBige Recherche der Auftragsbekanntmachungen

Beispiel

Ein mittelgroBer IT-Dienstleister hat automatisierte Alerts eingerichtet, aber nur auf TED.
Eine regionale Vergabeplattform flir eine gréBere Stadt wird nicht (iberwacht. Ein
wertvoller Auftrag zur Digitalisierung einer Behdérde wird verpasst, da die Ausschreibung
ausschlieBlich dort publiziert wurde.

Bidpoint.ai scannt Gber 100 Portale lickenlos flr Sie

Kritische Fragen:

e Haben Sie Prozesse implementiert, um regelmaBig relevante Portale zu tberprifen?
e Wie zuverlassig funktioniert bei lhnen die Identifikation neuer relevanter Ausschreibungen?
e |[st sichergestellt, dass keine relevante Plattform tbersehen wird?

Hinweise zur Vorgehensweise:

e Richten Sie automatisierte Benachrichtigungen fiir neue Ausschreibungen ein.
e Nutzen Sie spezialisierte Ausschreibungsportale (z. B. DTAD, TED).

Rechtliche und strategische Empfehlungen:

e Eine rechtzeitige Sichtung sichert frihzeitige Handlungsfahigkeit.
e Stellen Sie Ressourcen fir die permanente Beobachtung bereit.
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02 Blindes Lesen

Oberflachliche Priifung der Auftragsbekanntmachung

Beispiel

Ein erfahrenes Bauunternehmen liest die Bekanntmachung zwar sorgfaltig, (ibersieht
Jjedoch eine wichtige Klausel zu den Mindestanforderungen an Referenzen. Erst kurz vor
Angebotsabgabe stellt sich heraus, dass keine passende Referenz vorhanden ist — zu
spdat flr eine rechtzeitige Korrektur.

Bidpoint.ai extrahiert lickenlos alle Anforderungen fle Sie und warnt Sie vor Licken

Kritische Fragen:

e Sind Eignungskriterien und Anforderungen vollstandig und klar nachvollziehbar?
e Sind Fristen und Modalitaten eindeutig kommuniziert?

Hinweise zur Vorgehensweise:

e Erstelle Checklisten, um Ausschreibungen systematisch zu prufen.
e Dokumentiere Auffalligkeiten sofort.

Rechtliche und strategische Empfehlungen:

e Klare offene Fragen friihzeitig mit der Vergabestelle.
e Rige erkannte VerstoBe unverziglich (Fristen beachten).
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03 Stillschweigen

Akzeptieren unklarer oder rechtswidriger Bekanntmachungen

Beispiel

Ein Ingenieurbliro entdeckt widersprichliche Angaben zu den Anforderungen an
technisches Personal in der Ausschreibung. Statt rechtzeitig eine Riige einzureichen,
entscheidet es sich, abzuwarten. Spéter stellt sich heraus, dass andere Unternehmen
gerligt hatten, und die Vergabestelle die Frist verldngerte — das Ingenieurbliro erfédhrt dies
zu spat und verliert seinen Vorteil.

Bidpoint.ai erkennt mégliche Fehler und klart Sie Gber lhre Méglichkeiten auf

Kritische Fragen:

e Sind Unklarheiten oder Rechtswidrigkeiten erkennbar?
e Wurden Bedenken schriftlich festgehalten und kommuniziert?

Hinweise zur Vorgehensweise:

e Kontaktiere umgehend die Vergabestelle und bitte um Klarung oder Korrektur.
e Nutze offizielle Korrekturformulare (EU-Formulare).

Rechtliche und strategische Empfehlungen:

e VergaberechtsverstéBe missen bis zur Angebotsfrist gerligt werden (§160 GWB).
e Setze angemessene Fristen fir eine Antwort durch die Vergabestelle.
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04 Unterlagen-Lucke

Unvollstandige Priifung der Vergabeunterlagen
Beispiel

Ein groBes Beratungsunternehmen analysiert ausfiihrlich die Vergabeunterlagen,
libersieht jedoch, dass ein explizit verlangtes Formular zur Datenschutz-Einhaltung fehlt.
Das Unternehmen wird aufgrund formaler Unvollstédndigkeit trotz fachlich
herausragendem Angebot ausgeschlossen.

Bidpoint.ai kann erkennen, dass relevante Dokumente fehlen und Sie darauf hinweisen

Kritische Fragen:

e Sind die Unterlagen vollstandig und widerspruchsfrei?
e st die Leistungsbeschreibung eindeutig und produktneutral?

Hinweise zur Vorgehensweise:

e Prifen Sie die Unterlagen unverziglich nach Erhalt.
e Stellen Sie schriftlich Nachfragen zu unklaren Inhalten.

Rechtliche und strategische Empfehlungen:

e Rigen Sie unklare oder rechtswidrige Inhalte zeitnah.
e Fordern Sie Ergdnzungen zu unvollstandigen Unterlagen schriftlich an.
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5 Nicht registriert

Fehlende Registrierung

Beispiel

Ein erfahrenes Telekommunikationsunternehmen verzichtet aus Datenschutzgrtinden auf
eine freiwillige Registrierung. Eine kurzfristige Korrektur der Ausschreibung (bspw.
technische Anderungen) wird nur registrierten Nutzern automatisch zugesandt. Die Firma
bleibt uninformiert und reicht ein fehlerhaftes Angebot ein.

Bidpoint.ai weist Sie auf softe Kriterien wie die Registrierung und deren Folgen hin.

Kritische Fragen:

e st klar, ob eine Registrierung erforderlich oder empfehlenswert ist?
e Welche Konsequenzen ergeben sich durch Nicht-Registrierung?

Hinweise zur Vorgehensweise:

e Prife die Hinweise der Vergabestelle beziglich Registrierung.
e Registriere dich freiwillig, um Updates automatisch zu erhalten.

Rechtliche und strategische Empfehlungen:

e Eine Registrierung verhindert Informationsverluste und bringt Wettbewerbsvorteile.
e Nicht-registrierte Unternehmen tragen das Risiko fehlender Updates.
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06 Keine Bieterfragen

Unterschatzung der Bedeutung von Bieterfragen

Beispiel

Ein Hersteller medizinischer Gerate identifiziert eine Unklarheit zur Spezifikation in den
Vergabeunterlagen, halt sie aber fiir unbedeutend und verzichtet auf eine Nachfrage.
Spéter stellt sich heraus, dass die Vergabestelle genau zu dieser Spezifikation eine
Klarstellung an alle Bieter versandt hatte — auBBer an diejenigen, die keine Frage gestellt
haben und nicht registriert waren. Dies flhrt zu einer Fehlkalkulation.

Bidpoint.ai liefert mogliche Bieterfragen basierend auf den Ausschreibungsunterlagen

Kritische Fragen:

e Sind Unklarheiten in Vergabeunterlagen aktiv aufgegriffen worden?
e \Wurden alle offenen Fragen gestellt und dokumentiert?

Hinweise zur Vorgehensweise:

e Stelle Fragen schriftlich, klar und prazise, mit konkreten Vorschlagen zur Lésung.
e Prifen Sie Antworten der Vergabestelle auf Vollstindigkeit und Klarheit.

Rechtliche und strategische Empfehlungen:

e Bieterfragen rechtzeitig stellen, um Klarstellungen zu erzwingen.
e Unzureichende Antworten oder fehlende Reaktionen schriftlich riigen.
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O7 Planlos

Fehlendes strategisches Vorgehen

Beispiel

Ein Consulting-Unternehmen kalkuliert sorgféltig, vergisst aber eine kritische Frist zur
Beantragung notwendiger Zertifikate. Durch eine mangelhafte strategische Zeitplanung
(fehlende interne Reminder) verpasst das Unternehmen, die Zertifikate rechtzeitig zu
beantragen, und kann nicht an der Ausschreibung teilnehmen.

Bidpoint.ai versendet automatisch interne Erinnerungsemails

Kritische Fragen:

e Gibt es eine klare To-Do-Liste und Zeitplanung fir jede Ausschreibung?
e Sind Zustandigkeiten und Verantwortlichkeiten eindeutig geregelt?

Hinweise zur Vorgehensweise:

e Erstelle eine standardisierte Vorgehensweise (Checklisten, Verantwortlichkeiten, Termine).
e Plane ausreichend Zeitpuffer fir Nachfragen und Nachforderungen ein.

Rechtliche und strategische Empfehlungen:

e Plane Nachweisbeschaffung und etwaige Rickfragen groBzligig.
e Halte Rickfalloptionen wie Unterauftragnehmer bereit, um kurzfristig reagieren zu kénnen.
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8 Last-Minute

Zu spate und unsorgfaltige Angebotserstellung

Beispiel

Eine groBe Anwaltskanzlei erstellt ein sorgféltiges Angebot, [Adt dieses jedoch in letzter
Minute hoch. Wegen technischer Stérungen der Vergabeplattform scheitert die
Ubermittlung. Die Kanzlei versdumt es, den Auftraggeber sofort zu kontaktieren, wodurch
der verspétete Eingang nicht anerkannt wird.

Bidpoint.ai erinnert Sie an punktlich an relevante Fristen und unterstiitzt Sie beim

Projektmanagement

Kritische Fragen:

e Sind alle geforderten Nachweise und Unterlagen rechtzeitig verfligbar?
e Gibt es eine Priufung auf formale Fehler vor Angebotsabgabe?

Hinweise zur Vorgehensweise:

e Nutze formale Checklisten zur Prifung vor Einreichung.
e Stelle technische Kompatibilitat zur Vergabeplattform sicher.

Rechtliche und strategische Empfehlungen:

e Dokumentiere den Versandzeitpunkt und Art der Angebotsabgabe sorgfaltig.
e Informiere Auftraggeber umgehend bei technischen Problemen.
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O Rugeverzicht

Verzicht auf rechtzeitige Riige von Vergabeverstéen

Beispiel

Ein erfahrenes Architekturunternehmen erkennt, dass eine Ausschreibung unzuldssige
Anforderungen enthélt (z. B. spezifische Markenprodukte). Das Unternehmen versucht
zunédchst informell telefonisch Klarung herbeizufiihren, vergisst jedoch die formelle
schriftliche Rlge innerhalb der Frist. Ein spéteres Nachpriifungsverfahren scheitert an
dieser versdumten Formalie.

Bidpoint.ai kann VergabeverstdBe in den Unterlagen erkennen und lhnen entsprechende

Handlungsempfehlungen aussprechen

Kritische Fragen:

e Sind alle offensichtlichen VerstoBe erkannt und dokumentiert worden?
e Wurde die Rlgefrist (10 Tage nach Kenntnisnahme) eingehalten?

Hinweise zur Vorgehensweise:

e Dokumentiere alle VerstoBe detailliert und schriftlich.
e Formuliere Rugen freundlich, sachlich, aber bestimmt und mit Abhilfevorschlagen.

Rechtliche und strategische Empfehlungen:

e Ohne rechtzeitige Rige ist kein spateres Nachprifungsverfahren maglich.
e Prife ggf. mit anwaltlicher Hilfe, ob eine Ruge erforderlich ist.
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10 Vorabinfo ignoriert

Mangelhafte Nutzung der Vorabinformation

Beispiel

Ein groBes IT-Unternehmen erhélt nur vage Informationen zur Nichtberiicksichtigung ("lhr
Angebot war nicht das wirtschaftlich glinstigste"). Statt sofort detaillierte Informationen
einzufordern und die Fristen zu wahren, ldsst es die Frist verstreichen. Spéter stellt sich
heraus, dass der Konkurrent einen kritischen Fehler begangen hatte und nicht hatte

berticksichtigt werden dlirfen - dies wird nun nicht mehr lberpriifbar, weil die Rligefrist
verstrichen ist.

Bidpoint.ai UGberprift automatisch die veroffentlichten Zuschlage

Kritische Fragen:

e |Ist die Vorabinformation ausreichend prézise und detailliert?
e Sind alle relevanten Griinde flr den Zuschlag an Konkurrenten transparent?

Hinweise zur Vorgehensweise:

e Fordere bei unzureichenden Informationen sofort schriftlich detaillierte Begrindungen nach.
e Prife, ob der ausgewahlte Konkurrent die Anforderungen tberhaupt erfillt.

Rechtliche und strategische Empfehlungen:

e Reagiere innerhalb der gesetzlichen Frist (meist 10 Tage nach Vorabinformation).
e Stelle rechtzeitig einen Nachprifungsantrag, falls notwendig, um die Entscheidung
anzufechten.

Bidpoint.ai | Die 10 haufigsten Stolperfallen im Vergabeverfahren — Praxisleitfaden fir erfolgreiche Angebote 13/14



Bidpoint effekt

10 Fehler die Bidpoint.ai Kunden nicht mehr passieren.

Bidpoint.ai ist Ihr KI-gestiitztes Ausschreibungs-Team
Bidpoint.ai ist Ihr strategischer Wettbewerbsvorteil rund um 6ffentliche Ausschreibungen.

https://bidpoint.ai
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