
EXPÉRIENCES DIPLÔMES

Account Manager - tydeo
Avril 2022 - juin 2024 à Nantes

Sales Manager - Phù & Em
Août 2020 - nov 2021 à Ho Chi Minh-Ville

Co-Fonder - Savage Hanoi
Sept 2017 - août 2020 à Hanoi

Double master Degree - Marketing l
Management
ESSCA, 2009 - 2011

Université du Zhejiang
2007-2008

SaaS - ANDZUP ( 1an ) Agence - 3DMOCA ( 3 ans )

SaaS - SEMJI ( En cours ) Agence- TYDEO ( 1,5ans )

Structuration du pôle commercial, recrutement et
mise en place d’une équipe, formation et coaching
jusqu’à l’atteinte des objectif.

Structuration du pôle commercial, mise en place
d’une machine commercial avec un SDR,
développement du chiffre d’affaires.

Mise en place de SDR externe avec méthodologie
pour développer les opportunités business auprès
des AE.

Structuration du pôle commercial, mise en place
d’une machine commercial avec un équipe de 4
SDR, sales Manager Externe auprès de 4 AE,
doubler les objectifs de CA/AE.

CAS CLIENTS     

COMPÉTENCES

PRÉSENTATION

Je fais partie d’Afffect Business, un collectif de SDR et Sales externes qui
accompagne les entreprises dans leur prospection outbound, avec la même énergie,
rigueur et motivation qu’une équipe interne dédiée.

JULIE
MIRA

Prospection

Hubspot FullEnrich

Cold call Relation client Anglais

Développement commercial

BUSINESS MANAGER

julie.mira@afffect.fr

07 45 88 41 86

www.afffect-business.fr

Remote

Cliquez pour voir notre plaquettte

https://drive.google.com/file/d/13L6WnrQr9xolfgj37uEPWSpXRzGzTfWE/view?usp=sharing

