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EXPÉRIENCES DIPLÔMES

CEO
Janv 2023 - aujourd’hui l Afffect Business

Directeur général
Juin 2025 - aujourd’hui l Le Quartier Littéraire

Actionnaire
Avril 2019 - aujourd’hui l Les Frères Complices

Master Entrepreneuriat, marketing
ESG Rennes l 2017 - 2019

SaaS - ANDZUP ( 1an ) Agence - 3DMOCA ( 3 ans )

SaaS - SEMJI ( En cours ) Agence- TYDEO ( 1,5ans )

Structuration du pôle commercial, recrutement et
mise en place d’une équipe, formation et coaching
jusqu’à l’atteinte des objectif.

Structuration du pôle commercial, mise en place
d’une machine commercial avec un SDR,
développement du chiffre d’affaires.

Mise en place de SDR externe avec méthodologie
pour développer les opportunités business auprès
des AE.

Structuration du pôle commercial, mise en place
d’une machine commercial avec un équipe de 4
SDR, sales Manager Externe auprès de 4 AE,
doubler les objectifs de CA/AE.

CAS CLIENTS      

COMPÉTENCES

JULIEN
DÉNIEL
SALES MANAGER

julien@afffect.fr

07 81 11 56 35

www.afffect-business.fr

Remote

PRÉSENTATION

Je fais partie d’Afffect Business, un collectif de SDR et Sales externes qui
accompagne les entreprises dans leur prospection outbound, avec la même énergie,
rigueur et motivation qu’une équipe interne dédiée.

Licence Economie
UBO l 2015 - 2017

https://eu1.hubs.ly/H0nc78t0

