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Fusiones y adquisiciones



Especialistas en operaciones de compraventa

de companias

Prestamos asesoramiento especializado en todo tipo de
operaciones societarias, modificaciones estructurales y
compra/venta de compafias.

Partiendo del analisis profundo del negocio y el
conocimiento de las motivaciones de sus socios,
proporcionamos un asesoramiento legal, financiero y
tributario de alto valor afiadido de principio a fin de la
operacion.
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+20 anos

compraventa de compaiiias

+350 millones 95%

de valor de mercado en tasa de
operaciones

+1.000 millones

de facturacién del conjunto de transfronterizas
las companias vendidas

Industriales, sector Tecnologia
productivo o grandes

instaladores

N

operaciones cerradas

SECTORES

humana y animal

+90 compainiias

de experiencia en el sector de vendidas desde 2020
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Salud
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Economia circular
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Gestion de aguas Transicién energética

Solar: instaladores y
productores

+25 transacciones

ALEJANDRO NAVARRO

Socio Director

Abogado experto en asesoramiento corporativo,
M&A y operaciones de reestructuracién
empresarial.
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Alquiler Construccion
de maquinaria

ANTONIO GIL DE GOMEZ
Socio M&A

Ingeniero de Telecomunicaciones, MBA. 37 afios
como empresario en Telecomunicaciones y
Tecnologia. Mas de 20 afios de experiencia en
M&A.
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Cadena alimentaria

QD

Industria agroalimentaria Subproductos carnicos

IKER ALDEA

Socio Fiscal

Licenciado en C. Empresariales, Master en
fiscalidad y M&A. 20 afios de experiencia como
asesor fiscal y 10 como asesor financiero en
M&A.
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+35 profesionales

especializados en las areas de mercantil, corporativo,
internacional, laboral y fiscal
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Nuestros valores diferenciales

Encontramos
al comprador idoneo

Maximizamos el valor
de la compaiiia

Gestionamos el proceso
de principio a fin

Un proceso de compraventa de una compania es
altamente complejo y llevarlo a cabo con éxito requiere
abordar con claridad los objetivos, el valor perseguido,
los plazos y la estructura final de la operacion.

Nuestros anos de experiencia en el sector y un
profundo conocimiento de los mercados nos permiten
abordar los procesos con las maximas garantias y
acceder a los potenciales compradores mas
interesantes (principales compafias nacionales e
internacionales, fondos de inversion de capital riesgo,
private equity).

1.Entendemos el objetivo de cada cliente.

2.Contactamos con fondos de inversion y
empresas nacionales e internacionales.

3.Negociamos y defendemos tus intereses.

4.Encontramos al comprador idoneo para tu
negocio.

Estudiamos la mejor solucidén a nivel financiero, fiscal y legal
para cada cliente. Nuestros analistas identifican las distintas
variables para obtener el maximo valor de venta. Nuestro
equipo legal se encarga del asesoramiento en todas las
fases del proceso, desde la negociacion hasta la redaccion
de los documentos y contratos que aseguran las
condiciones mas ventajosas

Todo esto, sin dejar de lado la optimizacion del impacto
fiscal de la venta para encontrar la manera mas adecuada y
eficiente de tributar por la misma.

Optimizacion fiscal
+

Optimizacion legal

MAXIMO VALOR DE VENTA

Nuestro equipo multidisciplinar nos permite gestionar
todas las fases de un proceso de compraventa de
empresa. Ejecutar el proyecto en su totalidad con un
unico proveedor, garantiza la optimizacion de las
distintas fases para extraer el maximo valor en cada
operacion.

FASES DEL PROCESO

Duracién de 9 a 12 meses

APROXIMACION

DOCUMENTACION

NBO

NEGOCIACION NBO

DUE DILIGENCE

NEGOCIACION DD

CONTRATOS

CIERRE




cEmpezamos?

Llamada introductoria

o Presentacion del despacho.
o Conocimiento de objetivos del
cliente.

Intercambio de
informacion

« Acuerdos de confidencialidad.

« Intercambio de informacion
financiera esencial para estimacion
de valor.

Reunion presencial

o Exposicion de conclusiones
obtenidas de la informacion
recibida.

« Propuesta de estrategia de
proyecto y posibles compradores.

o Definicion de préximos pasos y
cierre del encargo, en su caso.

ALEJANDRO NAVARRO

Socio Director

alejandro.navarro@navarroabogados.net
677 402 522

£ 8 ANTONIO GIL DE GOMEZ
@ Socio M&A
X antonio.gildegomez@navarroabogados.net

687 399 881

IKER ALDEA

Socio Fiscal

iker.aldea@navarroabogados.net
675 688 634




Abogados y asesores tributarios
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navarroabogados.net


https://www.navarroabogados.net/

