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-~ il  Sprzedawaj
po mistrzowsku

Oto 8 krokéw, ktére pomogg ci w petni wykorzy-

59999#

prime

stac okres Black Friday na Amazonie. Przygoto-
wanie to podstawa, a ta lista zawiera najwazniejsze
dziatania, ktore zapewnig, ze twoje konto i oferty

bedg gotowe na wzmozony ruch.

B 2
Dokument jest interaktywny.

0 ptym a I iza Cj a Pobierz i odznaczaj, ktére kroki sg juz za toba.
oferty i SEO

Zaktualizuj tytuty produktéw

4 Sprawdz,czy tytuty zawierajg odpowiednie
stowa kluczowe, tak by zwiekszy¢ widocznos¢ w
wyszukiwaniu. Opieraj sie na danych z Campaign
Manager, znajdziesz go w zaktadce Advertising

po zalogowaniu do konta sprzedawcy.

Ulepsz opisy produktéw

Popraw opisy minimum 2 tygodnie przed
startem promocji. Zaktualizuj stowa kluczowe w
oparciu o narzedzia analityczne i dane
reklamowe. Mozesz skorzystac z narzedzia
Hellium 10,

Zaktualizuj backendowe
stowa kluczowe

Upewnij sie, ze korzystasz ze wszystkich

mozliwosci stow kluczowych, w tym

uzupetnionych Generic Keywords.
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Konkurencyjna
strategia cenowa

Poréwnaj swoje ceny z
konkurencja

W okresie Black Friday konsumenci poluja
na promocje, wiec kluczowe jest oferowanie
atrakcyjnych cen, ktére przyciggng ich
uwage. Jednak nie zapominaj o zachowaniu
odpowiedniej marzy na swoich produktach -
rabaty powinny by¢ dobrze przemyslane,
aby nie narazi¢ sie na straty. Wazne jest, aby
promocje byty korzystne zaréwno dla

klientéw, jak i dla Ciebie jako sprzedawcy.

L]
Optymalizacja
obstugi klienta

Przygotuj sie na zwiekszong
liczbe zapytan

Zadbaj o szybkie odpowiedzi na pytania
klientow. Mozesz takze skonfigurowac

automatyczne odpowiedzi.

Monitoruj opinie

Zwro¢ uwage na opinie swoich klientéw.
Pamietaj, ze mozesz dodatkowo zwrdcic sie z
prosbg o napisanie opinii, co pozytywnie

wptynie na Twojg reputacje na platformie.
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Zapasy i zarzadzanie
magazynem

Sprawdz stany magazynowe
Upewnij sie, ze masz wystarczajgce zapasy
najpopularniejszych produktéw, aby unikng¢

wyprzedania oferty w kluczowych momentach.

Korzystaj z FBA (Fulfillment by
Amazon)

Rozwaz skorzystanie z FBA,co pozwoli na
szybka i niezawodng wysytke produktéw, co
jest kluczowe w okresie Black Friday.
Uzupetnij stany magazynowe, jesli juz

korzystasz z FBA.

Ulepsz zdjecia
i tresci wizualne

Zainwestuj w profesjonalne
zdjecia

Im wczesniej zaktualizujesz zdjecia produktow,
tym lepiej zadziatajg twoje aukcje w okresie
wzmozonej sprzedazy. Upewnij sie, ze zdjecia
produktéw sg wysokiej jakosci i oddajg
wszystkie istotne szczegoty.

Pierwsze zdjecie, powinno by¢ na biatym tle.

Dodaj wideo

Jesli jeszcze tego nie zrobites, a masz taka
mozliwos¢, dodaj wideo produktu, co znaczgco

zwieksza konwersje.



IIi'l Selium CHECKLISTA DLA KONTA AMAZON

||I||
Monitoruj wyniki i
poprawiaj strategie

Sledz wyniki sprzedazy
Korzystaj z narzedzi analitycznych Amazon,
aby monitorowa¢ wyniki sprzedazy i
analizowac¢ skutecznos$¢ kampanii

reklamowych.

Testuj rézne strategie
Eksperymentuj zroznymi elementami oferty,
takimi jak ceny, opisy, czy zdjecia, aby
maksymalizowac sprzedaz.

Korzystaj z narzedzia Manage Your

Experiments, do ktérego dostep otrzymasz po

zarejestrowaniu brandu.

L
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Promocje i kupony

Stwoérz kupony rabatowe

W zaktadce Advertising->Vouchers, mozesz
przygotowac kupony rabatowe dla swoich

klientow. Wystarczy okresli¢ kwote promocji
lub procent promocji. Najlepiej sprawdzi sie
to do nowych produktéw, ktére sg niedawno

wprowadzone na Amazon.

Ustal oferty promocyjne

Sprawdz, w zaktadce Advertising -> Deals,
ktére z twoich ofert kwalifikuja sie do promogji
wspieranych przez Amazon. Skorzystaj z na-
rzedzi takich jak ,Lightning Deal”, “Best Deal”

podczas dedykowanego Black Friday Event.
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Zwieksz widocznosc
dzieki Amazon Ads

Ustaw kampanie reklamowe

Skonfiguruj nowe kampanie PPC na
Amazonie i zoptymalizuj istniejace, takie jak
,Sponsored Products” czy ,Sponsored
Brands”, aby zwiek- szy¢ widocznos$¢

produktow.

Zwieksz budzet na reklamy

Warto zwiekszy¢ budzet na reklamy w okresie
Black Friday, aby nie straci¢ szansy na wysoka
konwersje. W Campaing Manager znajdziesz
narzedzie Budgets, ktore precyzyjnie wskaze

Ci procent wykorzystania twoich $srodkéw re-

klamowych w ujeciu dziennym. Dzigki temu
do- wiesz sie jak dtugo twoje kampanie s3

aktywne i o ile powinienes zwiekszy¢ budzet.

Poznaj wszystkie mozliwosci Zapraszamy na nasz kanat
Amazon Ads gdzie znajdziesz wiecej praktycznych

W kazdym okresie roku, warto wskazéwek dotyczacych sprzedazy 7|

maksymalizowac zyski ze sprzedazy. na marketplace.

Potrzebujesz wsparcia?
Skontuj sie z nami i zostan
mistrzem sprzedazy!
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