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Wat ga jij dit webinar leren?

1. WAT SIGNAL BASED MARKETING IS

2. HOE JE HET SIGNAL BASED FRAMEWORK TOEPAST

3. HOE ANDERE BEDRIJVEN DIT AL SUCCESVOL INZETTEN

4. HOE KUN JE ZELF BEGINNEN MET EEN SIGNAL BASED STRATEGIE



take the lead.

Marketing strategieën:

Oud vs nieuw



Inbound vs Signal based
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INBOUND MARKETING



Inbound vs Signal based
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Groot volume content 
door AI. Content landschap 
begint verzadigd te raken

Minder klikken op content 
door search algoritmes die 
focussen op het geven van 
antwoorden zonder een klik 

door de zoeker.

Mensen zijn sceptischer 
richting ‘lead magnets’ en 

hoogover content



take the lead.

Poll
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Wat is een gevolg van de afnemende 
effectiviteit van inbound marketing?



Inbound vs Signal based
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ACCOUNT BASED MARKETING

ONE - TO - ONE

ONE - TO - FEW

ONE - TO - MANY



B2B buyer journey veranderd
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Gemiddeld 6 tot 10 mensen 
betrokken bij de buyer journey

5% in market, heb jij 
merkvoorkeur opgebouwd?

57% van de buyer journey wordt 
afgelegd, voordat contact wordt 

gezocht met sales



take the lead.

Door AI, data en  marketing te  combineren  ontstaat  

een  nieuwe  playground voor  marketing en  sales



take the lead.
Signal Based Marketing:

Dé B2B -marketingstrategie waarbij je marketing - en 
salesactiviteiten baseert op concrete signalen die je 

doelgroep afgeeft.

Investering

Website bezoek Open vacature



Alles draait om

take the lead.

Signal Based Framework



take the lead.
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TARGETS SIGNAL EN

We combineren data, signalen en AI 
om jouw ideale klant haarscherp in 
beeld te krijgen. 

Of je nu één keer een slimme lijst 
nodig hebt, of continu nieuwe leads 
wilt verrijken en scoren. 

Signalen zijn overal. Vang ze op, 
filtert de ruis weg en laat alleen 
zien wat ertoe doet. 

Geen eindeloze data, maar 
concrete triggers die precies op 
tijd in je CRM landen.

PLAYS

Volg op elk moment op met acties 
die kloppen. Creatief, automatisch 
of persoonlijk. 

Altijd afgestemd op je doelgroep 
en het juiste moment.

Signal Based Framework 



take the lead.

Signal Based Framework 
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Eén overzichtelijk CRM 
vanuit waar sales gaat 

werken

SIGNAAL #1

CRM

SIGNAAL #2
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take the lead.

Signal Based Platform 
TARGETLISTS 

WAT IS HET?

Het combineren van harde 
data zoals branche, grootte 
en locatie met (context)data.

TAM

ICP

RELATIES

KLANTEN

TARGETS SIGNALS PLAYS



take the lead.

Case: app ontwikkelaar
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take the lead.
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Case: app ontwikkelaar



take the lead.
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Case: app ontwikkelaar



take the lead.

Poll
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Uit welke data bestaat jouw Ideal
Customer Profile (ICP) op dit moment?



Signal Based Platform 
SIGNALEN

INVESTERINGEN

GOOGLE NEWS

WEBSITE BEZOEK

SOCIAL 
INTERACTIE

AD 
ENGAGEMENT

TARGETS SIGNALS PLAYS

CHAMPION 
TRACKING

OPEN 
VACATURE



take the lead.

Copaco
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SIGNAAL: OPEN AI VACATURE

Presenter heeft een vacature geplaatst voor een **Client 
Partner (Sales) Content & AI** in Utrecht. De focus ligt op het 
combineren van contentoplossingen en AI om klanten te 
helpen met strategische uitdagingen. Dit wijst op lopende en 
toekomstige AI-projecten, waaronder marketing automation en 
het ontwikkelen van AI-gedreven werkprocessen.



take the lead.

Copaco
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SIGNAAL: SOCIAL LISTENING

Bram Wiggers, Deep Learning Engineer bij Track32, 
heeft een relevante post over de praktische 
toepassing van AI in het onderwijs geliked.



take the lead.



take the lead.

Signal Based Platform 
VERRIJKING 

TARGETS SIGNALS PLAYS



take the lead.

Signal Based Platform 
VERRIJKING 

TARGETS SIGNALS PLAYS



take the lead.

Poll
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Heb jij scherp welke informatie je aan 
het sales team moet doorgeven voor 
een goede opvolging van de lead?



take the lead.

Signal Based Platform 
CRM/PLAY

PLAYBOOK OUTREACH CREATIVE  PLAY

TARGETS SIGNALS PLAYS



take the lead.

Signal Based Platform 
CRM/PLAY  

TARGETS SIGNALS PLAYS

PLAYBOOK



take the lead.

Signal Based Platform 
PLAY 

TARGETS SIGNALS PLAYS

Een persoonlijke videoboodschap op 
maat, voor elke signaal

Van Sa m, powered by AI



take the lead.

Signal Based Platform 
PLAY 

TARGETS SIGNALS PLAYS

OUTREACH



take the lead.









Elk signaal een unieke 
AI radiocommercial

Op basis van relevante datapunten:

• Merk of organisatienaam
• Aanleiding/boodschap
• USP’s
• Call -to-action
• Locatie (optioneel)
• Slogan (optioneel)
• Tijd/actualiteit (optioneel)



take the lead.

Signal Based Platform 
PLAY 

TARGETS SIGNALS PLAYS

CREATIEVE PLAY





take the lead.

Zelf aan de slag?



Stappenplan
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1

STEL JE ICP SAMEN 

PRAAT MET SALES

2 3

DATAPUNTEN

TOOLING & PLATFORMEN

4 5

BEGIN MET SCANNEN





take the lead.

Bedankt voor het kijken!
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LAURENS SPIJKERS

AI & Innovatiemanager

LOEK OFMAN

CRM & Automation Specialist
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