
(2640)台灣大車隊股份有限公司



免責聲明

• 本簡報資料所提供之資訊，包含所有前瞻性的看法，本公司不因任何新事件或任
何狀況的產生而負有更新或修正本簡報資料內容之責任。

• 投資人不應將上述前瞻性資訊解釋為具有法律約束力的承諾，而以有可能修正的
彈性資訊視之。本簡報資料中所提供之資訊並未明示或暗示表達或保證其具有正
確性、完整性或可靠性，亦不代表本公司、產業狀況或後續重大發展的完整論述。

• 本文件之任㇐部分不可因任何目的而被直接或間接複製、再散佈或傳遞予任何其
他人(不論公司內或公司外)或出版(部分或全部)。
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• 公司概況



成立日期 : 2002年8月29日 資本額: 5.93億元 櫃買中心有價證券代號:2640 產業別:數位雲端
集團員工人數:1000+ 車隊隊員人數:2.8萬 (持續增加中)



• 主要經營業務介紹



滿足移動需求(Mobility)
 計程車服務
 代駕服務
 機場接送
 其他移動需求

把時間留給自己
 居家清潔
 旅遊住宿
 汽車保修
 洗衣服務
 搬家服務

最後㇐哩路配送
 商務快遞
 電商快遞
 新零售快送

媒體廣告
 計程車車身廣告
 TOLiFE智慧互動螢幕
 數位流量變現 RMN

55688服務版圖及願景
以行出發，跨足生活媒合平台



競爭優勢_⾧期優質服務累積



省/月
碳排放量
1,851磅 2.8萬台x

機器學習模型
叫車熱點準確率

5,000+元

96%

減少空車時間1小時/日

AI熱點預測_成效數據

油耗成本每月減少



AI熱點預測 _乘客vs司機位置分布狀況



各式運動課程

妝髮造型/按摩服務

各式家教/到府煮飯/伴讀

跑腿外送

商務/法務/設計服務等

各式清潔/裝修/收納管理

找專家 搜尋 送出需求

推出找專家，提供上千種服務

服務品項



整合運力提供接機/個人快送服務

提供即時/預約方案
結合租賃車運力01 02 整合摩托車騎士推出個人即時快遞服務



生活媒合策略_持續增加/優化產品及服務體驗

找專家:
推出上千種服務

推出個人即時快遞

與R牌車合作，推出
接機服務，機場接送
服務完整化

以夜間酒後代駕為基礎，
跨足日間主管司機





經營績效



獲利表現-2024年前三季 vs 2023年前三季



獲利表現-2024年各單季
新台幣百萬元



合併營收-By渠道別

乘車媒合服務:
小黃與多元車輛任務
派遣及其金資攸關等
業務。

平台周邊業務銷售:
商品銷售，廣告刊
登，車輛租售，汽
車保修等業務。

生活媒合服務:
大管家找專家等需求媒合，
酒後代駕，超商通路、個
人、飯店業者衣物洗滌、
快遞服務等業務。

其他:
不動產租賃收
入及上述業務
以外之收入。



合併營收渠道別毛利率



現金靈活度及償債能力比率及ROE等相關比率



未來展望



計程車服務，市佔率30%

增加特色化多元服務1 持續擴大合作車隊2

營業登記數量: 93,059

• 成立減碳車車隊，目前約1.3萬台車。
• 與IP合作增加品牌能見度。
• 保證有車/預約功能等服務推出。

• 除55688品牌之外，含副品牌共6個。
• 強化分區合作車隊以及成立東部及宜蘭分公司。



擴大國內市場 開拓海外機會

提供720萬用戶

更便利的生活選擇

持續創造流量

加大投入AI及數據人才

增加服務及優化體驗

增加廣告收入

關注自駕車發展趨勢

海外車隊合作



Q&A


