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Resultatenrekening

Eyevestor voorziet 2 toekomstige scenario’s, die beide zijn weergegeven:
1. Huidige strategie waarbij Eyevestor zelfstandig blijft opereren.
2. \Versnellen door middel van een samenwerking met een strategische partner.

Scenario 1: Eyevestor kijkt omhoog

Onderstaand de verwachting voor winst en verliesrekening (W&V) van Eyevestor zoals voorzien tot en met
2030" — waarbij uitgangspunt een investering van € 500.000 is en geen strategische samenwerking
plaatsvindt.

W&V statement (x 1.000 EUR) - huidig scenario 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030
Omzet 351 482 381 319 526 800 1.000 1.250 1.563 1.953
Kosten 374 586 690 653 832 861 948 1.042 1.122 1.255
EBITDA -24 -54 -309 -334 -306 -61 52 208 441 698

Omzetgroei met name gebaseerd op verdere investering in sales en marketing en optimalisatie van
ondersteunende processen en platform. Verdere voortzetting van de groei die in 2025 is ingezet. Meer
ondernemers op het platform verhoogt (eenmalige) transactie opbrengsten. Door focus op scale-ups en
betere voorbereiding en post-funding criteria van de ventures is recurring omzet hoger door lagere churn.

Scenario 2: Eyevestor kijkt nog verder omhoog

Eyevestor heeft de ambitie om in de 2° helft van 2025 een strategische samenwerking aan te gaan met
minimaal 1 (internationale) partner. Diverse initiatieven vinden plaats en geven inzicht in snellere
groeimogelijkheden. Op basis van een investering en de juiste strategische partner zien we mogelijkheden
sneller te groeien.

W&V statement (x 1.000 EUR) - Strategische parti 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030
Omzet 351 482 381 319 565 1.887 2.413 2.896 3.475 4.170
Kosten 374 586 690 653 1.127 1.916 1.963 2.159 2.375 2.613
EBITDA -24 -54 -309 -334 -562 -29 450 736 1.099 1.557

Snellere omzetgroei mogelijk door strategisch uitbreiding over minimaal 1 van de volgende richtingen:
family offices netwerk voor plaatsingskracht, distributie naar ondernemers via (commerciéle en publieke)
VC'’s en internationalisering. Meer aandacht voor kwaliteit en haalbaarheid verhoogt kwaliteit van
proposities en investeringsresultaat.

Winst & Verlies:
Huidig scenario & met strategische partner
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" Projecties op basis van aannames. Er kunnen geen rechten aan ontleend worden. Zie voor detailinformatie ook
productvoorwaarden en informatiedocument.



