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Ind ividuelle En twicklu ng  durch Traini ng s & Schwe rp unktw ahl im Unt ern ehmen  
Flache  Hiera rchie n, ku rze E ntsch eidung sweg e & ag iles, inte rnati onal es Team  
Flexib le Arb eitszeit en, 30 Tag e Url aub  & Home-Office-Mög lichkeit  
Raum für eig en e Id een & F okus a uf ak tuel le S oft war e-Tre nds 
Unb efriste ter A rb eitsver trag  & lang fristig e Persp ek tive  
Krisensiche rer Arb eitsp latz i n ein em stab ilen Familie nun ter nehme nTIM  So luti ons en twick elt ei nes der moder nste n Wo rkfl owmanag emen tSys teme, w elches b ei 5 00 U nte rne hmen in 7 5 Lände rn in ter natio nal im  
Einsatz ist. Uns ere Er fahr ung en aus üb er 40 0 rea lisiert en Proj ekte n  
zeig en, dass jeder P rozess so ind ividuell wi e das jeweilig e Unt ern ehme n  
ist. Dank unse re r zuku nfts weisende n So ftw arel ösung  u nd  des  
steig enden Dig italisieru ng sdrucks ver tra uen immer me hr U nte rne hmen  
wie d ie BMW Group , Deutsch e Bahn AG oder Med iaCom b ei der  
Dig italisierung  ihre r Gesch äftsp roz esse au f TIM  

Wir sind TIM Solutions – seit 2007 gestalten wir die Welt von morgen und verbinden Menschen, KI-Agenten, 
und Systeme in ganzheitlichen Prozessen auf einer einzigartigen Plattform. Internationale und namhafte 
Kunden, wie Deutsche Bahn, BMW, Annemarie Börlind, Deka, DLR, und viele weitere lassen mit unserer 
Softwarelösung TIM Flow, längst ihre Prozesse für sich arbeiten.   
 
Willst du diesen Business-Impact weitergeben? Mit der strategischen Positionierung von TIM Flow löst du 
die tiefen Pain Points der Unternehmen. Dabei übernimmst du als Account Executive die volle Verantwortung 
vom Prospecting bis zum Post-Sales. Unterstützt durch Sales-Intelligence, Pre-Sales, Marketing und deiner 
nötigen Hunter-Mentalität bringst du deine Inbound- und Outbound Leads zum Abschluss.  
 
 

DU BEWEGST VIEL 
 
• Full-Sales-Cycle-Mentalität mit der Verantwortung für den gesamten Vertriebsprozess von der ersten 

Akquise bis zum Post-Sales, eng durch das Pre-Sales (PoC’s, Produktpräsentationen, etc.) unterstützt 
• Aufbau, Qualifizierung und Abschluss von Inbound- und Outbound-Leads 
• Optimierung von Multi-Channel-Outbound-Kampagnen bereichert durch agentische KI-Tools 
• Value-Based-Selling durch die Identifikation geschäftlicher Pain Points und die Positionierung unserer 

Softwarelösung TIM Flow als strategischen Hebel mit messbaren Business-Impact 
• Ganzheitliche Zusammenarbeit zwischen Marketing, Vertrieb und Produkt 

 
 

DU KANNST VIEL 
 
• B2B-Vertriebserfolge im SaaS- oder Tech-Sales, idealerweise im KI-, BPMN- oder Workflow- 
• Automatisierungs-Umfeld 
• Erfahrung mit komplexen, erklärungsbedürftigen Lösungen 
• Kommunikationsstärke und ein ausgeprägter Abschlusswille 
• KI-Affinität und Kompetenz im Umgang mit Sales-Intelligence- bzw. Prospecting-Tools 
• Deutsch auf hohem Niveau und sicheres Englisch  

 
 

DU BEKOMMST VIEL  
 
Work-Life-Harmonie: 30 Urlaubstage, Workation, MO+FR-Homeoffice-Konzept, flexible Arbeitszeitmodelle 
Extras: Corporate Benefits, JobRad/Roller, Wellpass, Mitarbeitende-Werbeprämie 
Teamevents: Betriebsausflüge. Feiereien, After-Works, Grillterrasse, Team-Lunches 

Let your career flow! 
karriere@tim-solutions.de 

Account Executive (m/w/d) 

https://tim-solutions.de/karriere

