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STARTGIDS

Van idee naar lancering de complete introductie

Wat is een lead magnet?

Een lead magnet is een gratis, direct bruikbaar aanbod dat je deelt in ruil voor het e-mailadres van een
potentiéle klant. Het is de eerste stap in je sales funnel: de overgang van anonieme bezoeker naar
gekende lead die je kunt opvolgen, informeren en activeren.

Een goede lead magnet lost één concreet probleem op voor een specifiek publiek en doet dat zo goed dat
de ontvanger onmiddellijk vertrouwen opbouwt in jouw expertise. Denk aan een checklist, mini-gids, swipe
file, gratis tool of korte video-training.

* Kemnformule

Lead magnet = één concreet probleem + één quick win + één logische vervolgstap naar
jouw betaald aanbod.

Wanneer werkt een lead magnet optimaal?

Een lead magnet werkt goed als aan vijf basisvoorwaarden is voldaan. Hoe meer voorwaarden je kunt
afvinken, hoe hoger de conversie van je landingspagina zal zijn.

» Het belooft een specifiek en tastbaar resultaat geen vage bewering maar een meetbaar eindpunt
* Het levert waarde binnen 5 tot 20 minuten na download zodat de '‘wow-moment' snel volgt

+ Het sluit naadloos aan op je betaald product of dienst zodat de vervolgstap logisch aanvoelt

* De doelgroep herkent het probleem onmiddellijk als hun eigen het gaat over hun wereld

+ Het formaat past bij het awareness-niveau van de doelgroep zie sectie hieronder

Een lead magnet die voor iedereen is, is voor niemand. Kies één persoon, één probleem, één
belofte.

Een lead magnet werkt NIET als hij te breed is, te veel belooft of losstaand van je aanbod is. Vermijd
generieke titels als 'Alles over social media marketing'. Kies in plaats daarvan voor 'De 5-stappen
Instagram-strategie voor coaches met minder dan 1.000 volgers'.




Awareness-niveaus en formattkeuze

De keuze van format hangt af van waar je doelgroep zich bevindt in hun bewustzijn van het probleem.
Onderstaande tabel helpt je het juiste formaat kiezen.

Onbewust van probleem Quiz of Checklist laat hen hun situatie diagnosticeren

Bewust van probleem, niet Mini-guide of E-book onderwijs de aanpak

van oplossing

Bewust van oplossing,
vergelijkt opties

Template of Swipe File geef direct bruikbaar gereedschap

Bewust van jou, twijfelt nog Calculator, Gratis Tool of Demo laat resultaat zien

De 6 meest gebruikte formats

Elk formaat heeft zijn eigen sterktes. Kies op basis van je doelgroep én je eigen capaciteit om de lead

magnet te produceren.

Checklist

E-book / Mini-
guide

Swipe File /
Template

Video-training
Quiz / Diagnose-
tool

Calculator/ Tool

Snel te maken. Hoge waargenomen waarde. Werkt goed voor praktische
doelgroepen die actielijsten waarderen.

Diepere positionering als expert. Werkt voor complexere onderwerpen.
Productietijd: 3 tot 8 uur.

Hoogste directe bruikbaarheid. Laat de gebruiker snel starten. Weinig
leeswerk = snellere 'win'.

Meest persoonlijk. Hoge betrokkenheid. Werkt voor doelgroepen die visueel
leren. Meer productie.

Hoge interactie en deelgedrag. Genereert ook data over je doelgroep.
Technisch complexer.

Sterk voor niche B2B. Levert direct meetbare waarde. Vereist technische
skills of een partner.

Voor wie is dit pakket?

Dit pakket is ontworpen voor iedereen die serieus aan de slag wil met lead generation. Je hebt geen
technische achtergrond of designervaring nodig. Elk onderdeel heeft vaste sjablonen, invulvelden en

voorbeelden.

» Freelancers, coaches en consultants die hun e-maillijst willen laten groeien

* Online ondernemers die een betaald programma of dienst lanceren

+ Marketeers die lead generation willen professionaliseren en herhaalbaar maken

+ Teams die een gestructureerd lanceringsproces nodig hebben zonder elk onderdeel opnieuw te

moeten uitvinden
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Wat levert dit pakket concreet op?

4-8u 12 ox

tijdsinvestering totaal kant-en-klare modules sneller dan from scratch
E-maillijst groei Kwalitatieve leads die al interesse hebben in jouw aanbod en

bereid zijn jouw naam te ontvangen

Autoriteit Positionering als expert véérdat iemand klant wordt vertrouwen
voor de eerste aankoop

Conversie Hogere optin-rates door bewezen structuur en copy die aansluit op
bewuste pijnpunten

Automatisering Een werkende funnel die 24/7 leads verzamelt ook als je niet actief
aan het promoten bent

Tijdsbesparing Klaar-voor-gebruik sjablonen die je direct kunt invullen geen blanco
pagina meer

Herhaalbaarheid Een gedocumenteerd proces dat je kunt delegeren of hergebruiken
voor nieuwe lead magnets




De volgorde: van idee naar lancering

Volg onderstaande stappen op volgorde. Sla geen stap over elke module bouwt voort op de vorige. De
meest gemaakte fout is beginnen met ontwerpen (Module 04) voordat de inhoud en de strategie vastliggen.

Vul de Offer Canvas in (Module 02) bepaal je doelgroep, probleem en belofte
Gebruik de Outline Template (Module 03) bouw de inhoud van je lead magnet
Ontwerp met het Canva Template (Module 04) maak het visueel aantrekkelijk
Schrijf de Landing Page (Module 05) zet bezoekers om in leads

Bouw de Thank You Page (Module 06) lever een goede eerste ervaring
Activeer de E-mail Sequence (Module 07) nurture je nieuwe leads

Promoot met de Promo Copy Kit (Module 08) trek verkeer naar je pagina
Doorloop de Launch Checklist (Module 09) check alles voor livegang

Meet resultaten met het KPI Dashboard (Module 10) stuur bij waar nodig
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* Tijdsinschatting

Verwacht 4—-8 uur voor een complete lancering met de sjablonen. Zonder sjablonen: 2040
uur. Dit pakket bespaart je structureel tijd en helpt je veelgemaakte fouten vermijden.

Veelgemaakte fouten bij een eerste lead magnet

Lees dit gedeelte door voor je begint. Door deze fouten te kennen, voorkom je ze en bespaar je uren aan
herwerk.

+ Te breed onderwerp kiezen 'voor iedereen' betekent in de praktijk lage conversie en weinig
betrokkenheid

* Beginnen met ontwerpen voor de inhoud klaar is leidt tot herschrijven en overbevolkte pagina's

* Geen logische link naar een betaald aanbod de lead magnet converteert dan niet naar omzet

* Meer dan één CTA in de e-mailsequence verwarring leidt tot geen actie

» De lead magnet niet testen voor lancering gebroken links of formulierfouten kosten leads

+ Perfectie nastreven voor publicatie een 80%-klare lead magnet die gelanceerd is, verslaat altijd een
perfecte die nooit verschijnt



